Los 7 errores que hacen invisible tu
negocio en internet

— y como corregirlos con systeme.io

Por Juan Carlos Santaella - SmartFunnels.es

Llevo més de 30 afios trabajando en negocios digitales. He visto nacer internet, he visto
morir plataformas, y he ayudado a negocios en México, Ecuador, Chile, Colombia, Espafia
y USA a construir sistemas que captan clientes mientras duermen.

En todo ese tiempo, hay algo que se repite con una consistencia brutal: los negocios que
no crecen en internet no es porque les falte esfuerzo. Es porque cometen los mismos
errores corregibles una y otra vez.

Aqui estan los 7 que mas veo — Yy lo que puedes hacer con cada uno.

1 Tener presencia digital sin tener un sistema de captacion

Una web, un perfil en Instagram y algin post ocasional no es un sistema — es decoracion. La
diferencia entre un negocio que capta clientes de forma predecible y uno que depende del
azar no esta en tener mas seguidores ni mas contenido. Esta en tener un flujo claro: alguien te
descubre - te deja sus datos - recibe informacién relevante - cuando esta listo, agenda
contigo. Sin ese flujo, cada cliente que llega es por suerte. Y los negocios que dependen de la
suerte no escalan.

COMO CORREGIRLO CON SYSTEME.IO

Construye una pagina de captura simple con una oferta de valor gratuita — una guia, ul
checklist, un mini video. Conéctala a una secuencia de emails automaticos. Ese es ti
sistema minimo viable de captacion. Systeme.io te permite montar todo esto en un sol
lugar, sin necesitar otras herramientas.
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2 Intentar vender en frio a personas que no te conocen

La mayoria de los duefios de negocios que vienen a mi con frustracion me dicen lo mismo:
"publico en redes, mando mensajes, y nadie compra.” El problema no es el producto — es el
timing. Nadie compra de alguien en quien no confia. Y la confianza no se construye en un post
ni en un mensaje directo. Se construye en una secuencia de contactos donde primero das
valor, luego generas credibilidad, y solo después presentas tu oferta.

COMO CORREGIRLO CON SYSTEME.IO

Disefia una secuencia de al menos 3 emails automaticos antes de cualquier oferta. E
primero entrega valor, el segundo demuestra que entiendes su problema, el tercero present:
la solucién. Systeme.io gestiona esto automéaticamente desde el momento en que alguien st
suscribe — sin que tengas que hacer nada manualmente.

3 Tener unaweb que informa pero no convierte

He revisado cientos de webs de coaches y consultores. Casi todas tienen el mismo problema:
explican muy bien qué hacen, pero no le dicen al visitante qué hacer a continuacién. Una web
gue no tiene un Unico paso claro de accion — un botdn, un formulario, un enlace — es una
web que pierde el 90% de las visitas que recibe. El visitante llega, lee, y se va. Sin dejar rastro.
Sin darte la oportunidad de seguir en contacto.

COMO CORREGIRLO CON SYSTEME.IO

Cada pagina que construyas debe tener un Unico objetivo y un Unico llamado a la accion
Nada mas. Systeme.io te permite crear paginas de captura enfocadas en un solo resultadc
— sin menus de navegacion que distraigan ni opciones que paralicen al visitante.
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4  No tener ningln mecanismo para recuperar a quien no compro

El 97% de las personas que visitan tu pagina por primera vez no estan listas para comprar en
ese momento. Eso no significa que no vayan a comprar nunca — significa que no estan listas
ahora. Si no tienes una forma de mantenerte en contacto con ellas, las pierdes para siempre.
La mayoria de los negocios digitales no tienen ningln sistema de seguimiento. Cuando
alguien visita su pagina y se va, desaparece. Y con él, desaparece una venta futura.

COMO CORREGIRLO CON SYSTEME.IO

Un lead magnet + lista de correo es tu red de recuperacién. Quien no compra hoy te deja st
email a cambio de algo valioso, entra en tu secuencia automatica, y sigue recibiendo valo
hasta que esté listo. Con systeme.io puedes segmentar esa lista y enviar mensajes distinto:
segun el comportamiento de cada suscriptor.

5 Depender 100% de las redes sociales para captar clientes

Las redes sociales son terreno rentado. El algoritmo cambia, el alcance organico cae, una
cuenta puede bloquearse de un dia para otro. He visto negocios construidos sobre Instagram
o Facebook colapsar de la noche a la mafiana porque la plataforma cambié sus reglas. Usar
redes sociales como Unico canal de captacion es construir tu negocio sobre arena. El Unico
activo digital que realmente te pertenece es tu lista de emails.

COMO CORREGIRLO CON SYSTEME.IO

Usa las redes para atraer trafico hacia tu pagina de captura — nunca como destino final. E
objetivo de cada publicacion, cada story, cada video es que la persona aterrice en tu embudt
y te deje su email. A partir de ahi, la conversacion ocurre en tu territorio. Systeme.ic
centraliza todo ese proceso.
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6 No filtrar alos prospectos antes de invertir tiempo en ellos

Este es el error que mas tiempo y energia cuesta. Hablar con cualquier persona que muestre
interés, sin ningun filtro previo, lleva inevitablemente a reuniones largas con personas que no
tienen presupuesto, que no tienen urgencia, o que creen que saben mas que tu. He aprendido
— aveces a las malas — que no todos los prospectos merecen el mismo tiempo. Los mejores
clientes son los que ya vienen precalificados antes de la primera conversacion.

COMO CORREGIRLO CON SYSTEME.IO

Antes de agendar cualquier llamada, haz pasar a tus prospectos por un formulario de :
preguntas clave: en qué etapa esta su negocio, si tienen presupuesto disponible y qué tipt
de ayuda buscan. Systeme.io te permite integrar ese formulario directamente en tu flujo d¢
captacion y filtrar automaticamente quién accede a tu calendario.

7 Hacer todo manualmente cuando podria estar automatizado

Si cada vez que alguien se interesa en tu servicio tienes que escribirle manualmente, enviarle
informacién a mano, recordarle la llamada de forma personal y hacerle seguimiento uno a uno
— tu negocio tiene un techo muy bajo. Porque todo depende de ti. El tiempo que pasas en
tareas repetitivas es tiempo que no estds dedicando a conseguir clientes o a entregar
resultados. Un negocio que no puede funcionar cuando tl no estas mirando no es un negocio
— es un empleo.

COMO CORREGIRLO CON SYSTEME.IO

Systeme.io automatiza el 80% de ese proceso: el email de bienvenida, la entrega del recurst
gratuito, la secuencia de nurturing, el recordatorio de llamada, y el seguimiento post-llamada
Todo ocurre solo, en el orden correcto, en el momento correcto. T solo apareces cuando €
prospecto ya esta listo para hablar.

SmartFunnels.es - Juan Carlos Santaella Pagina 4



¢, Reconociste alguno de estos errores en tu negocio?

Si es asi, el siguiente paso es una sesion de diagndstico gratuita de 30 minutos. Revisamos
tu situacion especifica, identifico el punto de mayor impacto y te digo con claridad si puedo
ayudarte — y cémo. Sin rodeos, sin presion.

Agendar mi diagndstico gratuito en SmartFunnels.es -

Juan Carlos Santaella

JC Mas de 30 afos en negocios digitales. Colaborador certificado en el grupo oficial de systeme.io
mas de 5.000 puntos. He construido sistemas de captacion para negocios en México, Ecuador,
Chile, Colombia, Espafay USA.
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