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¢ Desde donde estas
intentando vender?

Un test tan rapido como incomodo paradescubrir siestas
comunicando con nucleo propio o desde unlugar que te esta frenando.




I7;Qué esy qué no es esto que tengo entre manos?

Sitedigoqueestoesuntest,tequedas
ﬁ%mo estabas, asi que mejor te cuento qué
es:

No esuntest para saber si“vales”.
Ni para ponerte unanota.
Ni para decirte que te falta algo.

Es una forma rapida y honesta de ver
desde qué lugar estas intentando vender
ahoramismo:

¢desde unaclaridadreal?
¢desde el ruido?

¢desde el miedo?

¢desde lanecesidad? _
copia disfrazada de estrategia

Es untest muy cortito que durapocoy deja
huella.

| amayoriade emprendedoras no estan
bloqueadas porque no sepan hacer su
trabajo, sino porque estan intentando
vender desde unlugar que no sienten
COMoO propio.

Este test no es para animarte.
Espara que veas con claridad silo que estas

comunicando nace de tio de todo lo que has
ido absorbiendo por el camino.

¢Empezamos? -



+~~Las 6 preguntas

Responde sin pensar demasiado. _ o
Site descubres dudando, no pasa nada, eso ya esinformacion valiosa.

Si/No
¢ Podrias explicar lo que haces sin usar palabras que has aprendido en cursos o enredes?

¢, Tienes claro qué haces tu diferente?

¢, Tumensaje nace de lo que piensas tuy no de lo que “se supone” que funciona?

1
2
3
4 ¢Sientesque tuformade comunicar se parece acomo hablas con tus amigxs?
5 ¢ Tuclienteideal esunapersonareal?

6

¢, Tienes definidos tus no negociablesy los respetas?

Descubre el resultado -



ul Elresultado

@ SIHAS RESPONDIDO “Si” A 0-2 PREGUNTAS

Estasintentando vender desde un lugar que no estuyo.
Probablemente:

¢ usas palabras que no sientes,

® aceptascosas que no te convencen,

¢ comunicas por miedo a perder oportunidades.
Eso no te hace menos valida.
Tehace cansada.
Y alalarga:

* tequema,

* tedesconecta, )

* tehace dudarincluso delo que sisabes hacer bien.
Aquinotoca “mejorar el copy”’.
Tocaresetear labase.

SIHAS RESPONDIDO “Si” A 5-6 PREGUNTAS

Estas vendiendo desde una base propia.
Tienes claridad interna.

Este test no se corrige. Se lee. . ]
Y el resultado no habla de ti. Habla desde donde estas intentando vender ahora mismo.

SIHAS RESPONDIDO “Si” A 3-4 PREGUNTAS

Estasamedio camino.
Intuyes guie,n eresy qué quieres decir.
ero todavia dudas cuando toca explicarlo hacia fuera.
veces suenas tu.
A veces suenas alo que has aprendido en otros sitios.
Y ese vaiven se nota.
Desde aquiesfacil:
* borrar contenido,
® rehacer textos,
* sentir que “no terminade encajar’.
Noporquenosirvas. )
Sino porgue tu base aun no esta del todo asentada.

No necesitas copiar discursos ajenos para explicar lo que haces.
Tuformade comunicar ya se parece bastante a tu formade pensar.

Eso no significa que lo tengas todo hecho.

Significa que ya hay un nucleo desde el que construir con coherencia.

Aqui, el problema no suele ser laidentidad.
Suele ser orden, estructura o foco.

Descubre la solucion 2



| asolucion

Estasintentando construir tu negocio sin un nucleo propio desde el que vender.

Y cuando no hay nucleo:
® copiassindarte cuenta,
® dudasaunque sepas,
* tefuerzasacomunicar de formas que no te representan.

CORE RESET es un punto de partida.
No un curso mas,

No una motivacion barata. )
No una estrategia para “vender mas’”.

CORE RESET esun proceso corto y honesto para: _
* identificar desde donde estas intentando vender ahora mismo,
* separarlo que estuyo delo que has aprendido por supervivencia,
¢ volveraunabase claradesde laque comunicar sin disfrazarte.

No te afiade nada nuevo. Te ayudaa quitar lo que no es tuyo. Para que cuando vuelvas a hablar de marca, contenido o
ventas, lo hagas desde un lugar que site sostenga.

Descubre CORE RESET

Esto no es una llamada a la accion. Es unainvitacion a dejar de empuijar tu negocio desde un lugar que yano te sirve.


https://truerawmarketing.com/core-reset/

