Regina Hattenberger

Die klare Uber-mich-Seite

Wie Sie Vertrauen aufbauen, Sogwirkung erzeugen und
leichter Wunschkunden gewinnen

Der Praxisleitfaden fir Dienstleistungsunternehmen —
klar fir Menschen, Google und KI

Mit Beispielen, Schritt-fir-Schritt-Anleitung, Checkliste und einem Prompt,
der fiir jedes Berufsfeld einen Vorschlag fiir eine Uber-mich-Seite erstellt —
abgestimmt auf die Anforderungen von Menschen, Google und KI.
Ohne Fachwissen. Ohne Technik. Einfach umsetzbar.



Viele Dienstleistungsunternehmen wiinschen sich, dass Kunden von selbst auf sie zukommen,
sich ein Bild machen und sich dann bewusst fiir genau diesen Anbieter entscheiden. Doch im
digitalen Alltag reicht es nicht mehr aus, einfach prasent zu sein. Menschen, Google und Ki
entscheiden gemeinsam, welche Unternehmen sichtbar werden, als vertrauenswiirdig gelten
und als passende L6ésung wahrgenommen werden.

Eine klare, gut strukturierte Uber-mich-Seite ist dabei einer der starksten Hebel. Sie ist oft die
meistbesuchte Seite einer Dienstleister-Website und der Punkt, an dem ein Interessent
entscheidet, ob er Vertrauen fasst.

Eine gute Uber-mich-Seite erzeugt Sogwirkung: Menschen fiihlen sich angesprochen,
erkennen Kompetenz und spiiren, dass sie bei Ihnen richtig sind. Diese Wirkung entsteht
nicht durch Werbung, sondern durch Klarheit, Persdnlichkeit und nachvollziehbare Inhalte.

Dieses Buch zeigt, wie Sogwirkung auf einer Uber-mich-Seite entsteht und wie Sie sie gezielt
nutzen kénnen. Es verbindet die Perspektive von Menschen, Google und Kl zu einem
gemeinsamen Bild: Menschen wollen verstandliche Losungen, Google bewertet Struktur und
Relevanz, Kl erzeugt Antworten aus vielen Quellen. Sie erfahren, wie lhre Uber-mich-Seite
aufgebaut sein muss, damit sie Vertrauen schafft, Orientierung gibt und Wunschkunden
anzieht.

Die Inhalte sind bewusst praxisnah formuliert. Sie erhalten klare, machbare Schritte, die ohne
Vorwissen und ohne technische Spezialtools auskommen. Jedes Kapitel ist so aufgebaut, dass
Sie die Wirkung sofort nachvollziehen kénnen. Beispiele aus verschiedenen Berufsfeldern
zeigen, wie unterschiedlich Uber-mich-Seiten aussehen kénnen — und wie klar die Prinzipien
sind, die sie erfolgreich machen.

Am Ende steht ein KI-Prompt, der fiir jedes Berufsfeld eine fertige Uber-mich-Seite erstellt.
Der Prompt fragt nur das ab, was wirklich notig ist. Der Output ist ein vollstandiger Text, der
Vertrauen schafft, Personlichkeit zeigt und erklart, warum jemand genau Sie wéhlen sollte. Ein
Text, der Sogwirkung erzeugt — ohne Druck, ohne Uberforderung und ohne technische
Vorkenntnisse.

Dieses Buch ist damit nicht nur eine Einfiihrung, sondern ein praxisnahes Werkzeug fur
Dienstleistungsunternehmen, die Kunden nicht nachjagen, sondern durch Klarheit und
Sogwirkung zu sich filhren mdchten.
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Vorwort — Warum klare Uber-mich-Seiten
Vertrauen schaffen

Viele Unternehmen wiinschen sich, dass Kunden von selbst auf sie zukommen, sich ein Bild
machen und sich dann bewusst flir genau diesen Anbieter entscheiden. Doch im digitalen
Alltag reicht es nicht mehr aus, einfach prasent zu sein. Menschen, Google und K
entscheiden gemeinsam, welche Unternehmen sichtbar werden, als vertrauenswiirdig gelten
und als passende Loésung wahrgenommen werden.

Eine klare, gut strukturierte Uber-mich-Seite ist dabei einer der starksten Hebel. Sie ist oft die
meistbesuchte Seite einer Dienstleister-Website und der Punkt, an dem ein Interessent
entscheidet, ob er Vertrauen fasst. Eine gute Uber-mich-Seite erzeugt Sogwirkung: Menschen
fuhlen sich angesprochen, erkennen Kompetenz und splren, dass sie bei lhnen richtig sind.
Diese Wirkung entsteht nicht durch Werbung, sondern durch Klarheit, Personlichkeit und
nachvollziehbare Inhalte.

Dieses Buch zeigt, wie diese Sogwirkung entsteht und wie Sie sie gezielt nutzen kénnen. Es
verbindet die Perspektive von Menschen, Google und KI zu einem gemeinsamen Bild:
Menschen wollen verstandliche Losungen, Google bewertet Struktur und Relevanz, Kl ordnet
Inhalte nach Rollen, Mustern und Signalen ein. Sie erfahren, wie lhre Uber-mich-Seite
aufgebaut sein muss, damit sie Vertrauen schafft, Orientierung gibt und Wunschkunden
anzieht.

Die Inhalte sind bewusst praxisnah formuliert. Sie erhalten klare, machbare Schritte, die ohne
Vorwissen und ohne technische Spezialtools auskommen. Jedes Kapitel ist so aufgebaut, dass
Sie die Wirkung sofort nachvollziehen kénnen. Beispiele aus verschiedenen Berufsfeldern
zeigen, wie unterschiedlich Uber-mich-Seiten aussehen kénnen — und wie klar die Prinzipien
sind, die sie erfolgreich machen.

Am Ende steht ein KI-Prompt, der fiir jedes Berufsfeld eine fertige Uber-mich-Seite erstellt.
Der Prompt fragt nur das ab, was wirklich nétig ist. Der Output ist ein vollstandiger Text, der
Vertrauen schafft, Personlichkeit zeigt und erklart, warum jemand genau Sie wéhlen sollte. Ein
Text, der Sogwirkung erzeugt — ohne Druck, ohne Uberforderung und ohne technische
Vorkenntnisse. AuBerdem enthalt dieses Buch auch drei prazise Checklisten, die zeigen,
welche Signale jeweils entscheidend sind.

Wenn Sie dieses Buch nutzen, werden Sie nicht nur verstehen, wie eine Uber-mich-Seite
aufgebaut ist. Sie werden eine Seite erstellen, die Menschen berlihrt, Giberzeugt und zum
Handeln fihrt.

Mit den besten Wiinschen fir Sie —
Regina Hattenberger



Einleitung — Die Uber-mich-Seite als
Vertrauensmotor lhrer Website

Eine Uber-mich-Seite wirkt nur dann als Vertrauensmotor, wenn Menschen, Google und KI
dieselben Inhalte klar erkennen kdnnen. Jede dieser drei Perspektiven bewertet eine
Uber-mich-Seite anders: Menschen suchen Orientierung und Sicherheit, Google braucht
eindeutige Signale und Kl ordnet Inhalte nach Rollen, Mustern und Beispielen ein. Dieses
Buch zeigt, wie diese drei Anforderungen zusammenfinden und wie Sie daraus eine
Uber-mich-Seite entwickeln, die verstandlich, eindeutig und vertrauensstark ist.

Jedes Kapitel baut auf einem klaren Prinzip auf: Menschen entscheiden emotional, Google
strukturell und KI semantisch. Diese drei Ebenen bilden die Grundlage fir die Systematik, die
Sie in den folgenden Kapiteln kennenlernen. Sie erfahren, wie Rolle, Arbeitsweise, Nutzen,
Zahlen, Kompetenzsignale, personliche Poker-Elemente und Struktur zusammenwirken und
wie Sie diese Bausteine so formulieren, dass sie fiir alle drei Perspektiven eindeutig sind.

Damit Sie die Anforderungen prazise umsetzen kénnen, enthalt das Buch drei Checklisten:
eine fir Menschen, eine flir Google und eine fir KI. Sie zeigen, welche Signale jeweils
entscheidend sind und wie Sie sie sichtbar machen. Beispiele aus verschiedenen Berufsfeldern
verdeutlichen, wie unterschiedlich Uber-mich-Seiten aussehen kénnen — und wie klar die
Prinzipien sind, die sie erfolgreich machen.

Am Ende erhalten Sie einen KI-Prompt, der fiir jedes Berufsfeld einen Vorschlag fir eine
vollstandige Uber-mich-Seite erstellt. Der Prompt fragt nur das ab, was wirklich nétig ist, und
erzeugt einen Text, der die Bausteine dieses Buches konsequent umsetzt.

Diese Einleitung bildet den Rahmen fir alles, was folgt: eine klare, praxisnahe Anleitung fir
eine Uber-mich-Seite, die Menschen iiberzeugt, Google starkt und Kl korrekt einordnet — und
damit zu einem der wichtigsten Erfolgshebel Ihrer Website wird.



