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Erfolg auf Amazon beginnt nicht im Lager – sondern im Kopf. 

Profit beginnt nicht beim Verkauf – sondern bei der Kalkulation. Amazon ist kein 
Ort für Bauchgefühl – sondern ein System, das auf Zahlen basiert. Wer seine 
Kosten nicht kennt, verliert die Kontrolle. Wer sie versteht, gewinnt Spielraum, 
Skalierbarkeit und Sicherheit. Denn auf Amazon entscheidet nicht nur das 
Produkt über Erfolg oder Misserfolg – sondern die Fähigkeit, wirtschaftlich zu 
denken und präzise zu rechnen. 

Dieser Leitfaden ist dein Schlüssel zu genau dieser Klarheit: Er zeigt dir, wie 
Amazon rechnet, wo versteckte Gebühren lauern und wie du deine Marge 
schützt, bevor du überhaupt verkaufst. Du lernst, wie du Gebühren analysierst, 
Versandmodelle vergleichst, Zusatzkosten erkennst und deine Preisstrategie auf 
ein solides Fundament stellst. 

Dieser Quick-Guide ist kein Taschenrechner – sondern ein unternehmerisches 
Navigationssystem. Er hilft dir, klüger zu kalkulieren, smarter zu entscheiden 
und profitabler zu wachsen. Denn wer seine Zahlen im Griff hat, baut kein Risiko 
– sondern ein echtes Business. 

 

Dieses Buch steht in keiner Verbindung zu Amazon.com Inc. oder deren Tochtergesellschaften.  
'Amazon' und 'FBA' sind eingetragene Marken der jeweiligen Eigentümer.  
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Die Wahrheit hinter den Zahlen 

Amazon ist mehr als ein Marktplatz – es ist ein System. Ein System, das mit Algorith-
men arbeitet, mit Regeln funktioniert und mit Zahlen entscheidet. Wer hier verkaufen 
will, muss nicht nur Produkte verstehen, sondern vor allem: Kosten kalkulieren. Denn 
Erfolg auf Amazon beginnt nicht beim Listing – sondern bei der Rentabilität. 

Dieser Guide ist eine ehrliche, praxisnahe und strategisch durchdachte Sammlung von 
allem, was du über die Kostenstruktur hinter Amazon FBA wissen musst. Du er-
fährst, welche Gebühren wirklich zählen, wo sich versteckte Kosten verbergen und wie 
du deine Marge schützt, bevor du überhaupt verkaufst. 

Egal ob du nebenberuflich startest, dein Sortiment digitalisieren willst oder eine 
skalierbare E-Commerce-Marke aufbaust – dieses Kapitel hilft dir, wirtschaftlich zu 
denken, klug zu planen und profitabel zu handeln. Denn Amazon belohnt nicht den 
Schnellsten, sondern den Strategischsten. 

Die Inhalte begleiten dich systematisch durch alle relevanten Kostenbereiche – von 
Verkaufsgebühren und Versandmodellen über Zusatzleistungen bis hin zu variablen 
Sonderkosten. Du lernst, wie du deine Preisstrategie auf ein solides Fundament stellst 
und wie du mit Klarheit statt Bauchgefühl kalkulierst. 

 Denn eines ist sicher: Wer seine Zahlen kennt, spart nicht nur Geld – sondern 
gewinnt unternehmerische Kontrolle. Also: Mach dich bereit für Klartext, Praxistipps 
und Kalkulationsstrategien, die wirklich funktionieren. 

Alles Gute für dich und viel Erfolg,  

Regina Hattenberger  

Kematen/Oberösterreich 
November 2025 

 

 

  


