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LA REVOLUTION
DE I’ATTENTION

Pourquoi tout le monde doit
se lancer sur les réseaux
sociaux et gagner de l'argent
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CHAPITRE 1 — LA REVOLUTION QUE PERSONNE NE T'A ANNONCEE

Nous vivons un moment historique

Il'y a des moments dans ['histoire ou tout change. La révolution industrielle. Internet. Le
smartphone. Chacun de ces moments a redistribué les cartes du pouvoir économique et
social.

Nous vivons I'un de ces moments en ce instant précis. Et la plupart des gens ne sen
rendent pas compte.

La révolution des réseaux sociaux nest pas juste une évolution technologique. C'est une
redistribution fondamentale du pouvoir de communication, d'influence et de création de
richesse.

Pour la premiére fois dans l'histoire de I'humanité, nimporte qui peut toucher des millions
de personnes, construire une audience mondiale et créer un business rentable avec
seulement un téléphone et une connexion internet.

Nos grands-parents navaient pas cette chance. Nos parents n'avaient pas cette chance.
Nous, nous l'avons. Et la question nest pas ‘est-ce que je dois en profiter ?' La question est
‘pourquoi est-ce que je nen profite pas encore ?'

Ce qui a changé pour toujours

Avant les réseaux sociaux, accéder a une audience était un privilege réservé a quelques-
uns:

e Les médias traditionnels (TV, radio, presse) contrélaient qui avait le droit de parler

¢ Les grandes entreprises pouvaient se payer de la publicité

o Les célébrités bénéficiaient d'un acces naturel a l'attention publique

e Les autres (la majorité) étaient condamnés a rester invisibles

Les réseaux sociaux ont tout cassé. Aujourd'hui :
e Un(e) n Martiniquais(e) peut toucher + de 1M personnes dans le monde francophone
¢ Un artisan local peut vendre ses créations a des clients en France ou Canada
* Une experte dans nimporte quel domaine peut monétiser son savoir sans
intermédiaire
¢ Une meére de famille peut construire un business depuis son salon pendant que ses
enfants dorment

La barriere a I'entrée de I'économie mondiale est tombée.
Et elle ne se reléevera jamais.
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CHAPITRE 2 — LA VERITE SUR L'ARGENT ET LES RESEAUX SOCIAUX

L'argent n'est pas un sujet tabou. C'est un objectif Iégitime.

Dans beaucoup de cultures, parler d'argent est mal vu. On est censé travailler par passion,
par vocation, par amour du métier. L'argent doit arriver 'naturellement’, sans qu'on le
cherche.

Cette croyance a maintenu des millions de personnes dans la précarité. Et elle est
particulierement répandue dans les territoires ultramarins ou l'on préfére parfois la
discrétion a l'ambition affichée.

Je vais te dire quelque chose clairement : vouloir gagner de l'argent avec ses réseaux
sociaux nest pas honteux. C'est intelligent. C'est stratégique. Et c'est parfaitement
accessible.

Largent nest pas la fin. Cest la liberté. La liberté de choisir ton emploi du temps, tes
clients, tes projets et ton territoire d'action.

Ce que les réseaux rendent possible économiquement

Léconomie des créateurs pese 250 milliards de dollars en 2024. Elle devrait atteindre 480
milliards d'ici 2027. Voila ce que ¢a représente concrétement pour toi :
¢ Vente produits ou services : une marque n’est pas limitée a un territiore, elle touche
un plus large public donc peut générer des revenus plus conséquents
¢ Revenus de collaborations : une créatrice avec 10 000 abonnés engagés peut
facturer 500 a 2 O00€ par collaboration marque
¢ Produits digitaux : un ebook vendu 27€ avec une marge de 95% peut générer des
revenus passifs mois aprés mois
¢ Formations : une formation a 197€ vendue a 50 personnes = 9 850€ créés une seule
fois, vendus en automatique
» Prestations de services : un community manager facture 500 a 3 OOO€ par mois et
par client
e Coaching : un accompagnement premium a 1 000€ sur 1 mois avec 3 clients = 3000€
de revenus directs

Ces chiffres ne sont pas des exceptions. lls sont accessibles a toute personne qui
comprend les regles du jeu et les applique avec constance.

La question n'est pas 'est-ce possible ?' La question est 'qu'est-ce qui
m'empéche de commencer ?'
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CHAPITRE 3 — LE PRINCIPE FONDAMENTAL : RETENIR L'ATTENTION

L'attention est la monnaie du 21e siecle

Si tu ne retiens qu'une seule idée de ce manifeste, que ce soit celle-ci:

La compétence la plus précieuse de notre génération est la capacité a capturer et retenir
I'attention humaine.

Pas le diplédme. Pas I'expérience. Pas le réseau. Pas le capital. L'attention.

Voila pourquoi. Nous vivons dans un monde saturé d'informations. Chaque jour, I'étre
humain est exposé a plus de 10 OO0 messages publicitaires. Son attention est la
ressource la plus convoitée de la planéte. Les plateformes technologiques, les marques,
les médias, tous se battent pour ces 2 heures et 27 minutes quotidiennes de temps
décran. Et toi, avec ton téléphone et ta créativité, tu peux entrer dans cette compétition.
Et tu peux gagner!

Pourquoi I'attention vaut de l'argent
L'attention et I'argent sont directement liés dans I'économie digitale. Voici comment :
1.Plus tu retiens l'attention — plus l'algorithme distribue ton contenu
2.Plus l'algorithme distribue — plus ton audience grandit
3.Plus ton audience grandit = plus les marques veulent collaborer
4.Plus les marques veulent collaborer — plus tu peux facturer tes contenus
5.Plus tu peux facturer — plus tu peux investir dans tes produits
6.Plus tu as de produits — plus tu as de revenus passifs

Chaque euro que tu généres sur les réseaux commence par une seconde d'attention
captée. Un seul second. Cest le premier maillon dune chaine qui peut te rendre
financiérement libre.

Comment retenir I'attention : les principes fondamentaux
Retenir I'attention n'est pas une question de chance, de beauté ou de talent naturel. C'est
une science que tu peux apprendre et maitriser. Voici les 5 principes fondamentaux :
1.La valeur avant tout : chaque contenu doit apporter quelque chose — une information,
une émotion, une ressource, un divertissement. Sans valeur, pas d'attention.
2.L'authenticité pergue : 86% des consommateurs préférent les marques authentiques.
Ta vraie voix est ton meilleur outil d'attention.
3.La régularité : I'attention se conditionne. Une audience qui t'attend est une audience
qui reste.
4.L'information gap : crée toujours un écart entre ce que tu montres et ce que tu réveles.
Le cerveau ne peut pas résister a une question sans réponse.
5.L'émotion : les contenus émotionnels génerent 3 fois plus de partages que les
contenus neutres. Identifie 'émotion que tu veux déclencher avant de créer.
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CHAPITRE 4 — CE QUE VEULENT LES PLATEFORMES (ET POURQUOI
ELLES SONT NOS ALLIEES)

Comprendre le modéle économique des plateformes

Instagram, TikTok, YouTube, Facebook ; toutes ces plateformes ont exactement le méme
modele économique : elles vendent de la publicité. Et pour vendre de la publicité, elles ont
besoin d'une chose : que les utilisateurs restent le plus longtemps possible sur la
plateforme.

C'est aussi simple que ¢a. Le temps passé sur la plateforme = valeur publicitaire. La valeur
publicitaire = revenus. Les revenus = survie de l'entreprise.

Les plateformes nont qu'un seul ennemi : les utilisateurs qui partent. Et qu'un seul allié : les
créateurs qui font rester les autres.

Tu es l'allié des plateformes — exploite cette position
Quand tu crées du contenu que les gens regardent jusqu'au bout, que les gens partagent,
que les gens sauvegardent, tu fais exactement ce que la plateforme veut.

En échange, elle te récompense. Elle distribue ton contenu a plus de personnes. Elle te
booste dans les suggestions. Elle te met en avant dans les Explore et les For You.

C'est un deal gagnant-gagnant. La plateforme obtient du temps d'utilisateur. Toi tu obtiens
de la visibilité. Et la visibilité, tu peux la convertir en audience. L'audience en confiance. La
confiance en argent.

Chaque seconde d'attention que tu fais passer sur la plateforme est une seconde que
l'algorithme te rembourse en reach.

Les 3 choses que les plateformes récompensent
.Le temps de visionnage : plus les gens regardent tes vidéos longtemps, plus tu es
distribué. La rétention est le signal N°1.
2.Le taux de partage : un contenu partagé amene de nouveaux utilisateurs sur la
plateforme. Les plateformes adorent ¢a et te boostent massivement en retour.
3.Le retour récurrent : si ton audience revient régulierement voir tes contenus, la
plateforme sait que tu es un créateur de valeur et te pousse davantage.

Comprendre ces 3 mécanismes change tout a la fagon dont tu crées du contenu. Tu ne
crées plus pour ‘faire joli'. Tu crées pour maximiser le temps passé, les partages et les
retours.
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CHAPITRE 5 — MA VISION : UN MONDE OU CHACUN A SA PLACE

Pourquoi je me bats pour cette vision

Je viens de la Martinique. Un territoire magnifique, riche culturellement, mais
géographiquement isolé et économiquement contraint. Pendant longtemps, les Antillais
qui voulaient 'réussir’ devaient partir. Quitter leur ile, leur famille, leur culture.

Les réseaux sociaux ont changé ¢a. Aujourd'hui, je peux construire un empire créatif
depuis Fort-de-France. Je peux vendre des formations a Paris, des ebooks a Montréal, des
collaborations a des marques internationales, sans jamais quitter ma terre.

Mais surtout, et c'est ce qui mimporte le plus, je peux aider d'autres personnes a faire la
méme chose. Des hommes et des femmes, des peres et des meres de famille, des
créateurs qui doutent de leur valeur et de leur Iégitimité. Des personnes qui ont une
expertise réelle mais qui ne savent pas qu'elles peuvent en vivre.

Mon travail n'est pas de te donner des stratégies. Mon travail est de te convaincre que tu
mérites une place dans 'économie créatrice mondiale. Et de te donner les outils pour la
prendre.

Qui peut se lancer sur les réseaux sociaux et gagner de l'argent ?
La réponse courte : tout le monde. La réponse longue :
e La mere de famille qui a 2 heures par jour, elle peut créer et monétiser
o Lartisan qui vend localement depuis 20 ans, il peut vendre globalement depuis
demain
o Lexperte en son domaine qui nose pas se mettre en avant, elle peut devenir la
référence de sa niche
e Le débutant qui n'a aucune expérience, il a l'avantage d'apprendre sans les mauvaises
habitudes
o La créatrice qui a essayé et échoué, elle a I'avantage de la legon acquise
o Lentrepreneur qui gére seul ses réseaux sans stratégie, il peut transformer son
compte en machine a clients

Il n'y a pas de profil type du créateur qui réussit. Il y a un comportement type :
comprendre les régles, les appliquer avec constance, et ne jamais arréter d'apprendre.

Si tu lis ces lignes, tu as déja la principale qualité requise :
la curiosité. Le reste s'apprend.
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CHAPITRE 6 — LES 5 VERITES QUE PERSONNE NE TE DIT

Vérité 1: Tu n'as pas besoin d'étre parfaite pour commencer

La perfection est 'ennemi du commencement. Les créateurs qui attendent d'étre préts
narrivent jamais. Les créateurs qui commencent avec ce qu'ils ont, s'améliorent en
chemin et y arrivent.

Ton premier contenu sera imparfait. C'est normal. C'est méme souhaitable. Limparfait
authentique connecte infiniment mieux que le parfait artificiel.

Commence avec ce que tu as. Fais de ton mieux avec ce que tu sais. Améliore ce que tu
fais. C'est la seule formule qui fonctionne.

Vérité 2 : La régularité bat le talent

Jai vu des créateurs extraordinairement talentueux échouer parce qu'ils publiaient de
facon chaotique. J'ai vu des créateurs trés ordinaires réussir parce qu'ils publiaient avec
une régularité absolue.

L'algorithme récompense la cohérence. L'audience fait confiance a la régularité. La
régularité construit I'habitude. Lhabitude crée la fidélité. La fidélité génere les ventes.

Vérité 3 : Tu n'as pas besoin de 100 000 abonnés pour gagner de l'argent

Le mythe des 100k abonnés pour monétiser’ a retardé la réussite de milliers de créateurs.
La vérité : une créatrice avec 1000 abonnés hyper-engagés peut gagner plus qu'une
créatrice avec 100 OO0 abonnés passifs.

Lengagement précéde toujours la taille. Et lengagement se convertit en ventes. La taille se
convertit en vanité.

Vérité 4 : Copier ne marche jamais vraiment

S'inspirer est intelligent. Copier est une impasse. Quand tu copies, tu arrives toujours
apres l'originale, avec moins d'authenticité et sans la connexion émotionnelle que crée le
créateur original.

Ton unicité, ton histoire, ta voix, ton territoire, ta culture : c’est ton avantage concurrentiel
le plus puissant. Personne d'autre ne peut étre toi.

Vérité 5 : Les résultats viennent toujours plus tard qu'on ne le pense

La croissance sur les réseaux sociaux suit une courbe en hockey stick : longue période
plate, puis explosion. La plupart des créateurs abandonnent pendant la période plate,
juste avant l'explosion.

Ceux qui tiennent 6 mois voient des résultats. Ceux qui tiennent 12 mois béatissent un
business. Ceux qui tiennent 24 mois construisent un empire.

La différence entre ceux qui réussissent et ceux qui abandonnent
n'est pas le talent. C'est la durée.
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CHAPITRE 7 — L'APPEL A L'ACTION : TA PLACE T'ATTEND

Ce que tu perds chaque jour que tu n'agis pas

Chaque jour sans présence digitale est un jour perdu. Pas perdu dans le vide, perdu en
faveur de quelqu'un d'autre qui prend ta place dans ta niche, auprés de ton audience,
dans la téte de tes futurs clients.

Les créateurs qui commencent aujourdhui ont 365 jours d'avance sur ceux qui
commencent I'année prochaine. 365 jours de données, d'apprentissage, d'audience
construite et de confiance accumulée.

Le meilleur moment pour commencer était hier. Le deuxieme meilleur moment est
maintenant.

Ce que je te propose

Pitch Agency existe pour une seule raison : t'aider a prendre ta place dans I'économie
créatrice mondiale, depuis n'importe ou dans le monde, depuis ton territoire, depuis ta vie
telle quelle est.

Pas dans 6 mois. Pas quand tu seras préte. Maintenant.

e Situ démarres de zéro : ma formation te guide pas a pas de la création de compte a la
premiere vente

e Situ as déja un compte mais que tu stagnes : mon audit créateur identifie exactement
ce qui bloque et ce qu'il faut changer

¢ Si tu veux un accompagnement personnalisé : mon coaching privé te donne le chemin
le plus court vers tes objectifs

e Situ veux + de 1000 hooks gratuits : mon guide gratuit 'LAttention est ta Monnaie' est
disponible des maintenant

Tout le monde devrait se lancer sur les réseaux sociaux et gagner de
I'argent. Ce tout le monde comprend toi.
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La révolution de l'attention a
commenceé. Ta place dans
cette révolution t'attend.
La seule question est :
quand vas-tu la prendre ?

par MADAME PITCHOUNE
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