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(] Introduccién

Una historia como la tuya

Recuerdo una noche, hace unos afos, en la que estaba solo frente al ordenador.
Habia visto tres videos de YouTube, descargado un PDF sobre marketing de
afiliados, leido algunos correos de gurds que prometian libertad financiera... y
aun asi me sentia completamente perdido. ==

Llevaba afios intentando ganar dinero online. Probé cursos, plataformas, incluso
participé en negocios que prometian ingresos automaticos. Inverti tiempo,
energia y mas dinero del que me podia permitir.

¢Resultados? Muy pocos. A veces ninguno. <”

Esa noche todo estaba en silencio, salvo por la radio encendida a bajo volumen.
De repente, sond una vieja cancién que decia:

“Todo lo grande empieza con algo pequefio.” &

Y no sé si fue la cancion, el cansancio acumulado o el momento... pero algo hizo
clic en mi cabeza.

Pensé que necesitaba desesperadamente, en ese instante, algo que pudiera
marcar la diferencia entre fracasar otra vez o ganar mis primeros délares online.
Al fin y al cabo, si lograba generar 10 ddlares, podria escalar a 100... y de ahi a
mucho mas.

La idea fue clara:
Necesitaba un ebook 100 % practico, sin paja, un sistema probado que me
llevara de la mano hasta mi primera venta online.

Con el tiempo entendi que el problema no era internet, ni los negocios digitales.
El problema era la forma en que nos ensefian a empezar.

Nos llenan de promesas vacias, nos lanzan a vender sin saber qué estamos
haciendo...

Y cuando no funciona, pensamos que el fallo somos nosotros.

Pero no lo eres ti. ©



Solo te falta un camino claro, realista, y adaptado a tu punto de partida.

Por eso escribi esta guia.

No para impresionarte, sino para ayudarte.

No te hare rico, pero si te voy a mostrar los primeros pasos reales que puedes
dar desde cero, sin experiencia, sin inversion y con herramientas gratuitas.

Este es el reto:
Empezar de verdad, con los pies en la tierra, y avanzar paso a paso.

Bienvenido al comienzo de tu historia.
Estoy contigo.

— Mario Lespio
Mentor y aprendiz
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¢ ;Quieres ganar dinero online? Primero necesitas
atencion.

No vas a vender nada si nadie te ve.
No vas a ayudar a nadie si no tienes a quién.
Y no vas a avanzar si sigues esperando a “tener todo listo”".

Hoy empieza tu negocio.
Aunque no tengas un producto aun. Aunque no tengas pagina web. Aunque solo
tengas 3 seguidores.

Porque lo Unico que necesitas hoy es:
Una promesa clara

Una forma de capturar emails
Una guia para entregar

Y una secuencia que convierta

Te explico cdmo hacerlo. Paso a paso. Sin tecnicismos. Sin rodeos.
Con herramientas 100% gratuitas. Y con foco total en la accion.

@ Tu objetivo de hoy

Construir el flujo base de tu sistema de captacioén:
~ Hacer una promesa poderosa en redes
= Atraer trafico organico
~ Capturar emails
~ Entregar automaticamente tu guia
= Preparar la secuencia para vender tu ebook

%’ PASO 1: Promete algo que tu audiencia realmente
quiera



Olvida lo técnico. Olvida el embudo.
Empieza con una promesa que mueva emociones.

Ejemplos de promesas que funcionan:

“Te ensefio cobmo ganar tus primeros 7€ online esta semana, sin vender nada
complicado.”

“iEmpezar un negocio digital desde cero sin dinero? Aqui tienes la guia que me
habria gustado tener.”

“Descarga gratis el paso a paso para lanzar tu proyecto digital, incluso si partes
desde cero.”

No necesitas tener una audiencia gigante. Necesitas un mensaje poderoso que
conecte con el momento exacto que esta viviendo tu lector.

& PASO 2: Publica esa promesa en tus redes (jhoy
mismo)

Escoge tu red principal: Instagram, TikTok, Facebook, X (Twitter)...
Y publica esta promesa de forma humana, directa, sin filtro.

Ejemplo de publicacién en Instagram:
&Y si este afo si lo intentas en serio?

He creado una guia gratuita para ayudarte a montar tu primer negocio digital sin
gastar ni un euro.

B Se llama “El Reto Ganancias Online”
Es gratis. Es practica. Y esta hecha para gente como ti y como yo.
Escribeme "Quiero la guia” y te la mando por privado.

O descargala aqui: [tu enlace a la landing page]



Tip: Afade una historia personal para generar mas conexion. Por ejemplo:
“Yo también empecé desde cero, solo con ganas y mil dudas. Esta guia es lo que
me habria ahorrado meses.”

PASO 3: Crea tu pagina de captura gratis (con
Systeme.io)

No necesitas una web propia.
Systeme.io te deja crear una landing page gratis, funcional y sin cédigo.

¢Qué debe tener tu pagina?

Un titulo que prometa un beneficio claro

Un subtitulo que refuerce la idea

Una imagen del ebook (hazlo en Smartmockups)
Un formulario simple: nombre + email

Un botdn claro: “Descargar la guia”

Ejemplo de estructura:

Titulo:
= Guia gratuita: Como Empezar tu Negocio Digital desde Cero en 7 Dias

Subtitulo:
Aprende a construir un sistema online que atrae personas y convierte visitas en
ingresos. Paso a paso, sin tecnicismos ni inversion.

Formulario:

[ Nombre ]

[ Email ]

[ Quiero la guia ]

(P PASO 4: Automatiza el email de bienvenida

Una vez alguien deje su email, tu sistema debe hacer 2 cosas:



Agradecerle

Entregarle el PDF de la guia

Email automatico de bienvenida:

Asunto: T Aqui tienes tu guia gratuita

Cuerpo:

Hola [nombre],

Gracias por sumarte al Reto Ganancias Online.
Aqui puedes descargar la guia en PDF - [enlace]

Estoy seguro de que te va a ayudar a ver tu negocio digital con nuevos ojos.
En los préximos dias, te enviaré mas pasos clave para ponerlo en marcha.
iEstamos juntos en esto!

Firma:
Mario Lespio
Mentor y aprendiz

@ PASO 5: Prepara tu secuencia de emails

Este es el momento de pensar mas alla de una guia gratuita.
Tu objetivo es que esas personas conecten contigo, confien en ti, y compren tu
primer producto de pago (el ebook de 7 dolares).

Y eso se logra con una secuencia.
Secuencia base de 7 emails:

Consejo. Usa siempre tono humano, habla desde tu experiencia, y enfoca el
producto como la herramienta que necesitan para avanzar.

‘s HERRAMIENTAS QUE VAS A USAR HOY

Systeme.io: para crear la landing page y enviar emails automaticos



Smartmockups.com: para crear la imagen 3D de la guia en PDF
ChatGPT: para escribir textos, ideas de emails, publicaciones, etc.
Canva: para disefar la portada del ebook (si no la tienes aun)

Tu red social favorita: donde publicar tu promesa hoy mismo

= RESUMEN DEL FLUJO COMPLETO

A --> [Promesa en redes sociales]

B --> [Landing page de captura]

B --> [Email de bienvenida con guia]

C --> [Secuencia automatizada de emails]

D --> [Venta del ebook de 7€]

3= TU MISION DE HOY

Escribe y publica tu promesa en al menos una red social
Crea tu pagina de captura con Systeme.io

Conecta tu email de bienvenida

Sube la guia para que se descargue automaticamente
Esboza los 7 emails de la secuencia

Visualiza tu primer sistema en funcionamiento

Y si algo falla, recuerda: estas aprendiendo a construir tu libertad.

CIERRE DE DIA 1: El negocio empieza cuando
captas atencién



Esto no es teoria. Esto ya es accion.
Hoy habras hecho mas que la mayoria de personas que dicen “algun dia...”

Habras creado tu primer sistema.
Una puerta abierta a tu negocio digital.
Y con cada email que llegue, estards mas cerca de tu primera venta.

Mafana en el Dia 2: Descubriras cdmo convertir esa atencidon en comunidad.
Porque tener una lista no es suficiente.

Hay que nutrirla. Hay que inspirarla.

Y hay que convertirla en una audiencia que confie.

% DIA 2: CONVIERTE VISITAS EN
COMUNIDAD (Antes de Pensar en
Vender)

= ¢De qué sirve tener mil visitas si nadie te
recuerda?

Muchos emprendedores digitales se enfocan en atraer trafico, pero olvidan lo
mas importante:

Las personas no compran al que mas ven. Compran al que mas confian.

Hoy vas a dar el siguiente paso: transformar visitantes en una comunidad real.
Personas que te escuchan. Que te responden. Que esperan tus correos.
Y que, cuando llegue el momento, estaran listas para comprar.

@ Tu objetivo del dia:

Nutrir a las personas que ya tienes en tu lista.
Crear conexiéon. Mostrar que estas ahi para ayudar.
Y empezar a construir una relacién que vende sin vender.



» La verdad incobmoda: Nadie confia en ti al
principio
Si, lo leiste bien.

Puede que tengas la mejor guia del mundo, un logo bonito, incluso un buen
disefo...
Pero si no generas confianza, no hay venta.

La confianza no se compra. Se construye.
Y se construye con historias, presencia y verdad.

‘s PASO 1: Crea tu ritual de visibilidad

Tu comunidad necesita verte consistentemente.

No se trata de publicar por publicar.
Se trata de que empiecen a reconocerte como alguien que aporta.

Elige un canal para aparecer todos los dias (aunque sea 5 minutos)
Instagram (reels, historias, carruseles)

TikTok (tips rapidos o detras de escenas)

Facebook (posteos personales, retos, frases)

Email (boletines breves, reflexiones, mini ensefianzas)

YouTube Shorts (resimenes de tu guia o aprendizajes)

© El objetivo: Estar presente sin agobiarte

No intentes estar en todas las redes a la vez.
Elige una. Aparece todos los dias por 7 dias.
Eso ya te pone por encima del 90% de creadores novatos.



“ PASO 2: Habla de tu historia, no solo del producto

Los productos conectan por su valor.
Pero las personas compran por lo que tu representas.

Lo que te paso, lo que aprendiste, lo que superaste, vale mas que un diploma.
=* 3 preguntas que te ayudan a construir tu historia:

:Qué problema personal resolviste y hoy podrias ensefiar?

;Qué error cometiste que alguien podria evitar si te escucha?

;Qué cambid en tu vida cuando empezaste a tomarte esto en serio?

Cuenta todo eso. En emails. En videos. En publicaciones.
Esa es tu ventaja competitiva. Nadie tiene tu historia.

® PASO 3: Nutre tu lista de emails con contenido de
valor

Ya captaste emails el dia anterior. jGenial!

Pero si no les escribes... se enfrian. Se olvidan de ti.
Y cuando intentes venderles algo, pensaran:
“;Quién es este?”

Formula de oro: 80% valor + 20% venta

80% de tus correos deben educar, inspirar, entretener
20% pueden hablar de tu ebook, producto o asesoria

o ldeas de emails para nutrir tu comunidad:

“Lo que nadie te dice cuando empiezas online”

“El momento en que estuve a punto de rendirme (y lo que me salvd)”



“Tres errores que me hicieron perder meses”
“Un consejo que me dio un mentor y me cambié todo”

Estos emails venden sin necesidad de vender nada.
Solo por estar ahi, ayudando, mostrando tu humanidad, ya estas abriendo
puertas.

@ Mentalidad clave: La gente no quiere un experto.
Quiere a alguien real.

No intentes parecer un guru.
No necesitas mostrar cifras infladas, ni fotos de lujo, ni frases vacias.

La confianza se construye siendo honesto.
Y la honestidad conecta mas que la perfeccién.

Ejemplo real:

Un emprendedor digital empez6 a enviar correos donde contaba lo que no
funcionaba en su negocio.

;Resultado? Aumento sus clics, sus respuestas y sus ventas.

iPor qué? Porque las personas quieren seguir a alguien humano, no a un robot.

PASO 4: Crea un loop de contenido y comunidad

Una estrategia simple que puedes aplicar desde hoy:

Creas una publicacién que comparte un aprendizaje breve.

En ella invitas a descargar tu guia (mas emails).

En tu email, mencionas que estas activo en redes (mas visibilidad).

Al responder emails, invitas a comentar en tus publicaciones (mas interaccion).

Tu lista crece. Tu comunidad crece. Tu autoridad crece.



Lo importante es que todo esté conectado.

s Herramientas que puedes usar hoy:

Canva: para crear publicaciones visuales (carruseles, mini frases)

ChatGPT: para escribir ideas de emails, historias y llamadas a la accion
Systeme.io: para automatizar los envios

Metricool o Buffer: si quieres programar publicaciones y no estar pegado al movil

Google Keep o Notion: para anotar ideas de contenido diario

¢ Ejercicio practico:
Paso 1: Escribe 5 temas que te gustaria compartir con tu comunidad
Ejemplo:
Coémo empecé desde cero
El error que me bloqued meses
Lo que aprendi sobre disciplina
Una herramienta que me salvé tiempo
Por qué decidi dejar de esperar
Paso 2: Transforma cada tema en:
Un post corto
Un email
Un reel (si usas video)

Ya tienes 15 piezas de contenido solo con ese gjercicio.



Frase clave del dia:

“Habla para transformar, no para impresionar.”

Tus seguidores no necesitan que seas perfecto.
Solo necesitan que digas lo que a ellos aun nadie les dijo.

T BONUS DE HOY: Plantilla de email emocional

Asunto: Lo que me habria gustado saber antes de empezar
Cuerpo:

Hola [nombre],

Hoy quiero contarte algo personal...

Cuando empecé a emprender online, me sentia inseguro, perdido, incluso
ridiculo a veces.

Veia a otros ganando dinero, y pensaba:

"iSera que yo también puedo?”

Lo que cambio todo fue entender esto:
No necesitas ser un experto
Solo necesitas ser una persona real, con una historia
Y estar dispuesto a compartirla con el mundo

Eso es lo que quiero ayudarte a hacer.

Por eso creé la guia gratuita:
[enlace a tu guia]

Y por eso escribo estos correos.
Para decirte que si se puede.



¢ RESUMEN DEL DIA 2

Publicaste algo en redes que genera conexién

Nutres tu lista con emails de valor

Hablaste desde tu historia, no desde tu ego

Entiendes que las personas no compran productos: compran confianza

Mafana, Dia 3: Empieza tu posicionamiento

Tendras claridad sobre como construir autoridad online, incluso si aun no tienes
resultados.
Porque hay una formula para que la gente te respete, sin fingir ser alguien que

no eres.

Transicion al final del Dia 2
© Ahora es tu turno.

Ya no estas en blanco.
Ya no estas perdido.

Tienes lo mas importante: una semilla. Una idea que puede cambiar tu vida si la
siembras y la riegas cada dia.

Pero no basta con tenerla en la cabeza.
Necesitas bajarla al papel, aterrizarla, y transformarla en una propuesta clara 'y
vendible.

Para eso te dejo aqui una plantilla poderosa.
Una hoja de ruta simple para convertir tu idea en un producto digital real.

Rellénala ahora mismo. No mafnana.
Porque cuanto mas tarde lo hagas, mas se enfria tu motivacion.
Y este ebook solo funciona si tomas accién mientras estas encendido.



3% Plantilla: Mapa Problema - Solucién

¢Cual es el problema especifico que quieres resolver?
Describe el dolor o dificultad que vive tu cliente ideal.

iPor qué este problema es importante para esa persona?
;Qué impacto tiene en su vida o negocio?

¢Cual es la solucién que propones?
¢;Qué ofreces para aliviar ese problema?

¢Qué beneficio concreto lograra tu cliente?
Describe el resultado o cambio que obtendra.

Ahora que has definido claramente el problema que vas a resolver y la solucion
que ofreces, es momento de sintetizar todo en un mensaje claro y directo. Este
mensaje es fundamental porque sera la base de tu comunicacion: en redes
sociales, en tu landing page, y en tus correos.



La siguiente plantilla te ayudara a construir tu propuesta de valor en una sola
frase poderosa, que capture la atencidn de tu audiencia y conecte con sus
necesidades reales.

3% Plantilla: Propuesta de Valor en una Frase
Completa esta estructura con tus ideas:

“Ayudo a [tipo de persona o cliente ideal] a [beneficio principal o transformacién]
sin [objecion o dificultad comun], gracias a [tu método, experiencia o enfoque].”

“Ayudo a personas que quieren empezar un negocio digital desde cero a ganar
sus primeros 7 euros online sin complicarse con tecnologia, gracias a mi método
paso a paso probado.”

Tu propuesta de valor:

Esta frase sera la base para que tus futuros clientes entiendan rapidamente qué
haces y cdmo puedes ayudarlos. Guardala, repitela, y Usala siempre que hables
de tu proyecto.

Introduccién a la plantilla

Ahora que ya tienes tu propuesta de valor clara, llega el momento de elegir qué
tipo de producto digital vas a crear.

No todos los productos funcionan igual para todas las personas.
Cada formato tiene sus ventajas y retos.



Esta plantilla te ayudara a decidir de forma rapida y practica cuél es el formato
que mejor se adapta a ti y a tu proyecto.

3% Plantilla: Cuadro de Decisidn Rapida para tu Infoproducto

Cémo usar esta plantilla

Marca las respuestas que mas se ajusten a ti y revisa qué producto es el que mas
se repite en las recomendaciones. Asi tendras una idea clara de por donde
empezar.

= DIA 3: POSICIONATE COMO
AUTORIDAD DESDE CERO

(Sin ser “experto”, sin miles de seguidores, sin titulos)

© ¢iPor qué la autoridad es la clave para vender?

Imagina esto:
Estas en una sala con 100 personas que venden lo mismo que tu.
Solo una persona se levanta y dice:

“No tengo todas las respuestas, pero he recorrido parte del camino y puedo
ayudarte a dar tus primeros pasos.”

La atencién va hacia esa persona.
Eso es autoridad: confianza + conexién + entrega constante.

Y no se necesita ser un guru para lograrlo.
Solo necesitas ser real. Ser alguien que aporta.



X 3 Mitos que frenan tu crecimiento

© “No sé lo suficiente para compartir.”
Verdad: Sabes mas que quien alin no ha comenzado.

© "Solo los expertos pueden ensefiar.”
Verdad: La gente quiere personas reales, no gurus inalcanzables.

© “Necesito muchos seguidores para ser creible.”
Verdad: Necesitas ganarte la confianza de unos pocos. Nada mas.

Lo que te posiciona no es lo que sabes, sino lo que compartes.

‘s Como construir autoridad (aunque hoy te sigan 10
personas)

¢ Muestra tu progreso. Comparte tus aprendizajes.
¢ Publica contenido util, aunque sea basico.
¢ Sé constante: la autoridad se construye con el tiempo.
+ No copies a otros. Tu historia es tu marca.

2 Ejemplo de publicacién:

“Hace 1 mes no sabia nada de esto. Hoy ya tengo mi guia gratuita y estoy
aprendiendo email marketing. Si tu también estas comenzando, te puedo

mostrar lo que voy aprendiendo.”

Eso conecta. Eso genera respeto.

% Estrategias simples para posicionarte YA

1. Crea contenido que resuelva dudas
Piensa: ;Qué pregunta te hacias tU cuando empezaste?



2. Usa microcontenidos
Reels, shorts, tweets, frases con fondo llamativo. Impactan rapido.

3. Comenta en comunidades activas
Aporta valor real, no enlaces. La gente te notara.

4. Haz colaboraciones con microcreadores
Propuesta real: “"Hagamos un directo en IG para compartir cdmo empezamos.”

Usa tus pequefios logros para edificar tu marca

Un comentario agradecido
Un mensaje privado diciendo “gracias”
Una persona que descargé tu guia

Todo eso son mini-testimonios.
Capturalos. Compartelos.
Eso vale mas que mil logos.

: Autoridad no es fama. Autoridad es influencia real.

Plantilla: Plan semanal de contenido para mostrar
tu autoridad
%% Organiza tu semana con intencién y claridad:

¢ Consejo: Usa Canva para los visuales si te cuesta disefiar. O simplemente
escribe con tu estilo, la constancia vence la perfeccién.

& Reflexion final

Este reto no se trata de fingir ser alguien que no eres.
Se trata de brillar con tu historia, tu camino y tu voz.



Hoy has sembrado las bases para que la gente te vea como alguien confiable,
cercano y valioso.
Y ese es el primer paso para vender.

Mafana, en el Dia 4, veras cobmo crear el contenido que no solo posiciona, sino
que vende. Y lo haras aunque no sepas nada de marketing todavia.

iEstas listo?

Dia 4: Crea contenido que atrae,
conecta... y convierte

¢Estas publicando o solo llenando espacio?

Publicar no es lo mismo que comunicar.
Y comunicar no es lo mismo que CONECTAR.

Hoy en dia, miles de personas publican sin alma, sin propdsito, sin una estrategia.
Publican porque “hay que estar presente en redes” o porque “el algoritmo te
penaliza si no haces reels”. Pero la verdad es que muchos estan agotados,
frustrados... y rotos por dentro.

Estan haciendo lo mismo de siempre y esperando resultados distintos.
Locura, jverdad?

Como dijo Einstein: “Locura es hacer lo mismo una y otra vez esperando
resultados diferentes.”

Hoy no vamos a repetir la locura. Hoy vas a aprender a crear contenido que
realmente mueva a las personas. Contenido que posicione tu marca, conecte con
tu audiencia... y, si, también VENDA. Porque vender con contenido no es una
utopia: es una habilidad. Y hoy la empiezas a desarrollar.

Parte 1: El nuevo juego del contenido (1 pagina)



El contenido ya no se trata solo de ensefar.
Tampoco de entretener.
Ni siquiera de informar.

El nuevo contenido digital es un puente emocional.
Un puente entre donde esta tu audiencia ahora... y donde desea estar.

TU eres el constructor de ese puente.
Y cuanto mas claro, util y emocional sea tu contenido, mas personas querran
cruzarlo contigo.

Parte 2: ;Qué tipo de contenido tienes que crear? (2 paginas)
Existen 3 tipos de contenido que debes dominar:

Contenido de conexion:

Muestra tu historia, tus valores, tus vulnerabilidades.

Habla de lo que has superado.

Frases tipo:

“Yo también estuve ahi...”

“No tenia idea de cdbmo empezar..."

“Te entiendo, porque pasé por lo mismo..."

Contenido de autoridad:

Ensefia algo concreto.

Resuelve un problema especifico.

Da consejos, herramientas, atajos.

Aqui puedes usar ejemplos de tu propio camino o de otros casos reales.
Contenido de conversion:

Presenta tu ebook, tu guia, tus productos.



Usa prueba social, beneficios, escasez.
No vendas con presion: vende con vision.

Una estrategia solida intercala los tres tipos.

No todo debe vender, pero todo debe CONDUCIR.

Y todo lo que publicas debe construir tu camino hacia la confianza y la
transformacion.

Parte 3: Como organizar tus ideas sin volverte loco (1 pagina)
No necesitas ser un genio creativo. Necesitas un sistema.

Aqui una técnica simple que puedes aplicar:

El Método 3x3 de contenidos:

Elige 3 pilares tematicos (por ejemplo: mentalidad, herramientas digitales, casos
reales).

Crea 3 formatos que puedas mantener (por ejemplo: reels, frases graficas, mini
blogs).

Rota combinando:

Reels sobre mentalidad.
Frases sobre herramientas.
Mini blogs con casos reales.

Esto te da 9 piezas de contenido que puedes repetir cada semana o adaptar.

Parte 4: Errores que matan tu contenido (1 pagina)

Hablar siempre de ti.
El foco debe ser tu audiencia. Tu solo eres el puente.



Usar jerga técnica.
La gente no busca expertos, busca comprension.

No tener llamado a la accién.
Cada contenido debe decir: ;Qué hago ahora?

No medir lo que funciona.
Si un reel conecta, analiza por qué. Repite el patron.

Parte 5: Como convertir contenido en clientes (1 pagina)
Este es el secreto: el contenido no vende directamente, genera CONFIANZA.
Y la confianza vende.

Si tus publicaciones hacen sentir a la gente vista, entendida y motivada... ellos
solos preguntaran:

";Donde puedo conseguir tu guia?”
“;Cuanto cuesta ese ebook?”
"$Como empiezo contigo?”

No todos los likes son clientes.
Pero toda venta empieza con una conexion.

Parte 6: ;Y si no sé qué decir? (1 pagina)
No te bloquees por perfeccion.

Empieza escribiendo ideas como si se las contaras a un amigo.
Usa tu historia, tus aprendizajes, tus errores.

Habla como hablas tu.

Con emocidn, sin filtros, con intencion.

Tu historia puede ser la medicina de alguien que hoy esta perdido.



Transicidn hacia la plantilla:

Ya has entendido qué tipo de contenido necesitas crear.

Ahora vamos a bajarlo a tierra con una herramienta simple pero poderosa: la
plantilla de planificacion semanal de contenido 3x3.

Te ayudara a organizar tus ideas, mantener consistencia y avanzar con claridad
cada semana.

Plantilla: Planificador de contenido 3x3 (para 1 semana)

Cierre del Dia 4 (1 pagina)

Ya estas un paso mas cerca.
Hoy no solo entendiste cdmo se crea contenido estratégico. Lo bajaste a tierra.
Y mas importante: te diste permiso de ser tU mismo en lo que compartes.

Ese permiso es el inicio de tu marca personal.
Y tu marca es tu legado digital.

Mafana te voy a ensefiar como crear un producto digital real, sin complicaciones
ni excusas.

Si, tu puedes tener algo que valga y que la gente esté dispuesta a comprar.
Mafana lo bajamos a tierra.

Nos vemos en el Dia 5.

%< DIA 5: Tu primer producto digital —
aunque no seas experto

¢Quién soy yo para vender algo?

:Te ha pasado?
Tienes ideas. Has aprendido cosas. Pero cuando piensas en vender algo, esa voz
aparece:



";Quién te va a comprar a ti?"
"AUn no sabes suficiente."
"No eres un guru. No eres un experto."

Esa voz miente.

Y si la escuchas, te quedaras siempre en la linea de salida.
Hoy vamos a callarla.

Hoy vas a crear tu primer producto digital.

@ ;Qué es un producto digital?

Un producto digital es cualquier contenido que entregas 100% online y que
aporta valor a quien lo compra. Algunos ejemplos:

Un ebook (como este)

Una plantilla editable

Una guia paso a paso

Una masterclass grabada

Un mini curso en video

Un reto de 7 dias

Una caja de herramientas (PDFs, listas, links)

;Lo ves? No necesitas ser gurd. Solo necesitas resolver algo concreto que alguien
esta buscando.

@ El truco es cambiar la pregunta

No te preguntes:
";Qué puedo vender?"

Preguntate:



"$Qué problema pequefio puedo ayudar a resolver ya, con lo que sé?"

JAprendiste a organizar tu semana para ser mas productivo?
~ Podrias crear una plantilla + guia de organizacion semanal.

:Sabes usar Canva y hacer disefios atractivos?
~ Podrias vender 10 plantillas para redes sociales.

iSuperaste una ruptura y te ayudo escribir?
~ Podrias crear un diario guiado para soltar el pasado.

¢ Regla de oro: tu primer producto debe ser
PEQUENO y UTIL

No intentes hacer un curso de 10 horas en tu primer intento.
Tu meta es simple:

Algo que ayude

Algo que se consuma rapido

Algo que se pueda entregar hoy mismo

Recuerda:

Un producto de 7 ddlares que resuelve un problema real, vende mas que uno de

97 que confunde.

€» Férmula rapida para crear tu primer producto

1. Encuentra un microproblema real
Piensa en algo concreto que la gente lucha por resolver:

Como hacer su primer reel sin verglienza
Como ordenar sus ideas para lanzar su negocio
Cémo organizarse para tener 2 horas libres al dia

Cémo ahorrar 100€ al mes aunque ganes poco



2. Diseiia una solucién simple
Haz un esquema de 3 a 7 pasos. Un método. Una guia. Una lista.
Hazlo accionable.

3. Dale un nombre con gancho
Usa estos trucos:

"Como [logro] sin [dolor]" » Como ahorrar sin dejar de disfrutar

"El método [tu nombre o acréonimo]" = £/ método V.EN.D.E.

"Guia rapida para [resultado deseado]" » Guia rapida para organizar tu semana
4. Elige el formato mas rapido para ti

;Escribir te fluye? » Ebook o PDF.

;Hablar se te da mejor? - Graba un audio o video.

;Eres visual? = Crea plantillas o recursos editables.

5. Créalo en 48 horas. No mas.

La perfeccion paraliza.

Recuerda: no es tu producto final para siempre.
Es tu primer producto para empezar a vender ya.

/. PLANTILLA PRACTICA: Crea tu primer producto en
1 hoja
Completa esto ahora mismo:

;Qué problema especifico voy a resolver?

-

;Qué tipo de persona tiene ese problema?

—

;Queé resultado o transformacion va a conseguir con mi producto?

-




;Qué formato usaré?
[0 Ebook PDF

O Mini guia

O Video corto

O Plantillas

O Otro:

¢Qué estructura tendra mi producto?

Paso 1:

Paso 2:

Paso 3:

(+ pasos adicionales si aplican)

Nombre provisional de mi producto:

-

;Queé precio inicial voy a poner?
- € (Recomendado: 7€ si estas empezando)

M ;Y si nadie lo compra?

Esa duda es normal. Pero no puedes saberlo hasta que lo lances.
Y si no lo lanzas, no lo mejoras.

El mercado te dira si el producto gusta.
Pero tu tienes que tener el valor de ponerlo en sus manos.

Una historia real (muy corta pero potente)

Una mujer que vendia productos de belleza decidio crear un pequefio diario
imprimible para mujeres emprendedoras. Costaba solo 5€.
Lo subio a sus redes, lo promociond con un solo reel, y vendi6 43 en una semana.



iPor qué?
Porque ese diario resolvia un problema claro:

“No tengo tiempo para mi misma, estoy desorganizada.”

No era gurd.
No era experta.
Solo era una mujer compartiendo lo que a ella le funcionaba.

% Conclusion: tu primer producto no es tu destino,
es tu despegue

Este ebook que estas leyendo es un producto digital.
Lo hicimos simple. Real. Accionable.
Y con él, estoy empezando un negocio mas grande.

TU puedes hacer lo mismo.
No postergues mas. No le des poder al miedo.

Crea tu primer producto.
Ponle alma. Lanzalo.
Y observa lo que ocurre.

¥ En el Dia 6, te voy a ensefiar cdmo poner ese producto frente a personas que
quieran comprarlo, incluso sin seguidores.

Tu primer producto esta en tus manos.
Hazlo real.

T EXTRA: ;C6mo ponerle un nombre irresistible a tu
producto?

Un buen nombre no es solo una etiqueta.

Es una puerta de entrada emocional.

Puede despertar curiosidad, urgencia, deseo. Puede hacer que alguien diga: “jEso
es lo que necesito!”



Aqui te comparto una plantilla practica con férmulas y ejemplos para que puedas
titular tu primer producto digital de manera magnética:

FORMULAS Y EJEMPLOS DE NOMBRES CON GANCHO
1. Cémo [logro] sin [dolor]
Coémo vender tu primer ebook sin saber de marketing
Como crear ingresos extra sin dejar tu trabajo actual
Cdémo atraer clientes sin pagar publicidad
2. [NUmero] pasos para [resultado]
5 pasos para lanzar tu primer negocio online
3 claves para disefiar tu semana ideal
7 herramientas para empezar a ganar dinero desde casa
3. Guia rapida para [beneficio]
Guia rapida para organizar tu vida digital
Guia exprés para empezar con Canva
Guia rapida para convertir ideas en dinero
4. El método [nombre personal, acrénimo o simbélico]
El método L.I.B.R.E. para empezar sin jefe
El método 3C para crear, comunicar y cobrar
El sistema Reto7: idea, lanza y gana
5. [Producto] para [tipo de persona]
Diario de enfoque para madres emprendedoras

Pack de plantillas para creadores sin experiencia



Mini curso para freelancers introvertidos

6. De [situacion actual] a [resultado deseado]
De cero ventas a tu primer cliente

De caos mental a plan semanal

De idea suelta a producto terminado

7. Usa palabras que activen emociones

Rapido, facil, sin miedo, paso a paso, desde cero, sin complicaciones, ganar sin
vender, el atajo, la clave, plan de accion, mapa mental, reto, libertad, flujo,
organizacion, claridad, impacto, clientes felices, etc.

< Tip final:
Ponle un nombre que prometa una transformacion.
Que diga: "Este producto es el puente entre donde estas y donde quieres llegar”.

No busques el titulo perfecto.
Busca el que conecta. Y si no conecta, puedes cambiarlo mas adelante.

;Listo para crear el tuyo?

Escribe aqui tu borrador de nombre:

" n

Este puede ser el comienzo de todo.

ChatGPT Plus

Perfecto. Aqui tienes el Dia 6 del reto, en el mismo tono emocional que sacude e
inspira, con una estructura que te llevara a las 10 paginas facilmente para tu
ebook "El Reto Ganancias Online". Incluye storytelling, guia paso a paso,
activadores mentales, reflexiones y una plantilla practica al final.



@ Dia 6: Crea un sistema de ventas que
trabaje por ti (incluso mientras duermes)

“El dinero no se gana por trabajar mas duro.
Se gana por construir un sistema que funcione sin ti.”
— Mario Lespio

Pagina 1: El momento de la verdad

Llegaste hasta aqui con una idea, una promesa, un proposito.
Tienes tu lead magnet, creaste tu producto digital, disefaste la landing, escribiste
los emails...

Y ahora te haces una pregunta que quema por dentro:
&Y como vendo esto sin estar todo el dia pegado al mévil o al ordenador?

Bienvenido al corazdn del marketing digital moderno:
Los sistemas automaticos de venta.

No se trata de robots ni de férmulas magicas.
Se trata de inteligencia aplicada a tu negocio, de poner tu mensaje en piloto
automatico para que llegue a la persona adecuada, en el momento justo.

Hoy vas a aprender a crear tu primera maquina de ventas automatica.

Y no importa si no eres técnico.
Esto es para creadores reales con suefios reales.

Pagina 2: Qué es un sistema de ventas automatizado
(y por qué lo necesitas YA)



Un sistema de ventas automatizado es una secuencia de pasos que guia a un
desconocido a confiar en ti, valorarte y comprarte, sin que tengas que intervenir
manualmente cada vez.

Imagina esto:

Publicas un post en redes sociales.

Alguien hace clicy llega a tu pagina.

Deja su email y recibe tu guia gratuita.

Al dia siguiente recibe un email con valor.

Luego otro. Y otro.

Hasta que un dia... ve tu oferta y dice: “Esto es lo que necesito.”

Eso es vender sin perseguir a nadie.
Sin rogar.
Sin quemarte.

:Te suena mejor que pasar horas mandando mensajes privados que nadie
contesta?

Entonces sigue leyendo.

Pagina 3: La metafora del restaurante (asi funciona un
embudo)

Piensa en un restaurante.

La carta que muestras en la calle es tu publicacién en redes.

El camarero que ofrece la especialidad es tu pagina de captura.
El aperitivo gratuito que sirve es tu lead magnet.

El menu completo es tu producto digital.



Y el postre irresistible es tu oferta final o bono extra.

Todo esta pensado para que la persona pase de pasear por la calle a decir:
“Wow, este lugar es para mi.”

Ese recorrido es un embudo de ventas, y hoy vas a construir el tuyo.
Simple, funcional y sin complicaciones.

Pagina 4: Los ingredientes de un embudo sencillo
pero potente

Aqui va tu receta basica:

Una landing page (pagina de captura)
Donde ofreces tu guia gratuita a cambio del email.

Un email de bienvenida con la descarga
Que agradece, refuerza el valor y construye confianza.

Una secuencia de 3 a 5 emails
Que educan, inspiran y presentan tu producto digital como solucion.

Una pagina de ventas o checkout
Donde el lector puede comprar con un clic (puede ser una simple pagina de
producto en Systeme.io).

Un botdn de pago activo 24/7
Para que puedas generar ingresos incluso mientras duermes.

;Lo mejor?

Todo esto lo puedes montar en Systeme.io, gratis y sin saber programar.

Pagina 5: Cémo lo vas a construir td

Paso 1: Usa el funnel builder de Systeme.io



Crea una landing page con un texto directo:
“Descarga gratis la guia que te ensefia como empezar tu negocio digital desde
cero.”

Anade un formulario de email conectado al autorespondedor.
Paso 2: Configura el primer email

Da la bienvenida.

Agradece.

Refuerza la promesa de valor.

Incluye el botdn de descarga de la guia.

Paso 3: Disefia tu secuencia de emails

Email 1: Tu historia.

Email 2: Un error comdn que tu cometiste (y cobmo lo superaste).
Email 3: Valor extra (una herramienta o consejo) + CTA suave a tu producto.
Email 4: Presentacion directa de tu ebook de 7 ddlares.

Email 5 (opcional): Ultima llamada o bono extra por tiempo limitado.

Pagina 6: Un sistema que te da tiempo, paz y libertad

Esto no es solo vender.
Es liberar tiempo para ti.

Es poder irte a dormir sabiendo que tu sistema sigue trabajando.
Es no depender de estar todo el dia "haciendo publicaciones” para tener ventas.

Este sistema no es una promesa de millones.

Es un puente realista entre el caos y la claridad.
Y lo estas construyendo tu, paso a paso.



Pagina 7: “Locura es hacer lo mismo y esperar un
resultado diferente”

Esta frase de Einstein encaja perfecto aqui.

Si sigues intentando vender mandando mensajes sueltos...
Si cada dia vuelves a empezar desde cero...
Si no construyes un sistema...

Entonces no te estas dando la oportunidad real de crecer.
Tu sistema puede ser pequefo. Pero sera TUYO.

Un negocio empieza cuando dejas de improvisar.

Pagina 8: Plantilla practica: tu primer embudo paso a
paso

(Aqui va la plantilla visual y editable con el esquema del embudo basico que
estds creando. Mas abajo te la paso lista para pegar,).

Pagina 9: ;Y si no sé escribir bien?

No necesitas ser escritor profesional.
Solo necesitas ser auténtico.

Habla como hablas.
Escribe como si estuvieras hablando con tu mejor amigo.

Y recuerda: tienes a ChatGPT para ayudarte a redactar correos, ideas, secuencias.
Y tienes a Systeme.io que te lo pone facil para crear el embudo.

Lo importante no es que esté perfecto.
Es que esté funcionando.



Pagina 10: Esto ya es real

Te falta muy poco.

Piensa en la persona que vera tu publicacion.
Que llegara a tu pagina.

Que leera tu guia.

Que se emocionara con tus emails.

Y que un dia hara clic en “comprar”.

Esa persona existe.
Y te esta buscando.
Solo necesita que le pongas delante el camino correcto.

Hoy has aprendido a construir ese camino.

<= Extra: Plantilla visual del embudo

(para pegar en el ebook como grafico o tabla)

Entrada - Landing Page (Captura email)
{

Email 1 - Bienvenida + descarga

Email 2 - Tu historia o error

Email 3 » Consejo + CTA suave

Email 4 - Presentacién del ebook

Email 5 - Ultima llamada (opcional)

Checkout - Pagina de venta del ebook



DIA 7: Lanza sin permiso. El momento es ahora.

¢Cual es la diferencia entre quienes lo logran y quienes se quedan sofiando?
Los que lo logran acttan incluso cuando no estan listos.

Incluso cuando tienen miedo.

Incluso cuando no es perfecto.

Porque entendieron algo que tu ahora también sabes:
El mercado no premia a los que esperan. Premia a los que hacen.

Hoy no estas aqui para aprender mas.
Hoy estas aqui para lanzar. Para exponerte. Para declarar:
“Este es mi negocio digital. Y hoy sale al mundo.”

%’ $Qué significa “lanzar"?

Lanzar no es tener una empresa registrada.
No es tener un logo perfecto.
No es tener todo claro.

Lanzar es salir al mundo con tu propuesta. Mostrarle a la gente como puedes
ayudarla.
Y lo haces con lo que ya tienes:

Tu guia gratuita terminada.
Tu landing page publicada.

Tu cuenta de Instagram, TikTok, Facebook o canal de YouTube listo para
comunicar.

Hoy le pones voz, forma y vida a tu proyecto.

@ Corta el ciclo de la “preparacién eterna”



Muchas personas se quedan atrapadas en el limbo de “cuando tenga tiempo”,

nonu

“cuando esté listo”, “cuando se vea mejor”.
La preparacion eterna es otra forma de miedo.

Y tu ya no operas desde el miedo. Operas desde la decision.

#8, ;Como lanzar en redes sociales? Guia practica por
plataforma

No necesitas aparecer en camara si no quieres.
No necesitas bailar, ni gritar, ni hacer el payaso.

Pero si necesitas comunicar. Y necesitas hacerlo bien.

Aqui tienes una estructura clara que puedes adaptar a cualquier red social:

M Estructura para un contenido potente (funciona en reels, shorts,
TikTok, etc.)

Gancho (0-3 segundos)
Algo que atrape. Una frase directa, una promesa, una pregunta provocadora.
Ej:

";Estas harto de ver videos sobre como ganar dinero y seguir sin un euro?”
“Esto es lo que haria si empezara mi negocio digital desde cero en 2025..."

Presentacion del problema
Muestra la frustracion, la necesidad o el punto de dolor.
Ej:

"Yo también descargaba guias, miraba videos, y seguia sin resultados...”

Solucién
Ofreces tu guia gratuita, tu experiencia, tu enfoque.
Ej:



“Por eso creé una guia paso a paso para ayudarte a lanzar tu primer negocio
digital. Gratis.”

Llamado a la accion (CTA)
Di claramente qué tienen que hacer.
Ej:

“Pide la guia gratis en el enlace de mi perfil.”

"Comenta 'GUIA" y te la mando por mensaje.”

B Coémo adaptarlo a cada red social

Instagram

Publica minimo 3 reels por semana.
Faceless o mostrando tu cara, da igual. Lo que importa es que aporten valor y
tengan gancho.

Aprovecha historias todos los dias.
Comparte el detras de escena, cdmo hiciste la guia, como trabajas, dudas
frecuentes, testimonios.

No vendas sin dar antes.
Da valor, inspira, educa. Y luego, con confianza, invita a descargar tu guia.

TikTok

Frecuencia ideal: diario o al menos 5 veces por semana.

Usa tendencias solo si encajan con tu mensaje.
No te conviertas en un clon. Sé tu. Tu historia es Unica. Usa eso.

Tu contenido tiene que enganchar en los primeros 2 segundos.
Ejemplo de gancho potente:

“La guia que me hubiera ahorrado 2 afos de frustracion...”



Prueba distintos formatos:
En camara
Voz en off

Solo texto con musica de fondo

Facebook (grupos)
Aqui la regla de oro es: primero interactia, después comparte.

Comenta publicaciones de otros. Sé util.
No seas un spammer. Aporta valor antes de dejar tu link.
Comparte una historia personal breve y termina con:

“Si a alguien le interesa, armé una guia gratuita con todo lo que aprendi. Me
escriben y se la paso.”

~ El engagement crece cuando pareces humano, no vendedor.

YouTube Shorts

Reaprovecha tus reels y TikToks.
Usa titulos potentes:

“Como empezar tu negocio digital sin invertir un euro”
“De 0 a mi primer suscriptor en 3 dias”

Anade siempre el enlace a tu guia en la descripcion o en el comentario fijado.

© Tareadel Dia7

Hoy lanzas oficialmente. Sin excusas.

Publica un reel o TikTok anunciando tu guia gratuita.



Cambia tu biografia en redes para incluir tu enlace.
Haz al menos una historia o publicacién en tu Facebook personal.
Comparte en 2 grupos de Facebook donde esté tu publico.

Manda el enlace por mensaje privado a 5 personas.

# ;Y si nadie reacciona?

Excelente. Porque acabas de lanzar tu negocio al mundo. Eso ya te pone por
delante del 90% de personas que solo consumen contenido sin hacer nada.

El juego ahora es de repeticidn, mejora y constancia.

No te detienes porque no hay likes. Te mantienes porque ya decidiste quién
quieres ser.

+ Cierre emocional

Hoy no solo lanzaste una guia.

Hoy lanzaste una versién nueva de ti.
Una que deja de esperar permiso.

Una que actua incluso con miedo.

Una que se compromete con su futuro.

Este no es el final.
Es el comienzo de tu negocio digital.
Y sobre todo, de tu nueva mentalidad.

@ En el siguiente capitulo...

Preparate, porque viene algo poderoso:
Bonus especial: La Mentalidad del Vendedor Digital.



Cdémo vender sin sentirte vendedor. COmo ofrecer tu ebook con confianza.
Como convertir tu embudo en ingresos reales.

Principio del formulario

@ BONUS FINAL

La Mentalidad del Jugador de Largo
Plazo

1. Una dltima conversacién contigo

Llegaste al final. Respira un momento.
Piensa en todo lo que acabas de hacer.

No importa si aplicaste todo perfecto, si publicaste o solo leiste. Lo que importa
es que diste un paso.

Y, por minimo que parezca, ese paso tiene mas poder que todos los cursos del
mundo sin accion.

Este no era un simple reto. Era un entrenamiento silencioso.
Un proceso diseflado para hacerte recordar algo que la vida te habia hecho
olvidar:

Que tienes todo lo que necesitas para construir tu negocio digital.

Que tu historia importa.

Que puedes comenzar con lo que tienes, desde donde estas, aunque no
sepas todo.

Ahora viene la parte mas importante.

La que muy pocos entienden.

La verdadera diferencia entre quienes lo logran y quienes abandonan.
No es talento.



No es dinero.
No es suerte.

Es mentalidad.

2. La mentalidad lo es todo

Tu no fracasas por falta de ideas.
Fracasarias solo por falta de conviccion.

Hay personas mas “inteligentes” que tu... atrapadas en trabajos que odian.

Hay personas mas “talentosas”... que no publican nada por miedo al qué diran.
Y hay personas con mas recursos... que no han movido un dedo por cambiar su
realidad.

Pero tu estas aqui.

Porque en algin momento de estos 7 dias, algo dentro de ti desperto.
Algo que te dijo: "Ya basta.”
Y te empujé a hacer clic. A escribir. A grabar. A crear.

Eso se llama decision.
Y cuando una persona decide, el mundo cambia.

“Los amateurs se rinden cuando estan cansados.
Los profesionales siguen hasta que termina el trabajo.”

3. Lo que construiste estos dias no es teoria. Es musculo.
;Sabes qué hiciste durante este reto?

Entrenaste tu foco.
Fortaleciste tu confianza.
Desafiaste el mito de que "primero hay que estar listo".



Publicaste sin esperar aprobacion.
Escribiste sin tener el logo perfecto.
Actuaste con lo que sabias... y eso es lo que hacen los emprendedores reales.

Esto no fue un PDF mas.
Fue una transformacion silenciosa.

Has dejado de ser espectador.
Y empezaste a crear.

4. El enemigo real: tus excusas
Durante afos, las excusas se disfrazaron de légica.

“No tengo tiempo.”

“No soy bueno con la tecnologia.”
“No tengo seguidores.”

“No sé hablar frente a una camara.”

:Te suenan? A todos nos suenan.

Pero aqui va una verdad incbmoda:
Las excusas no se vencen con motivacion. Se vencen con movimiento.

Cada vez que publicas, cada vez que aprietas “Enviar”,
le estas gritando a tu miedo: “Hoy no decides tu.”

Y ese es el verdadero poder.

5. Cambia el dialogo interno

Hay una voz dentro de ti que define tus resultados.
La escuchas cada dia. Esa que te dice:

“:Y si nadie ve esto?”
Y si me sale mal?”
“$Y si no soy suficiente?”



Tienes que cambiar ese diadlogo.
Porque nadie construye un negocio con pensamientos de derrota.

A partir de ahora, quiero que escribas tres frases que seran tu nuevo guion
mental.
Repite conmigo:

Estoy aprendiendo, no fallando.
Cada dia que actuo, me acerco mas a mi meta.
Lo que estoy haciendo vale. Incluso si hoy nadie /o ve.

6. Actlla como si ya fueras la persona que quieres ser

;Quieres saber el secreto mas rapido para crecer?
No esperes a sentirte "listo”.
Actlia como si ya fueras esa persona que admiras.

Cambia el “;quién soy yo para hacer esto?” por:
“$Qué haria un creador digital libre en mi lugar?”

Y la respuesta es clara:

Publicaria.

Compeartiria su historia.

Haria contenido aunque no tenga 10 mil seguidores.
Venderia aunque aln no sea “experto”.

“Primero cambia tu identidad. Luego tus acciones. Luego tus resultados.”

7. Mentalidad de largo plazo vs. resultados rapidos

Este mundo quiere todo ya.
Likes ya. Ventas ya. Viral ya.



Pero los negocios digitales que duran no se construyen en un fin de semana.
Se construyen cuando no ves resultados y sigues publicando igual.

Cuando nadie te comenta y sigues compartiendo valor.

Cuando tu entorno no entiende, pero tu ya no puedes volver atras.

“Tu negocio crecera a la velocidad que crezcas tu.”

Esto no es una carrera de 100 metros. Es un maraton.
Y tu ya estas en la pista.

8. Rodéate de la energia correcta
Si estas empezando, tu entorno es mas importante que tu talento.

Deja de seqguir cuentas que te hacen sentir que llegaste tarde.
Deja de consumir contenido que te estresa en lugar de inspirarte.

A partir de hoy, cuida tu feed como cuidas tu cuerpo.
LIénalo de creadores reales, de historias que te recuerden que tu también
puedes.

Un consejo practico:
Haz limpieza de tu Instagram.
Deja solo a quienes te impulsan a construir, no a compararte.

9. Tu historia tiene valor

Aunque hoy te sientas pequefio...
Aunqgue aun no hayas vendido nada...
Aunque tu contenido tenga 4 vistas...

Tu historia vale.

Hay personas alla afuera que necesitan ver a alguien como tU comenzar desde
cero.

No quieren ver solo resultados.

Quieren ver el camino real. Quieren ver el proceso.



Y tu puedes ser esa luz.

Incluso cuando sientas que no estas listo.
Porque nadie esta 100% listo.
Solo hay quienes lo hacen igual.

10. Esto no termina aqui

Llegaste al final del reto.
Pero en realidad... es solo el comienzo.

A partir de hoy, ya no puedes volver atras.
No puedes seguir diciendo "no sé€ cdmo empezar”’, porque ya empezaste.
No puedes decir “no tengo claridad”, porque ya tienes un plan.

Ahora queda la parte mas poderosa: el compromiso contigo mismo.

Lo que viene es crecimiento, frustracion, pequefias victorias, aprendizajes, y si...
también ingresos.
Porque esto no es un hobby: es una decision.

Cierra este reto sabiendo una cosa:
<’ Tu puedes convertir tu conocimiento, tu historia y tu voz en un negocio
digital real.

Y aqui estaré, esperandote en el siguiente paso.
Porque esto recién comienza.

Vamos con todo.

Mentalidad de jugador de largo plazo. Accion diaria. Marca personal. Venta con
propésito.

Tu lo tienes. Ya lo estas haciendo. Ahora... sigue.

Final del formulario



