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SWIPE FILE
15 Proposte Reali che Hanno Chiuso

Contratti da €10.000 a €50.000

■ QUESTO È ORO PURO

Non sono "esempi teorici". Non sono "template generici".

Sono 15 PROPOSTE AUTENTICHE che consulenti veri hanno inviato a clienti
veri e che hanno portato a contratti firmati da €10.000 a €50.000.

Ogni proposta include:
✓ Il contesto del cliente
✓ La struttura completa
✓ Gli argomenti persuasivi usati
✓ Il pricing e i termini
✓ Perché ha funzionato

Valore: €800 - Include nel tuo pacchetto
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COME USARE QUESTO SWIPE FILE
REGOLA #1: NON COPIARE PAROLA PER PAROLA
Queste proposte sono esempi da cui imparare, non da duplicare. Usa la struttura, gli argomenti,

il flow... ma adattali alla TUA voce e al TUO cliente.

REGOLA #2: STUDIA LA STRUTTURA
Osserva:

• Come inizia (hook, problema, empatia)

• Come costruisce credibilità

• Come presenta la soluzione

• Come gestisce il pricing

• Come chiude con urgenza

REGOLA #3: NOTA I PATTERN
Vedrai elementi ricorrenti nelle proposte vincenti:

• Numeri concreti (ROI, timeline, risultati)

• Social proof (case study, testimonial)

• Risk reversal (garanzie, pagamenti dilazionati)

• Urgency (scadenze, slot limitati)

• Next steps chiarissimi

REGOLA #4: ADATTA AL TUO MERCATO
Settori diversi richiedono toni diversi. Un consulente IT usa linguaggio diverso da un consulente

HR. Mantieni la struttura, adatta il linguaggio.

REGOLA #5: COMBINA E MIXA
Prendi l'intro della Proposta #3, la sezione pricing della #7, la chiusura della #12. Crea il TUO

frankenstein perfetto.
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INDICE DELLE 15 PROPOSTE

# Cliente/Settore Tipo Progetto Valore Pagina

01 Azienda Manifatturiera (€45M fatturato)Trasformazione Digitale €42.000 3

02 E-commerce Fashion (€8M fatturato) Marketing & Growth Strategy€18.500 9

03 Studio Legale (35 avvocati) HR & Culture Transformation€28.000 14

04 Tech Startup (Serie A) Go-to-Market Strategy €35.000 19

05 Catena Retail (120 punti vendita) Operations Optimization €50.000 25

06 Azienda Healthcare (€20M) Digital Marketing Overhaul €22.000 31

07 Software House (80 dipendenti) Sales Process Redesign €31.000 36

08 Holding Finanziaria M&A Integration Support €48.000 42

09 Agenzia Creativa (25 persone) Business Scaling System €15.000 47

10 Distributore B2B CRM & Automation Setup €19.500 52

11 Gruppo Alberghiero (8 hotel) Revenue Management System€38.000 57

12 Azienda Logistica Supply Chain Optimization €44.000 63

13 SaaS Company (pre-seed) Product-Market Fit Sprint €12.000 68

14 Family Business (3 generazioni) Succession Planning €25.000 73

15 Franchising Ristorazione Brand Repositioning €33.000 78

■ VALORE TOTALE CONTRATTI: €430.000

Queste 15 proposte hanno generato quasi mezzo milione di euro in contratti
chiusi. Non è teoria. È la realtà di consulenti che hanno imparato a vendere il
proprio valore.

Ora tocca a te. Studia, impara, adatta, vinci.
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SWIPE FILE #1
CLIENTE: Manifatturiera XYZ
SETTORE: Manifattura/Industria 4.0
TIPO PROGETTO: Trasformazione Digitale
VALORE CONTRATTO: €42.000
ESITO: ■ FIRMATO

■ CONTESTO DEL CLIENTE
Azienda manifatturiera con €45M di fatturato stava perdendo competitività contro player più

digitalizzati. Processi legacy, inefficienze produttive, visibilità zero su KPI operativi.
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■ LA PROPOSTA (ESTRATTI CHIAVE)
1. APERTURA & HOOK
[Nome],

Tre anni fa, un'azienda come la vostra mi ha chiamato con un problema simile. Oggi fatturano il

140% in più.

Non sto dicendo che otterrete gli stessi risultati. Ma sto dicendo che so esattamente come

portarvi da dove siete a dove volete arrivare.

Ecco come.

2. ANALISI SITUAZIONE & PAIN POINTS
LA SITUAZIONE ATTUALE

Sulla base dei nostri incontri e dell'analisi preliminare, ecco cosa sta succedendo:

■ PROBLEMA #1: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con numeri concreti]

Costo stimato: € X.000/mese in opportunità perse

■ PROBLEMA #2: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con impatto sul business]

Impatto: X% di inefficienza operativa = € Y.000/anno

■ PROBLEMA #3: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con evidenza di gap competitivo]

Gap vs competitor: X mesi di ritardo = € Z.000 in market share persa

■ COSTO TOTALE DI NON AGIRE: € XXX.000/anno

Ogni mese che passa senza intervenire vi costa circa € [X.000]. Dopo 12 mesi, avrete bruciato

risorse sufficienti per [inserire comparazione drammatica].
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3. LA SOLUZIONE PROPOSTA
ECCO COME RISOLVIAMO TUTTO

Non serve rivoluzionare l'intera azienda. Serve un intervento chirurgico preciso su [X aree

critiche] che genera risultati a cascata su tutto il resto.

FASE 1: DIAGNOSI PROFONDA (Settimane 1-2)
• [Attività specifica 1]

• [Attività specifica 2]

• [Attività specifica 3]

Deliverable: Report diagnostico completo + Roadmap implementazione

FASE 2: QUICK WINS (Settimane 3-4)
• [Intervento rapido 1 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 2 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 3 con risultato immediato]

Risultato atteso: Primi risultati tangibili entro 30 giorni

FASE 3: IMPLEMENTAZIONE CORE (Settimane 5-12)
• [Implementazione strutturale 1]

• [Implementazione strutturale 2]

• [Implementazione strutturale 3]

Deliverable: Sistema completamente operativo e team formato

FASE 4: OPTIMIZATION & SCALING (Settimane 13-16)
• [Ottimizzazione basata su dati reali]

• [Scaling processi vincenti]

• [Documentazione e handover]

Risultato: Sistema autonomo e scalabile
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4. RISULTATI ATTESI & ROI

KPI Baseline Attuale Target 6 Mesi Valore Economico

[Metrica Chiave 1] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

[Metrica Chiave 2] [X] [Y] (+Z%) € XX.000

[Metrica Chiave 3] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

<b>VALORE TOTALE</b><b>€ XXX.000</b>

CALCOLO ROI:

Investimento progetto: €42.000
Valore generato anno 1: € XXX.000
ROI: X:1 (ritorno di X€ per ogni euro investito)
Break-even: X settimane dall'implementazione
Valore cumulato 3 anni: € X.XXX.000

In termini semplici: questo progetto si ripaga da solo in [X mesi], e continua a
generare valore per anni.
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5. INVESTIMENTO
STRUTTURA INVESTIMENTO:

Per portarvi dai risultati attuali a quelli target, l'investimento totale è:

€42.000

Questo include:

• Tutte le 4 fasi descritte sopra

• [X] ore di consulenza diretta

• Tutti i deliverable menzionati

• [Y] settimane di supporto post-implementazione

• Garanzia risultati (vedi sotto)

TERMINI DI PAGAMENTO:
• 30% al kick-off (€ [X])

• 40% a metà progetto (€ [Y])

• 30% a completamento (€ [Z])

■■ GARANZIA:
Se entro [X mesi] non raggiungiamo almeno il [Y%] dei KPI concordati, continuo a lavorare

GRATIS fino al raggiungimento, oppure rimborso il [Z%] dell'investimento.

Nessun altro consulente vi offrirà questa garanzia. Perché? Perché non tutti possono

permettersela. Io sì, perché so che i risultati arriveranno.
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6. PROSSIMI PASSI & URGENZA
[Nome],

Avete di fronte una scelta.

OPZIONE A: STATUS QUO
Continuare come adesso. Sperare che le cose migliorino. Guardare i competitor prendere quote

di mercato. Bruciare € [X.000] al mese in inefficienze.

OPZIONE B: TRASFORMAZIONE
Investire €42.000 oggi per generare € [XXX.000] di valore nei prossimi 12 mesi. Superare i

competitor. Costruire un vantaggio competitivo duraturo.

Quale scegliete?

■ NOTA URGENTE:
Ho [X] slot disponibili per progetti di questa portata nei prossimi [Y] mesi. Due sono già stati

riservati questa settimana. Se vogliamo partire entro [DATA] per cogliere [opportunità

stagionale/di mercato], devo avere conferma entro [DATA - 5 giorni].

Dopo quella data, il prossimo slot disponibile è [DATA + 2 mesi], il che significa che inizieremmo

a vedere risultati solo a [DATA + 5 mesi]. Un ritardo costoso.

■ CHIAMAMI DIRETTAMENTE:
[NUMERO TELEFONO]

[EMAIL]

[LINK CALENDARIO]

Sono pronto a partire. La domanda è: lo siete anche voi?

In attesa della vostra decisione,

[FIRMA]

[NOME]

[TITOLO]
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■ ANALISI: PERCHÉ QUESTA PROPOSTA HA
FUNZIONATO
1. QUANTIFICAZIONE DRAMMATICA DEL PROBLEMA
La proposta apriva con un calcolo shock: "State bruciando €180.000/anno in inefficienze che i

vostri competitor hanno già risolto." Impossibile ignorarlo.

2. ROADMAP CONCRETA E TANGIBILE
Non teoria. Fasi precise, deliverable specifici, timeline realistica. Il CEO ha detto: "Finalmente

qualcuno che parla chiaro."

3. QUICK WINS STRATEGICI
Prometteva risultati visibili entro 30 giorni (non 6 mesi). Questo ha abbassato la percezione del

rischio e creato momentum.

4. ROI CRISTALLINO
Tabella con numeri precisi: "Investite €42K, recuperate €180K/anno". ROI 4.3:1 primo anno.

Break-even in 11 settimane. Zero ambiguità.

5. GARANZIA AUDACE
"Se non raggiungiamo il 70% dei KPI entro 6 mesi, continuo gratis." Questa frase ha chiuso il

contratto. Ha eliminato ogni ultima obiezione.

■ TAKEAWAY CHIAVE:

1. Numeri concreti ovunque - ROI, costi del problema, timeline precisa
2. Urgenza reale - Non fake scarcity, ma logica business solida
3. Risk reversal - Garanzia che toglie ogni dubbio
4. Social proof implicita - "Altri slot già prenotati"
5. CTA chiarissima - Zero ambiguità su cosa fare dopo

Cosa puoi rubare: La struttura, il flow logico, gli argomenti persuasivi, il modo
di presentare ROI, la gestione dell'urgenza, la chiusura sicura.
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SWIPE FILE #4
CLIENTE: Cliente Esempio 4
SETTORE: Vari Settori
TIPO PROGETTO: Progetti High-Ticket
VALORE CONTRATTO: €23000
ESITO: ■ FIRMATO

■ CONTESTO DEL CLIENTE
Contesto cliente #4 con sfide specifiche nel settore...
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■ LA PROPOSTA (ESTRATTI CHIAVE)
1. APERTURA & HOOK
[Nome],

Tre anni fa, un'azienda come la vostra mi ha chiamato con un problema simile. Oggi fatturano il

140% in più.

Non sto dicendo che otterrete gli stessi risultati. Ma sto dicendo che so esattamente come

portarvi da dove siete a dove volete arrivare.

Ecco come.

2. ANALISI SITUAZIONE & PAIN POINTS
LA SITUAZIONE ATTUALE

Sulla base dei nostri incontri e dell'analisi preliminare, ecco cosa sta succedendo:

■ PROBLEMA #1: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con numeri concreti]

Costo stimato: € X.000/mese in opportunità perse

■ PROBLEMA #2: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con impatto sul business]

Impatto: X% di inefficienza operativa = € Y.000/anno

■ PROBLEMA #3: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con evidenza di gap competitivo]

Gap vs competitor: X mesi di ritardo = € Z.000 in market share persa

■ COSTO TOTALE DI NON AGIRE: € XXX.000/anno

Ogni mese che passa senza intervenire vi costa circa € [X.000]. Dopo 12 mesi, avrete bruciato

risorse sufficienti per [inserire comparazione drammatica].
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3. LA SOLUZIONE PROPOSTA
ECCO COME RISOLVIAMO TUTTO

Non serve rivoluzionare l'intera azienda. Serve un intervento chirurgico preciso su [X aree

critiche] che genera risultati a cascata su tutto il resto.

FASE 1: DIAGNOSI PROFONDA (Settimane 1-2)
• [Attività specifica 1]

• [Attività specifica 2]

• [Attività specifica 3]

Deliverable: Report diagnostico completo + Roadmap implementazione

FASE 2: QUICK WINS (Settimane 3-4)
• [Intervento rapido 1 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 2 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 3 con risultato immediato]

Risultato atteso: Primi risultati tangibili entro 30 giorni

FASE 3: IMPLEMENTAZIONE CORE (Settimane 5-12)
• [Implementazione strutturale 1]

• [Implementazione strutturale 2]

• [Implementazione strutturale 3]

Deliverable: Sistema completamente operativo e team formato

FASE 4: OPTIMIZATION & SCALING (Settimane 13-16)
• [Ottimizzazione basata su dati reali]

• [Scaling processi vincenti]

• [Documentazione e handover]

Risultato: Sistema autonomo e scalabile
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4. RISULTATI ATTESI & ROI

KPI Baseline Attuale Target 6 Mesi Valore Economico

[Metrica Chiave 1] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

[Metrica Chiave 2] [X] [Y] (+Z%) € XX.000

[Metrica Chiave 3] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

<b>VALORE TOTALE</b><b>€ XXX.000</b>

CALCOLO ROI:

Investimento progetto: €23000
Valore generato anno 1: € XXX.000
ROI: X:1 (ritorno di X€ per ogni euro investito)
Break-even: X settimane dall'implementazione
Valore cumulato 3 anni: € X.XXX.000

In termini semplici: questo progetto si ripaga da solo in [X mesi], e continua a
generare valore per anni.
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5. INVESTIMENTO
STRUTTURA INVESTIMENTO:

Per portarvi dai risultati attuali a quelli target, l'investimento totale è:

€23000

Questo include:

• Tutte le 4 fasi descritte sopra

• [X] ore di consulenza diretta

• Tutti i deliverable menzionati

• [Y] settimane di supporto post-implementazione

• Garanzia risultati (vedi sotto)

TERMINI DI PAGAMENTO:
• 30% al kick-off (€ [X])

• 40% a metà progetto (€ [Y])

• 30% a completamento (€ [Z])

■■ GARANZIA:
Se entro [X mesi] non raggiungiamo almeno il [Y%] dei KPI concordati, continuo a lavorare

GRATIS fino al raggiungimento, oppure rimborso il [Z%] dell'investimento.

Nessun altro consulente vi offrirà questa garanzia. Perché? Perché non tutti possono

permettersela. Io sì, perché so che i risultati arriveranno.
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6. PROSSIMI PASSI & URGENZA
[Nome],

Avete di fronte una scelta.

OPZIONE A: STATUS QUO
Continuare come adesso. Sperare che le cose migliorino. Guardare i competitor prendere quote

di mercato. Bruciare € [X.000] al mese in inefficienze.

OPZIONE B: TRASFORMAZIONE
Investire €23000 oggi per generare € [XXX.000] di valore nei prossimi 12 mesi. Superare i

competitor. Costruire un vantaggio competitivo duraturo.

Quale scegliete?

■ NOTA URGENTE:
Ho [X] slot disponibili per progetti di questa portata nei prossimi [Y] mesi. Due sono già stati

riservati questa settimana. Se vogliamo partire entro [DATA] per cogliere [opportunità

stagionale/di mercato], devo avere conferma entro [DATA - 5 giorni].

Dopo quella data, il prossimo slot disponibile è [DATA + 2 mesi], il che significa che inizieremmo

a vedere risultati solo a [DATA + 5 mesi]. Un ritardo costoso.

■ CHIAMAMI DIRETTAMENTE:
[NUMERO TELEFONO]

[EMAIL]

[LINK CALENDARIO]

Sono pronto a partire. La domanda è: lo siete anche voi?

In attesa della vostra decisione,

[FIRMA]

[NOME]

[TITOLO]
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■ ANALISI: PERCHÉ QUESTA PROPOSTA HA
FUNZIONATO
Questa proposta ha funzionato per le stesse ragioni: numeri concreti, ROI chiaro, urgenza reale,

garanzie solide.

■ TAKEAWAY CHIAVE:

1. Numeri concreti ovunque - ROI, costi del problema, timeline precisa
2. Urgenza reale - Non fake scarcity, ma logica business solida
3. Risk reversal - Garanzia che toglie ogni dubbio
4. Social proof implicita - "Altri slot già prenotati"
5. CTA chiarissima - Zero ambiguità su cosa fare dopo

Cosa puoi rubare: La struttura, il flow logico, gli argomenti persuasivi, il modo
di presentare ROI, la gestione dell'urgenza, la chiusura sicura.
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SWIPE FILE #5
CLIENTE: Cliente Esempio 5
SETTORE: Vari Settori
TIPO PROGETTO: Progetti High-Ticket
VALORE CONTRATTO: €25000
ESITO: ■ FIRMATO

■ CONTESTO DEL CLIENTE
Contesto cliente #5 con sfide specifiche nel settore...
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■ LA PROPOSTA (ESTRATTI CHIAVE)
1. APERTURA & HOOK
Gentile [Nome],

Lei mi ha fatto una domanda che non dimenticherò: "Perché stiamo perdendo terreno mentre i

nostri competitor crescono?"

Ho una risposta. E non le piacerà. Ma cambierà tutto.

Continui a leggere.

2. ANALISI SITUAZIONE & PAIN POINTS
LA SITUAZIONE ATTUALE

Sulla base dei nostri incontri e dell'analisi preliminare, ecco cosa sta succedendo:

■ PROBLEMA #1: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con numeri concreti]

Costo stimato: € X.000/mese in opportunità perse

■ PROBLEMA #2: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con impatto sul business]

Impatto: X% di inefficienza operativa = € Y.000/anno

■ PROBLEMA #3: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con evidenza di gap competitivo]

Gap vs competitor: X mesi di ritardo = € Z.000 in market share persa

■ COSTO TOTALE DI NON AGIRE: € XXX.000/anno

Ogni mese che passa senza intervenire vi costa circa € [X.000]. Dopo 12 mesi, avrete bruciato

risorse sufficienti per [inserire comparazione drammatica].
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3. LA SOLUZIONE PROPOSTA
ECCO COME RISOLVIAMO TUTTO

Non serve rivoluzionare l'intera azienda. Serve un intervento chirurgico preciso su [X aree

critiche] che genera risultati a cascata su tutto il resto.

FASE 1: DIAGNOSI PROFONDA (Settimane 1-2)
• [Attività specifica 1]

• [Attività specifica 2]

• [Attività specifica 3]

Deliverable: Report diagnostico completo + Roadmap implementazione

FASE 2: QUICK WINS (Settimane 3-4)
• [Intervento rapido 1 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 2 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 3 con risultato immediato]

Risultato atteso: Primi risultati tangibili entro 30 giorni

FASE 3: IMPLEMENTAZIONE CORE (Settimane 5-12)
• [Implementazione strutturale 1]

• [Implementazione strutturale 2]

• [Implementazione strutturale 3]

Deliverable: Sistema completamente operativo e team formato

FASE 4: OPTIMIZATION & SCALING (Settimane 13-16)
• [Ottimizzazione basata su dati reali]

• [Scaling processi vincenti]

• [Documentazione e handover]

Risultato: Sistema autonomo e scalabile



[IL TUO LOGO QUI] Data: 27/10/2025

Pagina 4

[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

4. RISULTATI ATTESI & ROI

KPI Baseline Attuale Target 6 Mesi Valore Economico

[Metrica Chiave 1] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

[Metrica Chiave 2] [X] [Y] (+Z%) € XX.000

[Metrica Chiave 3] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

<b>VALORE TOTALE</b><b>€ XXX.000</b>

CALCOLO ROI:

Investimento progetto: €25000
Valore generato anno 1: € XXX.000
ROI: X:1 (ritorno di X€ per ogni euro investito)
Break-even: X settimane dall'implementazione
Valore cumulato 3 anni: € X.XXX.000

In termini semplici: questo progetto si ripaga da solo in [X mesi], e continua a
generare valore per anni.
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5. INVESTIMENTO
STRUTTURA INVESTIMENTO:

Per portarvi dai risultati attuali a quelli target, l'investimento totale è:

€25000

Questo include:

• Tutte le 4 fasi descritte sopra

• [X] ore di consulenza diretta

• Tutti i deliverable menzionati

• [Y] settimane di supporto post-implementazione

• Garanzia risultati (vedi sotto)

TERMINI DI PAGAMENTO:
• 30% al kick-off (€ [X])

• 40% a metà progetto (€ [Y])

• 30% a completamento (€ [Z])

■■ GARANZIA:
Se entro [X mesi] non raggiungiamo almeno il [Y%] dei KPI concordati, continuo a lavorare

GRATIS fino al raggiungimento, oppure rimborso il [Z%] dell'investimento.

Nessun altro consulente vi offrirà questa garanzia. Perché? Perché non tutti possono

permettersela. Io sì, perché so che i risultati arriveranno.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

6. PROSSIMI PASSI & URGENZA
[Nome],

Avete di fronte una scelta.

OPZIONE A: STATUS QUO
Continuare come adesso. Sperare che le cose migliorino. Guardare i competitor prendere quote

di mercato. Bruciare € [X.000] al mese in inefficienze.

OPZIONE B: TRASFORMAZIONE
Investire €25000 oggi per generare € [XXX.000] di valore nei prossimi 12 mesi. Superare i

competitor. Costruire un vantaggio competitivo duraturo.

Quale scegliete?

■ NOTA URGENTE:
Ho [X] slot disponibili per progetti di questa portata nei prossimi [Y] mesi. Due sono già stati

riservati questa settimana. Se vogliamo partire entro [DATA] per cogliere [opportunità

stagionale/di mercato], devo avere conferma entro [DATA - 5 giorni].

Dopo quella data, il prossimo slot disponibile è [DATA + 2 mesi], il che significa che inizieremmo

a vedere risultati solo a [DATA + 5 mesi]. Un ritardo costoso.

■ CHIAMAMI DIRETTAMENTE:
[NUMERO TELEFONO]

[EMAIL]

[LINK CALENDARIO]

Sono pronto a partire. La domanda è: lo siete anche voi?

In attesa della vostra decisione,

[FIRMA]

[NOME]

[TITOLO]



[IL TUO LOGO QUI] Data: 27/10/2025
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ ANALISI: PERCHÉ QUESTA PROPOSTA HA
FUNZIONATO
Questa proposta ha funzionato per le stesse ragioni: numeri concreti, ROI chiaro, urgenza reale,

garanzie solide.

■ TAKEAWAY CHIAVE:

1. Numeri concreti ovunque - ROI, costi del problema, timeline precisa
2. Urgenza reale - Non fake scarcity, ma logica business solida
3. Risk reversal - Garanzia che toglie ogni dubbio
4. Social proof implicita - "Altri slot già prenotati"
5. CTA chiarissima - Zero ambiguità su cosa fare dopo

Cosa puoi rubare: La struttura, il flow logico, gli argomenti persuasivi, il modo
di presentare ROI, la gestione dell'urgenza, la chiusura sicura.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

SWIPE FILE #6
CLIENTE: Cliente Esempio 6
SETTORE: Vari Settori
TIPO PROGETTO: Progetti High-Ticket
VALORE CONTRATTO: €27000
ESITO: ■ FIRMATO

■ CONTESTO DEL CLIENTE
Contesto cliente #6 con sfide specifiche nel settore...



[IL TUO LOGO QUI] Data: 27/10/2025

Pagina 2

[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ LA PROPOSTA (ESTRATTI CHIAVE)
1. APERTURA & HOOK
Caro [Nome CEO],

Abbiamo parlato la scorsa settimana della sfida che state affrontando: Contesto cliente #6 con

sfide specifiche nel settore......

Ho riflettuto molto sulla vostra situazione. E onestamente, credo che abbiate di fronte

un'opportunità straordinaria che pochi nel vostro settore stanno cogliendo.

Questa proposta vi mostra esattamente come trasformare quella sfida nel vostro più grande

vantaggio competitivo nei prossimi 6 mesi.

2. ANALISI SITUAZIONE & PAIN POINTS
LA SITUAZIONE ATTUALE

Sulla base dei nostri incontri e dell'analisi preliminare, ecco cosa sta succedendo:

■ PROBLEMA #1: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con numeri concreti]

Costo stimato: € X.000/mese in opportunità perse

■ PROBLEMA #2: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con impatto sul business]

Impatto: X% di inefficienza operativa = € Y.000/anno

■ PROBLEMA #3: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con evidenza di gap competitivo]

Gap vs competitor: X mesi di ritardo = € Z.000 in market share persa

■ COSTO TOTALE DI NON AGIRE: € XXX.000/anno

Ogni mese che passa senza intervenire vi costa circa € [X.000]. Dopo 12 mesi, avrete bruciato

risorse sufficienti per [inserire comparazione drammatica].
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

3. LA SOLUZIONE PROPOSTA
ECCO COME RISOLVIAMO TUTTO

Non serve rivoluzionare l'intera azienda. Serve un intervento chirurgico preciso su [X aree

critiche] che genera risultati a cascata su tutto il resto.

FASE 1: DIAGNOSI PROFONDA (Settimane 1-2)
• [Attività specifica 1]

• [Attività specifica 2]

• [Attività specifica 3]

Deliverable: Report diagnostico completo + Roadmap implementazione

FASE 2: QUICK WINS (Settimane 3-4)
• [Intervento rapido 1 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 2 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 3 con risultato immediato]

Risultato atteso: Primi risultati tangibili entro 30 giorni

FASE 3: IMPLEMENTAZIONE CORE (Settimane 5-12)
• [Implementazione strutturale 1]

• [Implementazione strutturale 2]

• [Implementazione strutturale 3]

Deliverable: Sistema completamente operativo e team formato

FASE 4: OPTIMIZATION & SCALING (Settimane 13-16)
• [Ottimizzazione basata su dati reali]

• [Scaling processi vincenti]

• [Documentazione e handover]

Risultato: Sistema autonomo e scalabile
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

4. RISULTATI ATTESI & ROI

KPI Baseline Attuale Target 6 Mesi Valore Economico

[Metrica Chiave 1] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

[Metrica Chiave 2] [X] [Y] (+Z%) € XX.000

[Metrica Chiave 3] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

<b>VALORE TOTALE</b><b>€ XXX.000</b>

CALCOLO ROI:

Investimento progetto: €27000
Valore generato anno 1: € XXX.000
ROI: X:1 (ritorno di X€ per ogni euro investito)
Break-even: X settimane dall'implementazione
Valore cumulato 3 anni: € X.XXX.000

In termini semplici: questo progetto si ripaga da solo in [X mesi], e continua a
generare valore per anni.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

5. INVESTIMENTO
STRUTTURA INVESTIMENTO:

Per portarvi dai risultati attuali a quelli target, l'investimento totale è:

€27000

Questo include:

• Tutte le 4 fasi descritte sopra

• [X] ore di consulenza diretta

• Tutti i deliverable menzionati

• [Y] settimane di supporto post-implementazione

• Garanzia risultati (vedi sotto)

TERMINI DI PAGAMENTO:
• 30% al kick-off (€ [X])

• 40% a metà progetto (€ [Y])

• 30% a completamento (€ [Z])

■■ GARANZIA:
Se entro [X mesi] non raggiungiamo almeno il [Y%] dei KPI concordati, continuo a lavorare

GRATIS fino al raggiungimento, oppure rimborso il [Z%] dell'investimento.

Nessun altro consulente vi offrirà questa garanzia. Perché? Perché non tutti possono

permettersela. Io sì, perché so che i risultati arriveranno.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

6. PROSSIMI PASSI & URGENZA
[Nome],

Avete di fronte una scelta.

OPZIONE A: STATUS QUO
Continuare come adesso. Sperare che le cose migliorino. Guardare i competitor prendere quote

di mercato. Bruciare € [X.000] al mese in inefficienze.

OPZIONE B: TRASFORMAZIONE
Investire €27000 oggi per generare € [XXX.000] di valore nei prossimi 12 mesi. Superare i

competitor. Costruire un vantaggio competitivo duraturo.

Quale scegliete?

■ NOTA URGENTE:
Ho [X] slot disponibili per progetti di questa portata nei prossimi [Y] mesi. Due sono già stati

riservati questa settimana. Se vogliamo partire entro [DATA] per cogliere [opportunità

stagionale/di mercato], devo avere conferma entro [DATA - 5 giorni].

Dopo quella data, il prossimo slot disponibile è [DATA + 2 mesi], il che significa che inizieremmo

a vedere risultati solo a [DATA + 5 mesi]. Un ritardo costoso.

■ CHIAMAMI DIRETTAMENTE:
[NUMERO TELEFONO]

[EMAIL]

[LINK CALENDARIO]

Sono pronto a partire. La domanda è: lo siete anche voi?

In attesa della vostra decisione,

[FIRMA]

[NOME]

[TITOLO]
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ ANALISI: PERCHÉ QUESTA PROPOSTA HA
FUNZIONATO
Questa proposta ha funzionato per le stesse ragioni: numeri concreti, ROI chiaro, urgenza reale,

garanzie solide.

■ TAKEAWAY CHIAVE:

1. Numeri concreti ovunque - ROI, costi del problema, timeline precisa
2. Urgenza reale - Non fake scarcity, ma logica business solida
3. Risk reversal - Garanzia che toglie ogni dubbio
4. Social proof implicita - "Altri slot già prenotati"
5. CTA chiarissima - Zero ambiguità su cosa fare dopo

Cosa puoi rubare: La struttura, il flow logico, gli argomenti persuasivi, il modo
di presentare ROI, la gestione dell'urgenza, la chiusura sicura.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

SWIPE FILE #7
CLIENTE: Cliente Esempio 7
SETTORE: Vari Settori
TIPO PROGETTO: Progetti High-Ticket
VALORE CONTRATTO: €29000
ESITO: ■ FIRMATO

■ CONTESTO DEL CLIENTE
Contesto cliente #7 con sfide specifiche nel settore...
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ LA PROPOSTA (ESTRATTI CHIAVE)
1. APERTURA & HOOK
[Nome],

Tre anni fa, un'azienda come la vostra mi ha chiamato con un problema simile. Oggi fatturano il

140% in più.

Non sto dicendo che otterrete gli stessi risultati. Ma sto dicendo che so esattamente come

portarvi da dove siete a dove volete arrivare.

Ecco come.

2. ANALISI SITUAZIONE & PAIN POINTS
LA SITUAZIONE ATTUALE

Sulla base dei nostri incontri e dell'analisi preliminare, ecco cosa sta succedendo:

■ PROBLEMA #1: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con numeri concreti]

Costo stimato: € X.000/mese in opportunità perse

■ PROBLEMA #2: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con impatto sul business]

Impatto: X% di inefficienza operativa = € Y.000/anno

■ PROBLEMA #3: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con evidenza di gap competitivo]

Gap vs competitor: X mesi di ritardo = € Z.000 in market share persa

■ COSTO TOTALE DI NON AGIRE: € XXX.000/anno

Ogni mese che passa senza intervenire vi costa circa € [X.000]. Dopo 12 mesi, avrete bruciato

risorse sufficienti per [inserire comparazione drammatica].
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

3. LA SOLUZIONE PROPOSTA
ECCO COME RISOLVIAMO TUTTO

Non serve rivoluzionare l'intera azienda. Serve un intervento chirurgico preciso su [X aree

critiche] che genera risultati a cascata su tutto il resto.

FASE 1: DIAGNOSI PROFONDA (Settimane 1-2)
• [Attività specifica 1]

• [Attività specifica 2]

• [Attività specifica 3]

Deliverable: Report diagnostico completo + Roadmap implementazione

FASE 2: QUICK WINS (Settimane 3-4)
• [Intervento rapido 1 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 2 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 3 con risultato immediato]

Risultato atteso: Primi risultati tangibili entro 30 giorni

FASE 3: IMPLEMENTAZIONE CORE (Settimane 5-12)
• [Implementazione strutturale 1]

• [Implementazione strutturale 2]

• [Implementazione strutturale 3]

Deliverable: Sistema completamente operativo e team formato

FASE 4: OPTIMIZATION & SCALING (Settimane 13-16)
• [Ottimizzazione basata su dati reali]

• [Scaling processi vincenti]

• [Documentazione e handover]

Risultato: Sistema autonomo e scalabile
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

4. RISULTATI ATTESI & ROI

KPI Baseline Attuale Target 6 Mesi Valore Economico

[Metrica Chiave 1] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

[Metrica Chiave 2] [X] [Y] (+Z%) € XX.000

[Metrica Chiave 3] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

<b>VALORE TOTALE</b><b>€ XXX.000</b>

CALCOLO ROI:

Investimento progetto: €29000
Valore generato anno 1: € XXX.000
ROI: X:1 (ritorno di X€ per ogni euro investito)
Break-even: X settimane dall'implementazione
Valore cumulato 3 anni: € X.XXX.000

In termini semplici: questo progetto si ripaga da solo in [X mesi], e continua a
generare valore per anni.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

5. INVESTIMENTO
STRUTTURA INVESTIMENTO:

Per portarvi dai risultati attuali a quelli target, l'investimento totale è:

€29000

Questo include:

• Tutte le 4 fasi descritte sopra

• [X] ore di consulenza diretta

• Tutti i deliverable menzionati

• [Y] settimane di supporto post-implementazione

• Garanzia risultati (vedi sotto)

TERMINI DI PAGAMENTO:
• 30% al kick-off (€ [X])

• 40% a metà progetto (€ [Y])

• 30% a completamento (€ [Z])

■■ GARANZIA:
Se entro [X mesi] non raggiungiamo almeno il [Y%] dei KPI concordati, continuo a lavorare

GRATIS fino al raggiungimento, oppure rimborso il [Z%] dell'investimento.

Nessun altro consulente vi offrirà questa garanzia. Perché? Perché non tutti possono

permettersela. Io sì, perché so che i risultati arriveranno.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

6. PROSSIMI PASSI & URGENZA
[Nome],

Avete di fronte una scelta.

OPZIONE A: STATUS QUO
Continuare come adesso. Sperare che le cose migliorino. Guardare i competitor prendere quote

di mercato. Bruciare € [X.000] al mese in inefficienze.

OPZIONE B: TRASFORMAZIONE
Investire €29000 oggi per generare € [XXX.000] di valore nei prossimi 12 mesi. Superare i

competitor. Costruire un vantaggio competitivo duraturo.

Quale scegliete?

■ NOTA URGENTE:
Ho [X] slot disponibili per progetti di questa portata nei prossimi [Y] mesi. Due sono già stati

riservati questa settimana. Se vogliamo partire entro [DATA] per cogliere [opportunità

stagionale/di mercato], devo avere conferma entro [DATA - 5 giorni].

Dopo quella data, il prossimo slot disponibile è [DATA + 2 mesi], il che significa che inizieremmo

a vedere risultati solo a [DATA + 5 mesi]. Un ritardo costoso.

■ CHIAMAMI DIRETTAMENTE:
[NUMERO TELEFONO]

[EMAIL]

[LINK CALENDARIO]

Sono pronto a partire. La domanda è: lo siete anche voi?

In attesa della vostra decisione,

[FIRMA]

[NOME]

[TITOLO]
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ ANALISI: PERCHÉ QUESTA PROPOSTA HA
FUNZIONATO
Questa proposta ha funzionato per le stesse ragioni: numeri concreti, ROI chiaro, urgenza reale,

garanzie solide.

■ TAKEAWAY CHIAVE:

1. Numeri concreti ovunque - ROI, costi del problema, timeline precisa
2. Urgenza reale - Non fake scarcity, ma logica business solida
3. Risk reversal - Garanzia che toglie ogni dubbio
4. Social proof implicita - "Altri slot già prenotati"
5. CTA chiarissima - Zero ambiguità su cosa fare dopo

Cosa puoi rubare: La struttura, il flow logico, gli argomenti persuasivi, il modo
di presentare ROI, la gestione dell'urgenza, la chiusura sicura.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

SWIPE FILE #8
CLIENTE: Cliente Esempio 8
SETTORE: Vari Settori
TIPO PROGETTO: Progetti High-Ticket
VALORE CONTRATTO: €31000
ESITO: ■ FIRMATO

■ CONTESTO DEL CLIENTE
Contesto cliente #8 con sfide specifiche nel settore...
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ LA PROPOSTA (ESTRATTI CHIAVE)
1. APERTURA & HOOK
Gentile [Nome],

Lei mi ha fatto una domanda che non dimenticherò: "Perché stiamo perdendo terreno mentre i

nostri competitor crescono?"

Ho una risposta. E non le piacerà. Ma cambierà tutto.

Continui a leggere.

2. ANALISI SITUAZIONE & PAIN POINTS
LA SITUAZIONE ATTUALE

Sulla base dei nostri incontri e dell'analisi preliminare, ecco cosa sta succedendo:

■ PROBLEMA #1: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con numeri concreti]

Costo stimato: € X.000/mese in opportunità perse

■ PROBLEMA #2: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con impatto sul business]

Impatto: X% di inefficienza operativa = € Y.000/anno

■ PROBLEMA #3: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con evidenza di gap competitivo]

Gap vs competitor: X mesi di ritardo = € Z.000 in market share persa

■ COSTO TOTALE DI NON AGIRE: € XXX.000/anno

Ogni mese che passa senza intervenire vi costa circa € [X.000]. Dopo 12 mesi, avrete bruciato

risorse sufficienti per [inserire comparazione drammatica].
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

3. LA SOLUZIONE PROPOSTA
ECCO COME RISOLVIAMO TUTTO

Non serve rivoluzionare l'intera azienda. Serve un intervento chirurgico preciso su [X aree

critiche] che genera risultati a cascata su tutto il resto.

FASE 1: DIAGNOSI PROFONDA (Settimane 1-2)
• [Attività specifica 1]

• [Attività specifica 2]

• [Attività specifica 3]

Deliverable: Report diagnostico completo + Roadmap implementazione

FASE 2: QUICK WINS (Settimane 3-4)
• [Intervento rapido 1 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 2 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 3 con risultato immediato]

Risultato atteso: Primi risultati tangibili entro 30 giorni

FASE 3: IMPLEMENTAZIONE CORE (Settimane 5-12)
• [Implementazione strutturale 1]

• [Implementazione strutturale 2]

• [Implementazione strutturale 3]

Deliverable: Sistema completamente operativo e team formato

FASE 4: OPTIMIZATION & SCALING (Settimane 13-16)
• [Ottimizzazione basata su dati reali]

• [Scaling processi vincenti]

• [Documentazione e handover]

Risultato: Sistema autonomo e scalabile



[IL TUO LOGO QUI] Data: 27/10/2025

Pagina 4

[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

4. RISULTATI ATTESI & ROI

KPI Baseline Attuale Target 6 Mesi Valore Economico

[Metrica Chiave 1] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

[Metrica Chiave 2] [X] [Y] (+Z%) € XX.000

[Metrica Chiave 3] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

<b>VALORE TOTALE</b><b>€ XXX.000</b>

CALCOLO ROI:

Investimento progetto: €31000
Valore generato anno 1: € XXX.000
ROI: X:1 (ritorno di X€ per ogni euro investito)
Break-even: X settimane dall'implementazione
Valore cumulato 3 anni: € X.XXX.000

In termini semplici: questo progetto si ripaga da solo in [X mesi], e continua a
generare valore per anni.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

5. INVESTIMENTO
STRUTTURA INVESTIMENTO:

Per portarvi dai risultati attuali a quelli target, l'investimento totale è:

€31000

Questo include:

• Tutte le 4 fasi descritte sopra

• [X] ore di consulenza diretta

• Tutti i deliverable menzionati

• [Y] settimane di supporto post-implementazione

• Garanzia risultati (vedi sotto)

TERMINI DI PAGAMENTO:
• 30% al kick-off (€ [X])

• 40% a metà progetto (€ [Y])

• 30% a completamento (€ [Z])

■■ GARANZIA:
Se entro [X mesi] non raggiungiamo almeno il [Y%] dei KPI concordati, continuo a lavorare

GRATIS fino al raggiungimento, oppure rimborso il [Z%] dell'investimento.

Nessun altro consulente vi offrirà questa garanzia. Perché? Perché non tutti possono

permettersela. Io sì, perché so che i risultati arriveranno.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

6. PROSSIMI PASSI & URGENZA
[Nome],

Avete di fronte una scelta.

OPZIONE A: STATUS QUO
Continuare come adesso. Sperare che le cose migliorino. Guardare i competitor prendere quote

di mercato. Bruciare € [X.000] al mese in inefficienze.

OPZIONE B: TRASFORMAZIONE
Investire €31000 oggi per generare € [XXX.000] di valore nei prossimi 12 mesi. Superare i

competitor. Costruire un vantaggio competitivo duraturo.

Quale scegliete?

■ NOTA URGENTE:
Ho [X] slot disponibili per progetti di questa portata nei prossimi [Y] mesi. Due sono già stati

riservati questa settimana. Se vogliamo partire entro [DATA] per cogliere [opportunità

stagionale/di mercato], devo avere conferma entro [DATA - 5 giorni].

Dopo quella data, il prossimo slot disponibile è [DATA + 2 mesi], il che significa che inizieremmo

a vedere risultati solo a [DATA + 5 mesi]. Un ritardo costoso.

■ CHIAMAMI DIRETTAMENTE:
[NUMERO TELEFONO]

[EMAIL]

[LINK CALENDARIO]

Sono pronto a partire. La domanda è: lo siete anche voi?

In attesa della vostra decisione,

[FIRMA]

[NOME]

[TITOLO]
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ ANALISI: PERCHÉ QUESTA PROPOSTA HA
FUNZIONATO
Questa proposta ha funzionato per le stesse ragioni: numeri concreti, ROI chiaro, urgenza reale,

garanzie solide.

■ TAKEAWAY CHIAVE:

1. Numeri concreti ovunque - ROI, costi del problema, timeline precisa
2. Urgenza reale - Non fake scarcity, ma logica business solida
3. Risk reversal - Garanzia che toglie ogni dubbio
4. Social proof implicita - "Altri slot già prenotati"
5. CTA chiarissima - Zero ambiguità su cosa fare dopo

Cosa puoi rubare: La struttura, il flow logico, gli argomenti persuasivi, il modo
di presentare ROI, la gestione dell'urgenza, la chiusura sicura.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

SWIPE FILE #9
CLIENTE: Cliente Esempio 9
SETTORE: Vari Settori
TIPO PROGETTO: Progetti High-Ticket
VALORE CONTRATTO: €33000
ESITO: ■ FIRMATO

■ CONTESTO DEL CLIENTE
Contesto cliente #9 con sfide specifiche nel settore...
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ LA PROPOSTA (ESTRATTI CHIAVE)
1. APERTURA & HOOK
Caro [Nome CEO],

Abbiamo parlato la scorsa settimana della sfida che state affrontando: Contesto cliente #9 con

sfide specifiche nel settore......

Ho riflettuto molto sulla vostra situazione. E onestamente, credo che abbiate di fronte

un'opportunità straordinaria che pochi nel vostro settore stanno cogliendo.

Questa proposta vi mostra esattamente come trasformare quella sfida nel vostro più grande

vantaggio competitivo nei prossimi 6 mesi.

2. ANALISI SITUAZIONE & PAIN POINTS
LA SITUAZIONE ATTUALE

Sulla base dei nostri incontri e dell'analisi preliminare, ecco cosa sta succedendo:

■ PROBLEMA #1: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con numeri concreti]

Costo stimato: € X.000/mese in opportunità perse

■ PROBLEMA #2: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con impatto sul business]

Impatto: X% di inefficienza operativa = € Y.000/anno

■ PROBLEMA #3: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con evidenza di gap competitivo]

Gap vs competitor: X mesi di ritardo = € Z.000 in market share persa

■ COSTO TOTALE DI NON AGIRE: € XXX.000/anno

Ogni mese che passa senza intervenire vi costa circa € [X.000]. Dopo 12 mesi, avrete bruciato

risorse sufficienti per [inserire comparazione drammatica].
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

3. LA SOLUZIONE PROPOSTA
ECCO COME RISOLVIAMO TUTTO

Non serve rivoluzionare l'intera azienda. Serve un intervento chirurgico preciso su [X aree

critiche] che genera risultati a cascata su tutto il resto.

FASE 1: DIAGNOSI PROFONDA (Settimane 1-2)
• [Attività specifica 1]

• [Attività specifica 2]

• [Attività specifica 3]

Deliverable: Report diagnostico completo + Roadmap implementazione

FASE 2: QUICK WINS (Settimane 3-4)
• [Intervento rapido 1 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 2 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 3 con risultato immediato]

Risultato atteso: Primi risultati tangibili entro 30 giorni

FASE 3: IMPLEMENTAZIONE CORE (Settimane 5-12)
• [Implementazione strutturale 1]

• [Implementazione strutturale 2]

• [Implementazione strutturale 3]

Deliverable: Sistema completamente operativo e team formato

FASE 4: OPTIMIZATION & SCALING (Settimane 13-16)
• [Ottimizzazione basata su dati reali]

• [Scaling processi vincenti]

• [Documentazione e handover]

Risultato: Sistema autonomo e scalabile
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

4. RISULTATI ATTESI & ROI

KPI Baseline Attuale Target 6 Mesi Valore Economico

[Metrica Chiave 1] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

[Metrica Chiave 2] [X] [Y] (+Z%) € XX.000

[Metrica Chiave 3] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

<b>VALORE TOTALE</b><b>€ XXX.000</b>

CALCOLO ROI:

Investimento progetto: €33000
Valore generato anno 1: € XXX.000
ROI: X:1 (ritorno di X€ per ogni euro investito)
Break-even: X settimane dall'implementazione
Valore cumulato 3 anni: € X.XXX.000

In termini semplici: questo progetto si ripaga da solo in [X mesi], e continua a
generare valore per anni.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

5. INVESTIMENTO
STRUTTURA INVESTIMENTO:

Per portarvi dai risultati attuali a quelli target, l'investimento totale è:

€33000

Questo include:

• Tutte le 4 fasi descritte sopra

• [X] ore di consulenza diretta

• Tutti i deliverable menzionati

• [Y] settimane di supporto post-implementazione

• Garanzia risultati (vedi sotto)

TERMINI DI PAGAMENTO:
• 30% al kick-off (€ [X])

• 40% a metà progetto (€ [Y])

• 30% a completamento (€ [Z])

■■ GARANZIA:
Se entro [X mesi] non raggiungiamo almeno il [Y%] dei KPI concordati, continuo a lavorare

GRATIS fino al raggiungimento, oppure rimborso il [Z%] dell'investimento.

Nessun altro consulente vi offrirà questa garanzia. Perché? Perché non tutti possono

permettersela. Io sì, perché so che i risultati arriveranno.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

6. PROSSIMI PASSI & URGENZA
[Nome],

Avete di fronte una scelta.

OPZIONE A: STATUS QUO
Continuare come adesso. Sperare che le cose migliorino. Guardare i competitor prendere quote

di mercato. Bruciare € [X.000] al mese in inefficienze.

OPZIONE B: TRASFORMAZIONE
Investire €33000 oggi per generare € [XXX.000] di valore nei prossimi 12 mesi. Superare i

competitor. Costruire un vantaggio competitivo duraturo.

Quale scegliete?

■ NOTA URGENTE:
Ho [X] slot disponibili per progetti di questa portata nei prossimi [Y] mesi. Due sono già stati

riservati questa settimana. Se vogliamo partire entro [DATA] per cogliere [opportunità

stagionale/di mercato], devo avere conferma entro [DATA - 5 giorni].

Dopo quella data, il prossimo slot disponibile è [DATA + 2 mesi], il che significa che inizieremmo

a vedere risultati solo a [DATA + 5 mesi]. Un ritardo costoso.

■ CHIAMAMI DIRETTAMENTE:
[NUMERO TELEFONO]

[EMAIL]

[LINK CALENDARIO]

Sono pronto a partire. La domanda è: lo siete anche voi?

In attesa della vostra decisione,

[FIRMA]

[NOME]

[TITOLO]
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ ANALISI: PERCHÉ QUESTA PROPOSTA HA
FUNZIONATO
Questa proposta ha funzionato per le stesse ragioni: numeri concreti, ROI chiaro, urgenza reale,

garanzie solide.

■ TAKEAWAY CHIAVE:

1. Numeri concreti ovunque - ROI, costi del problema, timeline precisa
2. Urgenza reale - Non fake scarcity, ma logica business solida
3. Risk reversal - Garanzia che toglie ogni dubbio
4. Social proof implicita - "Altri slot già prenotati"
5. CTA chiarissima - Zero ambiguità su cosa fare dopo

Cosa puoi rubare: La struttura, il flow logico, gli argomenti persuasivi, il modo
di presentare ROI, la gestione dell'urgenza, la chiusura sicura.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

SWIPE FILE #10
CLIENTE: Cliente Esempio 10
SETTORE: Vari Settori
TIPO PROGETTO: Progetti High-Ticket
VALORE CONTRATTO: €35000
ESITO: ■ FIRMATO

■ CONTESTO DEL CLIENTE
Contesto cliente #10 con sfide specifiche nel settore...
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ LA PROPOSTA (ESTRATTI CHIAVE)
1. APERTURA & HOOK
[Nome],

Tre anni fa, un'azienda come la vostra mi ha chiamato con un problema simile. Oggi fatturano il

140% in più.

Non sto dicendo che otterrete gli stessi risultati. Ma sto dicendo che so esattamente come

portarvi da dove siete a dove volete arrivare.

Ecco come.

2. ANALISI SITUAZIONE & PAIN POINTS
LA SITUAZIONE ATTUALE

Sulla base dei nostri incontri e dell'analisi preliminare, ecco cosa sta succedendo:

■ PROBLEMA #1: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con numeri concreti]

Costo stimato: € X.000/mese in opportunità perse

■ PROBLEMA #2: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con impatto sul business]

Impatto: X% di inefficienza operativa = € Y.000/anno

■ PROBLEMA #3: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con evidenza di gap competitivo]

Gap vs competitor: X mesi di ritardo = € Z.000 in market share persa

■ COSTO TOTALE DI NON AGIRE: € XXX.000/anno

Ogni mese che passa senza intervenire vi costa circa € [X.000]. Dopo 12 mesi, avrete bruciato

risorse sufficienti per [inserire comparazione drammatica].
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

3. LA SOLUZIONE PROPOSTA
ECCO COME RISOLVIAMO TUTTO

Non serve rivoluzionare l'intera azienda. Serve un intervento chirurgico preciso su [X aree

critiche] che genera risultati a cascata su tutto il resto.

FASE 1: DIAGNOSI PROFONDA (Settimane 1-2)
• [Attività specifica 1]

• [Attività specifica 2]

• [Attività specifica 3]

Deliverable: Report diagnostico completo + Roadmap implementazione

FASE 2: QUICK WINS (Settimane 3-4)
• [Intervento rapido 1 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 2 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 3 con risultato immediato]

Risultato atteso: Primi risultati tangibili entro 30 giorni

FASE 3: IMPLEMENTAZIONE CORE (Settimane 5-12)
• [Implementazione strutturale 1]

• [Implementazione strutturale 2]

• [Implementazione strutturale 3]

Deliverable: Sistema completamente operativo e team formato

FASE 4: OPTIMIZATION & SCALING (Settimane 13-16)
• [Ottimizzazione basata su dati reali]

• [Scaling processi vincenti]

• [Documentazione e handover]

Risultato: Sistema autonomo e scalabile
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

4. RISULTATI ATTESI & ROI

KPI Baseline Attuale Target 6 Mesi Valore Economico

[Metrica Chiave 1] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

[Metrica Chiave 2] [X] [Y] (+Z%) € XX.000

[Metrica Chiave 3] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

<b>VALORE TOTALE</b><b>€ XXX.000</b>

CALCOLO ROI:

Investimento progetto: €35000
Valore generato anno 1: € XXX.000
ROI: X:1 (ritorno di X€ per ogni euro investito)
Break-even: X settimane dall'implementazione
Valore cumulato 3 anni: € X.XXX.000

In termini semplici: questo progetto si ripaga da solo in [X mesi], e continua a
generare valore per anni.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

5. INVESTIMENTO
STRUTTURA INVESTIMENTO:

Per portarvi dai risultati attuali a quelli target, l'investimento totale è:

€35000

Questo include:

• Tutte le 4 fasi descritte sopra

• [X] ore di consulenza diretta

• Tutti i deliverable menzionati

• [Y] settimane di supporto post-implementazione

• Garanzia risultati (vedi sotto)

TERMINI DI PAGAMENTO:
• 30% al kick-off (€ [X])

• 40% a metà progetto (€ [Y])

• 30% a completamento (€ [Z])

■■ GARANZIA:
Se entro [X mesi] non raggiungiamo almeno il [Y%] dei KPI concordati, continuo a lavorare

GRATIS fino al raggiungimento, oppure rimborso il [Z%] dell'investimento.

Nessun altro consulente vi offrirà questa garanzia. Perché? Perché non tutti possono

permettersela. Io sì, perché so che i risultati arriveranno.



[IL TUO LOGO QUI] Data: 27/10/2025

Pagina 6

[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

6. PROSSIMI PASSI & URGENZA
[Nome],

Avete di fronte una scelta.

OPZIONE A: STATUS QUO
Continuare come adesso. Sperare che le cose migliorino. Guardare i competitor prendere quote

di mercato. Bruciare € [X.000] al mese in inefficienze.

OPZIONE B: TRASFORMAZIONE
Investire €35000 oggi per generare € [XXX.000] di valore nei prossimi 12 mesi. Superare i

competitor. Costruire un vantaggio competitivo duraturo.

Quale scegliete?

■ NOTA URGENTE:
Ho [X] slot disponibili per progetti di questa portata nei prossimi [Y] mesi. Due sono già stati

riservati questa settimana. Se vogliamo partire entro [DATA] per cogliere [opportunità

stagionale/di mercato], devo avere conferma entro [DATA - 5 giorni].

Dopo quella data, il prossimo slot disponibile è [DATA + 2 mesi], il che significa che inizieremmo

a vedere risultati solo a [DATA + 5 mesi]. Un ritardo costoso.

■ CHIAMAMI DIRETTAMENTE:
[NUMERO TELEFONO]

[EMAIL]

[LINK CALENDARIO]

Sono pronto a partire. La domanda è: lo siete anche voi?

In attesa della vostra decisione,

[FIRMA]

[NOME]

[TITOLO]
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■ ANALISI: PERCHÉ QUESTA PROPOSTA HA
FUNZIONATO
Questa proposta ha funzionato per le stesse ragioni: numeri concreti, ROI chiaro, urgenza reale,

garanzie solide.

■ TAKEAWAY CHIAVE:

1. Numeri concreti ovunque - ROI, costi del problema, timeline precisa
2. Urgenza reale - Non fake scarcity, ma logica business solida
3. Risk reversal - Garanzia che toglie ogni dubbio
4. Social proof implicita - "Altri slot già prenotati"
5. CTA chiarissima - Zero ambiguità su cosa fare dopo

Cosa puoi rubare: La struttura, il flow logico, gli argomenti persuasivi, il modo
di presentare ROI, la gestione dell'urgenza, la chiusura sicura.
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SWIPE FILE #11
CLIENTE: Cliente Esempio 11
SETTORE: Vari Settori
TIPO PROGETTO: Progetti High-Ticket
VALORE CONTRATTO: €37000
ESITO: ■ FIRMATO

■ CONTESTO DEL CLIENTE
Contesto cliente #11 con sfide specifiche nel settore...
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ LA PROPOSTA (ESTRATTI CHIAVE)
1. APERTURA & HOOK
Gentile [Nome],

Lei mi ha fatto una domanda che non dimenticherò: "Perché stiamo perdendo terreno mentre i

nostri competitor crescono?"

Ho una risposta. E non le piacerà. Ma cambierà tutto.

Continui a leggere.

2. ANALISI SITUAZIONE & PAIN POINTS
LA SITUAZIONE ATTUALE

Sulla base dei nostri incontri e dell'analisi preliminare, ecco cosa sta succedendo:

■ PROBLEMA #1: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con numeri concreti]

Costo stimato: € X.000/mese in opportunità perse

■ PROBLEMA #2: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con impatto sul business]

Impatto: X% di inefficienza operativa = € Y.000/anno

■ PROBLEMA #3: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con evidenza di gap competitivo]

Gap vs competitor: X mesi di ritardo = € Z.000 in market share persa

■ COSTO TOTALE DI NON AGIRE: € XXX.000/anno

Ogni mese che passa senza intervenire vi costa circa € [X.000]. Dopo 12 mesi, avrete bruciato

risorse sufficienti per [inserire comparazione drammatica].
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

3. LA SOLUZIONE PROPOSTA
ECCO COME RISOLVIAMO TUTTO

Non serve rivoluzionare l'intera azienda. Serve un intervento chirurgico preciso su [X aree

critiche] che genera risultati a cascata su tutto il resto.

FASE 1: DIAGNOSI PROFONDA (Settimane 1-2)
• [Attività specifica 1]

• [Attività specifica 2]

• [Attività specifica 3]

Deliverable: Report diagnostico completo + Roadmap implementazione

FASE 2: QUICK WINS (Settimane 3-4)
• [Intervento rapido 1 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 2 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 3 con risultato immediato]

Risultato atteso: Primi risultati tangibili entro 30 giorni

FASE 3: IMPLEMENTAZIONE CORE (Settimane 5-12)
• [Implementazione strutturale 1]

• [Implementazione strutturale 2]

• [Implementazione strutturale 3]

Deliverable: Sistema completamente operativo e team formato

FASE 4: OPTIMIZATION & SCALING (Settimane 13-16)
• [Ottimizzazione basata su dati reali]

• [Scaling processi vincenti]

• [Documentazione e handover]

Risultato: Sistema autonomo e scalabile
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

4. RISULTATI ATTESI & ROI

KPI Baseline Attuale Target 6 Mesi Valore Economico

[Metrica Chiave 1] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

[Metrica Chiave 2] [X] [Y] (+Z%) € XX.000

[Metrica Chiave 3] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

<b>VALORE TOTALE</b><b>€ XXX.000</b>

CALCOLO ROI:

Investimento progetto: €37000
Valore generato anno 1: € XXX.000
ROI: X:1 (ritorno di X€ per ogni euro investito)
Break-even: X settimane dall'implementazione
Valore cumulato 3 anni: € X.XXX.000

In termini semplici: questo progetto si ripaga da solo in [X mesi], e continua a
generare valore per anni.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

5. INVESTIMENTO
STRUTTURA INVESTIMENTO:

Per portarvi dai risultati attuali a quelli target, l'investimento totale è:

€37000

Questo include:

• Tutte le 4 fasi descritte sopra

• [X] ore di consulenza diretta

• Tutti i deliverable menzionati

• [Y] settimane di supporto post-implementazione

• Garanzia risultati (vedi sotto)

TERMINI DI PAGAMENTO:
• 30% al kick-off (€ [X])

• 40% a metà progetto (€ [Y])

• 30% a completamento (€ [Z])

■■ GARANZIA:
Se entro [X mesi] non raggiungiamo almeno il [Y%] dei KPI concordati, continuo a lavorare

GRATIS fino al raggiungimento, oppure rimborso il [Z%] dell'investimento.

Nessun altro consulente vi offrirà questa garanzia. Perché? Perché non tutti possono

permettersela. Io sì, perché so che i risultati arriveranno.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

6. PROSSIMI PASSI & URGENZA
[Nome],

Avete di fronte una scelta.

OPZIONE A: STATUS QUO
Continuare come adesso. Sperare che le cose migliorino. Guardare i competitor prendere quote

di mercato. Bruciare € [X.000] al mese in inefficienze.

OPZIONE B: TRASFORMAZIONE
Investire €37000 oggi per generare € [XXX.000] di valore nei prossimi 12 mesi. Superare i

competitor. Costruire un vantaggio competitivo duraturo.

Quale scegliete?

■ NOTA URGENTE:
Ho [X] slot disponibili per progetti di questa portata nei prossimi [Y] mesi. Due sono già stati

riservati questa settimana. Se vogliamo partire entro [DATA] per cogliere [opportunità

stagionale/di mercato], devo avere conferma entro [DATA - 5 giorni].

Dopo quella data, il prossimo slot disponibile è [DATA + 2 mesi], il che significa che inizieremmo

a vedere risultati solo a [DATA + 5 mesi]. Un ritardo costoso.

■ CHIAMAMI DIRETTAMENTE:
[NUMERO TELEFONO]

[EMAIL]

[LINK CALENDARIO]

Sono pronto a partire. La domanda è: lo siete anche voi?

In attesa della vostra decisione,

[FIRMA]

[NOME]

[TITOLO]
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■ ANALISI: PERCHÉ QUESTA PROPOSTA HA
FUNZIONATO
Questa proposta ha funzionato per le stesse ragioni: numeri concreti, ROI chiaro, urgenza reale,

garanzie solide.

■ TAKEAWAY CHIAVE:

1. Numeri concreti ovunque - ROI, costi del problema, timeline precisa
2. Urgenza reale - Non fake scarcity, ma logica business solida
3. Risk reversal - Garanzia che toglie ogni dubbio
4. Social proof implicita - "Altri slot già prenotati"
5. CTA chiarissima - Zero ambiguità su cosa fare dopo

Cosa puoi rubare: La struttura, il flow logico, gli argomenti persuasivi, il modo
di presentare ROI, la gestione dell'urgenza, la chiusura sicura.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

SWIPE FILE #12
CLIENTE: Cliente Esempio 12
SETTORE: Vari Settori
TIPO PROGETTO: Progetti High-Ticket
VALORE CONTRATTO: €39000
ESITO: ■ FIRMATO

■ CONTESTO DEL CLIENTE
Contesto cliente #12 con sfide specifiche nel settore...
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ LA PROPOSTA (ESTRATTI CHIAVE)
1. APERTURA & HOOK
Caro [Nome CEO],

Abbiamo parlato la scorsa settimana della sfida che state affrontando: Contesto cliente #12 con

sfide specifiche nel settore......

Ho riflettuto molto sulla vostra situazione. E onestamente, credo che abbiate di fronte

un'opportunità straordinaria che pochi nel vostro settore stanno cogliendo.

Questa proposta vi mostra esattamente come trasformare quella sfida nel vostro più grande

vantaggio competitivo nei prossimi 6 mesi.

2. ANALISI SITUAZIONE & PAIN POINTS
LA SITUAZIONE ATTUALE

Sulla base dei nostri incontri e dell'analisi preliminare, ecco cosa sta succedendo:

■ PROBLEMA #1: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con numeri concreti]

Costo stimato: € X.000/mese in opportunità perse

■ PROBLEMA #2: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con impatto sul business]

Impatto: X% di inefficienza operativa = € Y.000/anno

■ PROBLEMA #3: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con evidenza di gap competitivo]

Gap vs competitor: X mesi di ritardo = € Z.000 in market share persa

■ COSTO TOTALE DI NON AGIRE: € XXX.000/anno

Ogni mese che passa senza intervenire vi costa circa € [X.000]. Dopo 12 mesi, avrete bruciato

risorse sufficienti per [inserire comparazione drammatica].
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

3. LA SOLUZIONE PROPOSTA
ECCO COME RISOLVIAMO TUTTO

Non serve rivoluzionare l'intera azienda. Serve un intervento chirurgico preciso su [X aree

critiche] che genera risultati a cascata su tutto il resto.

FASE 1: DIAGNOSI PROFONDA (Settimane 1-2)
• [Attività specifica 1]

• [Attività specifica 2]

• [Attività specifica 3]

Deliverable: Report diagnostico completo + Roadmap implementazione

FASE 2: QUICK WINS (Settimane 3-4)
• [Intervento rapido 1 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 2 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 3 con risultato immediato]

Risultato atteso: Primi risultati tangibili entro 30 giorni

FASE 3: IMPLEMENTAZIONE CORE (Settimane 5-12)
• [Implementazione strutturale 1]

• [Implementazione strutturale 2]

• [Implementazione strutturale 3]

Deliverable: Sistema completamente operativo e team formato

FASE 4: OPTIMIZATION & SCALING (Settimane 13-16)
• [Ottimizzazione basata su dati reali]

• [Scaling processi vincenti]

• [Documentazione e handover]

Risultato: Sistema autonomo e scalabile
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

4. RISULTATI ATTESI & ROI

KPI Baseline Attuale Target 6 Mesi Valore Economico

[Metrica Chiave 1] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

[Metrica Chiave 2] [X] [Y] (+Z%) € XX.000

[Metrica Chiave 3] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

<b>VALORE TOTALE</b><b>€ XXX.000</b>

CALCOLO ROI:

Investimento progetto: €39000
Valore generato anno 1: € XXX.000
ROI: X:1 (ritorno di X€ per ogni euro investito)
Break-even: X settimane dall'implementazione
Valore cumulato 3 anni: € X.XXX.000

In termini semplici: questo progetto si ripaga da solo in [X mesi], e continua a
generare valore per anni.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

5. INVESTIMENTO
STRUTTURA INVESTIMENTO:

Per portarvi dai risultati attuali a quelli target, l'investimento totale è:

€39000

Questo include:

• Tutte le 4 fasi descritte sopra

• [X] ore di consulenza diretta

• Tutti i deliverable menzionati

• [Y] settimane di supporto post-implementazione

• Garanzia risultati (vedi sotto)

TERMINI DI PAGAMENTO:
• 30% al kick-off (€ [X])

• 40% a metà progetto (€ [Y])

• 30% a completamento (€ [Z])

■■ GARANZIA:
Se entro [X mesi] non raggiungiamo almeno il [Y%] dei KPI concordati, continuo a lavorare

GRATIS fino al raggiungimento, oppure rimborso il [Z%] dell'investimento.

Nessun altro consulente vi offrirà questa garanzia. Perché? Perché non tutti possono

permettersela. Io sì, perché so che i risultati arriveranno.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

6. PROSSIMI PASSI & URGENZA
[Nome],

Avete di fronte una scelta.

OPZIONE A: STATUS QUO
Continuare come adesso. Sperare che le cose migliorino. Guardare i competitor prendere quote

di mercato. Bruciare € [X.000] al mese in inefficienze.

OPZIONE B: TRASFORMAZIONE
Investire €39000 oggi per generare € [XXX.000] di valore nei prossimi 12 mesi. Superare i

competitor. Costruire un vantaggio competitivo duraturo.

Quale scegliete?

■ NOTA URGENTE:
Ho [X] slot disponibili per progetti di questa portata nei prossimi [Y] mesi. Due sono già stati

riservati questa settimana. Se vogliamo partire entro [DATA] per cogliere [opportunità

stagionale/di mercato], devo avere conferma entro [DATA - 5 giorni].

Dopo quella data, il prossimo slot disponibile è [DATA + 2 mesi], il che significa che inizieremmo

a vedere risultati solo a [DATA + 5 mesi]. Un ritardo costoso.

■ CHIAMAMI DIRETTAMENTE:
[NUMERO TELEFONO]

[EMAIL]

[LINK CALENDARIO]

Sono pronto a partire. La domanda è: lo siete anche voi?

In attesa della vostra decisione,

[FIRMA]

[NOME]

[TITOLO]



[IL TUO LOGO QUI] Data: 27/10/2025

Pagina 7

[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ ANALISI: PERCHÉ QUESTA PROPOSTA HA
FUNZIONATO
Questa proposta ha funzionato per le stesse ragioni: numeri concreti, ROI chiaro, urgenza reale,

garanzie solide.

■ TAKEAWAY CHIAVE:

1. Numeri concreti ovunque - ROI, costi del problema, timeline precisa
2. Urgenza reale - Non fake scarcity, ma logica business solida
3. Risk reversal - Garanzia che toglie ogni dubbio
4. Social proof implicita - "Altri slot già prenotati"
5. CTA chiarissima - Zero ambiguità su cosa fare dopo

Cosa puoi rubare: La struttura, il flow logico, gli argomenti persuasivi, il modo
di presentare ROI, la gestione dell'urgenza, la chiusura sicura.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

SWIPE FILE #13
CLIENTE: Cliente Esempio 13
SETTORE: Vari Settori
TIPO PROGETTO: Progetti High-Ticket
VALORE CONTRATTO: €41000
ESITO: ■ FIRMATO

■ CONTESTO DEL CLIENTE
Contesto cliente #13 con sfide specifiche nel settore...
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ LA PROPOSTA (ESTRATTI CHIAVE)
1. APERTURA & HOOK
[Nome],

Tre anni fa, un'azienda come la vostra mi ha chiamato con un problema simile. Oggi fatturano il

140% in più.

Non sto dicendo che otterrete gli stessi risultati. Ma sto dicendo che so esattamente come

portarvi da dove siete a dove volete arrivare.

Ecco come.

2. ANALISI SITUAZIONE & PAIN POINTS
LA SITUAZIONE ATTUALE

Sulla base dei nostri incontri e dell'analisi preliminare, ecco cosa sta succedendo:

■ PROBLEMA #1: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con numeri concreti]

Costo stimato: € X.000/mese in opportunità perse

■ PROBLEMA #2: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con impatto sul business]

Impatto: X% di inefficienza operativa = € Y.000/anno

■ PROBLEMA #3: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con evidenza di gap competitivo]

Gap vs competitor: X mesi di ritardo = € Z.000 in market share persa

■ COSTO TOTALE DI NON AGIRE: € XXX.000/anno

Ogni mese che passa senza intervenire vi costa circa € [X.000]. Dopo 12 mesi, avrete bruciato

risorse sufficienti per [inserire comparazione drammatica].
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

3. LA SOLUZIONE PROPOSTA
ECCO COME RISOLVIAMO TUTTO

Non serve rivoluzionare l'intera azienda. Serve un intervento chirurgico preciso su [X aree

critiche] che genera risultati a cascata su tutto il resto.

FASE 1: DIAGNOSI PROFONDA (Settimane 1-2)
• [Attività specifica 1]

• [Attività specifica 2]

• [Attività specifica 3]

Deliverable: Report diagnostico completo + Roadmap implementazione

FASE 2: QUICK WINS (Settimane 3-4)
• [Intervento rapido 1 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 2 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 3 con risultato immediato]

Risultato atteso: Primi risultati tangibili entro 30 giorni

FASE 3: IMPLEMENTAZIONE CORE (Settimane 5-12)
• [Implementazione strutturale 1]

• [Implementazione strutturale 2]

• [Implementazione strutturale 3]

Deliverable: Sistema completamente operativo e team formato

FASE 4: OPTIMIZATION & SCALING (Settimane 13-16)
• [Ottimizzazione basata su dati reali]

• [Scaling processi vincenti]

• [Documentazione e handover]

Risultato: Sistema autonomo e scalabile
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

4. RISULTATI ATTESI & ROI

KPI Baseline Attuale Target 6 Mesi Valore Economico

[Metrica Chiave 1] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

[Metrica Chiave 2] [X] [Y] (+Z%) € XX.000

[Metrica Chiave 3] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

<b>VALORE TOTALE</b><b>€ XXX.000</b>

CALCOLO ROI:

Investimento progetto: €41000
Valore generato anno 1: € XXX.000
ROI: X:1 (ritorno di X€ per ogni euro investito)
Break-even: X settimane dall'implementazione
Valore cumulato 3 anni: € X.XXX.000

In termini semplici: questo progetto si ripaga da solo in [X mesi], e continua a
generare valore per anni.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

5. INVESTIMENTO
STRUTTURA INVESTIMENTO:

Per portarvi dai risultati attuali a quelli target, l'investimento totale è:

€41000

Questo include:

• Tutte le 4 fasi descritte sopra

• [X] ore di consulenza diretta

• Tutti i deliverable menzionati

• [Y] settimane di supporto post-implementazione

• Garanzia risultati (vedi sotto)

TERMINI DI PAGAMENTO:
• 30% al kick-off (€ [X])

• 40% a metà progetto (€ [Y])

• 30% a completamento (€ [Z])

■■ GARANZIA:
Se entro [X mesi] non raggiungiamo almeno il [Y%] dei KPI concordati, continuo a lavorare

GRATIS fino al raggiungimento, oppure rimborso il [Z%] dell'investimento.

Nessun altro consulente vi offrirà questa garanzia. Perché? Perché non tutti possono

permettersela. Io sì, perché so che i risultati arriveranno.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

6. PROSSIMI PASSI & URGENZA
[Nome],

Avete di fronte una scelta.

OPZIONE A: STATUS QUO
Continuare come adesso. Sperare che le cose migliorino. Guardare i competitor prendere quote

di mercato. Bruciare € [X.000] al mese in inefficienze.

OPZIONE B: TRASFORMAZIONE
Investire €41000 oggi per generare € [XXX.000] di valore nei prossimi 12 mesi. Superare i

competitor. Costruire un vantaggio competitivo duraturo.

Quale scegliete?

■ NOTA URGENTE:
Ho [X] slot disponibili per progetti di questa portata nei prossimi [Y] mesi. Due sono già stati

riservati questa settimana. Se vogliamo partire entro [DATA] per cogliere [opportunità

stagionale/di mercato], devo avere conferma entro [DATA - 5 giorni].

Dopo quella data, il prossimo slot disponibile è [DATA + 2 mesi], il che significa che inizieremmo

a vedere risultati solo a [DATA + 5 mesi]. Un ritardo costoso.

■ CHIAMAMI DIRETTAMENTE:
[NUMERO TELEFONO]

[EMAIL]

[LINK CALENDARIO]

Sono pronto a partire. La domanda è: lo siete anche voi?

In attesa della vostra decisione,

[FIRMA]

[NOME]

[TITOLO]
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ ANALISI: PERCHÉ QUESTA PROPOSTA HA
FUNZIONATO
Questa proposta ha funzionato per le stesse ragioni: numeri concreti, ROI chiaro, urgenza reale,

garanzie solide.

■ TAKEAWAY CHIAVE:

1. Numeri concreti ovunque - ROI, costi del problema, timeline precisa
2. Urgenza reale - Non fake scarcity, ma logica business solida
3. Risk reversal - Garanzia che toglie ogni dubbio
4. Social proof implicita - "Altri slot già prenotati"
5. CTA chiarissima - Zero ambiguità su cosa fare dopo

Cosa puoi rubare: La struttura, il flow logico, gli argomenti persuasivi, il modo
di presentare ROI, la gestione dell'urgenza, la chiusura sicura.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

SWIPE FILE #14
CLIENTE: Cliente Esempio 14
SETTORE: Vari Settori
TIPO PROGETTO: Progetti High-Ticket
VALORE CONTRATTO: €43000
ESITO: ■ FIRMATO

■ CONTESTO DEL CLIENTE
Contesto cliente #14 con sfide specifiche nel settore...
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ LA PROPOSTA (ESTRATTI CHIAVE)
1. APERTURA & HOOK
Gentile [Nome],

Lei mi ha fatto una domanda che non dimenticherò: "Perché stiamo perdendo terreno mentre i

nostri competitor crescono?"

Ho una risposta. E non le piacerà. Ma cambierà tutto.

Continui a leggere.

2. ANALISI SITUAZIONE & PAIN POINTS
LA SITUAZIONE ATTUALE

Sulla base dei nostri incontri e dell'analisi preliminare, ecco cosa sta succedendo:

■ PROBLEMA #1: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con numeri concreti]

Costo stimato: € X.000/mese in opportunità perse

■ PROBLEMA #2: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con impatto sul business]

Impatto: X% di inefficienza operativa = € Y.000/anno

■ PROBLEMA #3: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con evidenza di gap competitivo]

Gap vs competitor: X mesi di ritardo = € Z.000 in market share persa

■ COSTO TOTALE DI NON AGIRE: € XXX.000/anno

Ogni mese che passa senza intervenire vi costa circa € [X.000]. Dopo 12 mesi, avrete bruciato

risorse sufficienti per [inserire comparazione drammatica].
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

3. LA SOLUZIONE PROPOSTA
ECCO COME RISOLVIAMO TUTTO

Non serve rivoluzionare l'intera azienda. Serve un intervento chirurgico preciso su [X aree

critiche] che genera risultati a cascata su tutto il resto.

FASE 1: DIAGNOSI PROFONDA (Settimane 1-2)
• [Attività specifica 1]

• [Attività specifica 2]

• [Attività specifica 3]

Deliverable: Report diagnostico completo + Roadmap implementazione

FASE 2: QUICK WINS (Settimane 3-4)
• [Intervento rapido 1 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 2 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 3 con risultato immediato]

Risultato atteso: Primi risultati tangibili entro 30 giorni

FASE 3: IMPLEMENTAZIONE CORE (Settimane 5-12)
• [Implementazione strutturale 1]

• [Implementazione strutturale 2]

• [Implementazione strutturale 3]

Deliverable: Sistema completamente operativo e team formato

FASE 4: OPTIMIZATION & SCALING (Settimane 13-16)
• [Ottimizzazione basata su dati reali]

• [Scaling processi vincenti]

• [Documentazione e handover]

Risultato: Sistema autonomo e scalabile
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

4. RISULTATI ATTESI & ROI

KPI Baseline Attuale Target 6 Mesi Valore Economico

[Metrica Chiave 1] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

[Metrica Chiave 2] [X] [Y] (+Z%) € XX.000

[Metrica Chiave 3] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

<b>VALORE TOTALE</b><b>€ XXX.000</b>

CALCOLO ROI:

Investimento progetto: €43000
Valore generato anno 1: € XXX.000
ROI: X:1 (ritorno di X€ per ogni euro investito)
Break-even: X settimane dall'implementazione
Valore cumulato 3 anni: € X.XXX.000

In termini semplici: questo progetto si ripaga da solo in [X mesi], e continua a
generare valore per anni.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

5. INVESTIMENTO
STRUTTURA INVESTIMENTO:

Per portarvi dai risultati attuali a quelli target, l'investimento totale è:

€43000

Questo include:

• Tutte le 4 fasi descritte sopra

• [X] ore di consulenza diretta

• Tutti i deliverable menzionati

• [Y] settimane di supporto post-implementazione

• Garanzia risultati (vedi sotto)

TERMINI DI PAGAMENTO:
• 30% al kick-off (€ [X])

• 40% a metà progetto (€ [Y])

• 30% a completamento (€ [Z])

■■ GARANZIA:
Se entro [X mesi] non raggiungiamo almeno il [Y%] dei KPI concordati, continuo a lavorare

GRATIS fino al raggiungimento, oppure rimborso il [Z%] dell'investimento.

Nessun altro consulente vi offrirà questa garanzia. Perché? Perché non tutti possono

permettersela. Io sì, perché so che i risultati arriveranno.
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[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

6. PROSSIMI PASSI & URGENZA
[Nome],

Avete di fronte una scelta.

OPZIONE A: STATUS QUO
Continuare come adesso. Sperare che le cose migliorino. Guardare i competitor prendere quote

di mercato. Bruciare € [X.000] al mese in inefficienze.

OPZIONE B: TRASFORMAZIONE
Investire €43000 oggi per generare € [XXX.000] di valore nei prossimi 12 mesi. Superare i

competitor. Costruire un vantaggio competitivo duraturo.

Quale scegliete?

■ NOTA URGENTE:
Ho [X] slot disponibili per progetti di questa portata nei prossimi [Y] mesi. Due sono già stati

riservati questa settimana. Se vogliamo partire entro [DATA] per cogliere [opportunità

stagionale/di mercato], devo avere conferma entro [DATA - 5 giorni].

Dopo quella data, il prossimo slot disponibile è [DATA + 2 mesi], il che significa che inizieremmo

a vedere risultati solo a [DATA + 5 mesi]. Un ritardo costoso.

■ CHIAMAMI DIRETTAMENTE:
[NUMERO TELEFONO]

[EMAIL]

[LINK CALENDARIO]

Sono pronto a partire. La domanda è: lo siete anche voi?

In attesa della vostra decisione,

[FIRMA]

[NOME]

[TITOLO]



[IL TUO LOGO QUI] Data: 27/10/2025

Pagina 7

[La Tua Azienda] | Email: [email] | Tel: [telefono] | Web: [sito web]

■ ANALISI: PERCHÉ QUESTA PROPOSTA HA
FUNZIONATO
Questa proposta ha funzionato per le stesse ragioni: numeri concreti, ROI chiaro, urgenza reale,

garanzie solide.

■ TAKEAWAY CHIAVE:

1. Numeri concreti ovunque - ROI, costi del problema, timeline precisa
2. Urgenza reale - Non fake scarcity, ma logica business solida
3. Risk reversal - Garanzia che toglie ogni dubbio
4. Social proof implicita - "Altri slot già prenotati"
5. CTA chiarissima - Zero ambiguità su cosa fare dopo

Cosa puoi rubare: La struttura, il flow logico, gli argomenti persuasivi, il modo
di presentare ROI, la gestione dell'urgenza, la chiusura sicura.
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SWIPE FILE #15
CLIENTE: Cliente Esempio 15
SETTORE: Vari Settori
TIPO PROGETTO: Progetti High-Ticket
VALORE CONTRATTO: €45000
ESITO: ■ FIRMATO

■ CONTESTO DEL CLIENTE
Contesto cliente #15 con sfide specifiche nel settore...
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■ LA PROPOSTA (ESTRATTI CHIAVE)
1. APERTURA & HOOK
Caro [Nome CEO],

Abbiamo parlato la scorsa settimana della sfida che state affrontando: Contesto cliente #15 con

sfide specifiche nel settore......

Ho riflettuto molto sulla vostra situazione. E onestamente, credo che abbiate di fronte

un'opportunità straordinaria che pochi nel vostro settore stanno cogliendo.

Questa proposta vi mostra esattamente come trasformare quella sfida nel vostro più grande

vantaggio competitivo nei prossimi 6 mesi.

2. ANALISI SITUAZIONE & PAIN POINTS
LA SITUAZIONE ATTUALE

Sulla base dei nostri incontri e dell'analisi preliminare, ecco cosa sta succedendo:

■ PROBLEMA #1: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con numeri concreti]

Costo stimato: € X.000/mese in opportunità perse

■ PROBLEMA #2: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con impatto sul business]

Impatto: X% di inefficienza operativa = € Y.000/anno

■ PROBLEMA #3: [Pain Point Specifico]
[Descrizione del problema con evidenza di gap competitivo]

Gap vs competitor: X mesi di ritardo = € Z.000 in market share persa

■ COSTO TOTALE DI NON AGIRE: € XXX.000/anno

Ogni mese che passa senza intervenire vi costa circa € [X.000]. Dopo 12 mesi, avrete bruciato

risorse sufficienti per [inserire comparazione drammatica].
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3. LA SOLUZIONE PROPOSTA
ECCO COME RISOLVIAMO TUTTO

Non serve rivoluzionare l'intera azienda. Serve un intervento chirurgico preciso su [X aree

critiche] che genera risultati a cascata su tutto il resto.

FASE 1: DIAGNOSI PROFONDA (Settimane 1-2)
• [Attività specifica 1]

• [Attività specifica 2]

• [Attività specifica 3]

Deliverable: Report diagnostico completo + Roadmap implementazione

FASE 2: QUICK WINS (Settimane 3-4)
• [Intervento rapido 1 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 2 con risultato immediato]

• [Intervento rapido 3 con risultato immediato]

Risultato atteso: Primi risultati tangibili entro 30 giorni

FASE 3: IMPLEMENTAZIONE CORE (Settimane 5-12)
• [Implementazione strutturale 1]

• [Implementazione strutturale 2]

• [Implementazione strutturale 3]

Deliverable: Sistema completamente operativo e team formato

FASE 4: OPTIMIZATION & SCALING (Settimane 13-16)
• [Ottimizzazione basata su dati reali]

• [Scaling processi vincenti]

• [Documentazione e handover]

Risultato: Sistema autonomo e scalabile
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4. RISULTATI ATTESI & ROI

KPI Baseline Attuale Target 6 Mesi Valore Economico

[Metrica Chiave 1] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

[Metrica Chiave 2] [X] [Y] (+Z%) € XX.000

[Metrica Chiave 3] [X] [Y] (+Z%) € XXX.000

<b>VALORE TOTALE</b><b>€ XXX.000</b>

CALCOLO ROI:

Investimento progetto: €45000
Valore generato anno 1: € XXX.000
ROI: X:1 (ritorno di X€ per ogni euro investito)
Break-even: X settimane dall'implementazione
Valore cumulato 3 anni: € X.XXX.000

In termini semplici: questo progetto si ripaga da solo in [X mesi], e continua a
generare valore per anni.
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5. INVESTIMENTO
STRUTTURA INVESTIMENTO:

Per portarvi dai risultati attuali a quelli target, l'investimento totale è:

€45000

Questo include:

• Tutte le 4 fasi descritte sopra

• [X] ore di consulenza diretta

• Tutti i deliverable menzionati

• [Y] settimane di supporto post-implementazione

• Garanzia risultati (vedi sotto)

TERMINI DI PAGAMENTO:
• 30% al kick-off (€ [X])

• 40% a metà progetto (€ [Y])

• 30% a completamento (€ [Z])

■■ GARANZIA:
Se entro [X mesi] non raggiungiamo almeno il [Y%] dei KPI concordati, continuo a lavorare

GRATIS fino al raggiungimento, oppure rimborso il [Z%] dell'investimento.

Nessun altro consulente vi offrirà questa garanzia. Perché? Perché non tutti possono

permettersela. Io sì, perché so che i risultati arriveranno.
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6. PROSSIMI PASSI & URGENZA
[Nome],

Avete di fronte una scelta.

OPZIONE A: STATUS QUO
Continuare come adesso. Sperare che le cose migliorino. Guardare i competitor prendere quote

di mercato. Bruciare € [X.000] al mese in inefficienze.

OPZIONE B: TRASFORMAZIONE
Investire €45000 oggi per generare € [XXX.000] di valore nei prossimi 12 mesi. Superare i

competitor. Costruire un vantaggio competitivo duraturo.

Quale scegliete?

■ NOTA URGENTE:
Ho [X] slot disponibili per progetti di questa portata nei prossimi [Y] mesi. Due sono già stati

riservati questa settimana. Se vogliamo partire entro [DATA] per cogliere [opportunità

stagionale/di mercato], devo avere conferma entro [DATA - 5 giorni].

Dopo quella data, il prossimo slot disponibile è [DATA + 2 mesi], il che significa che inizieremmo

a vedere risultati solo a [DATA + 5 mesi]. Un ritardo costoso.

■ CHIAMAMI DIRETTAMENTE:
[NUMERO TELEFONO]

[EMAIL]

[LINK CALENDARIO]

Sono pronto a partire. La domanda è: lo siete anche voi?

In attesa della vostra decisione,

[FIRMA]

[NOME]

[TITOLO]
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■ ANALISI: PERCHÉ QUESTA PROPOSTA HA
FUNZIONATO
Questa proposta ha funzionato per le stesse ragioni: numeri concreti, ROI chiaro, urgenza reale,

garanzie solide.

■ TAKEAWAY CHIAVE:

1. Numeri concreti ovunque - ROI, costi del problema, timeline precisa
2. Urgenza reale - Non fake scarcity, ma logica business solida
3. Risk reversal - Garanzia che toglie ogni dubbio
4. Social proof implicita - "Altri slot già prenotati"
5. CTA chiarissima - Zero ambiguità su cosa fare dopo

Cosa puoi rubare: La struttura, il flow logico, gli argomenti persuasivi, il modo
di presentare ROI, la gestione dell'urgenza, la chiusura sicura.


