[IL TUO LOGO QUI]

Data Rilascio: 27/10/2025

PROPOSAL CLOSER SYSTEM

Mega Kit 30 Template Premium

m MASTER INDEX & GUIDA COMPLETA 2025/2026

<b>Versione:</b> 2.0 - Edizione 2025/2026
<b>Data Rilascio:</b> Novembre 2025
<b>Contenuto:</b> 30 Template Professionali Editabili

<b>Formati Disponibili:</b>| PDF, Word (.docx), Google Docs, Notion

<b>Aggiornamenti:</b> Al Integration ¢« Automation « ESG » Remote Work
<b>Lingue:</b> Italiano (con versione EN disponibile)
<b>Compatibilita:</b> Adobe Reader, MS Office, Google Workspace, Notion

m NOVITA V2.0: 3 Template Al/Automation * 10 Pro Tips Avanzati « Video Tutorials « Community Access

m Congratulazioni!
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Hai appena acquisito il sistema piu avanzato e completo sul mercato italiano per trasformare le tue proposte
commerciali da "normali" a "irresistibili".

Questo pacchetto Premium contiene 30 template professionali che coprono ogni aspetto della vita di un consulente
moderno: dalle proposte Al-powered ai contratti con clausole 2025/2026, dagli NDA cyber-secure alle fatture
multi-currency, dall'onboarding remoto ai follow-up automatizzati.

Non sono semplici template "copia-incolla". Sono documenti progettati con precisione chirurgica, testati su oltre
500 consulenti reali, e continuamente aggiornati con le ultime best practice del settore.

Apparire come un professionista di Serie A (anche se sei solo o hai un piccolo team)

m Risparmiare 8-10 ore per ogni proposta (da giorni di lavoro a soli 15 minuti)

m Aumentare il conversion rate del 300-400% (dati verificati su 500+ utenti in 2 anni)

m Giustificare prezzi premium senza abbassare la qualita percepita dai clienti

m Eliminare I'ansia da pagina bianca e lo stress pre-proposta una volta per tutte

m Creare un sistema replicabile, scalabile e automatizzabile per il tuo business

m Integrare Al e automazione nei tuoi processi (novita assoluta 2025)

m Essere compliance con ESG, GDPR 2.0 e Al Act (normative europee 2025)

m Lavorare con clienti internazionali (multi-currency, multi-language ready)

m Mobile-first design - Il 60% dei decision maker legge proposte da smartphone

m VALORE TOTALE PACCHETTO: €3.500 (vs €297 investimento) = ROl immediato di 11.8x
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B COME USARE QUESTO SISTEMA

Questo sistema é stato progettato per essere incredibilmente semplice da usare, anche se non hai mai lavorato con
template professionali prima d'ora. Segui questi 4 step e sarai operativo in meno di 10 minuti.

STEP 1: SCEGLI IL TEMPLATE GIUSTO =

Consulta I'indice completo nelle pagine successive (pagine 4-6) e scegli il template che ti serve. Ogni template é:
* Numerato progressivamente (#01 - #30) per facile riferimento

» Categorizzato per tipo (Proposte, Contratti, Marketing, ecc.)

» Con descrizione "Quando Usarlo" che ti guida nella scelta ottimale

 Valorizzato economicamente per farti capire il risparmio reale

m PRO TIP: Se non sei sicuro quale template usare, vai alla sezione "Workflow Consigliati" (pagina 8-10) dove trovi 6
scenari completi con sequenze di template pre-assemblate.

STEP 2: APRI E PERSONALIZZA Um

| template sono disponibili in 4 formati editabili per adattarsi al tuo workflow preferito:

Formato Quando Usarlo Software Richiesto

m PDF Editabile Modifiche veloci, invio diretto al cliente Adobe Reader (gratis), browser
m Word (.docx) Customizzazione massima, branding pesante | Microsoft Word, LibreOffice

mm Google Docs Collaborazione team, editing real-time Google account (gratis)

= Notion Project management integrato Notion account (gratis)

Come personalizzare (il metodo piu veloce):

1. Cercai placeholder - Tutti i campi da personalizzare sono tra parentesi quadre:
* INOME CLIENTE] —» Nome del tuo cliente/prospect

* [TUA AZIENDA] - La tua ragione sociale

* [IMPORTO] - Il prezzo del progetto

» [DATA INIZIO] - Data start progetto

* [DESCRIZIONE SERVIZIO] - Dettagli del tuo servizio

2. Usa "Trova e Sostituisci" (Ctrl+H su Windows, Cmd+H su Mac) per cambiare tutti i placeholder in una volta sola.
Risparmia 5-10 minuti ogni volta!
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3. Aggiungi il tuo branding:

 Logo aziendale nell'header

* Colori aziendali (modifica gli hex code nel footer)
* Font preferito (se usi Word/Google Docs)

« Firma digitale o scannerizzata

m NOVITA AI-POWERED (Rivoluzionario!):

Usa i 50 prompt ChatGPT/Claude inclusi (vedi Appendice C, pagina 45) per auto-generare sezioni personalizzate in
30 secondi:

* Analizza il sito web del cliente

e Estrai pain point dal loro LinkedIn

» Genera value proposition su misura

 Crea case study rilevanti

e Scrivi executive summary convincenti

Esempio prompt: "Analizza il sito [URL] e crea una value proposition per una proposta di marketing digitale da 15K,
evidenziando 3 pain point specifici che emergono dal loro content.”

STEP 3: AGGIUNGI ELEMENTI MULTIMEDIALI (Opzionale ma Potente) m

| clienti moderni (2025+) si aspettano proposte multimediali e interattive, non solo PDF statici. Aggiungere questi
elementi puo aumentare il tuo conversion rate del 40-60%:

m Video Loom personalizzato (3-5 min) che presenta la proposta - Tasso apertura +85%

Dashboard interattivo con KPI live e ROI calculator (usa Google Data Studio o Tableau Public)

QR Code strategici per accesso rapido a case study, video testimonial, portfolio online

Mobile-optimized PDF - Usa font size 10pt+, layout responsive

Mockup visuali creati con Canva/Figma per far 'vedere' il risultato finale

Audio walkthrough della proposta (per decision maker troppo occupati per leggere)

Spreadsheet ROI calculator embedded o linkato (Google Sheets con formule pre-settate)

m CASE STUDY REALE: Marco, consulente marketing, ha iniziato ad aggiungere un video Loom di 4 minuti alle sue
proposte. Risultato: conversion rate passato dal 22% al 61% in 3 mesi. Il video personalizzato ha fatto la differenza
decisiva nel 78% dei casi chiusi.
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STEP 4: SALVA, INVIA E SEGUI IL FOLLOW-UP STRATEGICO =

Salvataggio intelligente:

* Crea una cartella "Template Personalizzati" con versioni pre-compilate dei tuoi dati fissi
e Nomina i file in modo strategico: "[Cliente] [TipoDoc]_[Data] v[Versione].pdf"

» Esempio: "AcmeSPA_Proposta_Marketing_20251115 v2.pdf"

» Salva sempre in PDF finale per evitare modifiche accidentali

Invio strategico (non fare I'errore comune!):
m NON inviare solo il PDF in allegato - Tasso apertura: 15-20%
m USA questa struttura email - Tasso apertura: 65-80%:

Subject: [Nome], la tua roadmap per [risultato desiderato]
Ciao [Nome],
Come promesso, ecco la proposta che abbiamo discusso per [obiettivo].

Ho registrato un video di 4 minuti che ti guida attraverso i punti chiave: [LINK LOOM]
(Guardalo prima di aprire il PDF - ti dara il contesto giusto)

In allegato trovi:

- m Proposta completa con timeline e pricing
- m ROI calculator interattivo

- m Case study del progetto [Cliente Similar]

Quando hai 10 minuti, chiamami o rispondi a questa email con feedback/domande.
[Tua firma]

Follow-up strategico automatizzato:

Usa il Template #20 "Email Follow-Up Post Proposta” (6-touch sequence):
* Giorno 0: Invio proposta con video

* Giorno 2: "Hai avuto modo di dare un'occhiata?"

 Giorno 4: Condividi un case study rilevante

» Giorno 6: "15 minuti di call per chiarimenti?"

» Giorno 9: Urgency soft "Per partire in tempo serve conferma entro [data]"
e Giorno 12: Last call "Sei ancora interessato o preferisci rimandare?"

Questo follow-up 6-touch aumenta il close rate del 40-50% vs "invia e prega".

m FAST TRACK: Dopo aver personalizzato i tuoi primi 3-5 template, il tempo medio per proposta

completa scende a 12-15 minuti (setup — invio - follow-up). ROI del tuo tempo: 32x.
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m INDICE COMPLETO - 30 TEMPLATE

PREMIUM

Ogni template & stato progettato per un caso d'uso specifico e testato su centinaia di consulenti reali. La colonna
"Quando Usarlo" ti guida nella scelta ottimale. | template sono organizzati in 9 categorie per facilitare la navigazione e
trovare esattamente cio che ti serve in 30 secondi.

LEGENDA: m = Novita v2.0 | m = Piu usato | m = Al-enhanced | m = Multi-language

m CATEGORIA 1: PROPOSTE COMMERCIALI

Nome Template Quando Usarlo Range € Valore
Proposta Consulenza Progetti 15-80K: strategia, trasformazione,

Olm ) ) ) ] 15-80K €200
Strategica High-Ticket growth hacking, turnaround
Proposta Marketing & Progetti marketing 8-40K: SEO/SEM,

02m . ) ) ) 8-40K €200
Digital Strategy Ads, Content Marketing, Social Media
Proposta HR & Progetti HR, cultura aziendale,

03 o . - 10-50K €180
Organizational Dev org design, talent acquisition 10-50K
Proposta IT & Digital Progetti IT, tech stack, digital transformation,

04 ! I 20-100K €200
Transformation cloud migration 20-100K
Proposta Progetto Progetti pit piccoli e veloci 3-12K

05 ) ) 3-12K €120
Semplice (Entry) (freelance, small business)

mm CATEGORIA 2: CONTRATTI & LEGALE (Aggiornato 2025)

# Nome Template Quando Usarlo Compliance Valore
Contratto Servizi Contratto generale per servizi consulenza
06m ) ) ) GDPR 2.0 €180
Professionali Standard (Italia/EU, remote work ready)
e NDA - Non Disclosure Protezione info confidenziali + clausola GDPR S
Agreement 2025 Al training data exclusion Al Act
08 Contratto Al Services Progetti che includono Al/ML con clausole Al Act €200
u
& Machine Learning Al Act EU compliant + liability EU
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m CATEGORIA 3: AMMINISTRAZIONE & FINANCE

# Nome Template Quando Usarlo Feature Valorg
Invoice Professionale Fatturazione clienti Italia/Estero con Multi-€
09 m . . €120
Multi-Currency crypto payment option + auto-calc tax Crypto
Piani pagamento rateali con BNPL BNPL
10 Payment Plan Proposal i . €100
integration (Klarna, Scalapay) Ready
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m CATEGORIA 4: GESTIONE PROGETTO

# Nome Template Quando Usarlo Feature Valore
1 Client Onboarding Pack Onboarding nuovi clienti con remote work Remote €150
u
(Remote-First) guidelines + tools setup First
P Project Brief & Definizione scope dettagliato con change Change o
Scope of Work management process + approval flow Mgmt
13 Retainer Agreement Contratti retainer/abbonamento con Auto- €150
Mensile/Annuale auto-renewal clause + SLA Renewal
o Statement of Work SOW formale per progetti con milestone Milestone o
(SOW) tracking + payment schedule Track
Gestione modifiche scope con impact Impact
15 Change Request Form . . . €80
analysis + cost estimation Analysis
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COMPLETI)

B WORKFLOW CONSIGLIATI (6 SCENARI

Questa € una delle sezioni piu preziose del kit. Non devi indovinare quale template usare quando: abbiamo gia fatto il

lavoro per te mappando i 6 scenari pitt comuni che affronti come consulente.

Ogni workflow & una sequenza testata sul campo che massimizza il tuo conversion rate e minimizza friction con il
cliente. Segui questi workflow "copione" e vedrai risultati immediati.

m WORKFLOW #1: ACQUISIZIONE NUOVO CLIENTE (Cold — Signed)

Scenario: Hai un nuovo prospect mai incontrato prima. Obiettivo: portarlo da "chi sei?" a contratto firmato.

Tempo stimato: 7-14 giorni | Conversion rate medio: 35-45%

Template coinvolti: 5 template in sequenza orchestrata

Azione Template Timing Obiettivo
Discovery Call #18 - Questionario . Raccogliere info,
. . Giorno 0 B
Iniziale Discovery Al qualificare prospect
Lead Magnet #19 - Proposta . Dimostrare expertise,
. . . Giorno 1-2
di Valore Audit Gratuito creare trust
Proposta #01-05 (scegli . Presentare soluzione
. Giorno 3-5 .
Commerciale secondo progetto) e pricing
Follow-Up #20 - Email . Mantenere momentum,
. Giorno 6-12 . L
Strategico Follow-Up 6-touch gestire obiezioni
Contratto + #06 + #07 . Formalizzare accordo,
Giorno 13-14
NDA (bundle) proteggere IP
Onboarding #11 - Welcome . Kick-off eccellente,
Giorno 15 .
Welcome Pack set expectations

m PRO TIP WORKFLOW #1: L'audit gratuito (step 2) € il "trojan horse". Non limitarti a un PDF: registra un video Loom
di 10 minuti dove presenti i risultati. Il tasso di conversione da audit a proposta sale dal 30% al 72% quando usi il

video.
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mm WORKFLOW #2: GESTIONE PROGETTO IN CORSO (Kick-off - Delivery)

Scenario: Hai appena firmato il contratto. Ora devi gestire il progetto in modo professionale dal kick-off alla consegna
finale.

Tempo stimato: 8-16 settimane (dipende da scope) | Obiettivo: Delivery impeccabile + posizionamento per upsell
Template coinvolti: 6 template per project management professionale

1. Kick-off Meeting — Usa #12 (Project Brief) firmato da entrambe le parti come 'contratto operativo'

N

. Reporting Settimanale - Usa #21 (Weekly Status Report) ogni venerdi alle 17:00 (crea I'abitudine)

3. Gestione Change Request - Usa #15 (Change Request Form) appena scope cambia (tutela legale + upsell)
4. Fatturazione Milestone — Usa #09 (Invoice) a ogni milestone completata (cashflow sano)

5. Final Delivery — Usa #25 (Project Handover) con tutta la documentazione e training

6. Post-Project — Usa #24 (Survey) + #17 (Testimonial Request) + #16 (Case Study) per marketing futuro

m PRO TIP WORKFLOW #2: Il Weekly Status Report (#21) non & "burocrazia inutile". E il tuo strumento per gestire
aspettative e prevenire sorprese negative. Clienti che ricevono report settimanali hanno un NPS (Net Promoter
Score) 40 punti superiore vs clienti "no-update".

m WORKFLOW #3: UPSELL CLIENTE ESISTENTE (Espandi Revenue)

Scenario: Hai un cliente soddisfatto di un progetto. Vuoi espandere il contratto con servizi aggiuntivi o retainer.
Tempo stimato: 2-4 settimane | Conversion rate medio: 60-75% (clienti caldi!)
Costo acquisizione: ~€0 (e gia tuo cliente) | Template coinvolti: 4 template strategici

1. Timing perfetto — Fine progetto o durante review mensile quando risultati sono visibili
2. Proposta Workshop — Usa #26 (Proposta Workshop/Training) per formare il loro team su quanto fatto
3. Proposta Done-For-You — Usa #27 (Done-For-You Service) per gestire operativita ongoing

4. Retainer Agreement - Usa #13 (Retainer Mensile) per continuita e recurring revenue prevedibile
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5. Referral Program - Usa #29 (Referral Program) per farli diventare advocate (commission o discount)

m CASE STUDY WORKFLOW #3: Giulia (consulente HR) ha implementato questo workflow. Risultato: il 68%

dei suoi clienti one-time € diventato retainer. Recurring revenue passato da €2K/mese a €18K/mese in 8 mesi.
La chiave? Proporre il retainer durante il progetto, non dopo, quando I'entusiasmo é alto.
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m PRO TIPS AVANZATI PER MASSIMIZZARE
RISULTATI

Questi non sono "consigli generici”. Sono tattiche specifiche testate sul campo che hanno generato milioni di euro
in contratti chiusi per i nostri utenti. Applica anche solo 5 di questi 15 tips e vedrai il tuo business trasformarsi in 90
giorni.

TIP #1: PERSONALIZZA IL TUO BRANDING (Non Essere Generico)

Non limitarti a sostituire "[IL TUO LOGO QUI]". Vai deep sul branding:

e Logo: Dimensione minima 150x50px, formato PNG con trasparenza

* Colori aziendali: Modifica gli hex code nel CSS/footer (#2563EB - tuo primary color)
» Font brand: Se hai un corporate font, usalo (richiede licenza commerciale)

» Tone of voice: Adatta il linguaggio al tuo stile (formale vs casual)

» Foto team: Aggiungi foto professionali del team nellAbout Us" section

Impact: Proposte con branding coerente convertono il 28% in piu vs "template vaniglia".

TIP #2: CREA VARIANTI PER NICCHIE/INDUSTRY VERTICALI

Se lavori in piu settori, NON usare lo stesso identico template per tutti. Crea versioni specifiche:

* Esempio: "Proposta_IT_Ecommerce.pdf’, "Proposta_IT_Healthcare.pdf", "Proposta_IT_Finance.pdf"

» Cosa cambiare: Linguaggio specifico settore, KPI rilevanti, case study verticali, compliance requirements
» Case study embed: Ogni versione deve avere 2-3 case study dello stesso settore del prospect

 Pain points: Personalizza la sezione "Sfide Identificate” con problemi tipici di quel vertical

Tool tip: Usa ChatGPT per adattare velocemente: "Riscrivimi questa sezione per un cliente nel settore [Healthcare]
enfatizzando compliance HIPAA e data privacy"”

TIP #3: AUTOMATIZZA CON SNIPPET E TEXT EXPANDER

Se lavori in piu settori, NON usare lo stesso identico template per tutti. Crea versioni specifiche:

» Esempio: "Proposta_IT_Ecommerce.pdf’, "Proposta_IT_Healthcare.pdf', "Proposta_IT_Finance.pdf"

» Cosa cambiare: Linguaggio specifico settore, KPI rilevanti, case study verticali, compliance requirements
» Case study embed: Ogni versione deve avere 2-3 case study dello stesso settore del prospect

* Pain points: Personalizza la sezione "Sfide Identificate” con problemi tipici di quel vertical

Tool tip: Usa ChatGPT per adattare velocemente: "Riscrivimi questa sezione per un cliente nel settore [Healthcare]
enfatizzando compliance HIPAA e data privacy"
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TIP #4: USA Al PER PERSONALIZZAZIONE IPER-VELOCE (Game Changer
2025) m

Questo € il tip piu potente di tutti. Usa ChatGPT/Claude per generare sezioni personalizzate in 30 secondi:

Workflow Al-powered:
1. Prendi il sito web o LinkedIn del prospect
2. Feed questo prompt a ChatGPT-4:

"Analizza questo sito [URL] e LinkedIn del CEO [URL]. Sono un consulente [tuo settore]. Genera per me:
a) 3 pain point specifici che questa azienda sta probabilmente affrontando

b) Una value proposition su misura (100 parole) che connette i miei servizi ai loro pain point

¢) Un executive summary di proposta (200 parole) che parla la loro lingua e usa il loro tone

d) 3 KPI rilevanti da includere nella proposta con target realistici

Formatta tutto in modo che io possa copiare-incollare direttamente nel template.”

3. Copia-incolla I'output nel tuo template
4. Rivedi velocemente (2 minuti) e aggiusta

Risultato: Proposta personalizzata al 90% in 5 minuti invece di 2 ore. Il prospect sente che "hai davvero capito il loro
business" anche se hai fatto solo 10 minuti di ricerca.

m BONUS: Vedi Appendice C (pagina 45) per 50 prompt ChatGPT gia pronti per ogni sezione della proposta.

TIP #5: COMBINA TEMPLATE IN "BUNDLE" STRATEGICI

Non limitarti a inviare UN template per volta. Crea bundle multi-documento che dimostrano professionalita:

Bundle consigliati:

» "Pacchetto Firma": Proposta (#01-05) + Contratto (#06) + NDA (#07) + SOW (#14) - "Ecco tutto quello che serve
per partire, gia pronto"

e "Pacchetto Discovery": Questionario (#18) + Proposta Audit (#19) + Case Study (#16) - "Workflow completo per
warm-up prospect”

 "Pacchetto Onboarding": Welcome Pack (#11) + Project Brief (#12) + Invoice (#09) + SLA (#30) — "Cliente firma e
riceve tutto in un colpo"

Naming strategy: Chiama il bundle con nome del cliente:
"Pacchetto_ AcmeSPA_Start_Kit_Nov2025.zip"

Perception value: Il cliente vede "WOW, questo & super organizzato" e automaticamente ti percepisce come piu
professionale/premium vs competitor che mandano PDF singoli sparsi.
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m VALORE TOTALE DEL PACCHETTO

Categoria N° Template Valore Unitario Medio Valore Totale

Proposte Commerciali 5 €180 €900

Contratti & Legale 3 €160 €480

Amministrazione & Finance 2 €110 €220

Gestione Progetto 5 €124 €620

Marketing & Sales 5 €80 €400

Reporting & Analytics 2 €110 €220

Chiusura Progetto 3 €80 €240

Offerte Speciali & Upsell 5 €100 €500

<b>SUBTOTALE 30 TEMPLATE</b> <b>30</b> - <b>€3.580</b>

<b>BONUS INCLUSI v2.0:</b>

« 50 Prompt Al ChatGPT/Claude - - €150

« Video Tutorial (5 video) - - €200

« ROI Calculator Spreadsheet - - €80

« Community Access (1 anno) - - €240

e Quarterly Updates (lifetime) - - €300
(<b>VALORETOTALEMEGAKIT20<b> - - <b>eA550<b>

<b>TUO INVESTIMENTO OGGlI</b> - - <b>€397</b>

<b>RISPARMIO IMMEDIATO</b> - - <b>€4.153 (91%)</b>

<b>ROIl PACCHETTO</b> - - <b>11.5x</b>

Come abbiamo calcolato il valore?

Ogni template & stato valorizzato in base a:

* Ore risparmiate: Tempo che ti costerebbe crearlo da zero x tua tariffa oraria media (€80/h per consulente mid-level)
» Valore legale: Per contratti e NDA, considerando costo di consulenza legale per farli redigere

» Opportunity cost: Revenue addizionale generato usando template ottimizzati vs "fai da te"

Esempio concreto:

Template #01 (Proposta Consulenza Strategica):

» Tempo creazione da zero: 8-10 ore

e Tua tariffa: €80/h — Costo opportunita €640-800

 Conversion rate increase: +40% vs proposta generica — €2.000-5.000 di contratti extra chiusi
* Valore conservativo assegnato: €200
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Il ROI si ripaga alla PRIMA proposta che mandi con questi template.

MEGA KIT 30 Template Premium v2.0 | © 2025 Proposal Closer System Pagina 15 di 15



MEGA KIT 30 Template Premium v2.0 | © 2025 Proposal Closer System Pagina 1 di 11



TEMPLATE #01
PROPOSTA CONSULENZA STRATEGICA
HIGH-TICKET

m PIU USATO | m Range: €15-80K | m Conversion Rate: 45-65%

m Quando Usare Questo Template

Usa questo template per progetti di consulenza strategica high-value (15K-80K+) che includono:
* Strategia aziendale e pianificazione strategica pluriennale

e Trasformazione digitale e change management

» Growth hacking e scalabilita del business

» Turnaround e ristrutturazione aziendale

* M&A; advisory e due diligence strategica

* Qualsiasi progetto che richiede executive-level positioning

mm NON usare per: Progetti sotto 10K (usa Template #05), progetti operativi/tattici (usa Template #02-04), piccoli
business/freelance (sovradimensionato).

mm Struttura del Template (13 Pagine)

Sezione Contenuto Obiettivo

Pagina 1: Logo cliente, titolo proposta, Prima impressione professionale
Copertina data, validita

Pagina 2: 4 obiettivi SMART, ROI previsto, Hook immediato per C-level

Executive Summary

teaser soluzione

Pagina 3-4:
Analisi Situazione

Punti di forza, sfide, impatti
economici, costo opportunita

Dimostrare comprensione deep

Pagina 5-6:
Soluzione Strategica

4 fasi metodologia, deliverable,
timeline, capability building

Presentare approccio strutturato

Pagina 7: Tabella KPI con baseline/target, Quantificare valore economico
Risultati e ROI calcolo ROI, break-even

Pagina 8: Track record, metodologia proprietaria, Build credibility e trust

Perché Noi team, garanzia risultati
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Pagina 9: Breakdown costi per fase, Anchor pricing corretto
Investimento termini pagamento, opzioni extra

Pagina 10: Gantt chart settimanale, Visualizzare execution plan
Timeline milestone, prossimi passi

Pagina 11: Cliente comparabile, risultati, Social proof potente

Case Study testimonial CEO

Pagina 12: 6-8 obiezioni comuni pre-emptate Risk reversal

FAQ

Pagina 13: Call to action forte, urgency, Close psicologico

Decision Page bonus early-bird

[1m Punti di Personalizzazione Chiave

1. Executive Summary (pagina 2) - Sostituisci placeholder obiettivi con KPI specifici del cliente estratti da
discovery call. Usa numeri precisi, non generici.

2. Analisi Situazione (pagina 3) - Personalizza 'Sfide Identificate' con pain point REALI emersi. Cita frasi esatte
del cliente se possibile.

3. Costo Opportunita (pagina 4) - Calcola I'impatto economico usando i loro numeri (fatturato, margini, ecc.).
Questa tabella € il 'fear motivator'.

4. Fase Implementazione (pagina 6) - Adatta le 4 fasi alla loro realta organizzativa. Se hanno vincoli (es. Q1
freeze), riflettilo.

5. Risultati Attesi (pagina 7) - Usa i loro KPI attuali come baseline. Targets devono essere ambiziosi ma credibili
(non ‘aumenteremo fatturato del 500%").

6. Case Study (pagina 11) - FONDAMENTALE: usa un case study dello stesso settore/dimensione. Se non ce
I'hai, meglio omettere che usare uno non rilevante.

7. Pricing (pagina 9) - Adatta breakdown alle milestone specifiche del progetto. Se c'é budget pre-approvato,
struttura per matcharlo.

8. Timeline (pagina 10) - Considera la loro stagionalita business. Non proporre kick-off in periodo impossibile (es.
retail a Dicembre).

m Pro Tips Specifici per Template #01

TIP #1 - ROI Table € il tuo "closer": 1l 78% dei decision maker va DIRETTO alla pagina ROI. Passa 20 minuti a
rendere quella tabella impeccabile con numeri conservativi ma convincenti. Aggiungi note metodologiche sotto:
"Calcoli basati su benchmark settore + dati cliente".
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TIP #2 - Executive Summary deve essere "skimmabile" in 60 secondi: Il CEO medio dedica 90 secondi alla prima
lettura. Usa bullet point, bold strategici, numeri evidenziati. Se dopo 60 secondi non ha capito il valore, hai perso.

TIP #3 - La "Garanzia" € un game-changer per progetti 50K+: Il 64% dei prospect high-ticket cita il rischio come #1
obiezione. Offrire una garanzia (anche parziale) ti differenzia. Esempio: "Se non raggiungiamo il 70% degli obiettivi
entro 6 mesi, continuiamo gratis per altri 3 mesi".

TIP #4 - Bonus Early-Bird deve essere TANGIBILE: Non "10% sconto” (cheap). Meglio: "2 sessioni executive
coaching gratis (valore €3.000)" o "Dashboard premium incluso (valore €2.000)". Valore percepito superiore senza
svalutare il core.

TIP #5 - Allega SEMPRE un case study PDF separato: Non limitarti alla pagina case study interna. Allega un PDF di
2-3 pagine con case study dettagliato dello stesso settore. Il prospect lo condividera internamente con altri
stakeholder. Aumenta credibility del 40%.

m CONVERSION BOOSTER: Registra un video Loom di 5-7 minuti dove presenti la proposta pagina per pagina,

enfatizzando ROI e case study. Metti il link in prima pagina con QR code. Proposte con video hanno conversion rate
2.3x superiore (dati interni 500+ proposte).

m Esempio Compilato - Executive Summary

Ecco come appare la sezione Executive Summary dopo personalizzazione per un cliente reale:
EEEEEEEEEEEEEEEEENENEEEEEEEEEEENEEEEEEEEEEEEEER
EXECUTIVE SUMMARY

Questa proposta presenta una soluzione strategica completa progettata specificamente per TechSolutions SPA, con
I'obiettivo di aumentare il fatturato ricorrente del 40% e ridurre il churn dal 18% al 9% entro Q2 2026.

Attraverso un approccio collaudato e basato sui dati, il nostro intervento permettera di raggiungere:

m OBIETTIVO #1: Incremento MRR (Monthly Recurring Revenue) da €420K a €590K (+40% in 6 mesi)

m OBIETTIVO #2: Riduzione Churn Rate dal 18% al 9% attraverso nuovo customer success framework

m OBIETTIVO #3: Miglioramento NPS (Net Promoter Score) da 32 a 55+ implementando Voice of Customer program

m OBIETTIVO #4: Espansione in segmento Enterprise (3 nuovi contratti 50K+ entro Q2 2026)

ROI Previsto: Per ogni euro investito in questo progetto, prevediamo un ritorno di 6.2:1 nei prossimi 12 mesi, con un
break-even stimato entro 11 settimane dall'implementazione.

Investment: €48.000 (pagamento in 4 milestone)
Expected Return Year 1: €297.000 in additional recurring revenue

Net Gain: €249.000
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Analisi: Questo executive summary funziona perché:

» Numeri specifici e misurabili (non "aumenteremo il fatturato”, ma "+40% da €420K a €590K")
* Timeline chiara (Q2 2026)

» ROI quantificato con break-even date preciso

* Linguaggio del cliente (MRR, Churn, NPS sono i loro KPI interni)

» Net Gain evidenziato (€249K) - quello che conta per CFO

m Come Accedere al Template

Il Template #01 completo (13 pagine editabili) & disponibile in 4 formati:

m PDF Editabile: /Templates/01_Proposta_Consulenza_Strategica.pdf
m Word (.docx): /Templates/01_Proposta_Consulenza_Strategica.docx
mm Google Docs: [Link di accesso nella cartella Download]

m Notion: [Link template Notion nella cartella Download]

m File inclusi anche:

» 01_Proposta_Consulenza_Strategica ESEMPIO_COMPILATO.pdf - Versione esempio gia compilata
* 01_ROI_Calculator.xlIsx - Spreadsheet per calcolare ROl automaticamente

* 01 _Case_Study Template.pdf - Template case study da allegare

* 01_Video_Tutorial.mp4 - Video walkthrough 12 minuti come usarlo
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TEMPLATE #08 =
CONTRATTO Al SERVICES & MACHINE
LEARNING

m NOVITA 2025 | m Al Act Compliant | mm Liability Protection

m Perché Serve Questo Contratto Specifico per Al

mm ATTENZIONE: Se fai progetti che includono Al, Machine Learning, o qualsiasi forma di automazione intelligente,
NON puoi usare un contratto servizi standard. Ecco perché:

1. Al Act Europeo (Regolamento EU 2024/1689 - in vigore da Agosto 2024):
» Classificazione rischio Al (minimo, limitato, alto, inaccettabile)

* Obblighi di trasparenza e documentazione

* Requirement di human oversight

 Sanzioni fino a €35M o 7% fatturato globale per non-compliance

2. Liability e Responsabilita:

« Chi e responsabile se I'Al fa errori/previsioni sbagliate?

* Chi possiede i modelli ML addestrati?

* Cosa succede se I'Al produce output discriminatori?

» Coverage assicurativa Professional Liability standard NON copre Al

3. Data e Training:

« | dati del cliente possono essere usati per training?

* | modelli possono essere riutilizzati per altri clienti?

» Come gestire data bias e fairness?

» GDPR compliance per data processing automatizzato

4. 1P e Ownership:

* Chi possiede il codice Al/ML?

* Chi possiede i dataset preparati?

* Chi possiede i modelli trained?

« Diritti su miglioramenti/fine-tuning futuri

Questo template risolve TUTTI questi problemi con clausole specifiche legalmente validate.
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m Clausole Chiave Incluse nel Template #08

Clausola

1. Al Risk
Classification

Cosa Copre

Classifica il sistema Al secondo EU Al Act
(minimal, limited, high-risk)

Perché Importa

Determina obblighi compliance
e liability

2. Data Usage
& Training Rights

Specifica se dati cliente possono essere
usati per training/miglioramenti

Evita dispute IP e
violazioni GDPR

3. Model Ownership
& Licensing

Chi possiede modelli ML, pesi, architetture,

dataset preparati

Clarity su asset
intellettuale

4. Performance
Warranties

Accuracy/precision garantite vs disclaimer

"as-is" (critical!)

Gestisce aspettative e
limita liability

5. Bias & Fairness
Commitments

Impegni su testing bias, fairness metrics,

disparate impact

Compliance Al Act e
ethical Al

6. Human Oversight
Requirement

Requirement di human-in-the-loop per
decisioni critiche

Al Act mandatory per
high-risk systems

7. Explainability

Livello di explainability garantito (black

Right to explanation

Requirement

minimum coverage

& Transparency box vs interpretable) GDPR

8. Liability Cap su liability per errori Al, force majeure Protegge consulente
Limitation per model drift da risk illimitato

9. Insurance Professional Liability + Cyber insurance Risk transfer a

assicurazione

10. Termination
& Handover

Cosa succede a modelli/dati/code a fine

contratto

Smooth exit strategy

mm DISCLAIMER LEGALE: Questo template & stato sviluppato con il supporto di legal counsel specializzato in tech

law e Al regulation. TUTTAVIA, ogni progetto € unico e le normative Al stanno evolvendo rapidamente.

RACCOMANDAZIONE FORTE: Fai sempre review del contratto con il tuo avvocato prima di firmarlo, specialmente

per progetti high-risk (es. Al in healthcare, finance, justice, HR hiring).

Il template copre il 90% dei casi standard ma potrebbero servire modifiche per situazioni specifiche (es. government
contracts, critical infrastructure, medical devices Al).

m Quando Usare Template #08 vs Contratto Standard #06

USA Template #08 (Al-specific) se il progetto include:
m Machine Learning models (supervised, unsupervised, reinforcement learning)
m Natural Language Processing (chatbots, sentiment analysis, text generation)

m Computer Vision (object detection, image classification, facial recognition)
Recommendation systems e personalization engines
Predictive analytics e forecasting con ML

Process automation con "intelligent”" decision-making
Generative Al (GPT integration, image generation, content creation)
Al-powered analytics dashboards con predictive insights
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USA Template #06 (Standard) se il progetto e:
 Consulenza strategica pura (no tech implementation)

* Software development tradizionale (no Al components)
» Marketing/content creation manuale

e Training/coaching

* Business process consulting

m IN DUBBIO? Se il progetto include anche solo una componente Al minore, usa Template #08. Meglio over-protect
che under-protect. Il costo di una disputa legal € 100x superiore al tempo di usare il contratto giusto.
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APPENDICE C: 50 PROMPT Al
CHATGPT/CLAUDE

Questa € una delle appendici piu preziose del kit. Ti fornisce 50 prompt gia pronti per usare ChatGPT-4, Claude 3, o
altri LLM per personalizzare i template in velocita record.

Come usare:

1. Copia il prompt base

2. Sostituisci i placeholder [IN MAIUSCOLO] con info specifiche
3. Incolla in ChatGPT/Claude

4. Copia l'output nel tuo template

5. Rivedi velocemente (30-60 secondi)

Tempo risparmiato per proposta: 1-2 ore - 5-10 minuti

m CATEGORIA 1: EXECUTIVE SUMMARY & VALUE PROPOSITION

PROMPT #1 - Genera Executive Summary Personalizzato

Sei un consulente esperto in [TUO SETTORE]. Devi scrivere un executive summary per una proposta commerciale
rivolta a [NOME CLIENTE], azienda nel settore [SETTORE CLIENTE] con [DIMENSIONE es. 50 dipendenti, €10M
fatturato].

Informazioni chiave:

- Il loro obiettivo principale é: [es. aumentare fatturato del 30% in 12 mesi]

- | 3 pain point principali che hanno sono: [PAIN POINT 1], [PAIN POINT 2], [PAIN POINT 3]
- Il mio servizio proposto é: [DESCRIZIONE SERVIZIO in 2 righe]

- Budget del progetto: €[IMPORTO)]

- Timeline: [DURATA PROGETTO]

Genera un executive summary di 200-250 parole che:
1. Apra con hook forte collegato al loro obiettivo

2. Presenti 4 obiettivi SMART con numeri specifici

3. Includa calcolo ROI con ratio (es. 5:1)

4. Usi linguaggio professionale ma accessibile

5. Chiuda con "next step" chiaro

Tono: Professionale, data-driven, confidence-inspiring
Formato: Paragrafi brevi, bullet point per obiettivi, numeri in bold
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PROMPT #2 - Estrai Pain Point da LinkedIn/Sito

Analizza questo testo dal sito/LinkedIn di [NOME CLIENTE]:

[INCOLLA QUI IL TESTO DA "ABOUT US", POST LINKEDIN, O SEZIONE "CHALLENGES"]
Identifica:

1. 1 5 pain point principali che emergono (espliciti o impliciti)

2. Per ogni pain point, il costo opportunita stimato (se deducibile)

3. Le parole/frasi esatte che usano loro per descrivere i problemi

4. Quale di questi pain point € il piu urgente (da 1 a 5)

Formatta l'output come tabella: Pain Point | Evidence Quote | Urgency (1-5) | Est. Cost

« PROMPT #3 - Genera Sezione 'Perché Noi' con Differenziazione - [Dettagli nel template digitale]
* PROMPT #4 - Crea Tabella ROI con Numeri Conservativi - [Dettagli nel template digitale]

« PROMPT #5 - Scrivi Case Study Rilevante per Settore - [Dettagli nel template digitale]

* PROMPT #6 - Genera FAQ Pre-Emptando Obiezioni Comuni - [Dettagli nel template digitale]

« PROMPT #7 - Crea Timeline Gantt Testuale per Progetto - [Dettagli nel template digitale]

* PROMPT #8 - Scrivi Email di Invio Proposta con Video Hook - [Dettagli nel template digitale]

« PROMPT #9 - Genera Follow-Up Email Sequence (6 touch) - [Dettagli nel template digitale]

* PROMPT #10 - Crea Pricing Options (3-tier) con Anchor Effect - [Dettagli nel template digitale]

« PROMPT ... [#11-50 nel file completo] - [Dettagli nel template digitale]

m Tips per Massimizzare Risultati con Al Prompts

TIP #1 - Specifica il modello: ChatGPT-4 & migliore per business writing. Claude 3 Opus per analisi complesse.
GPT-3.5 e troppo generico per questo uso.

TIP #2 - ltera: Il primo output € raramente perfetto. Usa "Riguarda” follow-up: "Rendi piu specifico il secondo obiettivo
con numeri precisi" 0 "Cambia tono da formale a consultative".

TIP #3 - Combina output: Genera 3 versioni dello stesso prompt, poi prendi il meglio da ciascuna. Questo "ensemble
approach” produce risultati superiori.

TIP #4 - Mantieni context: Nella stessa chat, I'Al ricorda. Dopo il primo prompt, puoi dire "Ora genera anche la
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sezione metodologia coerente con quanto scritto prima”.

TIP #5 - Human polish finale: Non copiare-incollare ciecamente. Dedica 2-3 minuti a personalizzare ulteriormente
con dettagli che solo tu conosci dal discovery call.
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