COMO USAR LOS STICKERS

Los stickers o etiquetas de Instagram (también llamados "pegatinas" o "funciones interactivas") son

herramientas cruciales dentro de las Historias, ya que cumplen la doble funcion de aumentar la
interaccion conla audiencia y mejorar 1a conversion en lanzamientos y ventas.

El algoritmo de Instagram premia el contenido que genera interacciony tiempo de retencion. Por 1o

tanto, el uso estrategico de estos stickersindica a la plataforma que tu contenido es interesante, 1o

que a su vez aumenta tu visibilidad y alcance.

A continuacion, se detalla una guia sobre como usar los stickers mas importantes en Instagram

Stories:
o Estas herramientas estan disenadas para la conversacion, la autenticidad y la recopilacion de
informacion de la audiencia (micro validaciones).
Sticker Uso estrategico Aplicacion y beneficios
Encuestas (Polls) Se utiliza para micro Permiten que los seguidores
validaciones rapidasy voten sobre el color dela
publicas. Son ideales para proxima coleccion, €l
recopilar datos sobre formato de contenido que
preferencias, intereses o prefieren, o siles gustaria una
puntos débiles de la nueva caracteristica en un
audiencia. producto. El compromiso que
generan proporciona
informacion valiosa para la
toma de decisiones.
Preguntas (AMA) Sirve para que la audiencia te Es perfecto para resolver
haga preguntas directamente dudas antes de un
(Ask Me Anything). lanzamiento, hablar sobre 1os
valores de la marca, o aclarar
preguntas habituales. Puedes
responder grabandote o
escribiendo el texto sobre
unaimagen.
Cuestionarios (Quiz) Pone a prueba los Es una forma divertiday

Deslizador de Emojis (Slider)

"Tu Turno"

conocimientos de tus
sequidores sobre tu marca,
productos o sector.

Se usa como una forma ludica
deinvitar a la audiencia a
interactuary medir su
emocion o cuanto gusta un
productol/idea.

Fomenta la interacciony el
contenido generado por el
usuario (UGCQO).

2. Stickers parala Conversiony la Urgencia

educativa de presentar
informacion clave, aclarar
preguntas habituales, o
desmentir mitos comunes
(ej. sobre el cuidado de la

piel).

Muestra la personalidad de 1a
marca. Cuanto mas deslizan
los espectadores el emojiala
derecha, mas grande se
vuelve, compartiendo su
entusiasmo u opinion.

Pide a la audiencia que
comparta algo propio (€j. su
Ultima comida o su atuendo
favorito). Las respuestas se
publican en sus propias
historias, lo que enlaza de
vuelta al prompt original.

Estos stickers son esenciales en la fase de venta o "calentamiento” para dirigir a los usuarios hacia

una accion especifica (compra, registro, recordatorio).

Sticker

Cuenta Regresiva
(Countdown)

Enlace (Link Sticker)

Producto (Shopping Sticker)

Uso estratégico

Genera expectaciony un
sentido de urgencia.

Dirige trafico a tu sitio web,
paginas de producto, blogs, o
formularios de inscripcion.

Permite que los usuarios
compren directamente desde
la historia.

3. Stickers parala Visibilidad y la Estética

Aplicacion enlanzamientosy
ventas

Anuncia lanzamientos de
productos, eventos en vivo
(Instagram Live),
promociones, o €l cierre de
un registro. Los usuarios
pueden pulsar "Recordarme”
para recibir una notificacion
cuando termine la cuenta
regresiva, 1o que te ayuda a
identificar clientes
potenciales muy interesados.

Esla Unica forma de agregar
un enlace clicable enlas
historias. Es una oportunidad
clave para atraer trafico. Solo
se puede agregar un enlace
por historia.

Requiere tener la tienda
configurada en Instagram.
Agrega una etiqueta al
producto para que los
usuarios puedan tocary
obtener mas informacion para
realizar la compra sin salir de
la aplicacion.

Estas herramientas ayudan a aumentar el alcance o a mejorar la calidad visual de la historia.

Sticker [ Funcion

Geoetiquetas (Ubicacion)

Hashtags

GlFs y Efectos

Musica

Mencion

Repostear UGC

Funcion principal

Ayuda a que tu historia sea
descubierta en busquedas
basadas en la ubicacion.

Se utilizan para mejorarla
visibilidad de las historias.

Anaden movimientoy
dinamismo visual a tus
historias.

Permite agregar canciones
con licencia.

Se usa para etiquetar a otro
usuario 0 marca.

Vuelve a publicar contenido
generado por usuarios.

Como usarlo para aumentar el
alcance

Al etiquetar tu ubicacion
(ciudad o negocio), tu historia
se hace visible para usuarios
cercanos o aquellos
interesados en ese lugar, 10
cual aumenta el alcance.

Situ cuenta es publica, el
stickerde hashtag puede
aumentar tu alcance.
Funcionan mejor si son
propios de la marca (ej., para
un CONCUrso O para animar al
cliente a compartir
contenido).

Aportan dinamismoy
mantienen entretenida a tu
audiencia, lo cual ayuda a la
retencion.

Puedes eleqgir el fragmento
gue mejor encaje y mostrar la
letra en pantalla para reforzar
el mensaje o generar
ambiente.

Es Util en colaboraciones o
para reconocer a clientes o
seguidoresleales (lo que
sirve como prueba socialy
genera confianza).

Aunque no es un sticker en si
mismo, al reposte ar
contenido de clientes (UGQC),
se genera prueba social
auténticay un sentido de
comunidad.
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