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Bienvenue dans ce guide pratique dédié a la réussite du
lancement de votre micro-entreprise. Si vous étes ici, c'est
que vous envisagez de vous lancer dans l'aventure
entrepreneuriale et que vous souhaitez mettre toutes les
chances de votre coté pour démarrer sur de bonnes bases.
Dans ce guide pratique, je vais vous guider étape par étape
pour donner vie a votre projet. Vous verrez que la création
d'une micro-entreprise peut étre une expérience
enrichissante et excitante, a condition d'étre bien
préparé(e) et bien accompagné(e).

La préparation est un des plus gros problémes que
je percois réguliérement a travers les différentes
questions que I'on me pose sur Messenger, sur le
groupe Facebook ou encore sur la chaine Youtube
de I’Atelier des Nouveaux Entrepreneurs.

Créer une micro entreprise est relativement simple
sur le plan purement administratif.

Aussi, beaucoup de porteurs de projets se lancent
trop rapidement sans avoir préalablement respecté
les fondamentaux d’une création d’entreprise. Je
rappelle ici qu'une micro entreprise est une
entreprise a part entiére. C’est une entreprise
individuelle soumise a un régime spécial dit
simplifié sur le plan comptable, social et fiscal
dans la mesure ou tout est calculé par rapport au
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chiffre d’affaires et que les déclarations sociales,
fiscales et comptables sont réduites au strict
minimum.

D’ailleurs, il est courant de dire qu'une micro
entreprise constitue un excellent outil pour tester un
concept, une idée avant d’aller plus loin en terme
d’investissement. Méme si, dans beaucoup de cas, les
porteurs de projet préférent ne pas quitter le régime
micro social et micro fiscal pour conserver les
avantages qu’il procure méme s' il convient également
de placer dans la balance les inconvénients qui
peuvent aussi apparaitre.

Naturellement, dans certaines situations, quand
I’activité se développe, il devient préférable sur le
plan fiscal et social de migrer vers un autre véhicule
juridique de type société (sasu, sas, sarl ou encore
eurl) pour pouvoir développer dans de meilleures
conditions son activité.

Aussi, ce guide a pour objectif d’aider les porteurs de
projets a mieux se préparer avant de se lancer en
micro entreprise.

Mais encore faut-il se poser les bonnes questions. Et
naturellement, cela demande de I'expérience en
entrepreneuriat ce que n’a pas toujours par définition
le porteur de projet débutant. Cela demande aussi du
bon sens et une bonne méthodologie. Et tout ceci,
vous en conviendrez, n'est pas toujours évident a
avoir dés le départ.
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Et bien ce guide a pour objectif de résoudre tous ces
problémes pratiques en s’appuyant sur des milliers de
gquestions posées sur le groupe Facebook, la chaine
Youtube et sur Messenger. J’ai répondu a ces
questions depuis 4 ans et c’est a partir de ces
guestions et de mes réponses que j'ai créé ce guide
pour fournir un support de réflexion a tous ceux qui
souhaitent réussir le lancement de leur micro-
entreprise.

Mon objectif est de vous accompagner pas a pas dans
cette démarche en vous fournissant des conseils
pratiques, des stratégies éprouvées et des ressources
utiles pour faire de votre projet une réussite.

La création d'une micro-entreprise est un projet
ambitieux et stimulant, qui nécessite une préparation
rigoureuse et une vision claire de vos objectifs. Dans
ce guide pratique, nous aborderons les différentes
étapes clés pour réussir le lancement de votre micro-
entreprise, en commencgant par la définition de votre
projet d'entreprise, |'établissement d'un plan de
financement, les démarches administratives, la mise
en place de votre stratégie marketing et enfin, la
gestion quotidienne de votre activité.

www.atelier-des-nouveaux-entrepreneurs.com
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Dans chaque chapitre, vous serez guidé a travers les
différentes étapes pour vous aider a créer une
entreprise solide et pérenne. De plus, vous aurez
acces a des ressources supplémentaires pour
approfondir vos connaissances et vous accompagner
dans votre aventure entrepreneuriale.

Je vous souhaite une agréable lecture et je suis
convaincu que ces conseils et ressources vous
aideront a concrétiser votre projet entrepreneurial
dans les meilleures conditions.

Vous pouvez naturellement me joindre a tout moment
via les différents canaux a votre disposition indiqué
dans ce livre.

Alors, prét(e) a changer le monde et a écrire votre
propre histoire ? C'est parti !

www.atelier-des-nouveaux-entrepreneurs.com
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I1. ETAPE 1 : DEFINIR SON PROJET D'ENTREPRISE
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Préambule :

« Pourquoi devenir auto-entrepreneur ?

Se lancer en tant qu'auto-entrepreneur peut étre la
réponse a plusieurs aspirations et besoins
professionnels. Ce statut offre une grande flexibilité,
permettant aux personnes désireuses d'entreprendre
de le faire sans pour autant abandonner leur activité
principale. En effet, |'auto-entrepreneuriat peut étre
exercé en paralléele d'un emploi salarié, d'une activité
libérale ou méme en tant qu'étudiant ou retraité.
Cette souplesse est un atout majeur pour ceux qui
souhaitent tester une idée de business, développer
progressivement un projet, ou simplement se créer
une source de revenus complémentaire.

Devenir auto-entrepreneur, c'est également choisir un
statut simplifié sur le plan administratif et fiscal. La
création de l'entreprise est rapide et peu colteuse, et
les obligations comptables sont allégées par rapport a
d'autres formes juridiques. Ce statut vous permet de
vous concentrer davantage sur votre cceur de métier,
sans étre submergé par les taches administratives.
En outre, I'auto-entrepreneuriat offre une certaine
indépendance et autonomie, puisque vous étes votre
propre patron. Vous pouvez ainsi organiser votre
temps de travail selon vos préférences et vos
contraintes, et définir les orientations stratégiques de
votre entreprise.
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Cette liberté peut étre un facteur de motivation et de
satisfaction pour ceux qui aspirent a une carriére plus
épanouissante, loin des hiérarchies et des contraintes
du salariat traditionnel.

Si je devais résumer les choses, je dirai que devenir
auto-entrepreneur est une option intéressante pour
ceux qui souhaitent se lancer dans l'entrepreneuriat
avec un minimum de contraintes administratives et
financieres, tout en conservant une certaine flexibilité
et indépendance dans l'exercice de leur activité.

- Les avantages et inconvénients du statut
d'auto-entrepreneur
Le statut d'auto-entrepreneur présente plusieurs
avantages et inconvénients qu'il est important de
prendre en compte avant de se lancer.

Tres rapidement nous pouvons citer plusieurs

avantages :

« La simplicité de création et de gestion de
I'entreprise : la procédure de création est rapide,
gratuite et se fait en ligne. De plus, les obligations
comptables et administratives sont allégées, ce qui
permet de se concentrer sur son activité.
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La flexibilité : I'auto-entrepreneuriat peut étre
exercé en paralléle d'une autre activité
professionnelle, ce qui en fait un choix intéressant
pour tester une idée, se créer un revenu
complémentaire ou développer progressivement
son entreprise.

Le régime fiscal avantageux : ['auto-entrepreneur
bénéficie d'un régime fiscal simplifié, avec un
pourcentage fixe prélevé sur le chiffre d'affaires.
Ce systéme facilite la gestion de la fiscalité et la
trésorerie de l'entreprise.

La protection sociale : méme si elle est moindre
que celle des salariés, l'auto-entrepreneur cotise a
la Sécurité sociale et peut bénéficier de certaines
prestations (retraite, indemnités journaliéres,
etc.).

Mais comme vous pouvez vous en douter, le statut

/ d'auto-entrepreneur présente également des
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inconvénients a prendre en compte :

« La limitation du chiffre d'affaires : |'auto-

entrepreneur est soumis a des plafonds de chiffre
d'affaires qui, s'ils sont dépassés, entrainent un
changement de statut et de régime fiscal.
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Les responsabilités personnelles : contrairement
a d'autres formes juridiques, |l'auto-entrepreneur
engage sa responsabilité personnelle en cas de
dettes ou de litiges. Il est donc important de bien
évaluer les risques liés a son activite.

Les difficultés pour obtenir des financements :
les auto-entrepreneurs peuvent avoir du mal a
obtenir des préts bancaires ou des subventions, en
raison de la perception de leur activité comme
étant moins pérenne que celle d'une entreprise
classique.

L'absence de certains avantages sociaux :
I'auto-entrepreneur ne bénéficie pas de certains
avantages sociaux propres aux salariés, tels que
le chébmage, les congés payés ou encore la prise
en charge des frais professionnels.

Naturellement, il faut avoir en téte tous ces éléments
pour étre en mesure de peser ces avantages et
inconvénients en fonction de votre situation
personnelle et de vos objectifs professionnels, pour
déterminer si le statut d'auto-entrepreneur est le
choix le plus adapté pour votre projet.
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e Comment trouver une idée de projet ?

Analysez vos compétences
La premiére étape pour trouver une idée de projet est
de faire une liste de vos compétences et de vos
expeériences.

Par exemple, si vous avez travaillé dans le domaine
de la communication, vous pouvez envisager de créer
une agence de communication. Si vous aimez et étes
passionné par la cuisine, pourquoi ne pas ouvrir un
restaurant ?

Exemple concret :

Marie est passionnée de photographie et a travaillé
comme photographe dans une agence pendant
plusieurs années. Elle a donc décidé de créer sa
propre entreprise de photographie en proposant ses
services aux particuliers et aux entreprises.

Identifiez les besoins du marché

Pour trouver une idée de projet, il est important
d'identifier les besoins du marché. Vous pouvez
commencer par analyser les tendances du marché et
les comportements d'achat des consommateurs. Par
exemple, si vous constatez que de plus en plus de
consommateurs recherchent des produits bio, vous
pouvez envisager de créer une entreprise proposant
des produits bio.

Exemple concret :
- Pauline a remarqué que de plus en plus de personnes
" cherchent a manger sainement et a éviter les produits
industriels. Elle a donc décidé de créer une

iy -




entreprise de livraison de paniers de fruits et légumes
bio.

Inspirez-vous de votre environnement

Observez ce qui se passe autour de vous pour trouver
des idées de projet. Vous pouvez vous inspirer des
entreprises locales ou des problémes que vous
rencontrez au quotidien. Par exemple, si vous
constatez que les habitants de votre quartier
manquent d'espaces verts, vous pouvez créer une
entreprise de jardins partages.

Exemple concret :

Lucie a constaté que de nombreuses personnes
cherchent a réduire leur empreinte écologique et a
utiliser des produits écologiques dans leur quotidien.
Elle a donc décidé de créer une entreprise de vente
en ligne de produits écologiques, tels que des
produits d'entretien ou des cosmétiques naturels.

Partez de vos passions

Enfin, vous pouvez trouver une idée de projet en
partant de vos passions. Réfléchissez a ce que vous
aimez faire et trouvez un moyen de transformer cette
passion en entreprise. Par exemple, si vous étes
passionné de sport, vous pouvez créer une entreprise
de coaching sportif.

Exemple concret :
Julien est passionné de musique et joue de la guitare
~depuis plusieurs années. |l a décidé de créer une
entreprise de cours de guitare en ligne.

/
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entreprise de livraison de paniers de fruits et légumes
bio.

Inspirez-vous de votre environnement

Observez ce qui se passe autour de vous pour trouver
des idées de projet. Vous pouvez vous inspirer des
entreprises locales ou des problémes que vous
rencontrez au quotidien. Par exemple, si vous
constatez que les habitants de votre quartier
manquent d'espaces verts, vous pouvez créer une
entreprise de jardins partagés.

Exemple concret :

Lucie a constaté que de nombreuses personnes
cherchent a réduire leur empreinte écologique et a
utiliser des produits écologiques dans leur quotidien.
Elle a donc décidé de créer une entreprise de vente
en ligne de produits écologiques, tels que des
produits d'entretien ou des cosmétiques naturels.

| |
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e Comment analyser la faisabilité de son projet ?

Les ressources nécessaires
L'analyse de la faisabilité de votre projet doit prendre
en compte les ressources nécessaires pour sa mise
en place. Vous devez donc identifier les
investissements financiers, les équipements et les
compétences nécessaires pour créer votre entreprise.

Exemple concret :

Léa souhaite créer une entreprise de couture sur
mesure. Elle a estimé les colts pour l'achat de
machines a coudre, de tissus et de matériel, ainsi que
les frais liés a la création de son site internet et la
mise en place de son atelier.

Les concurrents

L'analyse de la concurrence est également un
élément crucial pour analyser la faisabilité de votre
projet. Il est important de comprendre les acteurs
présents sur le marché, leur positionnement et leur
offre. Cela vous permettra de déterminer si votre
projet est viable et si vous pouvez vous différencier
de la concurrence.

Exemple concret :

Marc souhaite créer une entreprise de vente de
vétements pour enfants en ligne. |l a réalisé une
étude de marché pour comprendre les acteurs
présents sur le marché, leur offre et leur

positionnement. |l a ainsi identifié une niche de

marché pour proposer des vétements écologiques et
de qualité supérieure.
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Les contraintes réglementaires
Il est également important de prendre en compte les
contraintes réglementaires pour analyser la faisabilité
de votre projet. Vous devez vous renseigner sur les
réglementations en vigueur dans votre secteur

d'activité pour vérifier que votre projet est conforme a
la loi.

Exemple concret :

Sophie souhaite créer une entreprise de fabrication
de produits alimentaires artisanaux. Elle a réalisé une
étude de marché pour comprendre les
réglementations en vigueur pour la fabrication et la
vente de ses produits, notamment en ce qui concerne
I'hygiéne alimentaire et les normes de sécurité.

La rentabilité

Enfin, pour analyser la faisabilité de votre projet,
vous devez réaliser une étude de rentabilité pour
comprendre les colts et les recettes potentielles de
votre entreprise. Cela vous permettra de comprendre
si votre projet est viable financierement.

Exemple concret :
Maxime souhaite créer une entreprise de livraison de
repas a domicile. Il a réalisé une étude de marché
pour comprendre les colts liés a I'achat des
ingrédients, a la fabrication des repas et a la
livraison. Il a également étudié les tarifs pratiqués
par la concurrence pour déterminer un prix compétitif
et rentable pour son entreprise.
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e Les outils a utiliser pour étudier son marché

Les études de marché
Les études de marché sont un outil précieux pour
comprendre les tendances du marché, les besoins des
consommateurs et la concurrence. Vous pouvez
réaliser des enquétes auprés des consommateurs ou
consulter des études de marché réalisées par des
entreprises spécialisées.

Exemple concret :

Marine souhaite créer une entreprise de vente de
bijoux en ligne. Elle a réalisé une étude de marché en
interrogeant des consommateurs pour comprendre
leurs attentes en matiére de bijoux, leur budget et
leurs habitudes d'achat. Elle a également consulté
des études de marché pour comprendre la
concurrence et les tendances du marché.

Les réseaux sociaux

Les réseaux sociaux sont un outil précieux pour
comprendre les tendances du marché et les besoins
des consommateurs. Vous pouvez également
comprendre ce que font vos concurrents et comment
ils communiquent avec leur public.

Exemple concret :

Vincent souhaite créer une entreprise de vente de
produits de beauté naturels. Il a utilisé les réseaux
sociaux pour comprendre les tendances du marché et

les besoins des consommateurs en matiere de

produits de beauté naturels. Il a également étudié les
stratégies de communication de ses concurrents
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pour se différencier et proposer une offre originale.

Les groupes de discussion

Les groupes de discussion sont un outil pratique pour

comprendre les attentes des consommateurs et

recueillir leurs avis sur votre projet d'entreprise. Vous

pouvez organiser des groupes de discussion en ligne
ou en présentiel pour recueillir des feedbacks
constructifs.

Exemple concret :

Luc souhaite créer une entreprise de livraison de
repas a domicile. |l a organisé un groupe de
discussion pour comprendre les attentes des
consommateurs en matiére de livraison de repas et
recueillir leurs avis sur son projet d'entreprise. Il a
ainsi pu affiner son offre et proposer un service
correspondant aux attentes des consommateurs.

Les sites internet spécialisés

Les sites internet spécialisés sont une source
d'informations précieuse pour comprendre les
tendances du marché, les innovations dans votre

secteur d'activité et les attentes des consommateurs.

Vous pouvez consulter des blogs, des forums ou des

sites spécialisés pour trouver des informations utiles.

Exemple concret :
Sophie souhaite créer une entreprise de fabrication
de produits alimentaires artisanaux.
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Les salons professionnels
Les salons professionnels sont un lieu de rencontre
privilégié pour comprendre les tendances du marché,
rencontrer des acteurs du secteur et découvrir les
innovations dans votre domaine d'activité. Vous
pouvez participer a des salons professionnels pour
vous informer et échanger avec des professionnels.

Exemple concret :

Thomas souhaite créer une entreprise de vente de
matériel de sport en ligne. |l a participé a des salons
professionnels pour comprendre les tendances du
marché en matiére de matériel de sport et rencontrer
des fournisseurs et des professionnels du secteur. Il
a ainsi pu se constituer un réseau de contacts et
découvrir les innovations dans son domaine d'activité.

Les chambres de commerce et d'industrie

Les chambres de commerce et d'industrie sont une
source d'informations et d'accompagnement pour les
entrepreneurs. Vous pouvez vous renseigher aupres
de votre chambre de commerce et d'industrie pour
obtenir des informations sur votre marché et
bénéficier d'un accompagnement pour la création de
votre entreprise.

Exemple concret :
Alexandre souhaite créer une entreprise de services a
la personne. Il s'est renseigné auprés de sa chambre
de commerce et d'industrie pour obtenir des
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Que faut-il retenir ?

informations sur les tendances du marché et les
réglementations en vigueur dans son secteur
d'activité. Il a également bénéficié d'un
accompagnement pour la création de son entreprise.

En reprenant tout ce que nous venons de
voir ensemble, que faut-il retenir ?

La définition de votre projet d'entreprise nécessite
une étude de marché approfondie, mais également
une réflexion sur votre cible de clients, votre
proposition de valeur unique, votre positionnement et
votre stratégie marketing. Prenez le temps de bien
définir votre projet pour assurer la réussite de votre
entreprise.

Pour trouver une idée de projet, il est important de
prendre en compte vos passions, vos compétences et
les besoins du marché. En effet, une idée de projet
doit étre a la fois viable économiquement,
correspondre a vos centres d'intérét et répondre aux
besoins des consommateurs.

Une méthode courante pour trouver une idée de projet
est d'observer les tendances du marché et de
s'inspirer des secteurs d'activité en pleine
croissance. Il est également possible de se tourner
vers des domaines moins exploités pour trouver des
opportunités de marchée.
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Une autre méthode consiste a résoudre un probléme
ou une frustration rencontrée dans votre vie
quotidienne ou celle de vos proches. En effet, les
meilleures idées de projet proviennent souvent de
I'identification de besoins non satisfaits dans votre
vie quotidienne.

Une fois que vous avez identifié une idée de projet, il
est important de réaliser une analyse de sa faisabilité
pour s'assurer que votre projet est viable
économiquement. Cela implique de réaliser une étude
de marché, d'analyser les colts et les revenus
potentiels, et de déterminer la viabilité financiere de
votre projet.

Pour étudier la faisabilité de votre projet, vous
pouvez utiliser plusieurs outils tels que les études de
marché, les projections financiéres et les analyses
SWOT (forces, faiblesses, opportunités et menaces).
Les études de marché vous permettent de comprendre
les tendances du marché, les attentes des
consommateurs, la concurrence et les contraintes
réglementaires. Les projections financiéres vous
permettent de déterminer les colts et les revenus
potentiels de votre projet et d'évaluer sa rentabilité.
Les analyses SWOT sont un outil précieux pour les
entrepreneurs qui souhaitent identifier les forces, les
faiblesses, les opportunités et les menaces liées a

leur projet. En analysant ces éléments, vous pouvez

déterminer les avantages compétitifs de votre
entreprise, les domaines ou vous devez vous
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améliorer, les tendances du marché a exploiter et les
risques a prendre en compte. Cette analyse vous
permet ensuite de mettre en place des stratégies
efficaces pour gérer ces différents aspects et ainsi
maximiser les chances de succeés de votre entreprise.
Il est également important de réaliser une étude de
marché réguliére pour suivre les évolutions du
marché et adapter votre offre en conséquence. Cela
vous permettra de rester compétitif et d'anticiper les
changements dans votre secteur d'activité.

Pour définir la direction de votre entreprise, vous
devez déterminer votre vision, votre mission et vos
objectifs. Votre vision représente votre ambition a
long terme pour votre entreprise, votre mission
représente la raison d'étre de votre entreprise, et vos
objectifs définissent les étapes nécessaires pour
atteindre votre vision.

Pour définir votre vision, vous devez vous poser des
questions telles que : ou souhaitez-vous que votre
entreprise soit dans 5, 10 ou 15 ans ? Quelle est
votre ambition pour votre entreprise ? Quel impact
souhaitez-vous avoir sur votre marché ou votre
communauté ?

Pour définir votre mission, vous devez vous poser des
questions telles que : quel est le probleme que votre

entreprise résout ? Quel est le besoin que vous

comblez pour vos clients ? Pourquoi est-ce important
pour vous de créer cette entreprise ?



Enfin, pour définir vos objectifs, vous devez vous
poser des questions telles que : quel est le chiffre
d'affaires que vous souhaitez réaliser ? Combien de
clients souhaitez-vous avoir ? Quel est le délai pour
atteindre vos objectifs ? Quelles sont les étapes
nécessaires pour y parvenir ?
En définissant votre vision, votre mission et vos
objectifs, vous aurez une vision claire de la direction
que vous souhaitez donner a votre entreprise et des
étapes nécessaires pour y parvenir.

I |
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Ill. Etape 2 : Etablir un plan de financement

Enfin, pour définir vos objectifs, vous devez vous
poser des questions telles que : quel est le chiffre
d'affaires que vous souhaitez réaliser ? Combien de
clients souhaitez-vous avoir ? Quel est le délai pour
atteindre vos objectifs ? Quelles sont les étapes
nécessaires pour y parvenir ?

En définissant votre vision, votre mission et vos
objectifs, vous aurez une vision claire de la direction
que vous souhaitez donner a votre entreprise et des
étapes nécessaires pour y parvenir.

La deuxiéme étape dans la création de votre micro
entreprise est d'établir un plan de financement solide.
Il s'agit d'estimer les besoins financiers de votre
entreprise et de déterminer les différentes sources de
financement que vous pouvez utiliser pour les
combler. Pour cela, il est impératif de réaliser un
prévisionnel financier.

A. Comment estimer les besoins financiers de son
entreprise ?

Avant de pouvoir établir un plan de financement, il
est essentiel de déterminer les besoins financiers de
votre entreprise. Pour ce faire, vous devez évaluer
les colts liés au démarrage de votre activité, ainsi
que les dépenses a venir a court et moyen terme.

Les colts liés au démarrage de votre entreprise

peuvent inclure les frais de création d'entreprise,



les dépdOts de garantie pour les locaux ou le matériel,
les frais de communication et de publicité, les frais
de formation, les honoraires de conseil, etc.

Les dépenses a venir peuvent inclure les achats de
matieres premieres ou de marchandises, les frais de
location ou d'achat de locaux, les charges de
personnel, les dépenses liées a la gestion de
I'entreprise (comptabilité, assurances, etc.), les
dépenses de communication et de publicité, les
investissements en matériel ou en équipement, etc.

Il est important de prévoir des marges de sécurité
pour faire face a d'éventuelles imprévues ou
difficultés financieres.

B. Les différentes sources de financement pour
auto-entrepreneur

Une fois que vous avez déterminé vos besoins
financiers, il est temps de rechercher les différentes
sources de financement disponibles pour les combler.
Voici quelques exemples de sources de financement
pour les micro entrepreneurs :

Le financement personnel : |'utilisation de vos
propres économies ou de vos ressources personnelles
pour financer votre entreprise.

i | i



Les préts bancaires : les banques proposent des
solutions de financement adaptées aux besoins des
micro-entreprises, telles que des préts professionnels
ou des crédits de trésorerie.

Le crowdfunding : cette méthode de financement
participatif permet de lever des fonds auprés d'un
grand nombre de personnes, généralement via une
plateforme en ligne.

Les subventions et aides publiques : il existe de
nombreuses subventions et aides publiques destinées
a soutenir les micro-entreprises, en fonction de leur
secteur d'activité, de leur localisation ou de leur
situation.

Les investisseurs privés : les business angels ou les
fonds d'investissement peuvent également étre une

source de financement pour votre entreprise, en
échange d'une participation au capital.

| |
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C. Comment réaliser un prévisionnel financier ?

" possibles, il est temps de réaliser un prévisionnel

iy 8@

Le prévisionnel financier est un document qui permet
d'estimer les colts et les recettes prévues pour votre
entreprise sur une période donnée (généralement un
an). Il est essentiel pour évaluer la viabilité
financiere de votre projet et pour convaincre
d'éventuels investisseurs ou partenaires financiers.

Le prévisionnel financier doit inclure :

Le compte de résultat prévisionnel : il s'agit de
I'estimation des recettes et des dépenses pour
I'exercice a venir. Le compte de résultat prévisionnel
permet de déterminer le seuil de rentabilité de votre
entreprise, c'est une étape cruciale pour tout
entrepreneur. Ce seuil de rentabilité correspond au
niveau de chiffre d'affaires a partir duquel votre
entreprise commence a générer un bénéfice.

Il est également important de considérer les
différentes sources de financement disponibles pour
les auto-entrepreneurs. Ces sources peuvent inclure
des préts bancaires, des subventions, des
investisseurs privés, ou encore des fonds propres. Il
est recommandé de considérer toutes les options
disponibles et de choisir celle qui convient le mieux a
votre entreprise.

Une fois que vous avez déterminé vos besoins
financiers et les différentes sources de financement

financier.
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" pour estimer la faisabilité du projet.
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C. Comment réaliser un prévisionnel financier ?

Ce prévisionnel vous permettra d'estimer les recette
et les dépenses de votre entreprise sur une période
donnée, généralement un an. |l vous donnera une
idée plus précise de la faisabilité de votre projet et
vous permettra de vous assurer que vous disposez
des ressources nécessaires pour atteindre vos
objectifs.

Le prévisionnel financier comprend généralement un
compte de résultat prévisionnel, un plan de
financement, un plan de trésorerie et un bilan
prévisionnel. Le compte de résultat prévisionnel
permet de prévoir les recettes et les dépenses de
I'entreprise sur une période donnée, tandis que le
plan de financement permet de planifier les
investissements nécessaires pour la création et le
développement de l'entreprise. Le plan de trésorerie
permet quant a lui de prévoir I'évolution de la
trésorerie de l'entreprise sur une période donnée,
tandis que le bilan prévisionnel permet d'estimer la
situation financiere de I'entreprise a la fin de
I'exercice.

Au final, ce qui est important de comprendre c’est
qu’établir un plan de financement est une étape
essentielle dans la création d'une micro entreprise.
permet de déterminer les besoins financiers de
I'entreprise, les différentes sources de financement
disponibles et de réaliser un prévisionnel financier

S
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' de débuter votre activité.
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IV. Etape 3 : Réaliser les démarches administratives

Une fois votre plan de financement établi et votre
projet bien structuré, il est temps de passer a la
phase administrative de création de votre entreprise
en tant qu'auto-entrepreneur. Cette étape peut
sembler fastidieuse, mais elle est cruciale pour
démarrer votre activité dans les regles de l'art.

A. Comment créer son entreprise en tant qu'auto-
entrepreneur ?

La création d'une entreprise en tant qu'auto-
entrepreneur est relativement simple et rapide. Pour
cela, vous devez vous rendre sur le site internet de la
Chambre de Commerce et d'Industrie (CCIl) ou de la
Chambre des Métiers et de I'Artisanat (CMA) selon
votre activité. Vous y trouverez toutes les
informations nécessaires et les formulaires a remplir.

Vous devrez notamment renseigner votre identitée,
I'activité que vous souhaitez exercer et le régime
fiscal que vous avez choisi (micro-entreprise). Il vous
sera également demandé de fournir certaines pieces
justificatives comme votre piéce d'identité, un
justificatif de domicile et un extrait de casier
judiciaire.

Ensuite, il vous suffit de valider votre inscription et
de recevoir votre numéro SIRET, qui vous permettra



B. Les formalités et les obligations légales a
respecter

En tant qu'auto-entrepreneur, vous étes soumis a
certaines formalités et obligations Iégales. Il est
important de les connaitre pour étre en conformité
avec la loi et éviter toute sanction.

Voici les principales formalités et obligations |Iégales
a respecter :

Tenir une comptabilité simplifiée et réguliére

Etablir des factures conformes a la législation en
vigueur

Respecter les normes sanitaires et environnementales
propres a votre activité

Souscrire une assurance responsabilité civile
professionnelle si nécessaire

Déclarer et payer vos charges sociales et fiscales
mensuellement ou trimestriellement

I |



C. Les outils pour faciliter les démarches
administratives

Il existe plusieurs outils pour faciliter les démarches
administratives liées a la création d'une entreprise en
tant qu'auto-entrepreneur.

Tout d'abord, vous pouvez opter pour les services
d'un expert-comptable ou d'un centre de gestion
agréé pour vous accompagner dans la gestion
comptable et fiscale de votre entreprise.

Ensuite, vous pouvez utiliser des logiciels de gestion
comme des outils de facturation, de suivi de
trésorerie, de déclaration de charges sociales et
fiscales, etc. Ces logiciels vous permettront de
gagner du temps et de vous concentrer sur votre
activité principale.

Enfin, vous pouvez vous informer sur les différents
dispositifs d'aide et de financement proposés par
I'Etat ou les collectivités locales pour faciliter la
, création d'entreprise. Parmi ces dispositifs, on peut
// citer I'ACRE, l'aide aux chémeurs créateurs ou
/ repreneurs d'entreprise (ACCRE), le prét a taux zéro

/ pour la création d'entreprise, etc.

En conclusion, la phase administrative de création
, d'une entreprise en tant qu'auto-entrepreneur est une
' étape cruciale pour démarrer votre activité dans les
réegles de I'art. En respectant les formalités

iy -




Une fois que les formalités d'immatriculation sont
accomplies, vous pouvez enfin démarrer votre
activité. Cependant, vous devez également veiller a
respecter certaines obligations légales.
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" qui correspond a votre cible.
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V. Etape 4 : Mettre en place sa stratégie marketing

Une fois que vous avez créé votre entreprise et que
vous avez réalisé les démarches administratives,
vous devez maintenant mettre en place une stratégie
marketing efficace pour vous démarquer de la
concurrence et atteindre votre cible.

A. Comment définir sa cible ?

Avant de mettre en place une stratégie marketing, il
est essentiel de savoir a qui vous vous adressez.
Pour cela, vous devez définir votre cible en répondant
a ces questions :

Qui sont vos clients potentiels ?

Quels sont leurs besoins ?

Quels sont leurs centres d'intérét ?

Ou se trouvent-ils (géographiquement et sur le web) ?
Quels sont les canaux de communication qu'ils
utilisent (réseaux sociaux, newsletters, etc.) ?

En répondant a ces questions importantes, vous
pourrez affiner votre stratégie marketing et ainsi
toucher efficacement votre cible.

B. Comment se démarquer de la concurrence ?

Pour se démarquer de la concurrence, il est important
de trouver un positionnement qui vous est propre et



Voici quelques pistes a explorer :

« Trouver une niche spécifique a laquelle la
concurrence ne s'adresse pas

« Proposer une offre différente (qualité, originalité,
etc.)

« Mettre en avant votre savoir-faire ou votre
expertise

- Proposer un service aprés-vente efficace
« Proposer des tarifs attractifs.

C. Les différentes actions marketing a mettre en
place

Le site internet

Aujourd'hui, il est essentiel d'avoir un site internet

pour sa micro-entreprise. Cela permet d'augmenter sa
/ visibilité sur le web et de proposer un premier contact
. avec les clients potentiels.
/ Ceux qui sur Youtube ou ailleurs vous affirment que
disposer d’un site Internet ne sert a rien, que c’est
une perte de temps se trompent. La plupart du temps
d’ailleurs, ces personnes sont des formateurs en ligne
, qui vous vendent des formations (comme par hasard)
portant sur d’autres concepts d’acquisition
/' d’audience.
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Un site Internet est pour vous I'équivalent d’'un show
room pour un artisan ou un commercant. C’est un
point d’entrée d’audience. Un pivot de communication
pour vous.

Ce n’est pas le seul, ce qui signifie qu’il ne faut pas
uniquement rester sur un site Internet.

I faut axer votre stratégie sur sur la complémentarité
des supports de communication.

Faire en sorte que vos points d’entrées d’audience
travaillent, communiquent ensemble.

Il vous faut voir le site Internet comme étant un canal
de communication qui va vous apporter son propre
profil de contacts.

Les personnes qui viendront sur votre site seront
issues de la recherche Google ou des autres moteurs
de recherche. Ces visiteurs sont trés importants. Ils
ont un profil particulier. Un profil d’acheteurs car ils
sont dans une démarche pro-active. |IIs cherchent une
solution a un probléme. C’est pour trouver une
solution qu’ils utilisent Google par exemple (ou un
autre moteur de recherche comme Youtube). Et donc
vous aurez sur votre site Internet des profils de
contacts qui sont disposés a acheter une solution a
leur probléme. A vous de les convaincre du bien-
fondé de vos solutions. Soyez convaincant.

Ce site Internet pourra étre complété avec une chaine
Youtube, une page Facebook, un groupe Facebook et



autres selon la nature de vos produits et services.

Faites des choix. Ne prenez pas par exemple une
plateforme sociale parce que c’est a la mode.
Parce que tout le monde est présent sur telle ou
telle plateforme.

Demandez-vous si cela correspond aux profils de
vos contacts.

Est-ce que votre acheteur idéal utilise ou pas telle
ou telle plateforme par exemple ?

L'objet c’est d’étre vu, de développer votre
visibilité auprés des bonnes cibles commerciales.

Celles dont vous avez besoin pour lancer et
développer votre activité.

Pour un site internet efficace, voici quelques
conseils :

y

Un design clair et attractif
Une navigation facile
Un contenu adapté a votre cible

Des appels a l'action clairs (boutons pour acheter,
s'inscrire a une newsletter, etc.)
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« Une version responsive pour une adaptation a tous
les écrans

« Les réseaux sociaux
« Les réseaux sociaux sont aujourd'hui des canaux
de communication incontournables pour toucher sa

cible.

Voici les principaux réseaux sociaux a exploiter en
fonction de votre cible :

Facebook pour toucher un public large

Instagram pour toucher un public plus jeune et
visuel

Linkedln pour toucher un public professionnel

Sur les réseaux sociaux, il est important de créer
une communauté autour de votre entreprise en
partageant du contenu intéressant et en
interagissant avec votre audience.

techniques visant a améliorer le positionnement d'un
site internet dans les résultats des moteurs de
recherche. Il est donc essentiel de travailler le
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/ Le référencement naturel est un ensemble de




SEO de son site internet pour étre visible sur les
requétes de sa cible.

Voici quelques pistes a explorer :

« Utiliser des mots-clés pertinents dans les titres
et les textes

« Créer du contenu de qualité (articles de blog,
infographies, etc.)

« Avoir un site internet rapide et optimisé pour le
mobile

« Obtenir des liens externes de qualité (backlinks)
vers votre site est également un élément
important pour améliorer votre référencement. En
effet, plus votre site sera référencé sur d'autres
sites de qualité, plus les moteurs de recherche
considéerent que votre site est pertinent et
crédible. Pour obtenir des backlinks, vous pouvez
contacter d'autres sites pour leur proposer un
échange de liens ou créer du contenu de qualité
qui sera susceptible d'étre partagé et référencé
par d'autres sites.

y

/ Ce qui est a retenir ici c'est que le référencement
naturel est une étape importante pour toute
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entreprise cherchant a se faire connaitre en ligne.
En utilisant les bonnes pratiques et en produisant
un contenu de qualité, vous pouvez améliorer la
visibilité de votre site sur les moteurs de recherche,
augmenter le trafic vers votre site et attirer de
nouveaux clients. N'oubliez pas de surveiller
réguliéeérement vos résultats pour ajuster votre
stratégie si nécessaire et rester compétitif dans
votre marché.
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VI. Etape 5 : Assurer la gestion quotidienne
de son entreprise

Une fois votre entreprise créée, il est important de
mettre en place une organisation solide pour gérer
les différentes taches quotidiennes. Dans cette
partie, nous aborderons les éléments clés pour
assurer une gestion efficace de votre entreprise,
notamment en ce qui concerne la gestion du temps,
la comptabilité et I'optimisation de vos taches
administratives.

A. Comment organiser son temps ?

En tant que micro entrepreneur, vous serez amené a
jongler entre plusieurs taches, notamment la
production, la gestion administrative, la prospection,
la facturation et le suivi client. Pour étre efficace
dans la gestion de votre temps, il est essentiel de
mettre en place une organisation rigoureuse.

Etablir des priorités

Pour étre efficace, il est important de bien définir vos
priorités. Vous pouvez ainsi établir une liste de
taches par ordre d'importance et de les hiérarchiser
en fonction de leur degré d'urgence. Cela vous
permettra de vous concentrer sur les taches les plus
importantes et de ne pas vous laisser submerger par
les tadches secondaires.

Planifier votre temps
Une fois vos priorités établies, vous pouvez planifier
" votre temps en fonction de vos objectifs et de votre
agenda.



Il est important de respecter les deadlines fixées pour
chaque tache et de planifier suffisamment de temps
pour chaque étape de votre projet. Vous pouvez
utiliser un agenda ou un logiciel de gestion de projet
pour organiser vos taches.

Optimiser votre temps

Il existe plusieurs astuces pour optimiser votre
temps, notamment la mise en place d'une routine de
travail, la réduction des distractions, la délégation de
certaines taches et l'utilisation d'outils de gestion de

temps.

B. Comment gérer la comptabilité ?

La gestion de la comptabilité est une tache
essentielle pour la survie et le développement de
votre entreprise. Elle permet de suivre |'état de vos
finances, de réaliser des analyses financiéres et de
prendre des décisions éclairées. Pour gérer votre
comptabilité efficacement, voici les éléments clés a
prendre en compte :

Tenir une comptabilité réguliére
Il est important de tenir une comptabilité réguliére
pour suivre vos entrées et sorties d'argent. Vous
pouvez ainsi vérifier si vous étes rentable et ajuster
7/ vOs prix ou vos dépenses si besoin.

e
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Choisir un logiciel de comptabilité adapté
Il existe de nombreux logiciels de comptabilité
adaptés aux micro entrepreneurs, tels que
QuickBooks, Sage, Ciel ou encore EBP. |lls vous
permettent de suivre vos factures, vos devis, vos
paiements et vos charges, et de générer des
documents comptables tels que les bilans et les
comptes de résultats.

Se faire accompagner par un expert-comptable

Si la comptabilité n'est pas votre domaine de
prédilection, il peut étre utile de faire appel a un
expert-comptable pour vous accompagner dans la
gestion de vos finances. Il pourra vous conseiller sur
les choix a faire et vous aider a remplir les
différentes obligations Iégales.
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C. Comment optimiser la gestion de ses taches
administratives ?

La gestion administrative d'une micro-entreprise peut
vite devenir chronophage et complexe si elle n'est
pas organisée de maniére efficace. Voici quelques
astuces pour optimiser la gestion de vos taches
administratives :

Utiliser des outils numériques : aujourd'hui, il
existe de nombreux outils numériques pour faciliter la
gestion administrative d'une entreprise. Par exemple,
des logiciels de comptabilité, des outils de
facturation, des applications de gestion de projets,
etc. L'utilisation de ces outils permet de gagner du
temps et de limiter les risques d'erreur.

Externaliser certaines taches : il est parfois plus
efficace et rentable de confier certaines taches
administratives a des prestataires externes. Par
exemple, la gestion de la paie, la comptabilité, la
gestion de la relation client, etc. Externaliser permet
de se concentrer sur son cceur de métier et de gagner
du temps pour développer son activité.

y
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7 son activité pour la développer.
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Automatiser les taches récurrentes : certaines taches
administratives peuvent étre automatisées pour
gagner du temps. Par exemple, I'envoi de factures
récurrentes, la relance des clients en retard de
paiement, la gestion des mails, etc. L'automatisation
permet de se concentrer sur les taches a plus forte
valeur ajoutée.

Etablir un planning : pour ne pas se laisser déborder,
il est important d'établir un planning de gestion
administrative. Ce planning doit inclure les taches a
réaliser, les échéances a respecter et le temps
imparti pour chaque tache. Cela permet de mieux
organiser son temps et de ne rien oublier.

Eviter la procrastination : la procrastination peut vite
devenir un ennemi dans la gestion administrative
d'une entreprise. Il est important de ne pas remettre
a plus tard les taches administratives a réaliser. Les
laisser s'accumuler peut vite devenir ingérable et
conduire a des erreurs et des retards.

Pour résumer tout cela, dés le départ de votre
réflexion vous devez faire des choix d’outils digitaux,
d'externaliser certaines taches, d'automatiser les
taches récurrentes, d'établir un planning et d'éviter la
procrastination. Une gestion administrative efficace
permet de gagner du temps et de se concentrer sur



VII. Ressources supplémentaires pour vous
aider dans votre démarche

Créer une micro-entreprise est une aventure qui peut
étre passionnante, mais aussi semée d'emblches.
Pour vous aider a réussir cette entreprise, il est
important de disposer des bonnes ressources. Vous
trouverez ci-dessous une liste de liens vers des
outils, des formations et des ressources en ligne pour
approfondir les différentes étapes du lancement
d'entreprise.

Ressources pour |I’étape 1 : Trouver son idée
d'entreprise

Pour trouver des idées de business, vous pouvez
consulter des sites comme celui de |I’Atelier des
Nouveaux Entrepreneurs que vous trouverez ici :
https://www.atelier-des-nouveaux-
entrepreneurs.com
Pour évaluer la faisabilité de votre idée, vous pouvez
utiliser des outils en ligne comme le Business Model
Canvas, qui vous permettra de visualiser votre
modéle économique de maniére claire et précise.
Vous pouvez également vous inspirer de l'expérience
7 d'autres entrepreneurs en lisant des livres ou des
articles sur leur parcours et leur réussite, par
exemple sur le site de I'Agence France Entrepreneur.
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utiliser des outils en ligne comme le Business Model
Canvas, qui vous permettra de visualiser votre
modéle économique de maniére claire et précise.
Vous pouvez également vous inspirer de l'expérience
7 d'autres entrepreneurs en lisant des livres ou des
articles sur leur parcours et leur réussite, par
exemple sur le site de I'Agence France Entrepreneur.
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https://www.atelier-des-nouveaux-entrepreneurs.com/
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Ressources pour I’étape 2 : : Etablir un plan de
financement

Pour estimer vos besoins financiers, vous pouvez
utiliser des outils en ligne comme le simulateur de
chiffre d'affaires de I'Urssaf ou le simulateur de
prévisionnel de I'Agence France Entrepreneur.

Pour trouver des sources de financement, vous
pouvez consulter des plateformes de crowdfunding
comme KissKissBankBank ou Ulule, ou encore vous
renseigner sur les aides et les subventions proposées
par les institutions publiques comme la BPI ou la
Caisse des Dépbts et Consignations.

Pour réaliser votre prévisionnel financier, vous
pouvez utiliser des logiciels de comptabilité en ligne
comme QuickBooks ou Sage, ou encore vous faire
aider par un expert-comptable.

Ressources pour |I’étape 3 : Réaliser les
démarches administratives

Pour créer votre entreprise en tant qu'auto-
entrepreneur, vous devez vous inscrire sur le portail
e-prodédures de I'INPI qui sert aujourd’hui de guichet
unique pour la création d’entreprise que ce soit sous
forme de micro entreprise ou de société.

Le portail est ICI : https://procedures.inpi.fr/?/



https://procedures.inpi.fr/?/

Vous pourrez réaliser en quelques clics vos
procédures de création d’entreprise.

Les divers informations vous concernant seront
directement adressé de maniére dématérialisée aux
différents organismes sociaux concernés dont
I’Urssaf, les caisses de retraites et naturellement les
impots.

Vous recevrez d’ailleurs des inp6ts une lettre de
bienvenue vous indiquant I’adresse de votre SIE
(services impbOts entreprises) de références ainsi que
le téléphone et le courriel de votre référant.

Vous aurez également un questionnaire a remplir de
facon a ce que les imp6ts puissent déterminer le
régime fiscal qui vous concerne.

Vous devrez par ailleurs indiquer ou se situe votre
siege social ainsi que la surface occupée par votre
micro entreprise.

Si cette derniere se situe chez vous (ce qui a mon
sens n'est pas la meilleure solution) vous devrez
indiquer la surface occupée par cette derniére en m2.
Si vous travaillez en ligne et que vous utilisez
seulement un bureau et un ordinateur, vous
indiquerez la surface du bureau dans le formulaire a
cet effet. Si vous occupez pour différentes raisons
une piéce de votre maison ou appartement, vous
indiquerez la surface de cette derniére.

Si votre siége social est situé au sein d’'une
domiciliation commerciale (ce que je vous
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- savoir déja en activité. Un bon moyen de poser vos

recommande pour des raisons fiscales, voir mes
vidéos sur le sujet) vous indiquerez |I’adresse de
cette derniére.

Les vidéos a voir ou a revoir :

Ma vidéo sur la domiciliation commerciale :
https://www.youtube.com/watch?v=b-HxHoifUZo

Les erreurs a ne pas faire pour sa Dom :
https://www.youtube.com/watch?v=maMIQPVjuMs

Pour obtenir toutes les informations sur la création
d’une micro entreprise, je vous recommande de
découvrir ma chaine Youtube.

Vous pouvez également vous inscrire sur le Groupe
Facebook. Vous avez plus de 5000 membres qui sont
porteurs de projets pour vous ou déja entrepreneur a

questions et d’'obtenir des réponses adaptées de
personnes qui sont sur le terrain.

Je réponds aussi a vos questions sur le groupe.


https://www.youtube.com/watch?v=b-HxHoifUZo
https://www.youtube.com/watch?v=maMIQPVjuMs
https://www.youtube.com/channel/UCq1n3CNVHjxUJyRSnxXPmlA
https://www.facebook.com/groups/franck.pierre.atelier.des.nouveaux.entrepreneurs/

Pour vous aider dans vos déemarches administratives,
vous pouvez utiliser les services de formalistes pour
un prix défiant toute concurrence.

Les formalistes sont des juristes qui réalisent toutes
les formalités administratives de création d’entreprise
a votre place. Vous ne vous chargez de rien. En cas
de problemes, ils s’occupent de tout.

Fini “la prise de téte”, pas de risques d’erreurs et
c’est plus rapide.

Valable pour une micro entreprise comme pour une
sociéte.

Si vous étes abonnés a ma chaine (Atelier des
Nouveaux Entrepreneurs) vous disposez d’une
réduction de 10% avec mon code promo ADNE.

Le lien est ici, il s’agit d’un partenariat spécial pour
la communauté de I'Atelier des Nouveaux
Entrepreneurs.

Le lien est ICI : Faire ses formalités en un clic par
des professionnels

Ressources pour |I’étape 4 : Mettre en place sa
stratégie marketing

Pour définir votre cible et votre positionnement, vous
pouvez utiliser des outils en ligne comme |'analyse
SWOT, qui vous permet de visualiser vos forces et
vos faiblesses, ou encore |I'étude de marché pour
mieux comprendre votre environnement concurrentiel.
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https://avis-franckpierre.fr/creation-entreprise

Pour vous démarquer de la concurrence, vous pouvez
utiliser des techniques de marketing digital comme le
référencement naturel (SEO) ou la publicité en ligne
(SEA). Des outils en ligne comme SEMRush ou
Google Ads peuvent vous aider dans cette démarche.
Pour mettre en place des actions marketing efficaces,
vous pouvez consulter des ressources en ligne
comme le blog de I'Agence Inbound Marketing ou
encore la chaine YouTube de Neil Patel, expert en
marketing digital.

Ressources pour |I'étape 5 : Assurer la gestion
quotidienne de son entreprise

Pour organiser votre temps et gérer votre entreprise
de maniere efficace, il existe des outils et des
applications en ligne qui peuvent vous aider. Voici
quelques exemples :

Abby : un outil en ligne pour gérer toute sa

micro entreprise.
Accés au site ICI| : Abby
Vous bénéficiez d’'un code promo spécial si vous étes
abonné a la chaine de I'Atelier des Nouveaux
Entrepreneurs.

v CODE PROMO : CODEPROMOADNE Donnant
accés a 2 mois mensuels et a 3 mois annuel offerts

7 sur I'ensemble des formules soit 20% de réeduction.
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https://avis-franckpierre.fr/voir-demo-abby

Pour les comptes bancaires professionnels pour une
micro entreprise, je vous recommande deux néo-
banques sérieuses et francaises.

Qonto dont le site est a découvrir ICI
Shine dont le site est a visiter ICI

Je vous recommande également de découvrir mes
vidéos critiques de ces deux acteurs francais de la
néo banque ICI :

Qonto : https://www.youtube.com/watch?
v=98pqW7jGej0

Shine : https://www.youtube.com/watch?
v=NxXdeZDkMVE

Trello : un outil de gestion de taches en ligne qui

vous permet d'organiser votre travail en tableaux,

listes et cartes. Vous pouvez également ajouter des

membres de |'équipe a chaque tache et suivre leur
/, progression.

/ Asana : un outil de gestion de projet en ligne qui
vous permet de créer des projets, des taches et des
/ échéances. Vous pouvez également ajouter des
/ membres de |'équipe a chaque tache et suivre leur

progression.
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https://avis-franckpierre.fr/compte-pro-en-ligne
https://avis-franckpierre.fr/creation-entreprise
https://avis-franckpierre.fr/creation-entreprise
https://www.youtube.com/watch?v=98pqW7jGej0
https://www.youtube.com/watch?v=NxXdeZDkMVE

7 aides financiéres disponibles.
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En plus de ces outils en ligne, il existe également des
formations et des ressources en ligne pour vous aider
a développer vos compétences en gestion
d'entreprise. Voici quelques exemples :

La plateforme d'apprentissage en ligne Udemy
propose des cours sur la création d'entreprise, la
comptabilité, le marketing et d'autres compétences
pertinentes pour les entrepreneurs.

La plateforme Coursera propose également des cours
en ligne gratuits et payants sur divers sujets liés a
I'entrepreneuriat.

La bibliotheque numérique de la Chambre de
commerce et d'industrie de Paris (CCIP) propose des
ressources gratuites telles que des guides pratiques,
des études de marché et des outils de gestion.

La plateforme en ligne Bpifrance Université propose
des formations en ligne gratuites pour les
entrepreneurs, notamment sur la gestion financiére,
le marketing et la stratégie.

Le site web de I'Agence France Entrepreneur propose
des ressources gratuites pour les entrepreneurs,

notamment des guides pratiques sur la création
d'entreprise, des annuaires d'incubateurs et des



CONCLUSION

Lancer sa propre entreprise en tant qu'auto-
entrepreneur peut sembler intimidant, mais en suivant
ces étapes clés, vous pouvez maximiser vos chances
de réussite. Il est important de se rappeler que le
succeés ne se produit pas du jour au lendemain et
nécessite un travail acharné et une persévérance
constante.

Les clés pour réussir son lancement d'entreprise en
tant qu'auto-entrepreneur

« La recherche et I'étude de marché pour
comprendre les besoins de votre public cible et la
concurrence.

« Un plan de financement solide pour vous aider a
atteindre vos objectifs financiers.

« Une stratégie marketing bien pensée pour vous
aider a vous démarquer de la concurrence et a
atteindre votre public cible.

« Une gestion quotidienne efficace de votre
entreprise pour vous permettre de rester organisé
et de garder une longueur d'avance.

Les erreurs a éviter

« Ne pas sous-estimer |I'importance de la recherche
et de I'étude de marché avant de lancer votre
entreprise.

« Ne pas se surendetter au début, car cela peut vous
mettre en difficulté financieére a long terme.

///////////I R |




« Ne pas ignorer la concurrence, car elle peut vous
donner des idées pour améliorer votre entreprise.

« Ne pas oublier de prendre en compte les taches
administratives pour éviter les erreurs qui peuvent
étre colteuses a long terme.

Les ressources pour aller plus loin

Les chambres de commerce et d'industrie pour des
conseils sur le développement de votre entreprise et
des formations pour améliorer vos compétences.

Les associations professionnelles pour établir des
contacts avec d'autres entrepreneurs et recevoir des
conseils de personnes ayant une expérience
similaire.

Les plateformes en ligne telles que les réseaux
sociaux, les forums et les blogs pour échanger avec
d'autres entrepreneurs et trouver des informations
supplémentaires.

Conseils pour maximiser ses chances de succes

« Trouvez un mentor ou un coach qui peut vous
guider tout au long de votre parcours
entrepreneurial.

« Soyez flexible et prét a vous adapter aux
changements et aux défis que vous rencontrerez.

« Restez concentré sur vos objectifs a long terme,
mais soyez prét a ajuster votre stratégie si
nécessaire.
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« Soyez persévérant et ne vous laissez pas
décourager par les échecs.

En suivant ces conseils, en évitant les erreurs
courantes et en utilisant les ressources a votre
disposition, vous pouvez maximiser vos chances de
succeés en tant qu'auto-entrepreneur.

Bonne chance dans votre parcours entrepreneurial !

Franck PIERRE
Entrepreneur depuis 19 ans

Fondateur de la chaine Youtube “I’Atelier des
Nouveaux Entrepreneurs”

Groupe Facebook réunissant plus de 2500
entrepreneurs et porteurs de projets

Le site Internet : www.atelier-des-nouveaux-
entrepreneurs.com
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https://www.youtube.com/@franckpierreconsultant
https://www.facebook.com/groups/franck.pierre.atelier.des.nouveaux.entrepreneurs/
http://www.atelier-des-nouveaux-entrepreneurs.com/

