
LA MÉTHODE
PAR YANIS LOCATION AUTONOME

Introduction

Je m’appelle Yanis. J’ai commencé  avec une seule voiture, 
sans local, sans salariés. Aujourd’hui, je gère une flotte 
complè te en mode 100 % automatisé . Cet ebook est né  de 
mon expérience terrain et de mes erreurs, et il est conçu 
pour que toi aussi, tu puisses te lancer dans la location 
automobile, même avec peu de moyens, et générer des 
revenus constants.

🧠 Chapitre 0 – L’état d’esprit du loueur
Avant même d’acheter une voiture ou de créer ta socié té , il 
faut adopter le bon é tat d’esprit. Ton objectif n’est pas 
seulement de louer une voiture, mais de créer une machine 
à  cash fluide et prévisible.



🚀 Passer du salariat à l’indépendance : ne plus échanger 
ton temps contre de l’argent, mais mettre en place un 
système qui travaille pour toi.

🔑 L’importance de l’automatisation : réservations en 
ligne, SMS automatiques, contrats digitaux, boîtiers 
connectés.

💡 Se libérer de la logique temps = argent : chaque 
voiture doit générer une marge nette qui s’ajoute à ton 
revenu passif.

📈 Chapitre 1 – Stratégies de location & 
croissance
Tout le monde peut avoir besoin d’une location : 
particuliers, professionnels, associations, événements. Ton 
marché  est beaucoup plus large que tu ne le crois.

📊 Exemple concret de rentabilité : un seul véhicule peut 
couvrir ses frais et générer du bénéfice. 18 jours de 
location = 600 € net, 25 jours = 875 €, 30 jours = 1 070 €.

🎯 Stratégies de croissance : commencer petit (1-3 
véhicules), réinvestir tes bénéfices, puis scaler vers une 
flotte plus importante.

⚖️ Chapitre 2 – Fondations juridiques et 
administratives

Le choix du statut juridique dépend de ton pays et de ton 
ambition. En France, micro-entreprise pour débuter 
rapidement ou SASU pour un projet ambitieux. 👉 Avec mon 
lien partenaire LegalPlace, béné ficie de -15 % sur la création 
de ta socié té  : https://c3po.link/QzUMCjMx8C



En Belgique : inscription à  la BCE et choix du statut 
d’indépendant.

Au Luxembourg : autorisation d’é tablissement obligatoire et 
inscription au Registre du Commerce.

🚗 Chapitre 3 – Sélection des véhicules
Critè res essentiels : fiabilité , consommation, entretien 
abordable, â ge/km raisonnable.



✅ Modè les adaptés : citadines automatiques, SUV compacts, 
utilitaires légers, minibus 7-9 places.

⛔ Véhicules à  éviter : grosses cylindrées, modè les rares, 
voitures trop vieilles.

Règle d’or : chaque voiture doit s’autofinancer en moins de 
12 mois.

🔎 Chapitre 4 – Sourcing et acquisition de 
véhicules
Utilise des plateformes ultra-performantes pour les pros : 
meilleures opportunités et prix compé titifs.

💡 Astuce : tu peux aussi lancer une activité d’achat-
revente de véhicules d’occasion en parallèle pour générer 
plus de cash-flow.

Toujours vérifier l’historique des véhicules (CarVertical).

📚 Dans ma formation complète, une mini-formation est 
dédiée à l’utilisation de CarVertical pour éviter les pièges.

Achat direct = liberté , leasing = scaler plus vite. À  toi de 
choisir selon ton profil.



Zéro stress, 
Zéro perte de temps, 
100% Autonomie

🛡️ Chapitre 5 – Pré-requis techniques et 
sécurisation
Boîtiers connectés : localisation, verrouillage à  distance, 
alerte zone, coupure moteur.



Assurance adaptée à  la location courte durée + assistance 
24/7.

Gestion des cautions automatisée via Stripe ou équivalent.

Contrats et signatures numériques pour centraliser et 
sécuriser.

📍 Chapitre 6 – Emplacement stratégique & 
saisonnalité
Emplacements clés : gares, aé roports, centres-villes, zones 
industrielles.

Anticiper la saisonnalité  : é té  (forte demande), hiver (plus 
calme sauf zones touristiques).

Astuce : louer des places proches des gares avec panneaux 
et QR codes pour réservation directe.

💻 Chapitre 7 – Digitalisation & Back Office
Un CRM ou logiciel de gestion permet de centraliser 
planning, contrats, factures et clients.



Automatisation : SMS/email confirmation, contrat 
numérique, lien de paiement, rappel avant restitution.

Suivi : historique client, alertes assurance/entretien, 
indicateurs financiers.

🌐 Chapitre 8 – Site web & module de 
réservation
Ton site doit ê tre simple, rassurant et clair : présentation, 
tarifs, avis clients.

Le module de réservation doit gérer calendrier, options, 
paiement, contrat et caution automatiquement.

Ton site devient ton employé  24/7 : il informe, rassure, vend 
et encaisse.

💳 Chapitre 9 – Paiement et gestion des 
cautions
Paiement en ligne obligatoire pour valider la réservation.

Caution bloquée automatiquement au départ, libérée au 
retour si aucun problème.

Protection contre impayés : vé rification identité , contrat 
digital signé , pré lèvements automatiques.

🌍 Un business qui tourne, même quand tu 
dors.

🤝 Chapitre 10 – Choix des prestataires & 
externalisation



Externaliser la livraison/récupération, le nettoyage, et 
parfois l’assistance client.

Garder le contrô le sur la stratégie et la finance, mais 
dé léguer les tâ ches chronophages.

Collaborateurs externes possibles : commerciaux B2B, 
freelances marketing, experts comptables/juridiques.

⚠️ Chapitre 11 – Anticiper et gérer les problèmes

Problèmes possibles : vols, impayés, dommages, clients 
difficiles.

Solutions : boîtiers GPS, contrats clairs, assistance 24/7, 
preuves digitales, recours légal si besoin.

Objectif : avoir une procédure automatique pour chaque 
problème.

💹 Chapitre 12 – Rentabilité & gestion 
financière
Chaque véhicule = une mini-entreprise. Revenus – charges = 
marge nette.

Charges fixes : assurance, parking, boîtier connecté  (~2 
€/mois), logiciel.

Objectif : autofinancement < 12 mois, marge nette 500-1000 
€/véhicule/mois.

Suivi des chiffres obligatoire : jours loués, revenus, taux 
d’occupation.

Optimisation : anticiper la saisonnalité , négocier 
prestataires, maximiser rotation.



📢 Chapitre 13 – Visibilité et acquisition client
Visibilité  locale : Google My Business, Maps, partenariats 
locaux.

Publicité  digitale : Facebook/Instagram Ads, Google Ads, 
TikTok/Snap Ads.

Réputation : avis Google, photos pro, storytelling sur 
réseaux.

Branding : cohérence logo, couleurs, image moderne et 
innovante.

Stratégie : court terme (pub locale), moyen terme 
(fidé lisation), long terme (notorié té ).

✅ Conclusion

Tu as désormais toutes les clés pour créer et automatiser 
une agence de location de voitures. L’action est la clé  : 
chaque jour que tu attends, tu perds des opportunités. Pour 
aller plus loin, découvre ma formation complè te et mon 
coaching personnalisé  avec modè les prê ts à  l’emploi, tutos 
pratiques et accompagnement direct.


