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COLD CALLS NERVEN,
BERATUNGS-TERMINE BLEIBEN AUS.

Tag 1-3: Positioniere dich als Finanz-Experte

SofortmaBnahme: Poste taglich ein kurzes Video zu einem heif3en
Finanztrend (z. B. ETF-Strategien) mit klarer Aufforderung: ,,Frag mich
dazu!®

Tag 4-6: Social-Proof intensivieren

SofortmaBnahme: Teile anonymisierte Erfolgsgeschichten (,Herr S. sparte
5.000 € Steuern®) als Carousel — maximale Glaubwurdigkeit.

Tag 7-9: Gratis-Webinar-Teaser

SofortmaBnahme: Kundige ein 20-minutiges Live-Webinar an: ,Wie Sie
lhre Altersvorsorge optimieren — live dabei!”

Tag 10-12: Interaktive Stories

SofortmaBnahme: Nutze Umfragen und Quiz-Sticker (,ETF vs. Mischfonds
—was ist besser?”) und erhdhe dadurch Engagement und Sichtbarkeit.

Tag 13-14: Termin-Call-to-Action

SofortmaBnahme: Poste einen klaren Swipe-Up zu deinem
Buchungskalender mit limitierten, kostenlosen Erstgesprachs-Slots.
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