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Une méthode ne suttit pas.
Encore taut-il créer le
parcours du lecteur.
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Voire Livre Signature sort de votre expérience.
Le mien sort le 6 septembre.

Je vous enverrai personnellement le lien Amazon
des sa sortie.

Prix de lancement : 13,90€
Puis 19,90 € apres le lancement.

- Le 3 septembre, surveillez voire boite mail : je
vous réserve une surprise avant le lancement.

CELINE BERNARD

avec la contribution d’Ahmed Bentounsi
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Pour coachs,
thérapeutes,
consultants
et experts
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