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Biblioteca de Lugares para Encontrar Nuevos Prospectos
Introduccién

Este documento fue creado como una herramienta practica para ayudar a los
emprendedores y duefios de negocios a ampliar su mirada respecto a la
prospeccion comercial, entendiendo que encontrar nuevos clientes no
depende unicamente de llamar, enviar mensajes o publicar contenido en redes
sociales, sino también de identificar aquellos lugares, comunidades y espacios
donde se concentran personas y empresas que pueden necesitar lo que
ofrecemos.

A través de esta biblioteca encontraras 100 lugares donde pueden existir
oportunidades comerciales, cada uno con una explicacion sobre por qué
puede ser interesante, qué tipos de negocios podrian encontrar oportunidades
alli y una idea inicial para acercarse de manera estratégica.

Es importante entender que no todos los lugares seran utiles para todos los
negocios. La efectividad dependera del tipo de cliente al que buscas llegar, del
producto o servicio que comercializas y del mercado en el que participas. Un
lugar que puede ser una excelente fuente de oportunidades para una
ferreteria, una consultora o un servicio de mantencion, probablemente no
tendra el mismo impacto para un negocio gastronomico o una marca de
productos personales.

También es importante analizar con atencion cada una de las alternativas,
porque algunas pueden parecer similares a primera vista, pero pequefnas
diferencias pueden generar resultados completamente distintos. Por ejemplo,
una camara de comercio, una agrupacion empresarial y un centro de negocios
pueden reunir emprendedores y empresarios, pero cada uno tiene dinamicas
diferentes, distintos niveles de confianza, formas de acceso y posibilidades de
generar relaciones comerciales.

La invitacion es a no mirar este documento solamente como una lista de

lugares donde ir a vender, sino como una fuente de ideas para descubrir

nuevos caminos de prospeccion. Algunas opciones podras aplicarlas

directamente, otras tendras que adaptarlas a tu realidad y, en muchos casos,

una idea puede llevarte a descubrir nuevos lugares que no aparecen aqui,

pero que tienen una logica similar.

Mientras revisas esta biblioteca, te recomendamos hacerte preguntas como:

e ¢;Dobnde se encuentran las personas que podrian necesitar mi
producto o servicio?

e ¢ En qué lugares participan o se reunen mis potenciales clientes?

¢ ¢;Qué organizaciones, comunidades o empresas tienen relaciéon con
mi mercado?

.
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¢ ¢Qué alianzas puedo construir para llegar a mas personas?

La prospeccidon efectiva no consiste solamente en buscar clientes, sino en
aprender a identificar donde existen oportunidades y como generar
conversaciones de valor con las personas correctas.

Desde el equipo de Crecer en Equipo, esperamos que esta herramienta te
ayude a salir de los lugares habituales, desarrollar una mirada mas estratégica
sobre la busqueda de clientes y descubrir nuevas formas de generar
relaciones comerciales que puedan transformarse en oportunidades de
crecimiento para tu negocio.

Recuerda: muchas veces el problema no es que no existan clientes, sino que
estamos buscando en los lugares equivocados.

.
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1. Sindicatos de trabajadores

éPor qué aparece en esta biblioteca?

Los sindicatos retinen personas de un
mismo rubro, con necesidades y
proveedores similares. Una buena
experiencia suele difundirse rapidamente
entre sus socios.

¢Quién podria encontrar oportunidades
aqui?

o Ferreterias

e Equipos de proteccion personal

o Electricistas

o Contadores

e Seguros

e (Capacitaciones

e Servicios de alimentacion

Idea para acercarte

Solicita una reunién con la directiva.
Antes de ofrecer, comprende cuales son
los principales desafios de los socios y
plantea soluciones concretas.

2. Juntas de vecinos

éPor qué aparece en esta biblioteca?

Las juntas de vecinos concentran familias
de un mismo sector y funcionan como
redes de confianza donde las
recomendaciones tienen mucho peso.

¢Quién podria encontrar oportunidades
aqui?

o Electricistas

o (Gasfiter

e Jardineria

e Alarmas

e Venta de muebles

e Control de plagas

e Emprendedores gastronémicos
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Idea para acercarte

Consulta si realizan reuniones, ferias o
actividades comunitarias. Una
presentacién breve o un beneficio
exclusivo para vecinos suele generar
interés.

3. Clubes de Adulto Mayor

éPor qué aparece en esta biblioteca?
Reulnen personas que valoran el trato
cercano y que suelen requerir productos
y servicios orientados al bienestar, salud
y calidad de vida.

¢Quién podria encontrar oportunidades
aqui?

e Podologia

e Kinesiologia

e Opticas

e Alimentos saludables

e Transporte

e Seguros

e Masoterapia

Idea para acercarte

En vez de vender directamente, ofrece
una charla o actividad tutil. La confianza
abre muchas mas puertas que un discurso
comercial.

4. Clubes deportivos

éPor qué aparece en esta biblioteca?
Concentran personas interesadas en
salud, rendimiento y vida activa, ademas
de familias que participan en actividades
deportivas.

¢Quién podria encontrar oportunidades
aqui?

e Nutricionistas

e Ropadeportiva

e Fotografia

(Q)crecerenequipoconsultora
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Kinesiologia
e Suplementacién
e Organizadores de eventos

Idea para acercarte

Apoya un campeonato o una actividad
deportiva y aprovecha la instancia para
generar relaciones antes de ofrecer tus
servicios.

5. Agrupaciones de emprendedores

éPor qué aparece en esta biblioteca?

Los emprendedores comparten desafios
de ventas, gestion y crecimiento, y suelen
recomendar buenos proveedores entre
ellos.

¢Quién podria encontrar oportunidades
aqui?

o (Contadores

o Consultores

e Marketing

e Imprentas

e Software

e Fotografia

e (Capacitaciones

Idea para acercarte

Participa activamente aportando
conocimiento. Las oportunidades
aparecen cuando primero entregas valor.

6. Constructoras

éPor qué aparece en esta biblioteca?
Cada obra moviliza proveedores y
multiples necesidades durante meses.

¢Quién podria encontrar oportunidades
aqui?

o Ferreterias

e Electricistas

e Muebles

e Seguridad
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e Alimentacién

Idea para acercarte
Visita la oficina comercial y ofrece
soluciones especificas para obras.

7. Parcelaciones nuevas

éPor qué aparece en esta biblioteca?
Los nuevos propietarios necesitan
habilitar sus terrenos.

éQuién podria encontrar oportunidades
aqui?

e (Cercos

e Portones

e Internet

e Jardineria

e Construccion

Idea para acercarte
Identifica proyectos recién vendidos y
acércate temprano.

8. Corredores de propiedades

éPor qué aparece en esta biblioteca?
Atienden personas que compran, venden
o arriendan inmuebles.

¢Quién podria encontrar oportunidades
aqui?

e Mudanzas

e Pintura

e Muebles

e Limpieza

Idea para acercarte
Prop6n beneficios para sus clientes.

9. Notarias

éPor qué aparece en esta biblioteca?
Por ellas pasan personas creando
empresas y cerrando negocios.

(Q)crecerenequipoconsultora
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Suién podria encontrar oportunidades
aqui?

o Contadores

e Abogados

e Seguros

e Marketing

Idea para acercarte
Construye relaciones con el personal y
deja material util.

10. Veterinarias

éPor qué aparece en esta biblioteca?
Reciben diariamente duefios de mascotas
comprometidos con su bienestar.

¢Quién podria encontrar oportunidades
aqui?

e Tiendas de mascotas

e Peluqueria canina

o Fotografia

o Hoteles para mascotas

Idea para acercarte
Busca alianzas de beneficio mutuo.

11. Ferreterias

éPor qué aparece en esta biblioteca?
Concentran maestros y propietarios en
proceso de construccion.

¢Quién podria encontrar oportunidades
aqui?

o Electricistas

e (Gasfiter

e (Constructoras

Idea para acercarte
Habla con el duefio para generar
derivaciones.
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12. CESFAM

éPor qué aparece en esta biblioteca?
Existe alto flujo de personas con
necesidades de salud y bienestar.

é¢Quién podria encontrar oportunidades
aqui?

e Alimentos saludables

e Podologia

e Kinesiologia

Idea para acercarte
Participa en actividades comunitarias
autorizadas.

13. Peluquerias

éPor qué aparece en esta biblioteca?
Los clientes permanecen varios minutos
esperando.

é¢Quién podria encontrar oportunidades
aqui?

e (Cosmética

e (afé

e Seguros

Idea para acercarte
Genera alianzas promocionales.

14. Gimnasios

éPor qué aparece en esta biblioteca?
Asisten personas interesadas en mejorar
su calidad de vida.

¢Quién podria encontrar oportunidades
aqui?

e Nutriciéon

¢ Kinesiologia

e Ropadeportiva

(Q)crecerenequipoconsultora
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Idea para acercarte

Apoya desafios o actividades del
gimnasio.

15. Cafeterias

éPor qué aparece en esta biblioteca?
Son puntos habituales de reunion de
profesionales y empresarios.

¢Quién podria encontrar oportunidades
aqui?

o Consultores

o Contadores

e Marketing

Idea para acercarte
Frecuenta el lugar y construye relaciones.

16. Centros de Negocios SERCOTEC

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son espacios donde participan
emprendedores y duefios de negocios que
buscan mejorar sus ventas, ordenar su
gestion y hacer crecer sus empresas.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

» Consultores

* Contadores

* Marketing digital

e Disefiadores

» Capacitadores

» Software de gestion

Idea para acercarte

Participa en actividades, charlas o
talleres. La mejor entrada no es vender,
sino aportar conocimiento y generar
confianza.
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17. Camaras de Comercio

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Agrupan empresarios de una comuna o
sector econémico que constantemente
necesitan proveedores, alianzas y nuevos
servicios.

.Quién podria encontrar
oportunidades aqui?
 Consultores empresariales
e Seguros

e Marketing

« Servicios tecnolégicos

e Capacitaciones

* Asesorias legales

Idea para acercarte

Contacta a la directiva y pregunta como
puedes aportar valor a sus socios antes de
ofrecer tus productos.

18. Parques industriales

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Concentran muchas empresas en un
mismo lugar, con necesidades
permanentes de productos, servicios y
proveedores.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

* Servicios de mantencion

e Seguridad industrial
 Alimentacién para empresas

* Elementos de proteccion personal
« Electricistas

 Consultores

Idea para acercarte

Haz un recorrido identificando empresas,
nombres de encargados y necesidades
visibles. Luego busca una reunion
comercial.

(Q)crecerenequipoconsultora
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. Edificios residenciales

(Por qué aparece en esta biblioteca?

Relnen cientos de personas que pueden

necesitar servicios para sus hogares y

ademas cuentan con administradores que

toman decisiones.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Electricistas

* Gasfiter

e Jardineria

e Limpieza

 Control de plagas

¢ Seguridad y alarmas

Idea para acercarte

Busca conversar con administradores o
comités de administracion ofreciendo
soluciones para la comunidad.

20. Edificios de oficinas

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son espacios donde trabajan
profesionales, emprendedores y
empresas que requieren distintos
servicios.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

» Consultores

* Empresas de limpieza

» Marketing

« Servicios tecnoldgicos
 Capacitadores

¢ Alimentacién corporativa

Idea para acercarte

Identifica empresas dentro del edificio y

busca generar conversaciones con
quienes toman decisiones.
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21. Estudios contables

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Los contadores tienen contacto
permanente con empresarios,
emprendedores y nuevos negocios que
pueden necesitar otros servicios.

.Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Marketing

« Software empresarial

e Seguros

e Consultoria

« Disefio grafico

« Servicios legales

Idea para acercarte

No llegues a vender. Prop6n una alianza
donde ambos puedan recomendar
clientes.

22. Oficinas de abogados

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Atienden empresas y personas que
muchas veces requieren soluciones
complementarias.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?
 Contadores

e Consultores

e Seguros

e Marketing

e Servicios financieros

e Gestién empresarial

Idea para acercarte

Busca abogados especializados en
empresas y genera acuerdos de
colaboracién.

(Q)crecerenequipoconsultora
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. Coworks

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son espacios donde trabajan
emprendedores, profesionales
independientes y pequefias empresas que
necesitan crecer.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Disefiadores

» Consultores

» Fotégrafos

» Marketing digital

» Capacitadores

« Software

Idea para acercarte

Participa en actividades del cowork,
genera conversaciones y conviértete en
alguien visible dentro de la comunidad.

24. Ferias comerciales y exposiciones

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Relinen empresarios, compradores,
proveedores y personas interesadas en
nuevos productos o servicios.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

* Proveedores industriales
» Consultores

¢ Empresas de marketing
» Fotégrafos

 Servicios empresariales
¢ Distribuidores

Idea para acercarte

No vayas solamente a entregar tarjetas.
Investiga quién participa, conversay
detecta necesidades.

3
1IN Crecer en equipo

uCrecer en equipo

25. Centros de capacitacion

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Relinen personas y empresas interesadas
en aprender, mejorar procesos y resolver
problemas.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Relatores

 Coaches

e Consultores

* Psicologos laborales

e Empresas de software

« Servicios profesionales

Idea para acercarte

Genera alianzas con centros de
capacitacién o participa como expositor
para atraer nuevos contactos.

6. Municipalidades (areas de fomento
productivo)

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Las municipalidades cuentan con
programas de apoyo a emprendedores,
empresarios locales y actividades donde
participan duefios de negocios.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Consultores

« Capacitadores

e Marketing digital

e Contadores

« Disefiadores

e Proveedores para emprendedores

Idea para acercarte

Contacta la oficina de fomento productivo
y ofrece talleres, charlas o actividades que
ayuden a los emprendedores de la
comuna.

(Q)crecerenequipoconsultora
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27. Asociaciones gremiales

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Agrupan empresas de un mismo sector y
concentran necesidades especificas de
una industria.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

» Consultores especializados
* Proveedores industriales

« Servicios tecnolégicos

» Capacitaciones

e Seguros

» Asesorias empresariales

Idea para acercarte

Investiga qué problemas enfrenta el
gremio y presenta una solucién enfocada
en sus miembros.

28. Empresas de transporte y logistica

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son empresas que necesitan
constantemente proveedores, servicios
externos y soluciones para mejorar su
operacion.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Servicios de mantencion
» Seguridad

¢ Uniformes corporativos
» Capacitaciones

» Software

¢ Alimentacién

Idea para acercarte

Busca al encargado de operaciones o
administracién y plantea soluciones
especificas para sus desafios.
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29. Centros médicos y clinicas privadas

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Concentran profesionales de la salud,
pacientes y empresas relacionadas con
bienestar y servicios.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?
 Limpieza especializada

e Marketing médico

e Equipamiento

« Servicios administrativos
e Alimentacién saludable
 Tecnologia

Idea para acercarte

Identifica necesidades del centro y ofrece
soluciones que mejoren la experiencia de
pacientes o profesionales.

30. Condominios industriales

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son espacios donde funcionan multiples
empresas pequefias y medianas que
requieren proveedores constantemente.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

» Electricistas

e Seguridad

e Mantencién industrial

e Limpieza

e Transporte

» Servicios técnicos

Idea para acercarte
Realiza visitas programadas y crea una
base de datos de empresas instaladas.

(Q)crecerenequipoconsultora
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3?. Empresas de seguros

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Los corredores y agentes de seguros
tienen contacto permanente con
empresarios y personas que toman
decisiones.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Contadores

* Abogados

» Consultores

e Servicios financieros

» Asesores empresariales

Idea para acercarte

Genera alianzas de recomendacion.
Muchas veces ellos detectan necesidades
antes que otros proveedores.

32. Bancos y centros financieros

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Los bancos atienden empresarios que
buscan financiamiento, crecimiento y
orden financiero.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Consultores financieros
* Contadores

* Asesores de negocios

¢ Seguros

 Servicios para empresas

Idea para acercarte

Busca alianzas con ejecutivos que
atienden pequenas empresas y ofrece
soluciones complementarias.
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33. Escuelas de negocios y
universidades

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Conectan profesionales, empresarios,
estudiantes y personas interesadas en
mejorar sus capacidades.

.Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Consultores

 Relatores

 Coaches

e Mentores

« Servicios profesionales

Idea para acercarte

Participa como expositor, realiza talleres
gratuitos o conecta con programas de
emprendimiento.

34. Centros de eventos empresariales

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son lugares donde ocurren seminarios,
reuniones empresariales, lanzamientos y
encuentros de negocios.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Fotografos

e Catering

e Marketing

« Consultores

* Productores de eventos
* Servicios audiovisuales

Idea para acercarte

Investiga qué eventos se realizan y
participa como asistente estratégico para
generar contactos.

(Q)crecerenequipoconsultora
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. Hoteles con salones de eventos

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Los hoteles reciben empresas que
realizan reuniones, capacitaciones y
actividades corporativas.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

» Capacitadores

* Relatores

» Consultores

« Servicios audiovisuales

» Fotografia

¢ Empresas de eventos

Idea para acercarte

Construye relaciones con encargados
comerciales y ofrece servicios
complementarios para sus clientes
corporativos.

36. Centros de formacion técnica e
institutos profesionales

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Concentran estudiantes, profesionales y
empresas que buscan capacitacion,
desarrollo de habilidades y conexi6n con
el mundo laboral.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

¢ Consultores

 Relatores

* Empresas de capacitacion

« Servicios tecnoldgicos

» Reclutadores

* Emprendedores de servicios
profesionales

Idea para acercarte
Busca areas de vinculacidon con empresas
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o extension. Puedes ofrecer charlas,
talleres o generar alianzas.

37. Oficinas de recursos humanos de
empresas grandes

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Las areas de personas constantemente
buscan proveedores para mejorar el
bienestar, capacitacién y gestion interna.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Consultoras

e Coaches

« Psicologos laborales

« Capacitadores

« Servicios de bienestar

e Actividades para equipos

Idea para acercarte

No llegues ofreciendo un producto.
Investiga sus desafios actuales y presenta
una solucién relacionada con sus
necesidades.

38. Parques empresariales

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Agrupan empresas de distintos rubros en
una misma zona, facilitando la generacién
de contactos comerciales.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Servicios técnicos

* Proveedores industriales
e Limpieza

e Seguridad
 Alimentacion corporativa
e Consultoria

(Q)crecerenequipoconsultora
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Fis)ea para acercarte

Realiza prospeccion territorial: identifica
empresas, crea una ruta de visitay
registra contactos.

39. Oficinas de administracion de
condominios

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Los administradores gestionan multiples
comunidades y requieren proveedores
confiables.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

¢ Mantencién

¢ Jardineria

» Seguridad

e Limpieza

¢ Reparaciones

e Servicios técnicos

Idea para acercarte

Ofrece soluciones integrales y busca
convertirte en proveedor recomendado
para varias comunidades.

40. Tiendas de barrio y almacenes

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son negocios con alta cercania territorial
y contacto permanente con clientes
locales.

;Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Distribuidores

* Proveedores de alimentos
» Marketing local

« Sistemas de pago

¢ Servicios de publicidad

« Disefio de imagen
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Idea para acercarte

Conversa directamente con los dueiios.
Muchos problemas del negocio aparecen
en conversaciones informales.

41. Centros veterinarios y pet shops

(Por qué aparece en esta biblioteca?
El mercado de mascotas redne duefios
altamente comprometidos con sus
animales y con disposicién a comprar
servicios relacionados.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Peluqueria canina

* Productos para mascotas

* Fotografia animal

e Servicios de cuidado
 Alimentacién especializada

Idea para acercarte

Busca alianzas con negocios
complementarios y crea beneficios
cruzados para sus clientes.

42. Escuelas, colegios y centros
educativos privados

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son organizaciones que requieren
servicios, actividades y soluciones para
estudiantes, familias y equipos internos.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Capacitadores

* Psicologos

* Proveedores tecnolégicos
* Servicios de mantencion
e Actividades educativas
 Alimentacién

(Q)crecerenequipoconsultora
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Fis)ea para acercarte
Identifica necesidades del
establecimiento y contacta a
administracién o direccion.

43. Empresas proveedoras de grandes
compaiiias

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Muchas empresas pequefias crecen
trabajando como proveedores de
compaiifas mas grandes y requieren
apoyo o servicios especializados.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

» Consultores

e Certificadores

» Capacitadores

« Servicios administrativos
» Tecnologia

Idea para acercarte

Busca empresas que ya trabajan con
grandes clientes y ofrece soluciones que
les permitan mejorar su operacion.

44, Camaras de turismo y asociaciones
hoteleras

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Agrupan empresarios relacionados con
turismo, gastronomia y servicios para
visitantes.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

» Marketing

» Fotografia

¢ Disefio

* Proveedores gastronémicos
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e Capacitaciones
« Servicios tecnolégicos

Idea para acercarte

Participa en actividades del sector y busca
entender los desafios comunes de sus
asociados.

45. Restaurantes y centros
gastronémicos

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son negocios con necesidades
permanentes de proveedores y mejoras
operativas.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Proveedores de alimentos
e Marketing

« Fotografia gastron6mica
« Software de gestion

e Mantencién

e Servicios de limpieza

Idea para acercarte

Visita en horarios adecuados y conversa
directamente con duefios o
administradores.

46. Empresas de distribucion y
mayoristas

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Conectan distintos negocios y pueden
convertirse en aliados estratégicos o
clientes.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Productores

e Fabricantes

« Servicios logisticos
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e Consultores comerciales

* Tecnologia

Idea para acercarte
Busca acuerdos donde ambas partes
puedan generar nuevos negocios.

47. Comunidades empresariales online

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Existen grupos digitales donde
empresarios comparten problemas,
buscan proveedores y recomiendan
servicios.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Consultores

e Disefiadores

» Marketing

» Software

« Servicios profesionales

Idea para acercarte

Participa aportando respuestas y
conocimiento. La venta debe aparecer
después de construir confianza.

48. LinkedIn y redes profesionales

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Es un espacio donde se encuentran
directivos, empresarios y profesionales
que toman decisiones.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

¢ Consultores B2B

« Servicios empresariales

» Capacitadores

* Proveedores tecnoldgicos
» Asesores
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Idea para acercarte

No envies mensajes masivos. Investiga a
la persona, comenta contenido y genera
una conversacion.

49. Eventos de networking
empresarial

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son espacios creados especificamente
para conectar personas que buscan
oportunidades comerciales.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Todos los negocios que venden servicios
o productos a otras empresas.

Idea para acercarte

Define antes qué tipo de personas buscas
conocer y prepara preguntas para
generar conversaciones.

50. Clientes actuales y antiguos
clientes

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Muchas oportunidades nuevas estan
dentro de la propia red construida por el
negocio.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Todos los emprendedores y
empresarios.

Idea para acercarte

Solicita recomendaciones, pide
presentaciones y pregunta qué otros
negocios conocen que podrian necesitar
tu solucion. Un cliente satisfecho puede
convertirse en tu mejor fuente de nuevos
prospectos.
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(Por qué aparece en esta biblioteca?
Los arquitectos participan en proyectos
de construccion, remodelacion y disefio
donde constantemente aparecen nuevos
clientes y necesidades.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

¢ Constructoras

e Electricistas

e Disefiadores de interiores
e Mueblerias

¢ Proveedores de materiales
¢ Empresas de climatizacién

Idea para acercarte

Genera alianzas de colaboracion. Los
arquitectos pueden recomendar
proveedores confiables a sus clientes.

52. Inmobiliarias

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Venden y administran propiedades,
conectando con personas que compran,
venden o necesitan habilitar espacios.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

¢ Pintores

e Muebles

¢ Decoradores

e Limpieza

» Seguridad

* Remodelaciones

Idea para acercarte
Ofrece soluciones para sus clientes
después de una compra o arriendo.
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53. Empresas de construccion en
etapas iniciales

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Cuando comienza una obra aparecen
multiples necesidades y proveedores
durante todo el proyecto.

.Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

o Ferreterias

 Proveedores eléctricos

e Seguridad

¢ Alimentacidn para trabajadores
e Transporte

« Servicios técnicos

Idea para acercarte

Detecta proyectos nuevos antes de que
comiencen y conviértete en proveedor
desde el inicio.

54. Empresas de mantencién industrial

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Trabajan con muchas compafifas y
conocen necesidades recurrentes de
distintos sectores.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Herramientas

« Elementos de proteccion personal
« Capacitacion

« Software

« Servicios especializados

Idea para acercarte
Busca complementar sus servicios en
lugar de competir.
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(Por qué aparece en esta biblioteca?
Los proveedores ya tienen relaciéon con
compaiifas que pueden necesitar otros
productos o servicios.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

* Consultores

« Servicios técnicos

e Marketing B2B

» Capacitacion

* Tecnologia

Idea para acercarte
Construye alianzas comerciales y genera
intercambio de clientes.

56. Oficinas de reclutamiento y
seleccion

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Tienen contacto directo con empresas
que estan creciendo o enfrentando
problemas internos.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

» Consultores organizacionales
 Capacitadores

¢ Coaching

 Servicios de bienestar
 Evaluaciones laborales

Idea para acercarte
Prop6n complementar sus procesos con
servicios adicionales.

57. Empresas de software empresarial

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Trabajan con empresas que buscan

3
1IN Crecer en equipo

uCrecer en equipo

mejorar procesos, vender mas o
digitalizarse.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?
 Consultores comerciales
e Capacitadores

e Marketing

e Asesores financieros

e Implementadores

Idea para acercarte
Busca alianzas con empresas tecnolégicas
que necesiten apoyo para sus clientes.

58. Agencias de marketing y publicidad

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Tienen clientes que ya estan invirtiendo
en crecimiento y pueden necesitar otros
servicios.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Fotografos

¢ Disenadores

¢ Consultores de ventas
 Capacitadores

¢ Productores audiovisuales

Idea para acercarte
Crea alianzas de recomendacién en vez de
competir por los mismos clientes.

59. Centros médicos dentales

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son negocios que necesitan captar
clientes, administrar equipos y mejorar su
operacion.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?
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¢ Disefio

 Software

 Limpieza especializada
¢ Equipamiento

Idea para acercarte

Investiga qué problema puedes resolver

antes de ofrecer tu servicio.

60. Bancos de alimentos y
organizaciones sociales

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Agrupan empresas, voluntarios y
organizaciones con redes amplias de
contacto.

;Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

* Proveedores locales

e Servicios comunitarios

* Empresas con responsabilidad social
¢ Emprendedores gastronémicos

Idea para acercarte

Participa aportando valor y genera
relaciones que puedan abrir nuevas
oportunidades.

61. Centros de emprendimiento
privados

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Relinen personas que estan iniciando
negocios y necesitan proveedores.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

¢ Contadores

» Consultores

e Disefiadores
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e Marketing
« Capacitacion

Idea para acercarte

Ofrece una charla practica o contenido
gratuito que permita demostrar
experiencia.

62. Ferias libres

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Agrupan comerciantes independientes
con necesidades de mejorar ventas,
proveedores y gestion.

.Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Sistemas de pago

e Marketing local

* Proveedores de productos
e Disefio de imagen

e Contadores

Idea para acercarte

Conversa directamente con los
comerciantes y descubre problemas
concretos.

63. Mercados mayoristas

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son puntos donde se concentran
compradores profesionales y
comerciantes.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

* Distribuidores

e Transportistas

¢ Proveedores

» Servicios comerciales
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Idea para acercarte

Identifica quién compra, quién vende y
qué necesidades se repiten.

64. Asociaciones de vecinos de barrios
nuevos

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Los nuevos barrios generan necesidades
permanentes de servicios y proveedores.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

¢ Jardineria

» Seguridad

¢ Construccion

e Limpieza

e Mantencion

Idea para acercarte
Participa en actividades comunitarias y
genera confianza antes de vender.

65. Empresas de eventos corporativos

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Organizan actividades para empresas y
necesitan multiples proveedores.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?
 Fotografia

¢ Alimentacién

* Sonido

 Capacitacion

e Animacién

* Disefno

Idea para acercarte
Conviértete en proveedor aliado para sus
eventos.
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66. Empresas de transporte escolar

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son negocios pequefios que tienen redes
amplias de contacto con familias, colegios
y comunidades.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Seguros

« Servicios mecanicos

e Marketing

« Sistemas de gestion

e Contadores

« Servicios administrativos

Idea para acercarte

Busca generar alianzas con duefios de
transporte escolar. Ellos conocen muchas
familias y otros emprendedores.

67. Escuelas de conduccion

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Relnen personas que estan adquiriendo
vehiculos y entrando al mundo del
transporte.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Seguros automotrices

e Servicios mecanicos

¢ Accesorios para vehiculos
e Financiamiento

« Servicios digitales

Idea para acercarte
Genera convenios para entregar
beneficios a sus alumnos.
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. Talleres mecanicos

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Atienden diariamente duefios de
vehiculos, emprendedores y empresas
que dependen del transporte.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

* Seguros

* Repuestos

« Servicios de transporte

* GPS y tecnologia

¢ Lavado de vehiculos

Idea para acercarte
Busca alianzas con talleres que quieran
entregar mas valor a sus clientes.

69. Concesionarios de vehiculos

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Cada venta de vehiculo puede generar
nuevas necesidades para personas y
empresas.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

* Seguros

e Accesorios

» Rotulacién vehicular

« Servicios financieros

e Mantencion

Idea para acercarte
Propén beneficios para compradores
nuevos.

70. Empresas de arriendo de
magquinaria

(Por qué aparece en esta biblioteca?

Trabajan con constructoras, agricultores,
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contratistas y empresas que necesitan
proveedores.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Mantencién

¢ Repuestos

e Seguridad laboral

e Transporte

« Servicios técnicos

Idea para acercarte
Conviértete en un proveedor
complementario.

71. Agrupaciones de comerciantes
ambulantes

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son emprendedores que muchas veces
necesitan ordenar, formalizar y mejorar
Sus negocios.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Contadores

e Marketing

e Disefio

« Sistemas de pago

« Capacitacion

Idea para acercarte
Primero identifica sus principales
dificultades y ofrece soluciones practicas.

72. Centros de distribucion

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Concentran empresas relacionadas con
logistica, almacenamiento y movimiento
de productos.
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Lauién podria encontrar
oportunidades aqui?

» Seguridad

¢ Alimentacién

¢ Uniformes

e Transporte

* Tecnologia

» Capacitacion

Idea para acercarte
Busca responsables de operaciones o
administracion.

73. Bodegas y centros de
almacenamiento

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son negocios que requieren
constantemente servicios para mantener
su operacion.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Mantencion eléctrica

e Seguridad

¢ Limpieza industrial

* Software

« Control de inventario

Idea para acercarte
Realiza visitas comerciales identificando
problemas visibles.

74. Empresas agricolas

(Por qué aparece en esta biblioteca?
El mundo agricola tiene necesidades
permanentes de proveedores y servicios
especializados.

;Quién podria encontrar
oportunidades aqui?
e Maquinaria
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e Transporte

e Seguridad

» Capacitacion
 Tecnologia

« Servicios técnicos

Idea para acercarte
Busca asociaciones agricolas o directorios
del sector.

75. Cooperativas

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Agrupan personas y empresas con
necesidades comunes y relaciones de
confianza.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Consultores

e Proveedores

« Capacitacion

« Servicios financieros

e Marketing

Idea para acercarte
Busca participar como colaborador, no
solamente como vendedor.

76. Comunidades religiosas
organizadas

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son redes sociales con alto nivel de
confianza y participacion comunitaria.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Servicios familiares

e Emprendedores locales
e Gastronomia

e Eventos

« Servicios profesionales
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Participa desde el aporte y la
colaboracidn.

77. Clubes sociales

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Retlinen personas con intereses comunes
y relaciones de largo plazo.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?
 Servicios personales

e Turismo

« Salud

¢ Gastronomia

« Actividades recreativas

Idea para acercarte
Busca generar actividades o beneficios
para sus miembros.

78. Asociaciones deportivas
profesionales o amateur

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Conectan deportistas, familias, empresas
auspiciadoras y comunidades.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

» Marketing deportivo

e Alimentacidn saludable

* Ropa deportiva

« Fotografia

» Servicios médicos

Idea para acercarte
Apoya actividades y genera presencia de
marca.
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estéticos

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son negocios con clientes frecuentes y
alto nivel de recomendacion.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?
 Productos cosméticos

e Marketing

« Fotografia

« Capacitacion

« Software de agenda

Idea para acercarte
Busca alianzas con negocios
complementarios.

80. Centros de masajes y bienestar

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Atienden personas interesadas en salud,
bienestar y calidad de vida.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Nutricionistas

* Psicélogos

e Productos saludables

« Servicios deportivos

e Seguros

Idea para acercarte
Genera colaboraciones donde ambos
puedan recomendar clientes.

81. Tiendas especializadas

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Los negocios especializados tienen
clientes muy definidos y comunidades
alrededor de sus productos.
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Lauién podria encontrar
oportunidades aqui?

¢ Proveedores complementarios
» Marketing

¢ Disefio

« Servicios digitales

» Capacitacion

Idea para acercarte
Busca negocios que atiendan al mismo
cliente pero no sean competencia.

82. Distribuidores locales

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Tienen contacto permanente con muchos
pequenos negocios.

;Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

¢ Productores

e Servicios comerciales

« Consultores

* Software

e Transporte

Idea para acercarte
Crea alianzas para llegar a una red mas
grande de clientes.

83. Empresas de catering

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Participan en eventos empresariales y
tienen contacto con organizaciones.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

* Eventos

« Fotografia

» Decoracion

» Marketing

» Capacitacion
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Idea para acercarte
Conviértete en proveedor recomendado.

84. Productoras audiovisuales

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Trabajan con empresas que necesitan
comunicar, vender y posicionarse.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Consultores comerciales
 Capacitadores

« Disefiadores

e Marketing

 Relatores

Idea para acercarte
Genera alianzas para complementar
servicios.

85. Agencias de viajes corporativos

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Tienen contacto con empresas que
realizan viajes, actividades y programas
internos.

.Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Servicios de bienestar

e Capacitaciones

e Eventos

e Seguros

e Consultores

Idea para acercarte
Busca empresas que atienden al mismo
publico objetivo.
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%% Mutuales de seguridad laboral

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Las mutuales trabajan con miles de
empresas y tienen contacto permanente
con duefios, gerentes y areas de recursos
humanos.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

» Consultores de seguridad

» Capacitadores

¢ Coaches laborales
 Servicios de bienestar

¢ Proveedores para empresas

Idea para acercarte

Busca alianzas para complementar
programas que ya entregan a sus
empresas adheridas.

87. Empresas de prevencion de riesgos

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Trabajan directamente con empresas que
necesitan mejorar procesos, seguridad y
cumplimiento normativo.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?
 Capacitadores

» Consultores organizacionales
e Servicios técnicos

* Proveedores industriales

« Software empresarial

Idea para acercarte

Genera alianzas con prevencionistas que
puedan recomendar soluciones
complementarias.
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88. Oficinas de proyectos (PMO) y
consultoras de gestion

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Trabajan con empresas que estan
creciendo, cambiando procesos o
implementando mejoras.

.Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

« Consultores especializados
 Capacitadores
 Tecnologia

* Coaching ejecutivo

« Servicios profesionales

Idea para acercarte
Posiciénate como complemento, no como
competencia.

89. Incubadoras de negocios

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Relinen emprendimientos nuevos que
necesitan proveedores para comenzar y
crecer.

.Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Contadores

« Disefiadores

e Marketing

e Abogados

« Consultores

« Software

Idea para acercarte
Ofrece talleres gratuitos o contenidos que
ayuden a los emprendedores.
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(Por qué aparece en esta biblioteca?
Trabajan con negocios que ya tienen
potencial de crecimiento y necesitan
escalar.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

» Consultores estratégicos
» Expertos comerciales

» Tecnologia

¢ Finanzas

* Recursos humanos

Idea para acercarte
Enfécate en como puedes ayudar a sus
empresas participantes a crecer.

91. Centros de innovacion empresarial

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Conectan empresas, emprendedores,
universidades y soluciones nuevas.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

» Consultores

¢ Empresas tecnoldgicas

e Innovadores
 Capacitadores

* Proveedores especializados

Idea para acercarte
Participa en actividades, desafios o
programas de innovacién.

92. Proveedores de servicios basicos
para empresas

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Empresas de energia, agua,
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telecomunicaciones u otros servicios
tienen contacto con miles de negocios.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Consultores

e Capacitadores

« Servicios empresariales

» Proveedores especializados

Idea para acercarte
Busca programas de apoyo empresarial o
alianzas con clientes corporativos.

93. Empresas de telecomunicaciones y
tecnologia

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Atienden empresas que necesitan mejorar
comunicacion, productividad y operacion.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

* Software

e Consultores

e Ciberseguridad

« Capacitacion

e Servicios digitales

Idea para acercarte
Genera alianzas con ejecutivos
comerciales que atienden empresas.

94, Oficinas de cowork dentro de
universidades

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son puntos donde se mezclan estudiantes,
emprendedores, investigadores y
empresas.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?
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» Consultores

e Servicios profesionales
 Capacitacion

» Tecnologia

Idea para acercarte

Participa en actividades de
emprendimiento y generacion de
comunidad.

95. Redes de empresarios locales

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Los empresarios suelen recomendar
proveedores confiables entre sus propios
contactos.

;Quién podria encontrar
oportunidades aqui?
* Todo tipo de negocios B2B.

Idea para acercarte
Participa activamente, entrega valor y
construye reputacion antes de vender.

96. Grupos empresariales de
WhatsApp

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Existen comunidades donde empresarios
comparten datos, proveedores y
oportunidades comerciales.

;Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

» Consultores

* Proveedores

» Servicios profesionales

* Emprendedores
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Idea para acercarte
No entres publicando ofertas. Primero
participa, ayuda y genera confianza.

97. Reuniones de networking
estructurado

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Son espacios creados especificamente
para conectar empresarios y generar
negocios.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

e Empresarios B2B

e Consultores

* Profesionales independientes
e Proveedores

Idea para acercarte
Define previamente a quién buscas
conocer y qué problema puedes resolver.

98. Proveedores de oficinas
compartidas

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Empresas que venden mobiliario,
tecnologia o servicios de oficina conocen
muchos negocios nuevos.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

¢ Disenadores

e Consultores

e Tecnologia

e Servicios administrativos
« Capacitacion

Idea para acercarte
Busca alianzas con quienes ya llegan
antes que tu al cliente.

(Q)crecerenequipoconsultora
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9(3. Empresas de seleccion de
proveedores

(Por qué aparece en esta biblioteca?
Algunas organizaciones buscan
constantemente nuevos proveedores para
sus clientes.

(Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

» Servicios profesionales

¢ Empresas técnicas

« Consultores

* Proveedores especializados

Idea para acercarte
Registrate como proveedor y construye
relaciones con compradores.

100. Tus propios clientes y contactos
historicos

(Por qué aparece en esta biblioteca?
La red mas valiosa de un negocio muchas
veces ya existe: antiguos clientes,
conocidos, proveedores y personas que
alguna vez preguntaron.

¢Quién podria encontrar
oportunidades aqui?

* Todos los emprendedores y
empresarios.

Idea para acercarte

Crea un sistema de seguimiento, solicita
recomendaciones y reactiva
conversaciones antiguas. Muchas ventas
aparecen donde antes no se cerré nada.

.
@www,crecerenequipo.com 1N Crecer en equipo 3D Crecer en equipo

(Q)crecerenequipoconsultora



