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Mini-Guía para Montar un Deck 

INTRODUCCIÓN 
 

¿Qué buscan los inversores según tu etapa? 

Los inversores no valoran lo mismo en todas las etapas de una startup. Tu deck debe 

adaptarse a lo que esperan encontrar en función de tu madurez: 

 

  Pre-seed: Aquí lo más importante es el equipo. ¿Quién eres tú y por qué eres la 

persona adecuada para resolver este problema? Aún no hay datos, pero puedes 

mostrar motivación, conocimiento profundo del sector y compromiso total. 

 

  Seed: Ya deberías tener validación inicial. Tu producto empieza a tener forma y 

has hablado con clientes reales. Ahora el inversor quiere saber si tu visión es grande 

y si tienes señales claras de que puedes conquistar un mercado amplio. Lo más 

importante continúa siendo el equipo pero la visión sobre el medio y largo plazo 

gana mucho peso. 

 

  Serie A y posteriores: En estas fases, los datos son lo más importante. ¿Tienes 

métricas que prueben crecimiento, eficiencia y escalabilidad? El foco está en la 

ejecución y en demostrar que puedes multiplicar la inversión del fondo. El equipo 

pierde peso.  

    Foco según etapa 

• Pre-seed → Equipo. 

• Seed → Visión, mercado y equipo. 

• Serie A y ss. → Datos, escalabilidad y eficiencia. 

 

ESTRUCTURA PARA TU DECK 

Tu deck no solo debe informar, debe emocionar. Recuerda: muchas veces se reenvía 

sin que estés delante. Cada slide debe cumplir una función concreta. Aquí va una 

guía detallada, slide por slide: 
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1. Título potente 

Empieza fuerte. Usa una frase gancho que enganche desde el primer segundo. 

Máximo 15 palabras. Ejemplos: 'Transformamos el transporte marítimo tras 7 

siglos’, ‘El Uber del autobús escolar' o 'Marketplace de IA para la Generación Z'. No 

pongas el logo grande, lo importante es captar atención. Pon algo llamativo que haga 

que te recuerden. No tengas vergüenza, Agustín Gómez de Wallapop comenzaba con 

una foto de su abuela. 

2. El problema 

Debes mostrar un dolor real, urgente y con datos. No lo sobreexpliques, hazlo sentir. 

Ejemplo: 'Cada minuto se tiran 8 toneladas de plástico al mar'. 

3. La solución 

Clara, directa, tangible... ¿Cómo reduces costes, tiempos o fricciones? Debe 

entenderse en 10 segundos. Usa números si puedes: 'Reducimos en un 30% los 

tiempos de entrega'. Una imagen o diagrama simple también ayuda. 

4. ¿Por qué ahora? 

Es la slide más importante en early stage y conecta con la visión.  

Muestra por qué tu solución solo podía surgir ahora: tecnología, hábitos, regulación. 

Haz que parezca inevitable. La ola del mercado: ahora o nunca. 

5. Producto o demo 

Capturas de pantalla o un vídeo de 30 segundos. ¿Cómo se usa tu producto en 3 

pasos? Debe ser claro y directo. Ten una demo lista para enseñar en reuniones. 

6. Tracción o validación 

Todo lo que demuestre que ya estás ejecutando: usuarios, ingresos, registros, 

acuerdos... cualquier señal de ejecutar. No digas que necesitas dinero para validar, 

mira el ejemplo de Zappos: https://www.youtube.com/watch?v=t1UYvCEBc80 

7. Modelo de negocio 

¿Quién paga, cuánto y por qué? ¿Qué métricas indican que has encontrado petróleo? 

Muestra márgenes, recurrencia, CAC o LTV. Solo necesitas 2-3 métricas que lo estés 

petando. “He encontrado petróleo y vengo para que tu dinero me ayude a sacarlo 

rápido”. No es “necesito tu dinero para buscar petróleo”. 

8. Tamaño de mercado 

TAM, SAM y SOM si puedes. ¿A cuánta gente puedes llegar y cuánto vale ese 

mercado? 
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Si estás creando un mercado, argumenta bien: evangelizar es caro. Cuidado con 

decir “no hay competencia”. 

9. Competencia 

No digas que no hay. Usa un mapa con ejes o una tabla comparativa. Muestra tu 

ventaja competitiva. 

10. Go to Market 

¿Cómo captarás clientes? Usa ejemplos reales, métricas, y cómo escalarás los canales 

más efectivos. 

11. Roadmap 

No proyectes a 5 años. Usa los próximos 4 trimestres: hitos concretos, medibles y 

conectados con la ronda. 

12. El equipo 

Slide clave en early stage. ¿Por qué vosotros? ¿Qué aporta cada uno? 

13. Financiación solicitada 

¿Cuánto pides y para qué? Relaciónalo con el próximo hito que multiplica el valor de 

la empresa. 

14. Unit Economics 

Máximo 3 años. Ingresos, costes, márgenes, EBITDA. Muestra hipótesis realistas. 

Mejor una línea de ingresos sólida que 5 sin validar. 

Errores que hacen que te ignoren 

Algunos errores son tan comunes como evitables. Aquí van los más críticos: 

 

  Usar un deck genérico. Adáptalo al tipo de inversor y su etapa. 

  Sobrecargar de texto o jerga técnica. Haz que se entienda fácil, sin sobreexplicar. 

  Decir que no hay competencia. Siempre hay alternativas. 

  Poner más de 15 slides o detallar demasiado. 

  Pedir dinero sin explicar para qué o qué hito lograrás. 

  Incluir valoración en el deck: mejor dejarlo para la conversación. 

 

Recuerda: Tu deck debe despertar interés, no resolverlo todo. Debe emocionar y 

abrir puertas. El objetivo no es cerrar la inversión, sino conseguir esa primera 

reunión. 

➔ A CONTINUACIÓN TIENES SLIDES PARA INSPIRARTE: 
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