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SERMAYENIZI KORUMA KONUSUNDA
UZMAN OLMALISINIZ!

Katilimcilarin ytizde 80'den fazlasinin islem yaparken tium
paralarini kaybettigi belirtiliyor!

Neyi yanlis yaptiklarini bilmek istiyoruz, bdylece tam tersini

yapabiliriz. Daha dogrusu, nasil digtnduklerini bilmek istiyoruz.
Onlari o %80 grubunda tutan sey egitilmemis dtgtinceleridir.

NE DUSUNDUKLERINI, NE YAPTIKLARINA bakarak anlariz.

TRADE yolculugunuza baglamak igin iki yol vardir. Birinci yol buyuk
yeni parayi takip etmek. Hizli ve anlik gelirler elde etmeye
caligmak. ikincisi ise sermayenizi erimekten korumak. Korurken
kazanmak. Bu yol pek cazip gelmiyor. Ama gergek traderlarin
yaptigl da tam olarak budur.

BUYUK YENI
sermayeyi korumak
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ELITE ALPHA TRADER
BOLUM 1 - DOGRU KAYBETMEK...

Blyuk ihtimalle bu para firsatina ilk secenek yuUztinden geldiniz. Agikga
buyUk para kazanmak icin. Neredeyse herkesin girdigi yol bu yoldur.

Ancak, yikima yol aganda yoldur. En azindan katiimcilarin %80'i finansal
sikintiya bu yolu tercih ettigi i¢in girer. Bu ylzden igse, hemen yollari
degistirerek baglayacagiz. ikinci yola gegmeye direnirseniz, sadece
kendinizi ve sizi seven herkesi hayal kirikligina ugratirsiniz. "Blytk paraya”
giden yol, buyuk yalanin bir parcasidir.

Oyleyse herkese sadece paranizi korumak igin trade’e bagladiginizi
aktarmaya baslayabilirsiniz. Artik amaciniz “dogru sekilde parayi
kaybetmeyi 6grenmektir.”

Gercgek kazang, gergek para birinci yolda degil, ikinci yolun sonundadir.

Ticaret yapilacak bircok enstriman ve trade hakkinda birgok fikir var.
Tipki hayattaki diger konular gibi, is, spor, politika gibi, ya kazanirsiniz ya
da kaybedersiniz. Beyninizi dogru sekilde “nasil kaybedeceginiz”
konusunda egittiginizde, hayatinizin diger alanlarinda oldugu gibi trade
sonuglarinizda olumlu sekilde aninda degismeye baslayacaktir.

Kaybetmek ve kaybetmekle ilgili her sey, belki de traderlarin
sorunlarinin %95'idir. Acik olan sey sudur: Paranizi kaybederseniz artik
ticaret yapamazsiniz. Sadece paraniz varsa ticarette kalirsiniz. Kaybetme
hakkindaki digtncenizi yeniden bigcimlendiremiyorsaniz o zaman hemen
trade etmeyi birakmalisiniz. Ama tam tersi “"dogru sekilde kaybetmeyi”
dgrenirseniz en azindan hala baglangi¢ paraniz olacaktir.

Kaybetmek, belki de ticaret strecinin en dnemli ve kesinlikle en aci verici
kismidir. Bir ticarete girmenin iki sonucu olan kazanma veya
kaybetmeden, kayip dogal sorundur. Eger kaybetmenin dogru anlayisina
ulagsamazsak, yasayacagimiz sonug ve duygular aci vericidir. Kim

kaybetmeyi sever ki?




Kaybetmenin iki yénu vardir. Kaybetmenin bilgisi ve kaybi kabul ettiginiz anlamina
gelen eylem. KAYBETMEK bize aci verir. Bu ylzden bunu ticaret basarisinin ilk ilkesi
olarak ele almaniz gerekir. Bagariya ulagsmak igin, kaybetmenin gergek
koridorundan gecmeniz gerekir. Sadece ve sadece, degistirilmis zihinsel niteliklerle
koridordan gegmeye hazirlanirsaniz, diger uca ulasma olasiliginiz yiksektir.

Gorunuse gore, insanlarin yalnizca %5-20'si bunu basariyor. Bunun nedeninin,
kaybetmeye olan bakis agisini degistirmenin "bir numarali 6ncelik” olarak ele
alinmamasidir. Bu nedenle kafalar karisiyor ve bu sektérde kayiplarin Ustesinden
gelinemiyor. Bu sektérde her an tuzaklarla doludur ve bu tuzaklarin kayba yol
acacagini bilmek ve buna uygun dnlem almak, hazirlikl olmak basarinin birinci
adimidir.

Sagduyusu olan her insan HAZIRLIKLI olmanin ne kadar 6nemli oldugunu bilir.

"Kaybetme" hakkinda ne diisindigunizu yeniden tasarlayacagiz ve yeniden
bicimlendirecegiz, bdylece tuzaga dustiglinizde ne yapacaginizi bileceksiniz.

Trading sektoérune giren kisilerin %80'i hazirliksiz. Aslinda, ilk tuzak ticarete kisinin
davetiyle kuruluyor! Araba kullanmanin 6lumcul olabilecegini biliyor ve bu sebeple
herkesin bir yeterlilik testinden ge¢gmesi konusunda israr ediyoruz. Trader'lari
korumak igin orada oldugu varsayilan kisiler, %80'inin parasini kaybettigini agik¢ca
biliyor. Oyleyse neden herkes ticaret veya yatirm oyununa girmeden énce bir
yeterlilik testinden gegmesin?

Bunun nedeni, kurallari %20'nin belirlemesi ve %80'in para kaybetmesini istemesidir.
KENDINi TEKRAR EGITME VE DUSUNCEYi YENIDEN BiGIMLENDIRME

Beynimizi, kaybetmenin dogru amacini ve kaybetme eylemini benimsemenin

muhtesem faydalarini anlayacak sekilde tekrar egitmemiz gerekiyor.

Hayatimiz boyunca kaybetmenin kétl oldugu ve hi¢ kaybetmek istemedigimiz
fikriyle programlandik. Bazi insanlar aslinda kaybetmekten hatta kaybetmek fikrinden
bile nefret ediyor.

Bu kaybetme anlayisina bakis acinizi hemen simdi degistirmelisiniz!

Kaybeden bir pozisyonu kabul etmenin eylemlerini yani tam olarak ne yapacaginizi

anlayip benimsemediginiz sirece bu sektérde asla hayatta kalamazsiniz.




DOGRU §EKiLDE KAYBETMEK NE ANLAMA GELIR?

Hi¢ kaybetmemeye calisarak zihinsel enerjinizi bogsa harcamayin. Trade yaparken
zaman zaman kaybetmeniz gerekir. Bu dizenli olarak gerceklesecektir.

Trade yaparken 3 yén vardir:
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Kaybetmek, market yapicilar yénu degistirme karar aldiginda, bir yénden diger yéne
gecis icin maliyet 6demeye benzer. Market yapicinin degistirdigi yéne pozisyon almak
icin 6deme yapmaniz gerekiyor. Bir ydbnde ne kadar uzun kalirsaniz, bu size o kadar
cok sey kazandirir veya size o kadar cok maliyet cikarir. Hangisinin basiniza gelecegi
kendinizi kaybetme konusunda egitmenize baghdir..

Kaybetme hakkindaki duslncelerinizi yeniden bigcimlendirmeye galigirken, fark
edeceginiz ilk seylerden biri, belirli terimlerin sizde olumsuz etki birakan sorunlari veya
tepkileri cagristirmasidir.

Bu sizi ilk adimimiza getiriyor.

Kaybetmek ya da yon degistirme mailyeti ile ilgili terimlerin adini degistirmeye
baslayin, bdylece beyniniz terimin amaci dogrultusunda dogru bir sekilde etkilesime
girebilir ve hareket edebilir.

Ornegin: sektor, "cut your losses short / zararlarinizi kisa kesin" diyor.

Zararda bir islemi "kesmek” icin gereken eylemlerle zihinsel olarak ugrasirken,
terimlerin tum ifadesinin sizi olumsuz etkiledigini fark edeceksiniz. Zihinsel séylemi
“zararli bir islemi elden ¢ikarmak” seklinde degistirirsek, bunun yardimci olacagini

bilebiliriz.

Sonra kelime dagarciginizi "zararda islem” terimleriyle anlasacak sekilde degistirebiliriz.
Boylece, sekline dénusturebiliriz.

Su anda, "pozisyonumu yeniden diizenleme zamani”.

"Yeniden dlUzenlemek” terimi size iyi hizmet ediyor. Birincisi, egoyu harekete
gecirmiyor ikincisi, aci verici gelmiyor. Tium sorunu beynimizin o korku ve aci

boélgesinden uzaklastiririz. Bu, bagariya giden siirecin bir pargasidir.




Yeni terimler, almaniz gereken duzeltici eylemi benimsemenizi kolaylastirir. Yeniden
duzenlenmesi gereken her sey gibi, aldi§iniz islemi yeniden dizenlemeyi benimsemek
cok kolay.

Sagduyulu bir kisi olarak, pozisyonunuzu "hareket ustalariyla / market yapicilariyla”
uyumlu hale getirmek i¢in ne kadar erken yeniden dlzenlerseniz/hizalarsaniz,
hesabinizin nakit olarak o kadar hizli artmaya basgladigini da fark edersiniz.

Soru: Sonugta yeniden dizenlenen/hizalanan sey nedir?

Bu "kaybetme” meselesini tamamen "yeniden diizenleyene” kadar rahatsiz ve sorunlu
bir trader olacaksiniz. Ya da en azindan bagari sizden gok uzak olacak.

Bir uyariya/gostergeye sahip olan biri olmayi sever misiniz? Bu bilesen hakkinda

dustnmeniz gerektigini anlamaya baslayabilirsiniz ¢inkt artik size "uyari® verildi.

Bilgisayarinizdaki dosyalarda oldugu gibi, beyninizde yeni bir dosya olugturmaniz
énerilir. istediginiz gibi adlandirin.

Sonra onu kullanma pratigi yapacaksiniz. Bu islem dosyasina nasil eriseceginizi ve
bunun dogru bir anlam ifade edip etmedigini 6grendikten sonra, bu ¢abanin en yikici
kismini yénetmig olacaksiniz.

Gercek ticarete baglamadan énce, kaybetme koridoruna girmeden énce, bu konuda
gercek bir saglam kavrayisa sahip olmalisiniz.

Kaybetmeyle ilgili bu YENI anlayis, bu yeni disince paradigmasini cagiran gercek bir
olay gerceklesene kadar konu saglamlasmaz. Bu sebeple demo programlarinda bu
yeni anlayisin ise yaradigini kendinize kanitlamaniz ve bundan emin olmaniz gerekiyor.
(Dogrulugu kanitlanmadigi sirece beyin yanlig olarak algilar. Kendinize ise yaradigini
kanitlayin!)

“Yeniden dliizenleme/hizalama uzmani” oldugunuzda, tUm ticaretiniz olumlu yénde
patlayacaktir.

Kaybetmeyle ilgili her seyi dogru bir sekilde kesfetme ve ustalasma konusunda
saldirgan bir pozisyon almanizi éneririm. Litfen 'kaybetmeyi dogru bir sekilde

bilenler” veya daha etkili bir sekilde “pozisyonlarini yeniden hizalamada usta olanlar”

kampinda takilmak konusunda kendinizi heyecanlandirin.

Simdi “zihinsel agidan kaybetme" konusunda bir mola verelim ve biraz teknik nasil
yapilir konusuna bakalim. Ancak ana UsstnUzun "kaybetmeyle/ yeniden hizalamayla

ilgili her seyde ustalagmak” oldugunu unutmayin.




ELITE ALPHA TRADER
BOLUM 2 - TEKNIiK KONULAR...

Dogru sekilde islem yapmak igin ihtiyaciniz olan tim bilgiler yalnizca
grafiklerden gelir. Bagka higbir yerden degil.

Bunu yeterince acik bir sekilde séyleyebildim mi? Bir kez daha séyleyeyim.

DOGRU SEKILDE iSLEM YAPMAK iCiN iHTiYACINIZ OLAN TUM BILGILER
YALNIZCA GRAFIKLERDEN GELIR!

Islem yapmak istediginiz Griin hakkinda dogru bilgilere ihtiyaciniz oldugu
aciktir. ster hisse senedi, ister opsiyon, ister déviz veya vadeli iglem olsun.

Ihtiyacimiz olan bilgi, bir dizi buyik soruyu cevaplamaktir. Belki de bunu,
tim bu iglem gabasiyla ilgili iki pargali bir bulmaca olarak digiinmek
isteyebilirsiniz.

islemdeki BUYUK sorular nelerdir?

Bu sorularin cevabini biliyorsaniz, igslemin anahtarini elinizde tutuyorsunuz.
islem bulmacasinin iki pargasinin ne oldugunu belirleyelim:

1.Girig i¢in ne zaman en uygun zamandir?
2.Cikig i¢in ne zaman en ugun zamandir?

Bu cevaplar tanimlanip uygulandiktan sonra gerisi teferruattir.
Cevaplari bize géstermek icin sadece grafikleri kullanacagiz, bagka hicbir

sey degil!




Ticaretin birgok iki bilesen kimesi vardir: Biri, eylem tepkinizi treten dustince
paradigmanizdir. Farkli digiinmeyi 6grenecegiz. Bu da grafiklerde gérdugimuz
seyleri dogru baglamda GORMEYi icerirve yine bu da dogru sekilde hareket
etmemizi saglar.

Bilesenleri anladiginizda ve bunlara hakim oldugunuzda trade etmek basittir.

TRADING BILESENLERI
DUSUNCENIZ EYLEMLERINIZ

KAYBEDEN VEYA KAZANAN @ SATIN ALMA VEYA SATMA
KORKULU VEYA GUVENLI ILGILI OLMA VEYA ILGILI OLMAMA
PSIKOLOJIK VEYA TEKNIK

SABIR VEYA HEYECANLILIK

BILISSEL ONYARGILAR: Biligsel 6nyargilar, normdan ve/veya yargida
rasyonaliteden sapmanin sistematik kaliplaridir. Bunlar genellikle psikoloji,
sosyoloji ve davranigsal ekonomide incelenir.

Bu 6nyargilar inang olugsumunu, akil yaritme sureglerini, ticari ve ekonomik
kararlari ve genel olarak insan davraniglarini etkiler. Bir cok kategoride
dnyargilar mevcuttur. Bunlar simdi incelemeyecegiz. Asagidaki linkten
gorebilirsiniz.

https://en.wikipedia.org/wiki/List_of cognitive biases



https://en.wikipedia.org/wiki/List_of_cognitive_biases

SERMAYENIZi KORUMAK:

BUNUN BIRINCI ONCELIGINIZ OLMASI KESINLIKLE ONEMLIDIR. SERMAYENIZi NASIL
KAYBEDEBILECEGINIZIN TUM YONLERINI OGRENME ILKESI VE TICARET SERMAYENIZ|
KORUMAK ICIN EN [Yi TAKTIKLER, KARLI BIR TRADER OLMAY| BEKLEMEDEN ONCE
OGRENILMELIDIR.

"Sermayenizi korumak” birkag anlama gelir:

Sermayenizi korumak, ticaret sireci boyunca zaman zaman bir miktar sermaye
kaybedeceginizi, teklif edeceginizi, vereceginizi veya buna ne ad vermek isterseniz
onu kabul etmektir.

Ticaretten gikmak yani yon degistirmek igin bir miktar sermayeyi serbest birakmaniz
gereken iglemler olacaktir. Biraz nakit teklif etmenin, piyasanin tim nakitinizi alma
yetenegini ortadan kaldiran guglu bir etken oldugunu géreceksiniz.

Bunu, sermayenizin gogunu bilerek korumak icin yapacaksiniz. Her seferinde bir iglem
aleyhinize hareket etmeye basgladiginda, bu kritik durumla karsi kargiya kalacaksiniz.
Simdi vermeniz gereken bir karar var. Sadece bekleyip dizelip dizelmeyecegini mi
goérmeliyim yoksa iglemi iptal etmeye mi karar vermeliyim, yani biraz nakit mi
vermeliyim? Bu durum her zaman yasanacaktir. Aslinda, bu, tekrar tekrar
kargilagacaginiz ANA OLAYDIR. Her zaman olan budur. Bu nedenle, bu durum ortaya
ciktiginda neye karar vereceginizi net bir sekilde anlayacaksiniz. Karsiniza gikacak en
sik tekrarlanan ikilem budur. Ne yapacaginizi bilmiyorsaniz buna ikilem derim. Ne
yapacaginizi biliyorsaniz bir firsattir.

Ozetle iglem nedir?

« Islem yaptiginiz enstrimanin yénuyle senkronize kalmak igin pozisyonunuzu

gerektirdigi siklikta degistirin.
* Baska bir sekilde sorarsak: Bir trader'in ana gérevi nedir? Yénle uyum iginde kalmak.
Hepsi bu.

Biraz sermaye kaybetmenin, gereksiz fakat ¢ok aci bitebilecek durumlarla
karsilasmadan énce biraz 6deme yapmak gibi oldugunu anlamak gerekiyor.

Nakit teklif etme zamanini belirlemek, kendinizi %80 grubundan gikarmak igin énemili
bir adimdir. Belki de bunu su sekilde gérmek isteyebilirsiniz: “Pozisyonunuzu yeniden
dizenlemek” icin sermayenizin bir kismini dogru bir sekilde teklif edebilmek, islem

sUrecini kontrol eden bir Trader'in zarif ve net isaretidir.




Piyasa yonu belirler. NOKTA.
Piyasa yénl ne zaman degistirecegine karar verir. NOKTA.

Siz neye karar verirsiniz?
Ya “para aldiginiz iglemler” ya da “para teklif ettiginiz” iglemler yaparsiniz.

Paranin size dogru veya sizden uzaga akmasinin dinamikleri sabittir. Canli bir agik
pozisyonunuz oldugunda, bu gidis-dénts déngusuyle rahat etmeyi 6grenmeniz gerekir.
Once simule edilmig iglemler yoluyla buna agina olacaksiniz.

Pozisyonlarinizi yeniden dtizenlemek icin nakit kaybetmeyi veya teklif etmeyi tamamen
benimsemek, hi¢cbir sermaye kaybetmeyeceginiz anlamina gelmez. Zarar eden
islemleriniz olmayacagi anlamina gelmez. Kesinlikle, kendi parametreleriniz altinda bir
miktar sermaye kaybedeceginiz veya teklif edeceginiz anlamina gelir. Tum sermayenizi
teklif etmeye zorlanmamak igin dogru sekilde teklif vermeyi 68reneceksiniz. Dogru
sekilde kaybetmeyi 6grenmek, "neden kaybetmeli* ve "en iyi nerede kaybetmeli"
sorularini igerir. Belki de sermayeyi feda etmek veya teklif etmek demek ve bu sekilde
dustinmek daha iyidir.

Alma modunda iken sermayenizi arttirirsiniz.
"Kaybetmek" terimi cogu insanin zihniyetine sert gelir. Bu nedenle, bir trader olarak bu
"KAYBETMEYI" veya azalan sermaye bilesenini anlamak icin gereken tim zamani

harcayacaksiniz. Belki de %80'in benimsemedigi en derin bilesendir.

Uretmeyen bir islemle karsi karsiya kaldiginizda (size para veya zamana mal oluyor)
pozisyonla ne yapilmasi gerektigini disuntrsiintz?

HEMEN EN UYGUN TEKLIFi VEREREK ISLEMDEN CIKMAK VE KAYBI
KABUL EDEREK YON DEGISTIRMEK, BOYLECE MARKET YAPICIYLA
AYNI AKISA GECMEK!..




ISTE BAZI YARDIMCI iPUGLARI:
(Bir enstriman ile islem yapmadan énce her zaman énceden bilmem gerekenler)

* islem yapmadan énce enstrimanin hareketini iyice inceleyin. Parametrelerini
ogrenin. (kisiligini)

e Enstrimanin gun iginde hareket edebilecegi ortalama araligi (dolar miktari) bilmek.

* Tek bir 3-5 dakikalik gubuk sirasinda hareket edebilecegi araligi (dolar miktarini)
bilmek.

* YOn degistirdigi "hiz".

* Farkh zaman dilimlerinin mevcut yon kararliligini bilmek. Aylik zaman diliminden 5
dakikalik zaman dilime kadar.

¢ Kayip kabulim dahilindeki dolar miktari. Yani, isleme ne kadar kayip miktari
koyacagimi bilmek.

¢ Aldigim islem "Uretici” olmadigi sirece islemi kapatmaya tamamen hazir olmak.

e Aldigim iglemin Gretmesi veya kapatilmasi i¢in ne kadar zaman taniyacagimi
bilmek.

ONCELIKLE:

HER YENI iSLEMIN KAYBEDEN, HIRSIZ OLMASINI BEKLERSENIZ (DOGRULUGU
KANITLANMADIKCA YANLISTIR) O ZAMAN POZISYONU SONLANDIRMAYA HAZIR BIR
ZIHNIYETINIZ OLACAKTIR. KuigUk bir maliyetle bir iglemi kapatacagimi tahmin etmek
benim igin strpriz degil. Varsayilan olarak bekledigim budur.

(Eger "sonlandirma" kelimesi sizi olumsuz etkiliyorsa, bunu séylemenin yeni bir yolu
"pozisyonu YENIDEN DUZENLEMEYE HAZIR" olmak olabilir. Yani varsayilan olarak
pozisyonu "yeniden dizenlemeye hazirm".)

Bir islemi yeniden dizenlemenin "dogru davranis” oldugunu bilmek kendi basina
muazzam bir seydir. Aslinda, bu benim varsayilan zihniyetimdir. "Bir iglemi
sonlandirmak istiyorum". iglemi "dogru zamanda" sonlandirmak istiyorum. Bu dogru
zaman, iglem parametrelerime yerlestirilmigtir. Sablonum sonlandirmak igin dogru
zamani belirler. islemi kapatmak icin bir nedene ihtiyacim yok. Tekrar sdyleyeyim,
islemi kapatmak icin bir nedene ihtiyacim yok.

Ancak bir iglemi aktif tutmak icin gecerli bir nedenim olmasi gerekiyor.
Sorular:

Bir igslemi aktif tutmak igin tek gecerli neden nedir?
Bir igslemi kapatmak i¢in neye ve ka¢ nedene ihtiyacim var?

Sonlandirma kelimesiyle ilgili olasi bir sorun nedir?




Su anda kullandigim iki kelimeye bakalim. “Sonlandirma” ve “Yeniden hizalama”.

"Sonlandirma” kelimesi yalnizca sonuna bakar. Sonlandirma, igslemi durdurmak veya
kapatmak anlamina gelir. Eger distnceniz buysa, isinizin bittigini dustinlyorsunuz.

Ancak "yeniden hizalama” kelimesi baska bir adimi veya en azindan bir devami ima
ediyor. islem bir tir akigkan hale gelmelidir. Alim satim yaptiginiz birden fazla sirekli
eylem var.

Grafiklerin yayinlamadigi bir sey, bir sonraki hareketin blytk hareket olup
olmayacagidir. Bu yUzden piyasa bize yén degistirdigini gésterdiginde yén degistirmek
icin dogru sinyali aliriz. Piyasa bize bu yeni yénin uzun sureli olacagini herhangi bir
sekilde gésteriyor mu? Bazen diyorum. Bunu kendinizle tartisabilirsiniz.

Cogu yatinmci bir islem agmay! ve bir noktada islemi kapatmayi tim stire¢ olarak gérur.

Alm satim veya igslem agcma ve kapatma eylemimin, islem yapilan enstrimanin
hareketiyle uygun bir hizalamaya gelene kadar surekli olmasi gerektigini anlamam uzun
zaman aldi. Cogu zaman iglemlere dogru giriyorum ve dogru bir sekilde ¢ikiyorum ve
zamanim oldugunda yeni bir islem icin tekrar giriyorum. Neden tekrar giriyorum?

Gunku;

1.Yaniliyorsam iglemi sonlandirmaya hazirim.
2.Iglem beni hakli gikarirsa, hesabim nakit olarak artiyor.

Guveniniz arttiginda, igslem sureciyle akici ve surekli bir sekilde hareket edebileceksiniz.
Ancak, ilk olarak "Uretici olmayan" veya "hirsiz" bir islemi kapatmayi nasil kabul
edeceginizi 6grenin. Kot bir islemi kapatmayi (sonlandirmayi) 6grenin.

Olgun bir trader olarak, bir islemde kaybetti§imde, bunun basitge “piyasa yénu
ustalarinin” 6geyi hareket ettirdigi yonle uyum iginde olmamasindan kaynaklandigini
artik fark ediyorum.

Kaybetmek, egitimsiz trader i¢in agil topugudur. Bu alanda kaybetmenin nasil igledigini

tamamen kabul edene kadar gereken zamani ayirin. Kaybetmeyi kendi 6zel avantajiniza
kullanma yeteneginizde ustalasarak basariya giden yolda ustalasirsiniz.

"Eger kimse sizi kaybettirme glcliyle yenemezse, o

zaman sizin Uzerinizde gugsuzdurler.”




YONERGELER

A Muhakkak bir ¢ikis planiniz, iglemlerinizi kapatmaniz i¢in kesin nedenleriniz
olmalidir. Onceden bilinmelidir.

Bir iglemi kapatmak igin nedeniniz veya nedenleriniz ne olacak? Bunu simdi séylemenizi
duymam gerekiyor. Bir trader'da gerekli 6gelerin bir kontrol listesi olmalidir. Ayrica,
dogru distinme parametrelerinin bir kontrol listesi de olmalidir. Bu liste, ilk gercek islem
yapilmadan énce kanitlanmalidir. Boyle bir listeye sahip olarak, %80'in yapmadigini
zaten yapiyorsunuz.

B iglemi bir fiyat noktasinda mi yoksa bagka bir noktada mi kapatacaksiniz?

Birgok kisi bir igslemi kapatmak icin belirledigi seviyelerde fiyat noktalarini kullanir.
Ornegin, kazangl bir iglemde, 500$ kazanmak istediginizi digtintrseniz ve fiyat o
noktadaysa ve siz 500$ yukaridaysaniz, iglemi kapatirsiniz. Kaybeden bir iglemde, 265$
kaybetmeye raziysaniz ve fiyat sizin 265$ asagida oldugunuz noktadaysa, iglemi
kapatirsiniz.

Eskiden bu sekilde islem yapardim. Artik bunun dogru oldugunu distinmuyorum.
Fiyatlara bakarak islemlerimi diizenlenmemeyi tercih ediyorum.

Yani bu bakis agisina goére, eger ¢ok fazla dolar kazanirsam, igslemi kapatiyorum. Ya da
cok fazla dolar kaybedersem, islemi kapatiyorum. Dolar yani para tarafindan
duzenlenmek beni olumsuz etkiliyor.

Dolar miktarimin kazanan miktar veya kaybeden miktar agisindan dogru oldugunu kim
soylayor? Ben de dahil olmak Gzere ¢ogu insanin dolar miktarlariyla ilgili sorunlari var.

Bu ytizden artik hareketin kendisinin "islem mesafesini” belirlemesine izin vermeyi
secgiyorum. Bu gercgek bir okumadir.

GRAFIGIN YA DA FIYAT HAREKETININ BANA SUNDUKLARI ILE UYUM ICINDE OLMAYI
TERCIH EDiYORUM.

Hareket bana 3000%$'lik bir gelir saglamak istiyorsa, neden onu 500$'da sinirlamaya
calisayim?

Cogu insana sorun. iglemden gikmak ve ya iglemi kapatmak igin dolar miktarlarini

kullanma dugtncesine varsayilan olarak yénelirler. istediginizi yapabilirsiniz. Ancak
unutmayin, %80'in yaptigi gibi disinmeye devam ederseniz, muhtemelen ayni %80'in
sonuglarina ulagirsiniz.
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YONERGELER

Eger allm satima yeni bagladiysaniz, bir sonraki ifadenin dogru mu yoksa yanlis mi
olduguna bakin.

STOP SEVIYESI BROKAGE HESABINIZA GIRILECEK. DISIPLINLI OLDUGUNUZU
KANITLAYANA KADAR, ZIHINSEL BIR DURDURMA NOKTASINA GORE BU TAVSIYE EDILIR.
KUCUK BIR POZISYON (25-75) HISSE ALIMI YAPACAGINIZI, CUNKU BUNUN KAYBEDEN,
SONLANDIRACAGINIZ BIR HIRSIZ OLMASINI BEKLIYORSUNUZ.

Stop kullanimi gok mantikli geliyor ve tim akilli insanlarin yapacagi bir seydir. (Elbette,
stop seviyesi kullanmiyorum ¢lUnku her alim satimda ne yaptigim ve izin verdigim
konusunda tam kontrole sahibim.) Dogru davranabilecegimi biliyorum. ilk bagladigimda,
dogru sekilde alim satim yapmak icin disiplinim yoktu ve yapamadim. Stop kullanmanin
sadece bana fayda saglamak igin olduguna dair aldatmacaya inandim. iki ucu keskin bir
kiligti.

Bu sebeple stop kullanmanizi gerektirmeyecek disiplin ve tecrubeye sahip oluncaya
kadar muhakkak “stop” kullanin.

ISLEM YAPMA KARARI ALDIGINIZ ZAMAN ARALIGINDA KALIN.

KARLI BiR ISLEM YAPTIGINIZDA, SAKIN KARLI iSLEMINIZIN KAYBETMESINE iZiN
VERMEYIN;

TEKRAR EDIYORUM, KARLI ISLEMINIZIN KAYBETMESINE iZIN VERMEYIN!
(BU, APTAL ISLEMCILERIN HER ZAMAN IHLAL ETTIGi ONEMLI BIR NOKTADIR)

Islem yaptigim bunca yildan sonra bile, hala ara sira bunun olmasina izin veriyorum.
Inaniimaz.

ISLEMINIZi KAYIP ACISINDAN OLUSTURUN. ORNEGIN: CIKIS PLANINIZ, NAKITINIZi
TUTMA PLANINIZ, iSLEM BASINA 100$ veya 500$ OLURSA, O ZAMAN SADECE O
MANTIKLI REFERANS NOKTASINA SAHIP BIR iSLEM YAPARSINIZ.

Bir islem agtiginizda, hemen riske maruz kalabilir ve o noktada igslem aleyhinize hareket
etmeye baglayabilir. islemin aleyhinize hareket edebilecegi ve islemde kalabileceginiz X
miktarinda paraniz olur. Bu miktardaki para, ayrica, isleminizi yerlegtirdiginiz yéne
dogru gitmedigini anlamaniza yardimci olan grafikteki mantiksal bir noktayla da

iligkilendirilmelidir.
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YONERGELER

Bir diger cok 6nemli faktér ise "zaman tahsisi"dir. Zaman tahsisi, her bir isleme
uygulanmasi gereken kritere dayali bir kuraldir.

Cogu yatinmci bunun bir risk géstergesi oldugunu fark etmez. Diyelim ki bir islem actiniz
ve bu iglem sizin aleyhinize gitmiyor. Cogu yatinmci iglemi agik tutar ve bir noktada
islemi yerlestirdiginiz ydnde baglayacagini bekler.

"Size para kaybettirmeyen, ancak gelir Gretmeyen veya baska bir deyisle islemi
yerlestirdiginiz ydnde hareket etmeyen bir pozisyon size para kaybettiren bir pozisyon
kadar kotudar.”

Acik bir islemde en duguk risk ne zaman mevcuttur?

Sadece islem lretim yaptiginda.

Bagka bir deyigle, islemi agtiginiz ydonde hareket ettiginde en dustik kayip riski altindadir.
Yukari gitmek icin bir pozisyon agtiysam ve yukari yénde istikrarl bir sekilde hareket
etmiyorsa, islemi kapatacagim.

Tekrar ve belki biraz farkl bir sekilde ifade edeyim: islemi kapatmak igin bir nedene
ihtiyacim yok. islemi tasarim geregi kapatmak istiyorum. Bir iglem agiyorum, bir iglemi

kapatmak istiyorum. Nokta.

Aldigim planli eylemleri kavradiysaniz, o zaman sunu sorabilirsiniz: Bir islemi agik tutmak
i¢in hangi kosullarin mevcut olmasi gerekir?

Bir islemi kapatmak igin tek bir nedene ihtiyacim var: Bu nedir?
Manipulatérleri inceleyin, islem yapmadan énce davraniglarini bilin.
Aktardigim kurallara uymayin ve bir zaafiyet gdsterin ve bunun ne kadar yikici

olabilecegini kendiniz gérin. Bu yikimi yagamamak icin sadece kelimenin tam anlamiyla
GOREBILECEGINIZ iglemleri agik tutacaksiniz.

ON GORDUGUNUZ KARA DAYALI BIR iSLEM SAKIN YAPMAYIN. KAR ON GORMEK
SAGMALIKTIR! MARKET GEREKENI GOSTERECEKTIR.




Ticaret, kayiplar Uzerine bir rekabettir. Bagkasi icin en buyuk kayip potansiyelini sunan
noktada katilmalisiniz. O nokta neresi? Bu ayni zamanda sizin kaybeden olup olmadiginizi
hemen belirleyen nokta olmalidir.

KAYIPLARI ELE ALMADA USTA OLUN VE BUNUN TICARET OYUNUNDA KALMANIN
SIRLARINDAN BiRi OLDUGUNU ANLAYIN. TICARET SERMAYESINi KORUMAK iGIN EN ivi
STRATEJILERI DUSUNEN, PLANLAYAN VE UYGULAYAN KiSi, KITLELERDEN YILLAR ONDE
OLACAKTIR. TUTARLI BiR SEKILDE KAZANMADAN ONCE GIRAKLIK DERSINiZi VERMELISINIZ.

Gercgek islemlere girmeden énce davraniginizi degistirmeniz gerektigini unutmayin.
e DUSMANINIZLA HIZLI BiR SEKILDE ANLASIN.
e HER SEYi KANITLAYIN, iYi OLAN SEYE SIMSIKI TUTUNUN.

« DINLEYIN, TAKIP EDIN VE YASAYIN.

MUHAFIZIN (LOC) DEGISIMINi TANIMLA VE SONRA ISLEME GIR, TEKRAR YAP, TEKRAR YAP,
TEKRAR YAP.. BU DEGISIME KATILIN.

Bir hareket mevcut YONDE ne kadar devam edecek? BILMiIYORUM VE ONEMSEMIYORUM.
BU DOGRU DUSUNCEDiR. TEK EYLEMINIZ HAREKETLE UYUM iQiNDE OLMAKTIR.

Hareketle uyum iginde nasil kalirsiniz?

Ticaretin amaci nedir? Ticaret neden yaratildi? Paranizi bankadan ¢ekip baskasinin

cebine koymak igin. Bunu nasil yapiyorlar? Sadece aggézliiliikle duyularinizi

uyariyorlar. Kullandiklari mekanizma nedir? Sadece degisimi kullanirlar. Yéndi
degistirirler. Bu sadece bir yén oyunudur.




Temel baslangic:

* Rahatca islem yapabileceginiz enstrimani ve zaman gergevesini belirleyin. Her ikisi
de bunlari gérantulemek igin gerekli zamani harcandiktan sonra gelir. Kisiliklerini
6grenin. Hareket hizi, aralik kapasitesi, hacim, Alis/Satis spreadleri, vb.

» Ogrenmeye calistiginiz enstrimanin aylik, haftalik, ginlik, saatlik, 5-1 dakikalik
grafiklerini inceleyin.

¢ Belirlediginiz zaman gergevesinde yalnizca iglem aktifken kalin. Bu zaman
cergevesini yalnizca sinyaller igin kullanin. LOC'niz igin kullanin.

* Bir islem karli oldugunda yalnizca dogru sinyalin ne zaman ¢ikis yapilacagini
belirlemesine izin verin. Bu sinyal nedir? LOC degisimi veya dogrudan yukari veya
asagl dogru dik bir patlama.

* Amag 1. Hirsizlari hizla tespit eden bir iglem planina sahip olmaktir (bunlari hemen
sonlandirmak igin disiplin gelistirmelisiniz). Varsayilan olarak, bir hirsiz igleminiz
vardir. Amag 2. Buyuk bir harekete katilabileceginiz konumda oldugunuzdan emin
olun.

* Her zaman baga bas noktasina geri dénen karli bir islemi sonlandirin. Girig noktanizi
asla gegmesine izin vermeyin. Bu senaryo, LOC'de dusuncenizi degistiremediginiz
anlamina gelir.

* Sadece bir Uretici iglemi aktif tutun. Bunu diisiniin! Uretmeyeni hemen kapatin.

* Sadece en dusuk risk noktasinda ticarete girin. Bunu sizin igin tanimlayan bir
niteleyiciniz olmalidir.

Bir araba strtictistiine ne zarar verir? Dur igsaretlerinde veya kavsaklarda durmamak.
Bir trader’a ne zarar verir? Diagonal ya da yatay bir LOC'de iglem degistirmemek.

Uretici bir igleme sahipken yardimci olan bir diger sey de bir zaman dilimini yukari
tasimaktir. Yani 5 dakikalik bir zaman diliminden belki 10 veya 15 dakikalik bir zaman
dilimine gecmek. Bu, daha fazla hareket alani saglayarak Ureten iglemin aktif kalmasina
yardimci olur. iglemi kapatma sinyaliniz igin daha uzun LOC'yi kullanmig olursunuz. Bunu,
karli iglemleri ¢cok hizl bir sekilde sonlandirmak konusunda asiri agresif olmaktan
kendimi korumak ve gelistirmek icin kullandim. Bu, sadece LOC'deki ilk veya kiguk
kirlmada hemen degistirme planini degistirme disincesidir. Bunu séyliyorum ¢inku
yeni yatirmcilarin LOC'leri ¢ok siki, gok dik olma egilimindedir veya karli bir iglemi
kapatmak konusunda ¢ok endiselidirler. Capraz olan LOC'den bahsediyoruz.

Aralikta (yatay LOC) girilen iglemler igin, islemi LOC'ye ulastiginda
gerceklestiriyorsunuz. Aslinda bu tiir islemleri kapatmak igin hizli olmayi

hissetmeyi 6greniyorsunuz.
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INISLEMLERINIZI MAKSIMUM AYAK
ETMEYEN ISLEMLERINIZi BASA BAS NOKT!
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ECMEDEN KAPATIN, HIRSIZ ISLEMLERI LOC’L
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