
 

 

 



¡Buenas! 
 

¿Hasta Cuándo Vas A Seguir Esforzándote Sin Ver Resultados 
Reales?  

Tu Negocio Online No Tiene Por Qué Ser Solo Una Idea Con 
Potencial: Puede Generar Ventas Y Crecer, Incluso Si Hoy No Tenés 

Presupuesto.  

 

¡Tranquila mijita, que te voy a quitar ese peso de encima! 

 

Esta miniguía es mucho más que una checklist: es una llamada de atención (y 
también de esperanza). Está pensada para vos, que ya lo estás dando todo y 
sentís que tu emprendimiento no termina de despegar. 

Vas a identificar 7 señales clave que muchas veces pasamos por alto, esas que 
te están diciendo, sin que lo sepas, que sí podés vender más y mejor, solo que 
todavía no estás mirando en la dirección correcta. 

Y lo mejor: vas a empezar a tomar decisiones con estrategia, no presionada por 
la necesidad, ni por el miedo. 

Como periodista y docente de comunicación, aprendí a traducir ideas en 
mensajes que conectan y venden. Esta guía no es improvisación ni humo: es una 
síntesis clara de lo que se aplica  cada día con clientas reales, que pasaron de 
sentirse estancadas a ver resultados concretos. 

Así que ahora, ponete cómoda, tomá aire… y con-centrate. 

Porque este puede ser el primer paso para que tu negocio, esta vez sí, facture 
en serio. 

¡Hágale! 



¿Vos Sabés Cuándo Un Negocio Online No Es Solo Una 
Buena Idea, Sino Una Mina De Oro Con Potencial De 

Crecer Sin Parar?  

¡Cuando Es Escalable! 

 
Esto significa que podés aumentar tus ingresos sin que tus costos se 
disparen o sin que tengas que trabajar el doble.  

 

Estas son las 7 señales para que reflexionés si tu emprendimiento se puede 
escalar: 

 

SEÑAL # 1 
 

Potencial de automatización 
¿Tus procesos (captación de clientas, ventas, distribución…) se 
pueden sistematizar para no tener que estar detrás de todo? 

🟣 

SEÑAL # 2 
 

Demanda del mercado 
 ¿Hay mucha gente buscando lo que ofrecés? ¿La necesidad es 

grande? 

🟣 

SEÑAL # 3 
 

¡Tu Conocimiento en Piloto Automático! 
¿Podrías convertir tu experiencia, tus conocimientos, o tus 

servicios, en productos digitales (infoproductos/infoservicios) 
que se vendan una y otra vez sin tu presencia constante? 

🟣 

SEÑAL # 4 
 

No depender 100% de tu tiempo 
 ¿Podría seguir funcionando y generando ingresos si te tomás un 

descanso? 

🟣 



SEÑAL # 5 
 

Posibilidad de delegar o sistematizar 
¿Hay tareas que podrías enseñar a otras? o ¿Hay herramientas 

que lo hagan por vos? 

🟣 

SEÑAL # 6 
 

Diversificación de productos/servicios 
¿Podés crear variaciones, subproducto/servicios o 

complementos a partir de los que tenés? 

🟣 

SEÑAL # 7 
 

Capacidad de replicación 
¿Podés vender a cientos de personas a la vez, sin aumentar 

drásticamente tu esfuerzo? 

🟣 

 
Si has contestado que no a la mayoría de estas señales, no te frustrés ni te 

agobiés. Muchas de las emprendedoras están como vos. Así que para 

aliviarte vamos a la siguiente parte de esta miniguia.  



 

5 Tips Para Hacer Despegar Tus Ventas  
Sin Invertir Un Euro y Con Máximos Resultados 

 

¡No te preocupés por la platica! Escalar no siempre significa invertir un platal. 
Muchas veces, es cuestión de estrategia y de usar lo que ya tenés. 

Aquí te van 5 tips probados pa’ que tu negocio empiece a crecer, ¡sin que tu 

bolsillo se resienta! 

 

☑️  Tip 1. El Verdadero Valor De Tu Producto o Servicio  

(Por Lo Que Pagan Y Conectan)  

Tus clientas no te compran por el tamaño, el color o la duración de lo que 
ofrecés. Te compran por la transformación que logran gracias a tu producto o 
servicio:   

Porque alivia un dolor, cumple un deseo o resuelve un problema. 

​
 Preguntate: ¿en tu contenido estás mostrando características o beneficios reales? 

​
Esta diferencia lo cambia todo. Cuando comunicás desde el valor que aportás y 
desde la solución que ofrecés, conectás emocionalmente con tu clienta ideal y 
te posicionás como la respuesta que estaba buscando. 

​
Esto es lo que va a diferenciar tu marca del resto: la transformación que 
ofrecés, no el producto en sí. 

 

 



 

☑️  Tip 2. Imán de Clientas 

(Captación de Público)  

No basta con atraer visitas, necesitás captar el contacto de tu clienta ideal. 

​
 ¿Cómo? Creando contenido valioso (blog, pódcast, videos cortos, redes 
sociales...) que le solucione un problema concreto. Ese contenido debe ser tan 
útil y atractivo, que la haga querer saber más… pero en un espacio más íntimo, 
donde pueda escucharte sin el ruido de las redes. 

Y ahí entra el llamado a la acción (CTA): 

​
 📩 “¿Querés más contenido como este? Suscribite a mi newsletter.”​
 📥 “¿Querés estar al día? Dejá tu email.” 

Captar su correo es llevarla a tu “casa”, donde podés hablarle directamente, sin 
depender de algoritmos que pueden esconder tu contenido o cerrar tu cuenta 
en cualquier momento. 

​
 Si no estás haciendo esto, estás perdiendo clientas (y plata). 

 

☑️  Tip 3. Educación que Conecta y Convence  

(Newsletter) 

No vendas de entrada. Primero educá. 

​
 En tus primeros emails (al menos los primeros 4 o 5), enfocá tu contenido en 
enseñar y aportar valor. Hablá de los problemas que tu clienta enfrenta y 
mostrá cómo tus productos o servicios son parte de la solución. 



Explicá paso a paso cómo puede transformar su situación con lo que ofrecés.​
 

Esto no solo genera confianza, también te posiciona como experta. 

Cada email debe incluir una llamada a la acción clara, como:​
 🔗 “Descargá mi guía gratuita”​
 🌐 “Visitá mi web”​
 💬 “Respondeme este correo” 

No estás vendiendo: estás preparando el terreno para que compre por decisión 
propia. 

 

 

☑️  Tip 4. Tu Casa Digital Siempre Abierta  

(Llevála a tu Web o Página de Ventas) 

Cuando ya captaste su atención y su correo, es momento de llevarla a tu “local 
virtual”: tu web o landing page, el lugar donde vendés con claridad, sin 
interrupciones y con todos tus recursos en un solo lugar. 

​
 Allí podés mostrar tu oferta, tus servicios, tu historia, testimonios y, lo más 
importante, dar el siguiente paso hacia la venta. 

Tu web está disponible 24/7.​
No paga alquiler, no cierra feriados, no se toma vacaciones.​
Podés automatizar procesos, vender infoproductos (clases, talleres, audios, 
ebooks, plantillas…), y escalar tu negocio sin estar presente todo el tiempo. 

Eso sí: que no sea un laberinto. Tu mensaje debe estar claro y reflejar quién sos. 
Y, por supuesto, que no falte el CTA: 

​
 🛒 “Comprá ahora”​
 📅 “Agendá tu asesoría”​
 🎁 “Descargá tu recurso gratuito” 



Tip extra: plataformas como System.io, WordPress o Wix ofrecen versiones 
gratuitas para crear tu web o landing page. En YouTube hay tutoriales paso a 
paso para hacerlo sin gastar un euro. 

 

 

☑️  Tip 5. La Semilla de la Fidelización  

(Valor Constante Post-Venta) 

La venta no termina con la compra. No señora. Ahí empieza la fidelización. 

Mantené la relación activa ofreciendo valor incluso después de la compra. Un 
email de seguimiento, contenido exclusivo, acceso a un grupo privado, un tip 
extra… todo suma. 

​
Una clienta bien atendida es una clienta que vuelve, te recomienda y se 
convierte en promotora de tu marca. 

​
El negocio está en el vínculo. No la dejes ir después del primer “gracias por tu 
compra”. 

 



 Ahora Que Ya Sabés Que Podés Escalar Tu Negocio Y 
Cómo Hacerlo Con 5 Tips, 

Quiero Decirte Algo Importante: 

¡Sí, Se Puede!  

 

Tener un negocio que venda, que impacte, que crezca. Uno que no solo te dé 
libertad económica, sino que también te haga sentir orgullosa de lo que sos 
capaz de construir. 

Cada uno de estos pasos que leíste no es teoría: es una pieza práctica y 
estratégica que puede ayudarte a transformar esa sensación de estancamiento 
en claridad, acción y resultados reales. 

Porque esto no es solo sobre marketing o ventas. Es sobre vos, tus sueños, tu 
independencia, tu deseo de que todo el esfuerzo que hacés valga la pena. 

Quizás tenés miedo. Quizás sentís que te falta algo, que no sabés por dónde 
empezar, o que “otras sí pueden” porque tienen más recursos, contactos o 
experiencia. 

Pero dejame decirte algo: 

 El sistema no está pensado para mujeres como nosotras. 

A muchas nos enseñaron a menospreciarnos, a dudar, a pedir permiso.​
Y aún así, estás acá. Aprendiendo, cuestionando, buscando más. 

Así que no lo dudes: esto también es para vos. 

​
Aplicá estos tips paso a paso. Volvé a esta guía cada vez que lo necesites. Y 
acordate: todo gran negocio empieza por una decisión pequeña pero 
valiente. 

 



 

 

¿Querés Que Lo Trabajemos Juntas?​
 

Si necesitás una mirada externa, una estrategia adaptada a la medida de tus 
necesidades, o simplemente una charla para poner orden en tus ideas…  

 
 

  👉 Agendá tu asesoría personalizada  

​
Vamos a revisar juntas tu negocio, identificar oportunidades, y construir un 
plan de acción que respete tu ritmo, tu esencia y tus objetivos. 

 

 

¡Que tengás un hermoso día! 
 
 
 
 
 
 
 
De corazón,  
 
 
 
Alexa Patricia Martínez Mazabel 
Comunicadora social & AVA especializada en estrategia digital 
www.lamazabelalexa.com  
 

 

https://calendly.com/lamazabelalexa/asesoria-estrategia-digital
http://www.lamazabelalexa.com
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