
Les critères d’un bon client en
copywriting.

Checklist :

•Il a déjà du trafic (j’ai pris ce mec au hasard pour l’exemple)

Comme vous le voyez il a déjà des abonnés, des vidéos qu’il poste tous les jours et des
storys.

Ça veut dire qu’il a déjà du trafic sur ses offres et c’est un facteur indispensable.

• Il a déjà une offre

On voit qu’il vend un coaching à 2000€.

Il a donc une page de vente qui peut être améliorée (je confirme, elle peut)



• Il fait déjà des ventes

On le sait grâce à ses storys à la une.

• Il a déjà une communauté

• Il a déjà des emails.

On le sait grâce à sa page de capture.

• Il a déjà envoyé des emails à sa communauté

-> Il faut s’inscrire pour le savoir mais j’ai la flemme. Du coup à vous de confirmer.



• Il n’a pas peur d’investir pour atteindre ses objectifs

-> A voir avec lui.

• Il gagne déjà de l’argent

-> On le sait grâce à ses storys à la une.

• Il sait ce qu’est le copywriting

-> Je vois qu’il a déjà fait une vidéo sur le marketing donc il doit connaître.

• Il connaît l’importance d’avoir un bon copywriting
-> Il a déjà rédigé une page de vente donc je suppose qu’il connait l’importance d’un
bon copy.

• Il est prêt à travailler avec les meilleurs gars du secteurs et d’y mettre le prix

-> A confirmer.

Voici donc une bonne personne à prospecter.

J’ai déjà assez d’infos pour savoir qu’il ferait une bonne cible pour un copywriter.

Le reste est à voir de plus près avec lui.

Maintenant que tu sais tout ça.

Enregistre ces informations quelque part et passe à l’étape en dessous 🔥

Si tu veux te lancer dans le copywriting et apprendre à trouver des clients qui te
payeront 3000€/mois pour leur rédiger entre 200 et 300 mots par jour

Clique ici dès maintenant (ça te redirigera vers l’argumentaire)👇🏼

https://www.les-copywriters.com/cfcopywritingnewup55871345?el=Twitter&utm_sour
ce=twitter


