PLANTILLA PARA CREAR TUMARCA
PERSONAL EN REDES

Esta gula practica te ayudara a establecer una presencia digital efectiva como profesional del derecho.
Aprenderas a crear una biografia atractiva, planificar contenido estratégico, generar interaccion con tu
audiencia y convertir seguidores en clientes potenciales. Desarrolla tu marca personal como abogada y destaca

en un mercado competitivo con estos consejos practicos y accionables.

€% por Zenith Marketing para Abogados



https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma

PASO 1: CREA TU BIOGRAFIA PROFESIONAL

Tu biografia es la primera impresion que causas en redes sociales. Es
fundamental que comunique claramente quién eres, a quién ayudas y
como lo haces. Utiliza esta estructura efectiva para Instagram,

LinkedIn o tu sitio web:

s [Tu especialidad en derechol | Ayudo a [tu cliente ideall a

[ problema que resuelves] con [ tu metodologial.

Ejemplo: it Abogada laboralista | Defiendo a trabajadores para que

reciban lo que les corresponde | Consultas online.

Una biografia bien estructurada facilita que potenciales clientes
entiendan inmediatamente tu propuesta de valor y si eres la

profesional adecuada para resolver sus problemas legales. No

subestimes el poder de estos pocos caracteres para generar primeras

impresiones duraderas.

¢ Accion: Actualiza hoy mismo tu biografia en todas tus plataformas profesionales.
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PASO 2: PLANIFICA TUS PRIMERAS 5 PUBLICACIONES

° ’ o . . . . . . .
Un plan de contenidos estrategico es esencial para mantener una presencia coherente y valiosa en redes sociales. Comienza con estas 5 publicaciones

fundamentales:

Presentacion personal + propdsito

Ejemplo: "Por qué elegi el derecho de familia"

Problema comun + solucion

@

Ejemplo: "3 errores que pueden costarte una herencia"

Caso de éxito o experiencia real

Ejemplo: "Como ayudeé a una clienta a registrar su marca en 48 horas"

Educacién legal con “llamado a la accién”

@ Ejemplo: "Todo lo que debes saber sobre despidos injustificados"

Post de interaccion

Ejemplo: "¢ Alguna vez tuviste un problema legal inesperado? Cuéntame en comentarios."

Este plan cubre aspectos clave: establece tu identidad profesional, demuestra tu experiencia, genera confianza y promueve la interaccion.

La consistencia es fundamental para construir una audiencia comprometida.
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PASO 3: GENERA INTERACCION Y CONVIERTE CLIENTES

Como convertir seguidores en clientes:

e Usa historias con encuestas sobre temas legales para aumentar la
participacion.
e Agregaun link en tu biografia para facilitar el contacto.

o Cierra cada post con una invitacion clara: "Si necesitas ayuda, agenda

una consulta."

CONCLUSION: TU MARCA PERSONAL, TU MEJOR
ESTRATEGIA

Construir tu marca personal en redes no es cuestion de suerte, sino de
estrategia. La consistencia y autenticidad son clave para destacar entre la
multitud de profesionales legales.

Ahora que tienes las herramientas, es hora de actuar. Comienza a

posicionarte como la abogada de referencia en tu especialidad y veras como

se transforman tus redes en un canal efectivo para atraer clientes ideales.

Si necesitas ayuda, escribinos que vamos a estar
contentas de poder orientarte o guiarte.

iNos vemos en redes! &
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