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Lis le guide, apprends et applique tout ce qu'il contient !
Tu as 2 possibilités : vendre ton propre produit digital ou
revendre ce guide pour te lancer des maintenant

Si tu choisis de revendre ce guide, voici le lien qui te
permettra de le personnaliser :

LIEN VERS LE MODELE CANVA MODIFIABLE :

Avant de le vendre, tu dois modifier le nom et la
couverture du guide. Tu ne peux pas utiliser « The Faceless
Social Income Method » comme titre de ta version.

Tu peux modifier tout le reste comme tu le souhaites... la
seule section qui doit rester inchangée est la Politique de
distribution a la fin de ce guide.

Une fois le guide personnalisé, pense a remplacer mon lien
de modeéle ci-dessus par le tien. Ainsi, tes clientes recevront
ta version et non la mienne (je te montre dans le guide
comment faire).

J'ai hate de découvrir ce gue tu vas en faire.


https://canva.link/u23gj1zeiq80gwx

Chapitre 1: Bienvenue

Chapitre 2 : Comment fonctionne ce business model
Chapitre 3 : Choisir ta niche

Chapitre 4 : Configurer ton Instagram

Chapitre 5: Entrainer I'algorithme dés le premier jour
Chapitre 6 : Créer du contenu qui convertit

Chapitre 7 : Créer ton premier Reel

Chapitre 8 : 3 facons de gagner de l'argent

Chapitre 9 : Vendre n'importe quel produit digital en organique
Chapitre 10 : Utiliser Threads pour générer plus de trafic
Chapitre 11 : Revendre ce PDF
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A

Bienvenue

Bienvenue dans The Faceless Social Income Method!
Et félicitations pour cette premiére étape!

Si tu cherches un moyen de gagner de l'argent en ligne
Mais que tu pensais avoir besoin de milliers d'abonnés,
d'investir des centaines d'euros ou d'étre a l'aise face
cameéra, tu es au bon endroit. —_—

“l‘,.

La vérité ? Tu n'as besoin de rien de t¢
Avec une page Instagram ou Tikto " I
montrer ton visage) tu peux constr
autour d'un sujet qui intéresse les i‘i‘rfi

I'argent en vendant des produits o ui t
influenceuse ni exposer ta vie s\
Que tu partes totalement d |
essayeé de te lancer sans s
t'accompagner dans les k

confiance.



A la fin de ce guide, tu comprendras :

e Ce gu'est le marketing faceless

« Comment gagner de I'argent avec une page faceless

« Comment choisir une niche

« Comment configurer ton compte Instagram

e Quel type de contenu publier

e Les étapes de base pour commencer a générer tes
premieres ventes des maintenant

Ne cherche pas la perfection.

Tes premiers posts ne seront pas tes meilleurs,
et c’est normal.

Chaque success story a commenceé avec zéro abonné, zéro
expérience et un premier post dont personne ne se
souvient.

Le but n'est pas de tout savoir avant de commencer... mais
de te lancer, de t'améliorer au fur et a mesure et de rester

constante.

C'est parti.



v
Comment fonctionne ce
business model

L'une des plus grosses idées recues sur les réseaux,
c'est qu'il faut une énorme audience ou des vidéos
virales pour gagner de 'argent.

C'est faux.

Le but n'est pas de devenir célébre... mais de mettre le
bon contenu devant les bonnes personnes et de leur
proposer qguelgque chose qui résout un de leur
probleme.

e

Voici a quoi ressemble le process:

Etape 1: Choisis un sujet de contenu (ta niche)
Choisis un sujet précis sur lequel ton compte va se
concentrer : fitness, finances personnelles, productivité,
recettes, relations ou revenus en ligne, par exemple.

Etape 2 : Choisis un produit digital

Il peut s'agir de ton propre produit, d'un produit que tu
as le droit de revendre ou d'une offre en affiliation.
L'important est qu'il résolve un probleme que ton
audience rencontre déja.



Etape 3 : Crée une page Instagram/Tiktok faceless (ou pas)
Crée un compte sur le réseau que tu préferes, centré sur ton
sujet. Au lieu de montrer ton visage, ce sont tes mots qui
deviennent le centre de ton contenu (si tu es a l'aise tu peux
bien évidemment choisir de te montrer).

Etape 4 : Publie du contenu utile

Crée du contenu qui éduque, divertit, inspire ou résout un
probléme pour ton audience cible. A mesure que les gens
découvrent ton contenu, ils commenceront a suivre ton
compte.

Etape 5: Envoie les gens vers ton lien

Crée ta boutique en ligne, ajoute ton ou tes produits digitaux
puis place le lien de ta boutique dans ta bio Instagram. Parle
de tes produits dans tes contenus et tes stories. Quand
quelgu’un est intéressé, il clique sur ton lien pour en savoir
plus.

Etape 6 : Gagne de I'argent
Quand quelgu’un achetewvia tes liens, tu encaisses.

C'est tout.
Oui, c'est vraiment aussi simple que c¢a.

Le succes ne vient pas de la plus grosse audience... mais du
fait de créer régulierement du contenu qui attire les bonnes
personnes, celles prétes a acheter et de les connecter avec
ton offre.

Aide d'abord, reste constante et laisse ton contenu vendre
pour toi.



CHAPITRE TROIS

Choisir ta niche

Avant de créer ta page Instagram, tu dois décider de
guoi parlera ton compte. C'est ce qu'on appelle ta niche.

Une niche, c'est simplement le sujet principal de ton
contenu. Plus tu es précise, plus il est facile d'attirer la
bonne audience.

Voici quelques exemples de niches populaires :

¢ Gagner de l'argent en ligne (si tu revends ce guide)
-, Fitness & perte de poids

*® Recettes saines

@ Relations & rencontres

< Mindset & développement personnel

BB Carriere & business

2 Organisation & ménage

2 Parentalité

A Voyage

N Animaux



Comment choisir la bonne niche

Online Business Coach & Real Estate
Investor

3383 159K 377
publications followers suivi(e)s

Real Estate Investor + Coach

$0 to $6 Million + portfolio in 5 years
DM "WEALTH" to get on waitlist «4
Voir la traduction

(? stan.storefjennapeterson

’ Suivi(e) par digital.dray et simply.nilly

Suivre Envayer un m... S'abonner &

) OS5 D@

Wealth RESULTS 4  Farmhouse  BELIEF @ REAL

GAGWER DE L'ARGEVT

EV LieVE

< successfulfemalemindset & -

WOMEN EMPOWERMENT | MINDSET

~ | QUOTES
..Sl ‘M 1,279 416K 103

posts followers. fallowing

- Helping women embrace their unique self & thrive
" Build confidence, master your mindset & create
success on your terms

4 Follow for daily inspiration
@ beacons.aifsuccessfulfemalemindset

Following v Message

0 e
sTes s

About me Workbook Newsletter  One & only Growtl

®

MIVNDGET &
DEVELOPPEVMEWNT
PERSOVIVIEL

< pastaworld66 Qo -

Pasta World
Y 4,572 1.2M 615
WORLD posts followers following

Best & biggest Pasta Page On Instagram - & =
Get recipes now -
@ beacons.ai/pastaworld

@ pasta.world66 Q) Pasta Recipes &

Following v Message

o

Pasta E-baok

RECETTES
CUISINE



CHAPITRE QUATRE %§¢

Configurer ton Instagram

|| est temps de créer ta page Instagram.

Ton profil doit indiquer clairement qui tu aides, de
quoi tu parles et la prochaine étape pour ton
audience.

D’abord, passe en compte Creator

Un compte Creator te donne acces aux outils
professionnels d'Instagram : statistiques, analyses,
fonctionnalités de monétisation, musiques tendance
et tableau de bord professionnel.

1. Ouvre Instagram et va sur ton profil.

2. Appuie sur = en haut a droite.

3. Descends jusqu'a Type de compte et outils.

4. Appuie sur Passer a un compte professionnel.

5. Choisis ensuite la catégorie qui correspond le
mieux a ta page.

6. Puis sélectionne_Creator comme type de compte.

4 Paramétres et activité < Type de compte et outils
D Autorisations de l'appareil b Votre compte
§ .
Quel type d'entreprise

¥ Archivage et téléchargements > @ Type de compte Personnel (privé) > &tes-vous ?
@ Accessibllité > O Passer & un compte professionnel >
@) Langue et traduction > — Profassionnel @
_|||| Qualité du contenu multimédia > . :

() Live 2
Lo Autorisations pour le site Web et >

I'application Accédez a plus d'outils

Creator O

Centre familial

ﬂ'\; Supervision parentale pour les %
comptes Ado

Vos statistiques et outils

@ Type de compte et outils >

Abonnements L N i .
Accédez & des outils professionnels



"

Avant de commencer a publier, clarifie ton branding. Le
branding, ce n'est pas seulement des couleurs ou un logo...
c'est ce que les gens ressentent lorsqu'ils arrivent sur ta page.

C'est le ton de tes légendes.
Ta facon d'expliquer.

Les mots que tu choisis.
L'énergie que tu dégages.

Deux comptes peuvent parler exactement du méme sujet...
et pourtant donner une sensation completement différente
grace a leur branding.

Le branding, c’est la personnalité derriére ton contenu.
C'est ce qui fait penser a quelgqu’'un :

« J'aime sa facon d'expliquer, j'aime ce qu’elle me fait
ressentir, j'ai envie de penser/devenir comme elle. »

Et c'est ce qui donne envie de rester.

e 1a 2 polices
e 22 3 couleurs _ SR
e un style de texte cohérent A 4 : ® F

i
Seu Texto acui




Ensuite, rends ton compte facile a trouver
(Nom de profil + champ Nom)

Pour ton nom de profil et ton champ Nom, ton objectif est
d’'étre trouvable : utilise donc des mots-clés que les gens
peuvent rechercher.

X Exemple faible
Nom d’utilisateur : @Janelovesblue
Champ Nom : Jane Doe

Instagram ne comprend pas du tout le sujet du compte.

4 Bon exemple
Nom d'utilisateur : @facelesswoman
Champ Nom : Lisa | Marketing digital faceless

Photo de profil
Comme il s'agit d'un compte faceless, pas besoin d'utiliser une
photo de toi.

Choisis plutét :
e Unlogo simple
e Uneicdne épurée
e Un visuel minimaliste lié a ta niche

Garde quelgue chose de clair et reconnaissable, méme en
petit.



Ta bio doit répondre a trois questions simples :
A qui s'adresse cette page ?

Que vont-ils y obtenir ?

Quoi faire ensuite ?

Exemple:

J'aide les mamans a créer des revenus depuis chez
elles sans se montrer @

Marketing faceless & produits digitaux.

| Récupére mon guide pour débutant.

Fais court et facile a lire.

Ajoute ton lien

Utilise le champ Site web de ton profil pour diriger les
gens vers ton produit digital, ton offre affiliée ou ta
boutique en ligne (comme Stan Store).

C'est la que tes abonnés iront lorsqu’ils voudront en
savoir plus ou acheter.

Je te montrerai plus loin dans ce guide comment
configurer ta boutique.



Stories a la une

Les stories a la une permettent aux nouveaux sur ton
compte de comprendre rapidement qui tu es, ce que tu fais
et de construire la confiance.

Tu N'en as pas besoin de beaucoup pour commencer.

Quelques catégories simples :

Starl

FAQY's DT Results Liore

FAQ Ma journée %  Reésultats Commence ici

Essaie de limiter chaque story a la une a 5 slides
Mmaximum pour qu’elle reste facile a parcourir. La seule
exception peut étre « Résultats », que tu peux enrichir
au fur et a mesure.

Tu n'as pas besoin d’'avoir toutes ces stories a la une
avant de commencer a publier.

Je te conseille au Minimum une story « Commence ici
» OU tu te présentes, expliques pourquoi tu as lancé ton
compte et montres aux nouveaux comment démarrer
a leur tour.



Avant de publier ton premier contenu, vérifie que ton
profil est complet :

v/ Branding clair
v/ Nom d'utilisateur cohéren
v/ Photo de profil ajoutée
v/ Champ Nom optimis
v/ Bio rédigée

v/ Lien ajouté

v/ Story ala une «Co

Une fois tout ¢a coc
créer du contenu!




CHAPITRE CINQ ™

Entrainer I'algorithme Instagram
ou Tiktok dés le premier jour

Quand tu crées un tout nouveau compte essaie de
comprendre de quoi parle ta page et a qui montrer ton
contenu.

C'est pour ca qu'il est important d’envoyer des signaux
clairs des le départ... a Instagram, mais aussi a ton
audience.

Tu dois savoir a qui tu parles
Avant de créer du contenu, sois claire sur qui est ton
abonné idéal.

Tu t'adresses a:
e Des mamans débordées ?
e Des étudiants ?
e Des salariés ?
e Des entrepreneurs ?
e Des soignants ?
e Des débutants complets ?

Plus tu es précise, plus il devient facile de créer du
contenu qui résonne. Au lieu d'essayer de parler a tout
le monde, aide un type de personne a résoudre un
probleme précis.



Avant de commencer a publier, je te conseille de créer
tes 9 premiers contenus a I'avance. Tu éviteras ainsi |la
pression de devoir sortir un nouveau post chaque jour.
Tes 9 premiers posts n'ont pas besoin d'étre parfaits...
ils doivent simplement apporter de la valeur et rester
centrés sur ta niche.

Essaie de publier ton premier contenu dans les 48
heures suivant la création de ton compte. Cela montre
a Instagram que tu n'es pas la uniguement pour
scroller et lui donne du contenu a catégoriser.

o

Suis des créateurs qui publient du co
tien. Cela aide Instagram a mieux co
de ton compte. i (

Passe quelgques minutes chaque
enregistrer et commenter siNce

niche. Tous ces signhaux re
de ton compte.

rendre au
Instagram le fait de co
connecter aux person
I'apprécier.



CHAPITRE SIX ©

Créer du contenu qui convertit

Place a la partie créative... créer du contenu !

L'une des plus grosses erreurs des débutants est de
compliquer inutilement la création de contenu. En
réalité, la plupart des posts Instagram qui fonctionnent
suivent la méme formule simple:

La méthode HVC
Chaque contenu doit contenir trois choses :

1. Hook

Le hook est la premiére phrase ou les premiéeres
secondes de ton contenu. Son seul réle : attirer
I'attention et stopper le scroll.

Exemples:

Je pensais qu'il fallait des milliers d’'abonnés...
OMG je viens de découvrir...

A toutes les mamans épuisées dés 8h du mat...
J'ai faillis abandonner...

Si ton hook ne stoppe pas les gens, ils ne verront
Jamais la suite.



Une fois I'attention captée, apprends leur quelque
chose d'utile.

Ta valeur peut étre:
e Un conseil
e« Unelecon
e Une erreur a éviter
e Un processus étape par etape
e Une expérience personnelle
e Un changement de perspective sur sa situation

Demande-toi:

« Est-ce que ce post va aider quelgu’un, lui apporter
une réponse ? »

Si oul, tu es sur la bonne voie.

L'endroit ou tu apportes la valeur dépend du
format:

e Reels: garde peu de texte a I'écran et développe la
valeur dans la Iégende.

e Carrousels : répartis la valeur sur chaque slide pour
qgue ce soit simple a lire et a suivre.

o Stories : découpe la valeur en 3 a 5 stories, une idée
a la fois, pour maintenir I'attention.



3. CTA (appel a I’action)
Dis toujours aux gens quoi faire ensuite.

Quelques CTA simples :
e Abonne-toi pour plus de conseils.
e Enregistre ce post pour plus tard.
e Partage-le a une amie.
e Commente « GUIDE » et je te I'envoie.

Les gens passent beaucoup plus facilement a l'action quand
tu leur demandes clairement.

Ou placer ton CTA
Ton CTA doit sembler étre la suite logique de la valeur que tu
viens d'apporter.

e Reels: tu peux ajouter ton CTA directement dans la vidéo
(« Commente INFO et je te montre comment » ou « Lis |a
légende - ») ou a la fin de ta légende.

e Carrousels : place ton CTA sur la derniere slide, apres
avoir apporté toute la valeur.

e Stories : ajoute ton CTA sur la slide ou tu parles de ton
produit ou sur derniere story. Si tu renvoies vers un
produit, utilise le sticker lien avec un texte simple comme
« Commence ici » ou « La méthode que j'ai suivie ».



Tu n'as pas besoin d'utiliser tous les formats proposés
par Instagram. Je te recommande de te concentrer sur
ces trois-la.

En ce moment, Instagram met particulierement en
avant les carrousels, c'est donc un trés bon format a
exploiter. Pense a y ajouter un son pour gu'ils soient
montré aux non followers.

Un carrousel est simplement un post composeé de
plusieurs slides que l'utilisateur peut faire défiler. C'est
idéal pour:

e enseigner
e raconter une histoire
e OU décomposer un sujet etape par etape

Garde tes Reels simples, avec peu de texte a I'écran et
un Mmessage direct.

B-roll (quelgu'un qui travaille sur un ordinateur,
prépare un café, marche, tape au clavier ou filme
une scene du quotidien)

Vidéos stock (banques de contenu faceless)
Enregistrements d'écran

Citations

Essale de viserune durée d’'environ'Sa 7 secondes
lorsque c'est possible.



3. Les stories

Les stories sont ['un des endroits ou beaucoup de ventes se font,
parce gqu'elles sont regardées par ton audience la plus chaude. Une
personne qui choisit de regarder tes stories est généralement plus
engageée qu'une personne qui tombe simplement sur I'un de tes
posts. Elle te connait dé€ja, elle te suit avec attention et elle est
souvent beaucoup plus proche de passer a I'achat.

C'est ce qui fait des stories un espace aussi puissant pour créer de
la confiance, parler de ton offre et transformer des abonnés en
clients.

ENVIE DE VENDRE EN STORIES MAIS TU NE SAIS
JAMAIS QUOI DIRE?

Si tu te demandes souvent :
« Mais qu’est-ce que je peux bien dire ? » ou
« Je ne sais pas comment amener la vente en stories »

C'est la que les 30 séquences de stories prétes a publier peuvent t'aider.

Elles sont congues pour:

- T'aider a créer du lien avec ton audience, méme si tu débutes
- Partager ton message de maniere plus naturelle et relatable
- Guider les personnes vers ton offre sans forcer

- Rendre la vente plus naturelle

Et le meilleur ?

Elles incluent également des droits de revente : tu peux donc les
proposer comme ton propre produit et conserver les bénéfices de tes
ventes.

RECUPERE LES ICI

Il s’agit d’un produit facultatif avec droits de revente que tu peux choisir de proposer.
Tu peux remplacer le lien par celui de ta boutique, ou supprimer cette section si tu ne veux pas
linclure.



https://stan.store/facelessroute/facelessroute_store/page/4493008
https://stan.store/digital_by_cam/p/30-stories-prtes--poster-96uwyatv

Si tu ne sais jamais quoi publier, crée du contenu autour
de:
e Ton histoire / ton évolution
Du contenu relatable
Probléme » Solution
Du contenu éducatif
Du contenu de vente douce

0 socialceogirl a socialceogirl
h W () Créd wag Edits v ¥ () Créé avec Edits

De maman & maman, je n'ai que 7 abonnés ici
‘mais jai un business & construire

a2
e rele Iaure: et un petit garqon de 2 ans

J'ai 28 ans et jo suis maman
'un petit garconde2ians.

Je féte mes 10 premiers abonnés
parce qu'ici chaque victoire compte,
Ten pleurerais presque W

Partage ton parcours.. pourquoi tu as commence, tes
victoires, tes difficultés, tes lecons et tes étapes
importantes. Cela crée de la confiance parce que ton
audience peut suivre ton évolution en temps réel et se
dire que si tu peux le faire, elle le peut peut-étre aussi. Et
rappelle-toi tu n'as pas besoin de résultats énormes.. Les
gens s'identifient souvent davantage a quelgu'un qui a
simplement quelques étapes d'avance sur eux.



Hey mama.

Reléve la téte.
Clest peut étre dur
aujourd’hui mais, promis,

se toute notre vie
és le tem

cane dure pas.

Tu fais le mieux que tu
peux pour ton enfant
avec ce que tu as, ;
entrain d
D ey » m 5 VI >nt vivre:
Et elest déja suffisant +
pprendre 4 mon fils de 2 ans
a vivre pleinement,intensément.

Clest pour ¢a que je construis ¢a aujourdhyl

Contenu relatable

socialceogirl

socialceogirl
([l Créé avec Edits

(D Créé avec Edits

Absolument rien ne peut arréter une
maman déterminée a offrir
une belle vie 2 son enfant et a le rendre
heureux ¥ Le temps passe vite.
Alors arréte d'attendre le moment p

Du contenu qui fait sentir a ton audience gqu'elle est
comprise. Quand quelgu’un se dit « C'est exactement ce
que je ressens », il est beaucoup plus susceptible de

stopper son scroll et d'interagir.

&9 Pour toutes les mamans qui
n'ont pas le temps L4

si tu commences le marketing
digital faceless aujourd'hui: §

Dans 4 semaines tu pourrais avoir
ton premier produit crééetta |
Univers, montre ce Reel aux mamans boutique préte a tourner...
qui ont peur d ouvoir offrir -~
a leurs enfa
parce quelles pe
un nouveatl eompte faceless et constriire

QOu alors, tu pourrais tout avoir mis
en place en 24 heures en utilisant B8
le produit digital clé en main exact &
qui m'a permis de faire ma premiére
vente en seulement 3 JOURS en
partant de zéro.

un revent complémentai igne
exactement comme je le

Probléme > Solution

Si tu veux gagner de 'argent
en ligne sans attendre des

~ mois avant ta premiére vente
8

T SR

. utilise mon produit prét a
I'emploi !!
. ]

0 Jai fait ma premiére vente en
m partant de zéro en 3 jours sans

Jai lancé ce compte de ZERO.
Aucun produit
Sans montrer mon vis

Donc oui. TU PEUX LE FAIRE.

Voici comment 8

Probléme : Beaucoup pensent qu'il faut créer son propre
produit digital pour commencer a gagner de l'argent en

ligne.

Solution : Tu peux commencer en utilisant un produit

déja prét a vendre.



[ socialceogirl
" () Créé avec Edits

socialceogirl
Etats-Unis

heyfacelessgirl
Iy a 20 heures

g
.7 — -
Ne lance pas un compte
faceless
Mom to moms. — sans faire ces : g
Ne prends pas de second job pour | =5 3 choses i Jg vais C-II’EEF l;ﬂ ebC'OlEt
- finir le mois. [ au risque de tuer ton compte S A R T
.‘:‘-tb e - 5‘:‘ 54 g P et devenir riche.
TRy Wy L o avant méme le

E_ A la place ouvre un compte Insta _’
l faceless, poste de courtes vidéos ’
sans te montrer et fais ta lére vente
: en 3 jours en suivant ¢a L3 \q

| S0eme jour B On vous a menti... ®
Y
‘ Voici la vérité @

Apprends a ton audience quelque chose qu'elle peut appliquer
immeédiatement. Le but est gu’elle reparte avec la sensation
d'avoir appris quelgque chose d'utile : cela crée de la confiance et
te positionne comme une personne qu’elle a envie de continuer a
suivre.

M |
O
- GOMMENT  SIJEDEVAIS - Comﬂéeﬂl, Jancer
3' A\ TRANSFORME GAGNER 3 000 $ i ,?5"'15?
MON SCROLL EN 7 D'ICI LA FIN . O}f‘lﬂéﬁ[s Efﬁgimux
hewemul \ DE CE MOIS (I
® s D-{ enjuin

'\}lﬂ'ﬁ] % a\ te que je ferais%

fJ’ @FACELESSROUTE @ % o o
¢ 171K - View insights ¥ B1.9K - View insights © 39.9K - View insights Boost post

Présente naturellement ton produit en montrant comment il t'a
aldée ou comment il résout un probleme, sans donner
I'impression de faire une publicité. Le but n'est pas de vendre de
force... mais de créer de la curiosité et de donner une prochaine
étape claire a celles qui veulent en savoir plus.



FAIS DES RECHERCHES

Tu peux aussi t'inspirer des personnes déja présentes
dans ta niche. Va dans la barre de recherche Instagram et
cherche les mots que ton audience cible pourrait elle-
meéme taper.

Etudie les comptes qui publient déja sur ton sujet.
Observe :
e |les posts qui obtiennent le plus
d'enregistrements/commentaires
e |les hooks gu'ils utilisent
e |es problemes dont ils parlent

Ne copie pas.
Cherche les tendances et les schémas qui se répetent.

Le but est simplement de comprendre ce a quoi ton
audience réagit déja, puis de le recréer a travers ta propre
histoire et ton propre angle.

{ & faceless marketing

For you Profiles Audio Tags

3 mistakes I made when
starting celess
acc

Absc

facelessbyams @
Ams | Faceless Digital Marketing - 12.4K followers

faceless.violett
Violeta | Faceless Marketing Coach
Al creator

introverteditgirl &
Faceless Digital Marketing for Introverts « 64.4K fo..

O®
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Il est temps de créer ton premier Reel !

Je te recommande de monter tes Reels directement
dans I'application Instagram chaque fois que c’est
possible.

C'est rapide et simple, mais cela aide aussi Instagram a
mieux comprendre de quoi parle ta vidéo.

Par exemple, lorsque tu ajoutes du texte directement
dans Instagram, I'application peut lire ces mots et les
utiliser comme signal pour catégoriser ton contenu.

Cela fait partie du SEO (Search Engine Optimization),
c'est-a-dire I'optimisation qui aide Instagram a
comprendre ton contenu pour le montrer aux
personnes intéressées par ce sujet.

Rappelle-toi: ton premier Reel n'a pas besoin d'étre
parfait. Le but est simplement de publier ton premier
contenu et d'apprendre en avancant. Dans les
prochaines pages, je te montre comment faire etape
par étape.



CREER ToV1 PREVWIER REEL

Etape une

D’abord, il te faut une vidéo pour ton Reel.
Voici trois options simples :

e Filme-toi - tu n'as pas besoin de montrer ton visage. Tu
peux filmer tes pas, tes mains pendant que tu travailles,
ton ordinateur, un café en préparation ou n'importe
quelle scene liée a ton contenu.

e Filme ton environnement - filme une scéne simple
autour de toi : la nature, la plage, ton jardin, une vue de
ville ou ton espace de travail.

e Utilise des vidéos stock - si tu ne veux rien filmer toi-
Mméme, tu peux utiliser des vidéos stock. Canva en
propose des milliers, gratuites ou payantes. Cherche
simplement « faceless videos », « nature videos », etc. dans
'onglet Eléments. Tu peux aussi t'abonner a une banque
de vidéos pour avoir acces a une bibliotheque encore plus
large, et sinon tu as le site Pexels avec images et vidéos
libres de droit.




Dans Instagram, appuie sur
le petit signe + en haut a
gauche de ton écran.

Puis sélectionne Reel.

Choisis la vidéo que tu
souhaites utiliser, puis
appuie sur le bouton bleu
Suivant.

h 4 New reel

) Edits (F} prans-& (@ Templates

B-Roll faceless v

+ heyfacelessgirl @ =

CE——

Create

©) Reel
() Edits

Post
'd-'j Story
Q) Highlights
() Live
@ Fundraiser

@) channel

ASTUCE BONUS :

Pense a ton branding. Pour
guelles couleurs, quels styles,
guelles polices et quels types de
videos veux-tu étre reconnue ?
T'adresses-tu a des mamans, des
enseignantes, des
entrepreneures, des hommes,
des femmmes célibataires, etc. ?
Choisis des vidéos qui parleront
réeellement a cette audience.



Etape guatre

Sur les écrans suivants, tu peux modifier ta vidéo : ajouter un
filtre, ajuster la luminosité, etc. Mais n'en fais pas trop ! Plus
c'est simple, mieux c'est. Fais glisser vers le haut pour modifier
dans Instagram si tu n'as pas I'app Edits. Appuie sur “Aa” pour
ajouter du texte et sur l'icbne musique pour ajouter un son.

Life Feels So Good napsea

Living paycheck to paycheck b

=.- ®  HF\NEB & B

Swipe up to edit ex Sticker Audio / Add clips  Effects Photo

pa @ §H OB X

() Open in Edits




Ajoute le texte de ton Reel en veillant a ce gu'il soit
suffisamment grand, lisible, en gras et centré a I'écran. Tu peux

maintenir le texte appuyé pour vérifier qu'il est bien centré.
Reste simple : ne surcharge pas I'écran avec trop de mots.

Tu vis d’un salaire a l'autre
mais tu refuses de prendre
un 2e job ?

Voici comment les gens gagnent
de l'argent depuis leur téléphone




Etape six

Ajoute un son a ton Reel. NOTE : certaines vidéos stock peuvent
déja contenir de lI'audio. Je te recommande d'ajouter un son
tendance utilisé moins de 1000 fois : cela peut te donner un petit
boost si le son devient viral.

Une fois ton son choisi, appuie sur la fleche blanche en bas de

I'écran pour le sélectionner, puis sur la fleche bleue en haut a
droite.

Voici et les gens gagrent
de l'argent depuls leur téléphone

14 Original audio
Life Feels So Good
e
CE¥ napsea
vendabigone_sl - 3

Q. Search... J3 Import

For you Criginal audio Saved Roy

Olivia Dean with a Touch Of Funk m
A djtouchoffunk - 76.6K reels - 1:03

Original audio m

A raikitorimas - 132 reels - 1:06

Original audio
evyoh - 771 reels - 0:16
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Tu peux copier la légende préte a 'emploi ci-dessous et |a
personnaliser pour qu’'elle te ressemble, ou en choisir une parmi
les 30 hooks + |égendes préts apublier inclus dans ton bundle.

Caption OK

Je pensais qu'il fallait forcément :

X Montrer son visage
X Devenir influenceuse
X Etre a l'aise face caméra

# Hashtags () Link areel = Poll Q) Prompt

Alors je repoussais sans arrét.
En réalité, tout ce dont javais
besoin, c'était :

w Un produit digital prét a vendre
. Une page de paiement simple

I The I'm
B Du contenu faceless court qui
. Q W E R T Y/ U I O|P
envoie les bonnes personnes vers
mon produit A/SID F G H J K L

Pas de publicité.
Pas besoin de te filmer.

Juste un systeme simple 'qui tourne
en arriere-plan.

Commente « MOT-CLE » et je te
montre exactement comment ¢a
fonctionne.



Etape huit

Une fois ta légende et tes hashtags ajoutés, prévisualise ton
Reel pour voir a quoi il ressemblera dans le fil. Quand tout te
convient, appuie sur PARTAGER'!

Nouveau reel

- Modifier la
couverture

Ajouter une légende...

# Hashtags = Sondage Q Invite

@ Identifier des personnes

() Ajouter un lieu

Renommer |‘audio Audio d'origine >

D Ajouter une mention IA O
Nous vous demandons d'aiouter une

Enregistrer le brouillon Partager




Maintenant que tu sais ¢
page faceless, voyons comme = peut réellement
générer de I'argent. |
Il existe plusieurs facc s de
Instagram faceles '_ ar

1. Vendre tes p
Tu crées ton propre le vends en ligne.
Exemples :

e Ebooks
Planners
Checklists
Templates
Templates Notion
Mini-formatio -

Printables qﬁ

Une fois crég,

eux Ie‘ven‘drg
quoi que ce soit a'expédier.

___J

ore sans avoir

Et comme il s'lagit de ton propre produi serves 100
% de chaque vente. \



2. L’affiliation

Avec l'affiliation, tu fais la promotion du produit de
quelgu’un d'autre grace a ton lien affilié unique.

Tu peux aussi faire ca pour des grandes entreprises comme
Amazon.

Lorsgu’une personne achete via ton lien, tu touches une
commission. Le vendeur officiel gere tout le reste : création,
livraison et acces client. C'est une excellente option si tu
N'as pas encore ton propre produit.

3. Master Resell Rights (MRR)

Les Master Resell Rights (MRR) te permettent d'acheter un
produit digital avec le droit de le revendre.

Ce guide est également livré avec des Private Label Rights
(PLR), ce qui signifie que tu as le droit de le rebrander
comme ton propre produit. Modifie simplement le nom et
la couverture, respecte la Politigue de distribution incluse a
la fin du guide, puis tu peux commencer a le vendre.

Le meilleur ? Une fois ta version personnalisée et mise en
vente, tu conserves 100 % de chacune de tes ventes.

Garde en téte que chaque produit MRR/PLR posséde ses
propres conditions de licence : il est donc essentiel de
respecter les regles fixées par sa créatrice.

Plus tu proposes de produits pertinents, plus tu crées
d'opportunités d'aider ton audience... et d'augmenter ton
potentiel de revenus.



CHAPITRE NEUF 7%

Vendre n'importe quel produit digital
en organique (gratuitement sur internet)

L'une des plus grosses idées recues sur la vente en ligne,
c'est de croire gu'il faut constamment convaincre les gens
d'acheter.

Ce n'est pas le cas.

Les ventes arrivent lorsque ton contenu aide les gens a
comprendre que ton produit résout un probleme qu'’ils ont
déja.

Pense Probléme - Solution

Au lieu de te demander « Comment je vends ca ? »,
demande-toi:

« Quel probleme est-ce que ¢a résout ? »

Par exemple, ce guide aide les personnes qui :
e Veulent gagner de I'argent en ligne mais ne savent pas
par ou commencer.
e Veulent rester en coulisses.
e Ne veulent pas créer un produit de zéro.

Ton contenu doit parler directement a ces personnes.



Fe
Les gens n'achetent pas des produits... ils achéetent ce

qu'ils pensent que le prodult va changer pour eux.
Autrement dit, ils achétent la transformation promise.

Au lieu de parler uniguement de ton produit, partage:

Avant
e Qu'est-ce qui était difficile pour toi ?
e Qu'est-ce que tu croyais avant de commencer ?

Apres
e Qu’'est-ce qui achangé?
e Qu'est-ce que tu as appris ?
e Comment ta vie s'est-elle améliorée ?

Quand les gens se reconnaissent dans ton histoire, ils
s'intéressent naturellement davantage a ta solution.

Apporte de la valeur d’abord
La majorité de ton contenu doit enseignetr, inspirer ou
résoudre de petitsproblemes.

Quand quelgu’un apprend régulierement grace a toi, |l
est beaucoup plus susceptible de faire confiance a tes
recommandations.

Vois ton contenu comme un moyen de créer de Ia
confiance... pas simplement comme un prétexte pour
vendre.



Rends la prochaine étape évidente
Apres avoir apporté de la valeur, invite simplement les
gens a passer a l'étape suivante.

Exemples:
« Commente « GUIDE » et je te I'envoie.
e Récupere le guide gratuit dans ma bio.
e Clique sur le lien dans ma bio pour en savoir plus.

Pas besoin de mettre la pression.
Facilite simplement la vie des personnes déja
intéressées.

Continue a étre présente
Tout le monde n'achetera pas la premiere fois qu'il voit
ton contenu... et c'est normal.

Les gens ont souvent besoin de voir ton contenu
plusieurs fois avant de passer a l'action.

Reste constante, continue d'aider et continue de
partager ton parcours.

Plus tu construis de confiance, plus vendre devient
facile.

Rappelle-toi: les gens n'achéetent pas un PDF ou un
produit digital... ils achetent la solution a un probleme.

Concentre-toi d'abord sur I'aide que tu apportes, et les
ventes suivront naturellement.



CHAPITRE DIX 7%

v

Comment transformer une simple abonnée en cliente ?

Quand une personne découvre ton contenu, elle n'est pas
forcément préte a acheter immeédiatement.

Elle doit d'abord comprendre ce que tu proposes, découvrir
la valeur de tes ressources et prendre confiance.

C'est ce qu'on appelle un tunnel de vente : un parcours qui
accompagne ta future cliente de la découverte jusqu'a
I'achat.



%¢ LE TUNNEL IDEAL POUR DEBUTER

Comment transformer une simple abonnée en cliente ?

LE CONTENU GRATUIT

/

Tu attires des personnes
intéressées grace a tes
vidéos TikTok, tes Reels
Instagram ou tes
publications.

Objectif : attirer

l'attention et éveiller la
curiosité.

\_

\

t

LE GUIDE GRATUIT

Tu offres une ressource
simple qui répond a une
premiéere question de
ton audience.

Exemple : « Le digital
pour les débutantes ».

Objectif : apporter de la
valeur et créer de la
confiance.

/

\_

/

L d

LE PETIT PRODUIT DIGITAL

Tu proposes une
premiere offre
accessible, comme un
ebook, un template ou
un guide pratique.
Exemple: « De zéro a ta
premiere vente » a 27 €.

Objectif : aider ta
cliente a passer de la
découverte a l'action.

\_

+ CE QU'IL FAUT RETENIR

N\

PRODUIT SIGNATURE OU LA
FORMATION COMPLETE

Tu proposes une solution
plus approfondie aux
personnes qui souhaitent
aller plus loin.

Il peut s'agir de ta propre
offre signature ou d'une
formation compléte que tu
es autorisée a
commercialiser.

Objectif : répondre a un
besoin plus avancé.

/

Toutes tes abonnées ne sont pas au méme stade !

Certaines découvrent a peine ton domaine, d'autres cherchent une méthode
concrete et certaines sont déja prétes a investir dans une formation complete.

Ton réle est de proposer la bonne offre, au bon moment, a la bonne personne.

Et surtout, retiens ceci :

Tu n'as pas besoin de vendre directement ton offre la plus chére. Commence
par apporter de la valeur et laisse la confiance se construire. ¥




CHAPITRE ONZE

Revendre ce PDF

Dans la section suivante, je vais te montrer exactement
comment rebrander ce guide et commencer a le vendre
comme ton propre produit.

Nous allons voir:

Phase 1: Rebrander le guide en modifiant son nom et sa
couverture.

Phase 2 : Configurer ta boutique en ligne (Stan Store) pour
permettre aux clientes de |'acheter.

Phase 3 : Mettre en place un DM automatisé qui envoie le
lien de ta page de vente aux personnes intéressées 24h/24

et 7j/7.

C'est parti !



PHASE 01

REBRANDER GE PDF

A la fin de cette phase, tu auras rebrandé ce PDF pour
créer ta propre version unique a vendre!



Etape une

Avant de commencer, tu dois trouver un nom unique pour ta
version de ce guide.

Le nom doit étre court (3 a 4 mots MAXIMUM) et il doit
clairement faire comprendre ce que ce produit PERMET DE
FAIRE.

Reste simple et concentre-toi sur ton audience cible ainsi que
sur le résultat principal que le guide l'aide a obtenir. Si tu
bloques, tu peux utiliser ChatGPT pour brainstormer rapidement
des idées de noms.

Tu peux I'appeler Méthode, Plan, Blueprint, Bundle, etc.

Plus ton nom, ton branding et ton message seront uniques, plus
tu te démarqueras en ligne et attireras ta propre audience !

Etape deux

Cligue sur le lien ci-dessous pour ouvrir une version modifiable
de ce PDF dans Canva.

Cette nouvelle version deviendra TA version, celle que tu
vendras. En avancant dans le guide, tu verras exactement les
étapes a suivre pour la renommer, la rebrander et la revendre.

GLIQUE IGI POUR LA VERSION MODIFIABLE


https://canva.link/u23gj1zeiq80gwx

Etape trois

Une fois le lien ouvert, clique sur le bouton « Utiliser le modéle ».

Si tu n'as pas de compte Canva ou gue tu n'es pas connecteée,
Canva te demandera de créer un compte ou de te connecter.
Suis simplement les instructions affichées a I'écran si nécessaire.

Sélectionne ensuite « Ouvrir dans I’éditeur ». Tu accéderas ainsi
a une version modifiable du PDF que tu pourras commencer a
personnaliser.

A template created by $&3# was shared with
you, start designing now

Etape quatre

Commence par renommer ton fichier Canva avec le nom de
ton guide.

Pour cela, cligue sur le nom du guide dans la barre supérieure.
Il sera affiché sous la forme « Copie de (hom du guide que tu as
acheté) ». Remplace-le par le nom de ton propre guide.

Copy of Test Template Name A+ Il O . preview NG




Et -

Il faut maintenant modifier le lien du bouton de I'étape deux
pour y mettre le lien de modele de TA version, afin que TES
clientes recoivent bien TA version.

Un lien de modele permet a n'importe qui de modifier le
modele, sans pouvoir modifier ton fichier original. Chaque

personne recoit sa propre copie.

Pour cela, va en haut a droite de ton document Canva et clique

sur « Partager ».
4 SR
Etane Six n+ A Q7 Preview @'

—
People with access
Sélectionne ensuite |’Option « Q Add people or groups
Lien du modéle ». Tt
Access level
(Si tu ne vois pas cette option,
(&) Only you can access ~

clique d'abord sur « Voir plus ».) i E

*Ne copie PAS le lien dans
'encadré bleu! N > ® ®

Download Public view Print with Instagram
link Canva

Note : cette option est

uniqguement disponible avec @ = ®
Ca nva prO. Tu peux t’a bon ner é TeEr‘I:IT:Iﬂladte Present Template link Seeall
Canva Pro puis I'annuler apres L/

avoir créé ton lien de modeéle: le E
lien restera actif pour tes talle SBDI

clientes. . : . .
Cligue ensuite sur « Créer un lien de

modele ».

Create template link

This link can be deleted at any time.



Etape huit

Cligue ensuite sur « Copier » pour copier le lien.

L'icOne verte « Actif » indique que ton lien de modele est bien
en ligne et fonctionne.

{ Template link (Live)

The design is shared publicly. Anyone with the link can
use this design as a template. Learn more.
-

(B

Live

Template link

https:/fwww.canva.com/desig n.FDAGBnyGECBS@

Retourne a I'étape deux ci-dessus 1‘ 13 ol tu dois
remplacer le lien, puis clique dessus.

|| est possible que Canva affiche I'option « Grouper». Cela
signifie que le texte et le rectangle ont été regroupés pour
former un seul élément. Si c'est le cas, clique sur « Dégrouper»
pour les séparer.

Si cette option n’apparait pas, aucun souci : cela signifie

simplement que rien n’est a dégrouper. Passe a |'étape
suivante pour ajouter ton propre lien.

O“cp i SRS & tha cAvar rada wall il daamlasA vtha anlda ae s ﬂl’}F
: - +*
© f ungroun e/ C B o

- _ Edit link
GLICK HERE FOR THE EDITABLE wenowi )




Etape dix

Pour ajouter ton propre lien, sélectionne tout le texte du
bouton, puis clique sur l'icbne « Lien » (ou sur 'icbne crayon
pour modifier le lien).

Then come back to fhic auicda fnrand + nimdar nftha jnstructions.

Link

CLICK HERE FOR THE ....TABLE VERSION

Etape onze

Colle ton lien de modele dans le champ prévu, puis clique sur «
Terminé ».

Enter a link or search

‘ ‘m_source=publishsharelink&mode=preview |

Display mode

Link

Le lien a bien été inséré lorsque tu vois le texte surligné et le nom
de ton document Canva apparaitre en bleu.

pme ksl +a thic aodda s e ) ~imdar af tha bncteaction
{® Ask Canva }'ﬁ g Cm

CLICK HERE FOR THE EDITABLE VERSION

Ton fichier Canva est maintenant renommeé et le bouton
contient ton propre lien : tes clientes pourront donc créer une
copie de TA version du document.



Etape douze

Tu vas maintenant créer une couverture unique pour ta
version du guide. Tu peux soit modifier la couverture actuelle,
soit la supprimer et ajouter une nouvelle page.

Clique sur 'onglet « Design » puis tape « couvertures ebook »
dans |la barre de recherche, ou un terme correspondant a ton
univers. Choisis un design qui te plait et fais-le glisser sur la
page. Tu peux également utiliser une photo provenant
d’'une banque de contenu.

T

Fhotes ( Timer s Qs e B S ©Q O

Etape treize

Clique sur le titre et remplace-le par le nom de ton guide.
Modifie la police, la couleur ou tout autre élément nécessaire

pour rendre |la couverture unique et cohérente avec TA
MARQUE.




IMPORTANT

Parcours le reste du guide et personnalise-le a ton image... ou
laisse-le exactement comme il est.

Tu peux modifier les textes, réorganiser certaines sections,
adapter le branding, remplacer les liens et le personnaliser
comme tu le souhaites.

La seule section qui doit rester strictement identique est la
celle sur les Droits de Revente

Tout au long du guide, tu verras des produits complémentaires
facultatifs, comme des stories prétes a 'emploi. Tu peux les
acheter pour les proposer dans ta boutique, ou simplement
supprimer ces sections si tu ne souhaites pas les inclure.

Lorsque tes modifications te conviennent, reviens ici pour
apprendre a ajouter tes propres liens produits dans le

sommaire modifiable recu avec ton achat.

Pour l'instant, passe directement a la Phase 2.



Etape guatorze

Maintenant que ton guide est personnalisé, il est temps d'ajouter tes
propres liens dans le sommaire modifiable recu avec ton achat.

Tu dois d'abord choisir quel type de lien utiliser pour chaque produit :

e Lien de modéle - Donne a tes clientes une copie modifiable du

produit.

e Lien public de consultation (recommandé) - Partage une
version en ligne qui se met automatiquement a jour lorsque tu
apportes des modifications., non modifiable par tes clients.

Note : certains produits contiennent des vidéos ou des animations de
texte. lls doivent donc étre partagés via un lien de modele. Sinon, ils
risquent de s'ouvrir sous forme de fichier MP4 au lieu d'un

document.

Si tu utilises un lien de modele, reporte-toi aux étapes 5 et 6.

Pour créer un lien public de consultation, ouvre le produit dans
Canva, clique sur Partager, puis sélectionne « Lien public de
consultation ».

«" Preview @) Printwith Canva
P

< Public view link

Add pe B o
Q Create a public view link to allow anyone to watch a
wie-gnly version of this video. No sign-in required

30 Readyto Post ~ © ) SO
HOOKS + @ Copylink _. mumn I Canv:
CAPTIONS st = Public view link i ovisitors «ee
ro) or R;g;anmalhm"'yolh%\
L

44% [elPages 1/44 33 7 (@D
clique sur« SETREICIELT» [P cligue sur « créer clique sur « copier » :
sélectionne un lien public » C'est le lien a utiliser

« lien public de consultation »
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Etape quinze
Ouvre ensuite le sommaire modifiable recu avec ton achat.

Pour chaque produit, remplace mon lien par le tien afin que
tes clientes recoivent TA version de chaque guide.

Pour modifier un lien:
1.Sélectionne le texte contenant le lien.
2.Clique sur l'icbne crayon dans la barre d'outils.

3.Colle ton propre lien public de consultation ou ton lien de
modele, selon 'option choisie.
4.Cligue sur « Terminé ».

Répéete ces étapes pour chacun des liens produits.

O

CLICK the links below te access the digital products Included
within this bundle.

You'll be taken to a Canva view page —
the editable wer: f the guidi

2.Sélectionne le texte lié puis clique
sur l'icbne crayon dans la barre
d’outils.

§
:
;
;

NS NS

30 REACY-TO-POST CARDUSELS

~
I
p
L
—_—
k 28 REARY-TO-POAT GOUTES

EDE0K CONER TEMPLATES

120+ DHOITAL PROGAUCT MOCK-LIFS BUNDLE

Enter a link or search
CANVA MADE EASY W
-

NN Y

| https:/fcanva link/ydzkg70ggaotel |
Display mode /
Link

1.0uvre le modéle modifiable D [
recu avec ton achat pour
mettre a jour les liens produits.

™
DDITABLE YEESION OF THES TEMFLATE J

3.Colle ton lien public de consultation
ou ton lien de modele puis clique
sur « Terminé ».



Etape seize

Une fois ton modéele modifiable personnalisé et tes propres
liens ajoutés, il est temps de le transmettre a tes clientes.

Tu as deux options::

PDF - Un fichier téléchargeable qui ne se met pas a jour
automatiqguement. Si tu apportes des modifications plus
tard, tu devras importer et envoyer une nouvelle version.

Lien public de consultation (recommandé) - Une version en
ligne de ton fichier. Toutes les futures modifications
apparaitront automatiquement pour toutes les personnes
utilisant le méme lien, sans avoir besoin de renvoyer le
document.

Si tu veux le partager sous forme de PDF:

< Download

e~
A+ ol Q7 Preview [NNELEUS ’

Share design Al ovisitors &8}

File

(

People with access
Q Add people or groups
o~

Access level

@ Only you can access ~

& Copy link

o

E 3 (B = 53

Download fplate link  Public viewlink  Print with
Canva

©) B o3

Instagram Brand Presen it Seeall
Template

PDF Standard ~

Compress FOF @ W
Flatten POF ®

Include notes @

Password protection

Select pages

Pages 1-87 ~

Limited media playback. Pages with videos, audio, and
animations won't play when exported as this file type. Try
downloading it as a video (MP4) or ghare a link to your daesign.

Preferences

Save download settings

Pour « Type de fichier », sélectionne « PDF

. » i i « Télé ».
Clique sur « Partager » dans la barre SiaieRie », [plls eligle SUr « Iglseharges

supérieure puis sur « Télécharger ».

Tu verras dans la phase suivante ou importer ton fichier ou
ajouter son lien.
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TU DEBUTES SUR CANVR OU TU AS BESOIN D'RIDE 2

Tu peux trouver ICl une formation gratuite et adaptée aux débutants
pour apprendre a utiliser Canva.

Tu peux également accéder a leur centre d'aide ICL.

carm Design Product Plans Business Education Help @

Canva Support

Q Search help articles

Common Issues

Find a missing clesign Get help with a failed payment
ocate lost or deleted designs Learn why the payment failed and what to do next
Still Need Help?

Chat with Help Assistant to
contact Support

Manage your account, team, |
or payment .’ln -
Go to Settings ’ a - ;

Authority Request Policy Report inappropriate content Ask about our Terms and Policies °



https://canva.link/qgusf0i70k3d9u1
https://www.canva.com/fr_fr/help/

PHASE 02

CONFIGURER TR BOUTIQUE EN LIGNE

A la fin de cette étape, ta boutique en ligne sera
configurée pour vendre ta propre version de ce guide.



Etape une

Tu peux maintenant créer une boutique Stan Store pour permettre a tes
clientes d'acheter ton produit digital.

Pour I'exemple, je vais te montrer comment créer ta boutique et quelle
description utiliser sur Stan Store pour vendre. Tous les autres choix
créatifs t'appartiennent.

Cligue sur le lien ci-dessous pour t'inscrire a Stan Store et bénéficier de
14 jours gratuits.

CLIQUE IGI POUR TESTER STAN STORE GRATUITEMENT
PENDANT 14 JOURS

Meet Your
All-in-One Creator
Store

Etape deux

Cligue sur le bouton « Sign Up » en haut a droite.

Login SignUp


https://join.stan.store/digital_by_cam
https://join.stan.store/digital_by_cam

Etape trois

Stan va maintenant te demander de configurer ton compte.

Renseigne tes informations personnelles puis clique sur « Next ».

Hey @Username -
Let’s monetize your following!

@ stan.store/username

Full Name

Do

® Email
B +84 -~ Phone Number

@ Password =]

By continuing, you agree to our
Terms of Service and Privacy Policy.

Hawve an account? Login

Etape guatre

Stan va ensuite te demander de renseigner tes
réseaux sociaux.

Si tu possedes déja un compte, ajoute les
informations correspondantes.

Si tu dois créer un nouveau compte Instagram,
cliqgue sur « SKip ». Tu pourras revenir ajouter
ces informations plus tard.

Connect your social
accounts to your store

'@' @ Your Username

d‘ @ | Your Username

@ @ https://www.linkedin.com/

Viewmore

Skip



Etape cing

Choisis 'abonnement avec lequel tu souhaites commencer, puis clique

sur « Next ».

Pick your plan, start

earning today &

/' Save $100s by choosing Stan

~ All-In-One store, easyto setup

® Monthly
$0 for 14 days, then $29/mo

Yearly
$0 for14 days, then $3008360//yr

Due today $0 ¢

Etape six

Renseigne les informations de ta carte
bancaire pour activer ton abonnement.
Tu ne seras pas débitée avant la fin de |la
période d'essai, sauf si tu choisis de
passer a une formule supérieure avant.

Cligue ensuite sur « Start Your 14 Day
Free Trial ».

ASTUCE : a la fin de tes 14 jours gratuits,
si tu demandes I'annulation de

I'abonnement, Stan te propose un Mmois
entier de sa version PRO gratuitement !

Your store runs free till January 23
Cancel anytime %'

Payment Method
Card number l] £
Expiry date Security code =

| have read and understand the
Terms of Service and Privacy Policy

Start Your 14 Day Free Trial



Etape sept

Nous allons configurer ton produit dans ta boutique en ligne.

Pour commencer, cligue sur « My Store » dans la colonne de gauche.

© stan

() Home

(g My Store )

) Income

Etape huit

Clique sur « Add Product ».

4+ AddProduct

Add Section

Sélectionne « Digital Product » comme type de produit.

Digital Product
PDFs, Guides, Templates, Exclusive Content, eBooks, etc.



Etape dix

Sélectionne l'option « Callout ». C'est ainsi que ton produit apparaitra sur
la page d'accueil de ta boutique Stan Store.

Cette option te permet d'afficher une courte description de ton produit
ainsi qu'un bouton permettant d'y accéder.

Note : nous n'enverrons pas directement les gens vers la page d'accueil
de ta boutique, mais il reste important qu’elle soit configurée de facon
professionnelle au cas ou quelqu’un la consulterait.

1 Pickastyle
e = ®)
Button Callout Preview

Etape onze

Nous allons maintenant ajouter I'image miniature qui apparaitra a coté
de ton produit sur la page d'accueill.

Tu peux télécharger la COUVERTURE de ton guide au format PNG ou JPG
en sélectionnant uniquement la page 1. Tu peux aussi créer une nouvelle
image carrée 400 x 400 px dans Canva.

Cligue sur « Choose Image », importe ta miniature, redimensionne-la puis

cligue sur « Use This Photo ».

2 Selectimage

o Thumbnail

1
L— Choose Image



Etape douze

Dans « Add Text », personnalise les textes selon ta marque et ton
message.

Titre : indique le nom de ton produit
Sous-titre : ajoute une courte description, par exemple : « Le systéeme

simple pour générer des revenus chaque jour avec un seul produit
digital. »
Bouton : « Obtenir I'accés maintenant! »

Cligue ensuite sur « Next ». 3 Addtext
e 27/50

Your product name goes here

Subtitie 611100

The simple system to get paid daily with one digital product.

Button® 15/30

Get Access Now!

Etape trei

Ajoute ensuite une image en haut de ta page de vente. Tu peux utiliser la
couverture de ton guide ou créer une image personnalisée dans Canva
grace a ces templates.

Clique sur « Choose Image », importe I'image choisie, redimensionne-la
puis clique sur « Use This Photo ».

1  SelectImage

- Drag Your Image Here
-
h —_
\ Choose Image
J


https://www.canva.com/design/DAHBKt93Flw/B_e_uNCjDwT1IAGs8LdU7g/view?utm_content=DAHBKt93Flw&utm_campaign=designshare&utm_medium=link&utm_source=publishsharelink&mode=preview
https://www.canva.com/design/DAHBKt93Flw/B_e_uNCjDwT1IAGs8LdU7g/view?utm_content=DAHBKt93Flw&utm_campaign=designshare&utm_medium=link&utm_source=publishsharelink&mode=preview
https://www.canva.com/design/DAHBKt93Flw/B_e_uNCjDwT1IAGs8LdU7g/view?utm_content=DAHBKt93Flw&utm_campaign=designshare&utm_medium=link&utm_source=publishsharelink&mode=preview
https://canva.link/mt93nzssuqx9v4n
https://www.canva.com/design/DAHBKt93Flw/B_e_uNCjDwT1IAGs8LdU7g/view?utm_content=DAHBKt93Flw&utm_campaign=designshare&utm_medium=link&utm_source=publishsharelink&mode=preview
https://www.canva.com/design/DAHBKt93Flw/B_e_uNCjDwT1IAGs8LdU7g/view?utm_content=DAHBKt93Flw&utm_campaign=designshare&utm_medium=link&utm_source=publishsharelink&mode=preview
https://www.canva.com/design/DAHBKt93Flw/B_e_uNCjDwT1IAGs8LdU7g/view?utm_content=DAHBKt93Flw&utm_campaign=designshare&utm_medium=link&utm_source=publishsharelink&mode=preview
https://www.canva.com/design/DAHBKt93Flw/B_e_uNCjDwT1IAGs8LdU7g/view?utm_content=DAHBKt93Flw&utm_campaign=designshare&utm_medium=link&utm_source=publishsharelink&mode=preview
https://www.canva.com/design/DAHBKt93Flw/B_e_uNCjDwT1IAGs8LdU7g/view?utm_content=DAHBKt93Flw&utm_campaign=designshare&utm_medium=link&utm_source=publishsharelink&mode=preview
https://www.canva.com/design/DAHBKt93Flw/B_e_uNCjDwT1IAGs8LdU7g/view?utm_content=DAHBKt93Flw&utm_campaign=designshare&utm_medium=link&utm_source=publishsharelink&mode=preview

Etape guatorze

Ajoute la description de ta page de vente

Tu peux rédiger ta propre page de vente ou copier-coller le

texte proposé dans les deux pages suivantes dans le corps de
ta description.

Important : ta page de vente est I'une des parties les plus
importantes de ce business. Son role est de transformer des
visiteurs curieux en clients. Ajoute un peu de ton histoire,
explique pourquoi tu as commenceé ou partage tes résultats
pour créer de la confiance et rendre la page plus personnelle.



DESCRIPTION DU PRODUIT (tu peux modifier ce que tu
veux) :

Commence a vendre des produits digitaux sans montrer ton
visage

Apprends a créer une page Instagram faceless, a vendre des
produits digitaux et a revendre ce guide comme ton propre
produit tout en conservant 100 % de chaque vente.

X Pas besoin d'expérience
X Pas besoin de followers
X Aucun produit a créer

X Aucune publicité payante
v/ Adapté aux débutantes

(Ajoute ici le mockup de ton produit.)
Ce qui est inclus

A l'intérieur, tu apprendras a:

Construire une page Instagram faceless de zéro

Créer du contenu qui attire des acheteurs

Mettre en place une boutique simple pour commencer a
vendre

Revendre ce guide et conserver 100 % des bénéfices

Tu recevras également des templates bonus, un mois entier de
contenu prét a publier, des mockups et bien plus pour
démarrer plus rapidement &

Tes bonus

$4 30 hooks et [égendes préts a publier

t9 30 templates de carrousels préts a publier

4 Templates de couvertures d'ebook préts a I'emploi
t9 Plus de 120 mockups produits

4 Guide Canva Simplifié



Suite de la description du produit...

Est-ce que c’est fait pour toi ?

C’est parfait si tu:

v/ Veux commencer 3 gagner de I'argent en ligne mais ne sais
pas par ou commencer

v/ Préféres rester en coulisses

v/ Veux quelgque chose que tu peux utiliser pour apprendre
puis revendre

v/ Cherches un systéme simple et adapté aux débutantes

Questions fréquentes

Ai-je besoin d'abonnés ?

Non. Tu peux commencer de zéro.

Dois-je créer mon propre produit ?

Non. Ce guide est déja prét a vendre.

Dois-je faire de la publicité ?

Non. Tout repose ici sur le marketing organique.
Est-ce que je garde les bénéfices ?

Ouil. Tu conserves 100 % de chaque vente.

Lance ton compte aujourd’hui et commence a vendre demain.
Acces immédiat «
Avertissement : en raison de la nature digitale de ce produit,

aucun remboursement n'est possible. Les résultats varient et
dépendent de tes efforts et de ta mise en application.



Etape quinze

Il est TRES IMPORTANT de mettre en forme et de relire ta page de vente.

Premierement, relis le texte et remplace [NOM DE TON PRODUIT] par le
nom choisi pour ton guide.

Deuxiemement, assure-toi que la mise en page soit claire et facile a lire.
Acére le texte avec des espaces, ajoute des images, utilise des titres et
mets les informations importantes en gras.

Tu peux mettre ton texte en forme et ajouter des images depuis la barre
d’outils.

Description Body *

B B S I = & [ & 2 GeneratewithAl

Troisiemement, relis toute ta page de vente. Est-elle claire visuellement
et agréable a parcourir ? Explique-t-elle clairement ce qu'est ton produit
et les bénéfices qu'il apporte ? Donnerait-elle envie de s'arréter et de lire
? Est-elle cohérente avec ta marque et ton message ?

Etape seize

Dans « Bottom Title », écris « Commence aujourd’hui ».

Bottom Title *

Get Started Today



Etape dix-sept

Dans « Call-to-Action Button », écris « Acheter ».

Call-to-Action Button * 8/30

PURCHASE

Etape dix-huit
Dans « Set Price », indigue le prix auquel tu souhaites vendre ton guide.

I\ Afin de protéger la valeur de ce produit, il est fortement
recommandé de le vendre 27 € ou plus.

3  Setprice

Price($) * Discount Price($)

27 0

Etape dix-neut

Dans la section « Upload Your Digital Product », ajoute le lien public du
sommaire dans lequel tu as remplacé tous les liens produits par les tiens.

e Choisis « Upload File » si tu livres le produit sous forme de PDF.
e Choisis « Redirect to URL » si tu livres le produit via un lien public de
consultation.

L'option choisie déterminera la facon dont tes clientes recevront et
accéderont a leur produit aprées I'achat.

5  Upload your Digital Product

Digital Product *

Stan will send these files automatically to your customer upon purchase! WLELRACA Redirect to URL

Drag Your File(s) Here

Upload
. S



Etape vingt

Remonte en haut de I'écran et clique sur « Options ».

& Thumbnail & CheckoutPage
o ]
Etape vingt-et-un

Dans « Confirmation Email », tu n'as rien a créer de zéro : Stan Store
envoie automatiquement a ta cliente un email contenant I'acces a son
produit apres lI'achat.

Tu peux laisser cet email tel quel et tout fonctionnera correctement.

Si tu veux le personnaliser, tu peux modifier I'objet, par exemple «
Bienvenue dans [NOM DU PRODUIT] & », ou adapter le message avec
ton ton. C'est entierement facultatif.

Veille simplement a ne pas supprimer I'élément « Product File(s) » dans
I'email. C'est lui qui donne a tes clientes acces a leur achat.

Si tu le supprimes par erreur, aucun souci : clique sur l'onglet «
Personalize » pour retrouver I'élément « Product File(s) » et le réinsérer
dans I'email.

9 Confirmation Email ~
Subject
Your order from @ My Username is here!

Restore Default

Body
@ B 5 I iz @ & | + personalize |
Hi Customer Name !
Thank you for ordering Product Name ! Here is your order:
Product File(s)

- @ My Username

Restore Default



Etape vingt-deux

Cligue sur « Save As Draft » jusqu’a ce que ton fichier produit soit prét a
étre ajouté.

Une fois ta version du guide terminée et téléchargée depuis Canva en

suivant les étapes de la Phase 1, importe-la dans Stan Store puis publie
ton produit. Il sera alors en ligne.

o | (D

Etape vingt-trois

Nous allons maintenant personnaliser ta boutique Stan Store.

Va dans « My Store », puis clique sur I'icbne crayon a cété de ton nom.

My Store
© stan
(R) Home

A Landing Pages
S My Store
) Income Test /'

@examplestanstore

il, Analytics

Q) Customers



Etape vingt-guatre

Cligue a nouveau sur I'icbne crayon et ajoute la photo de profil de ton
choix.

Il peut s'agir d'une photo de toi, d'un logo ou d'une image stock faceless.
Canva en propose de nombreuses gratuitement.

Etape vinot-cing

Redimensionne ta photo de profil jusgu'a ce qu’elle soit bien cadrée.
Quand le résultat te convient, cligue sur « Use this photo ».

Crop, Zoom, or Move

YOUR
PROFILE
IMAGE




Etape vingt-six

Si tu souhaites ajouter une courte bio, tu peux la renseigner ici.
Si tu as déja créé les comptes de réseaux sociaux de ton business, ajoute-
les maintenant. Sinon, laisse cette partie vide et reviens la compléter

apres avoir configuré ton Instagram.

Cligue sur « Save » lorsque cette section te convient.

Display Name

Test

Bio 20/80

Test bio to go here.

Social Links (URL)

'@) @ Your Username

J @ Your Username

MORE SOCIALS (]

Save



Etape vingt-sept

Cligue maintenant sur I'onglet « Edit Design » et parcours les différents
styles jusqu’a en trouver un qui te plait.

2 Store A Landing Pages C?FJ Edit Design\-

Yuna Parker
g iU win 0f S0ei Mk than Walker

Ask e Anything, get 80 second
video respanse

865 aio

< Minima >

Colors Font

. ln[er T
Ca ncel “

Etape vingt-huit

Adapte ensuite les couleurs a ta marque et choisis une police claire et

facile a lire sur mobile, puisque la majorité de tes clientes consulteront ta
page de vente depuis leur téléphone.

Lorsque le résultat te convient, cligue sur « Save ».

Colors Font

I
Cance' ‘ “



Etape vingt-neuf

Il est maintenant temps de configurer les paiements.

Clique sur « Settings », puis « Payments » et sélectionne « Register »
pour connecter un compte Stripe. Cette partie concerne tes
informations personnelles : suis simplement les étapes affichées a
I'écran.

My Account Settings
2 Profile @ Integrations ® Billing ) Email Notifications & Security
Payment Methods

Please connect your bank account using a Payment Provider to start selling!

srpe

+ Add PayPal

Enable Marketing Consent (GDPR)

Selling to EU or UK customers? This helps keep things GDPR-friendly. When enabled, only customers who check
the box can get marketing emails. Optional, but recommended if you've got a global audience.

Enable Terms & Conditions

When enabled, customers are required to agree to the terms and conditions before the sale can be completed.
The agreement checkbox will appear on each checkout page.

Change Store Checkout Language

Set the language customers will see on the checkout page from your storefront.

English -

Tu trouveras ici davantage d'informations sur la connexion de Stripe et
PayPal a ta boutique.

Clique ici pour connaitre les pays dans lesquels Stripe est disponible. Si
ton pays n'est pas pris en charge, tu devras utiliser PayPal.


https://help.stan.store/category/285-setup-payment-processor
https://stripe.com/fr/global
https://stripe.com/fr/global

Etape trente

Pour trouver le lien de ton produit, va dans « My Store », clique sur le
menu a trois points a cété du produit puis sélectionne « Copy URL ».

C'est ce lien que tu utiliseras pour envoyer les personnes vers ton produit
:lorsqu’elles cliqueront dessus, elles arriveront DIRECTEMENT sur ta
page de vente !

My Store

A Landing Pages & EditDesign

Test #
@examplestanstore

oven Your product name goes here -l @
HERE $27.00

4+ AddProduct # Edit Product l

L}

Unpublish

Add Section

]

Duplicate Product

E

Make Landing Page

@ Delete Product

Etape trente-et-un

Si tu souhaites devenir affiliée Stan Store et toucher un pourcentage sur
chaque personne qui s'inscrit via ton lien, tu peux en savoir plus sur leur
programme de parrainage ici.


https://help.stan.store/article/89-what-is-stans-referral-or-affiliate-program

L ) @
- -
[ 4 S

BESOIN D'AIDE AVEC STAN STORE ?

Tu peux accéder ici aux ressources d'aide de Stan Store.

L'adresse email de leur équipe support est : friends@stanwith.me

e Stan Getting Started Products Income Customers Analytics Settings Your Guide to Success # + More

How can we help you?

Getting Started

Setup Your Stan Store -§ Setting Up Payments &

12 articles Sarticles


https://help.stan.store/

PHASE 03

CONFIGURER TON AUTO DV

A la fin de cette phase, ton AutoDM sera configuré. Il s’agit
d’'une réponse automatique envoyée lorsqu’une personne
commente le mot-clé que tu as choisi sous ton Reel.




Etape une

Retourne dans Stan Store puis clique sur « Auto DM » dans le menu de
gauche. Si l'option n'apparait pas, cliue sur « + More » puis active
AutoDM dans le menu.

e Stan My AutoDM stan.storefexamplestanstore  [[)
(R Home

Giiv= Create an

© come IG Auto-Reply

il Anatytics

€ Customers

B Canmuniy i @

+ More (@) connect Instagram

83 Settings

@ examplestanstore (

Etape deux

Cligue ensuite sur « Connect Instagram » et renseigne tes identifiants.
Une fenétre s'ouvrira pour connecter ton compte. Clique bien sur « Allow
» afin d'accorder les autorisations nécessaires.

© stan My AutoDM
(R) Home
D Create an Instagrom
(wll -
e IG AUto Reply stan-auto-reply-1G is requesting access to:
i Analytics SHEN RN 205 SEER. of you select Allow, stan-auto-reply-
1G will be able te:
) Customers

View profile and access media (required)
. Community

< AutoDM Access and manage comments D
+ More
e Access and manage messages @)
S dithrhalIs il e o
83 Settings. Cancel

- Y—



Etape trois

Il est maintenant temps de configurer ton automatisation en cliquant

sur « Let's Go! ».

Choisis ton mot-clé unique, par exemple « PDF », qui déclenchera la

réponse automatique.

My AutoDM

© stan
il Analytics

®
0 Customers

Keywords
8 Community bty
¥ Funnels New Auto-Reply
o
v Afflllate O When they DM or Comment

(© Appointments
@ Referrals

&) Email Flows

© stan

L)
=

@

You’re All Set!

Let's get started creating auto-replies to your customars
on G

Etape guatre

Sent Opened

- Enter exact keywords or phrases (limit 5)

ﬁ link X  Enter keyword: e.g. link

b+ On All Posts

Clicks

Opt-Ins



Etape cing

Dans « Send a DM », ajoute le message que ta cliente recevra lorsqu’elle
enverra ou commentera ton mot-clé. Ajoute le lien de ta boutique Stan
Store a la fin. Tu peux personnaliser ce message afin qu'il corresponde
davantage a ton ton et crée plus de connexion avec ton audience.

Exemple de réponse:

« Coucou, voici le lien du PDF dont je te parlais. Il t'explique comment
gagner de l'argent sur instagram et inclut des droits de revente, donc tu
peux également le vendre ¢* Si tu as des questions, n'hésite pas, je serai
ravie de t'aider ! [AJOUTE ICI TON LIEN STAN STORE] »

4 W EE PUBES

& EmallFlows

<] AutoDM "

Do not comment

2 Creator

+ Maore -q Send a DM Add & Stan Store link and we'll track anatytics for you

a Ask Stanlay q Hi, thanks for reaching out!

Here's the link 1o access my store.
@] Settings hiips:/{stan.store/creatorsuccess

Etape six

Configure ensuite I'Auto DM pour gu'il fonctionne sur tous tes posts en
cliguant sur « On All Posts » puis « Enable for All Posts ».

Enter exact keywords or phrases (limit 5)

link Enter keyvword: @.9. link

+ On All Posts bl



Etape sept

Si tu souhaites que Stan Store réponde automatiquement aux
commentaires laissés sous tes posts Instagram, active « Comment Back
», puis personnalise les réponses.

IMPORTANT

Si tu actives les réponses automatiques aux commentaires, le risque
d’étre identifié comme un bot peut étre plus élevé. Pour limiter ce
risque, prévois plusieurs variantes de réponses différentes.

/ #i  OnANPosts b

H Comment back - Customize your automatic comment replies

Replying to comments has risks—stay safe!
BT S, ! Message sent! &

Check your Dhs? *

Just sent you 8 DM! Take 8 look when you ean!

Etape huit

Cligue sur « Publish » : ton AutoDM est configuré.

Une fois publié, tu devrais voir I'écran ci-dessous.

©] © + CreateReply

Keywords Sent Opened Clicks Opt-ins

link Active
Published Jun 26
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BESOIN D'AIDE AVEC TON STAN AUTODM ?

Si ton automatisation Stan AutoDM affiche une erreur, tu peux consulter
les problémes les plus fréguents et leurs solutions en cliquant ici.

© Stan

CATEGORIES
Affiliate Share Feature &

Coaching Calls =
Community

Stan AutoDM >
Custom Products £
Digital Downloads
e-Courses &
External Links &
Lead Magnets €3
Memberships &

Webinars #

Getting Started

ncome Customers Analytics Settings Your Guide to Success ¥ + More

Common Stan AutoDM Workflow Errors &
Troubleshooting

Are you seeing an error with your Stan AutoDM workflow? Check out this article to see the
most comman errors steps to troubleshoot them (.

Most Common Workflow Errors for Stan AutoDM

1.~ Make sure your comments are enabled!
In order to successfully connect your Instagram for AutoDM, you'll need to ensure you
leave the Access and manage comments setting toggled on in the Instagram sign-in pop-
up. Here's what that looks like on your end:

[ ] [ ] Instagram

% instagram.com/consent/?flow=ig_biz_login_oauth&params_... &,

Instagrom

127 stan-auto-reply-IG is requesting access to: If


https://help.stan.store/article/385-common-stan-auto-dm-workflow-error

LR PROCHAINE ETAPE
T'APPARTIENT

Tu viens d'apprendre comment créer et développer une

page faceless.

Maintenant, c'est a toi de passer a 'action.

N'attends pas que tout soit parfait. Commence a publier,
apprends en avancant et reste constante. Chaque post

t'apprend quelque chose et chaque étape te rapproche de

ta premiere vente.

Rappelle-toi : tu n'as pas besoin d'une grosse audience, de
plusieurs années d'expérience ni de systemes compligués.
Tu as simplement besoin de tester et d'avancer.

Tu as tout ce gu'il faut pour commencer.

A toi de jouer!

w/ww /"W



MASTER RESELL RIGHTS - DROITS DE REVENTE

Une licence non exclusive et révocable vous est accordée pour
modifier, utiliser et revendre ce produit conformément aux conditions
énonceées ci-dessous.

Droits de modification

Vous pouvez éditer, renommer, modifier et personnaliser le
contenu du produit.

Vous pouvez modifier la mise en page, le formatage, le titre et le
texte.

Vous devez changer l'image de couverture avant de revendre le
produit.

Droits de revente

Vous pouvez vendre ce produit et conserver 100 % des bénéfices.
Vous pouvez accorder des droits de revente en pleine propriété a
VOS acheteurs.

Vous pouvez autoriser vos acheteurs a accorder des droits de
transfert a leurs propres acheteurs.

I, Afin de préserver la valeur de ce produit, il est fortement
recommandeé de le vendre a 27 € ou plus.

Vous devez respecter les conditions suivantes :

X Vous ne devez PAS distribuer ce produit gratuitement, y compris
sur des sites proposant des cadeaux, des offres promotionnelles ou des
téléchargements gratuits.

Y Vous ne devez PAS inclure ce produit en tant que bonus gratuit,
incitation ou cadeau associé a une autre offre.

Application de la licence

Le non-respect de ces conditions entrainera la résiliation immédiate
de votre licence. En cas de résiliation, vous devez immeédiatement
cesser toute utilisation, revente et distribution de ce produit.



	CHAPITRE DEUX 💗
	Prépare ton contenu à l’avance
	Avant de commencer à publier, je te conseille de créer tes 9 premiers contenus à l’avance. Tu éviteras ainsi la pression de devoir sortir un nouveau post chaque jour. Tes 9 premiers posts n’ont pas besoin d’être parfaits… ils doivent simplement apporter de la valeur et rester centrés sur ta niche.
	Publie dans les 48 heures
	Essaie de publier ton premier contenu dans les 48 heures suivant la création de ton compte. Cela montre à Instagram que tu n’es pas là uniquement pour scroller et lui donne du contenu à catégoriser.
	Suis des comptes de ta niche
	Suis des créateurs qui publient du contenu similaire au tien. Cela aide Instagram à mieux comprendre le sujet de ton compte.
	Interagis avec du contenu similaire
	Passe quelques minutes chaque jour à liker, enregistrer et commenter sincèrement des posts de ta niche. Tous ces signaux renforcent le référencement de ton compte.
	Ton objectif : rendre aussi simple que possible pour Instagram le fait de comprendre ta page et de la connecter aux personnes les plus susceptibles de l’apprécier.

	CHAPITRE SIX 💗
	Idées de contenu
	Si tu ne sais jamais quoi publier, crée du contenu autour de :
	Ton histoire / ton évolution
	Du contenu relatable
	Problème → Solution
	Du contenu éducatif
	Du contenu de vente douce
	Exemples :
	Ton histoire / ton évolution
	Partage ton parcours.. pourquoi tu as commencé, tes victoires, tes difficultés, tes leçons et tes étapes importantes. Cela crée de la confiance parce que ton audience peut suivre ton évolution en temps réel et se dire que si tu peux le faire, elle le peut peut-être aussi. Et rappelle-toi tu n’as pas besoin de résultats énormes.. Les gens s’identifient souvent davantage à quelqu’un qui a simplement quelques étapes d’avance sur eux.
	Contenu relatable
	Du contenu qui fait sentir à ton audience qu’elle est comprise. Quand quelqu’un se dit « C’est exactement ce que je ressens », il est beaucoup plus susceptible de stopper son scroll et d’interagir.
	Problème → Solution
	Problème : Beaucoup pensent qu’il faut créer son propre produit digital pour commencer à gagner de l’argent en ligne.
	Solution : Tu peux commencer en utilisant un produit déjà prêt à vendre.
	Contenu éducatif
	Apprends à ton audience quelque chose qu’elle peut appliquer immédiatement. Le but est qu’elle reparte avec la sensation d’avoir appris quelque chose d’utile : cela crée de la confiance et te positionne comme une personne qu’elle a envie de continuer à suivre.
	Contenu de vente douce
	Présente naturellement ton produit en montrant comment il t’a aidée ou comment il résout un problème, sans donner l’impression de faire une publicité. Le but n’est pas de vendre de force… mais de créer de la curiosité et de donner une prochaine étape claire à celles qui veulent en savoir plus.
	CHAPITRE  SEPT 💗
	Rends la prochaine étape évidente
	Après avoir apporté de la valeur, invite simplement les gens à passer à l’étape suivante.
	Exemples :
	Commente « GUIDE » et je te l’envoie.
	Récupère le guide gratuit dans ma bio.
	Clique sur le lien dans ma bio pour en savoir plus.
	Pas besoin de mettre la pression.
	Facilite simplement la vie des personnes déjà intéressées.
	Continue à être présente
	Tout le monde n’achètera pas la première fois qu’il voit ton contenu… et c’est normal.
	Les gens ont souvent besoin de voir ton contenu plusieurs fois avant de passer à l’action.
	Reste constante, continue d’aider et continue de partager ton parcours.
	Plus tu construis de confiance, plus vendre devient facile.
	Rappelle-toi : les gens n’achètent pas un PDF ou un produit digital… ils achètent la solution à un problème.
	Concentre-toi d’abord sur l’aide que tu apportes, et les ventes suivront naturellement.
	Comment transformer une simple abonnée en cliente ?
	🎀 LE TUNNEL IDÉAL POUR DÉBUTER
	Comment transformer une simple abonnée en cliente ?
	💡 CE QU'IL FAUT RETENIR



