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Definiera din Din malgrupp
kreativa passion
Vad gor du for att du Vem kan du hjalpa med
alskar det? Satt ord pa det det du redan kan? Ofta ar
som far tiden att férsvinna. det en tidigare version av
dig sjalv.
04 05

Skapa en digital Sélj pa autopilot
produkt

Ge produkten ett hem
Paketera det du redan kan med en enkel saljsida. Stall

—en e-bok, mall, kurs eller in det en gang, sa jobbar
arbetsbok. Skapa en gang, det at dig.

na manga.

03

Hitta din
saljbara passion

Dar din passion moter
nagons behov. Vilket
problem har du sjalv redan
[6st?

06

Na ut

Dela din passion och ditt
budskap online. Lat din
malgrupp lara kanna dig.



-l Definiera din kreativa passion

Din kreativa passion ar det du gor for att du alskar
det — dar tiden forsvinner och du kanner dig levande.
Den ar din, och den behdver inte férandras. Borja
med att satta ord pa den.

Fraga dig sjalv:

- Vad skapar jag helst, nar ingen ber mig om det?
- Vad har jag lart mig langs vagen som andra
fortfarande kampar med?

- Vilka tekniker eller erfarenheter kan jag utan och
innan?

- Vad brukar andra fraga mig om rad kring?

- Vad skulle jag kunna prata om i timmar?



2 Din malgrupp

Din saljbara passion boérjar hos nagon annan. Tank tillbaka pa
var du sjalv stod for nagra ar sedan - vad dréomde du om, och
vad stod i vagen? Ofta ar din malgrupp en tidigare version av
dig sjalv.

Beskriv henne: Vad langtar hon efter? Vad har hon redan
testat? Vad hindrar henne - tiden, pengarna eller att inte veta
var hon ska bérja?

Hitta din saljbara passion

Har mots tva saker: det du alskar och det din malgrupp behdver.
Kreativ passion + malgruppens behov = saljbar passion.

Vilket problem hade du dd som du har I6st i dag? Den lésningen ar
vard att lara ut. Det kan vara en teknik, ett arbetssatt, en genvag
du hittade eller ett misstag du slipper géra om.

Skriv ner tre problem du kan hjalpa nagon att I6sa. Valj det som
bade kanns lustfyllt for dig och som du vet att andra soker svar pa.



4 Skapa en digital produkt

Nu paketerar du det du redan kan. En digital produkt skapas en
gang och kan nd manga - oberoende av tid och plats, utan lokal
och utan lager.

Valj ett format som passar din kunskap och ditt satt att skapa: e-
bok, arbetsbok eller malarbok, mallar, digital konst eller musik,
kurs eller medlemskap.

Borja litet. En enkel guide som loser ett tydligt problem racker
langt. Canva ar ett bra stalle att borja pa — gratis, nyboérjarvanligt
och fullt av mallar.

5 Salj pa autopilot

Ge din produkt ett hem — en enkel saljsida dar den som ar nyfiken
kan lasa, kopa och fa produkten levererad direkt. Stall in det en
gang, sa jobbar det at dig medan du skapar.

Satt ett pris som speglar vardet. Fér en forsta guide eller e-bok kan
279 kr, 479 kr eller 979 kr vara en bra utgangspunkt.

Jag anvander systeme.io, dar du kan bygga saljsida, ta betalt och
skicka mejl pa samma stélle — och borja gratis. Ett mejlflode haller
kontakten varm med dem som annu inte ar redo att kopa.



[]
6 Na ut
Nu ar det dags att 1ata varlden se det du har skapat. Att na ut handlar
inte om att ropa hogst, utan om att 1ata din malgrupp lara kdnna dig.

Dela din kreativa passion och ditt budskap i sociala medier — det ar
gratis och nar langt. Visa processen, beratta varfor du skapar och
svara pa fragorna din malgrupp bar pa. Varm upp, bygg relationer
och led dem som vill vidare till ditt erbjudande.

Sluta scrolla. Borja publicera.

Folj stegen i din egen takt. Det du skapar en gang kan fortsatta na
nya manniskor — och ge dig mer tid till det du alskar.

Den har guiden ar en bdrjan. Vill du ha stéd hela vagen, fran kreativ
passion till fardigt digitalt erbjudande, finns nasta steg har.
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