Clarté sur ton activité d’entrepreneure
Voici les éléments que j’ai abordés dans la vidéo.
Je te propose de prendre un moment pour remplir ce tableau, en toute honnêteté avec toi-même, afin de faire le bilan et d’évaluer ce qui est clair pour toi à ce jour, et ce qui ne l’est pas encore suffisamment ou pas du tout.
🧭 TA MISSION DE VIE - qui tu es :
	Éléments à clarifier
	Échelle 1 à 5
(Clarté actuelle)
	Quoi
(Ta réponse actuelle)
	Actions à poser / décisions à prendre

	Ton pourquoi profond, ta raison d’être

	
	
	

	Ta vision 1 à 3 ou 5 ans

	
	
	

	Tes valeurs principales

	
	
	

	Ce que tu adores faire + ce que tu détestes faire

	
	
	

	Tes forces, talents naturels + tes points de progrès

	
	
	




🎁 TON OFFRE – ce que tu proposes : 
	Éléments à clarifier
	Échelle 1 à 5
(Clarté actuelle)
	Quoi
(Ta réponse actuelle)
	Actions à poser / décisions à prendre

	Ta cible : son profil, ses problématiques, ses blocages, ses désirs…
	
	
	

	Ta promesse : résultat ou transformation que tu proposes
	
	
	

	Ton offre : tes solutions, tes méthodes pour y arriver + les étapes + le format + la durée + le prix…
	
	
	

	Ton unicité (ce qui te rend unique ou rend ton offre unique vs tes concurrents)
	
	
	

	Tes moyens de te faire connaître : payant / non payant + canaux de communication
	
	
	

	Ton parcours d’acquisition client : quelles étapes + quels canaux + si pub ou pas…
	
	
	





🔨 TES RESSOURCES – avec quoi tu le fais : 
	Éléments à clarifier
	Échelle 1 à 5
(Clarté actuelle)
	Quoi
(Ta réponse actuelle)
	Actions à poser / décisions à prendre

	Tes outils pour mener à bien ton activité

	
	
	

	Ton temps de travail, ton organisation, ton planning idéal…

	
	
	

	Les compétences à développer

	
	
	

	Le budget que tu alloues à tes ressources / outils / formation…

	
	
	

	Tes indicateurs de pilotage (KPI) : nb de prospects/clients par mois, coût d’acquisition clients, ton temps de travail… La fréquence de suivi.
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