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Cze$¢ mam na imie Agata. Jestem magistrem kosmetologii, ukonczytam
rowniez wiele specjalistycznych szkolen z kosmetologii estetycznej w kraju i
za granica.

Prowadze szkolenia dla kosmetologéw i ucze studentéw. Jestem tutaj, aby
pomoc Tobie i Twojemu gabinetowi rozwijac sie w tej branzy, poméc osiagnaé
Ci jak najwieksze zyski na zabiegach estetycznych oraz zdoby¢ coraz to wiecej
klientobw i potrzebng Tobie wiedze. Wspieram kosmetologéw zaréwno
poczatkujacych, jak i tych, ktérzy chca osigga¢ naprawde wysokie zyski.
Wszystkiego, czego ucze przetestowatam w praktyce przez ponad dwadziescia
lat! Daje Ci sprawdzone konkrety!

Jestem autorka:

. e-bookow o tematyce zabiegéw estetycznych i zarabiania na zabiegach
estetycznych,

o kursu "Twoéj sukces w kosmetologii estetycznej”(przedstawiam w nim
tajniki zabiegéw mezoterapii igtowej, lipolizy iniekcyjnej i stymulatoréw
tkankowych oraz sposobow na osiaganie wysokich zyskéw)

. ksigzki o odmtadzaniu twarzy za pomoca zabiegéw estetycznych, pt.:"3
Sposoby odmtadzania twarzy”. Informacje na temat ksigzki i jej recenzje
znajdziesz na mojej stronie internetowej. Moja przygoda z kosmetologia
zaczeta sie 23 lata temu i trwa do dzi$, szczerze moéwiac, nie wyobrazam
sobie, abym mogta zajmowa¢ sie czym$ innym. W proces doskonalenia sie
w kosmetologii estetycznej zainwestowatam ogrom czasu, energii, jak
rowniez srodkéw finansowych, jednak z perspektywy czasu wiem, ze byto
warto. Bogate doswiadczenie w wykonywaniu zabiegow estetycznych
wzbudzito we mnie ogromnga pasje nauczania innych. Stad narodzita sie
moja wizja wspierania kobiet w kazdym wieku w ich rozwoju zawodowym.
Nie wazne ile masz lat, kariera w zawodzie kosmetologa stoi przed Toba
otworem, a je$li wykonujesz juz zabiegi z zakresu kosmetologii
estetycznej, mozesz teraz przej$s¢ na wyzszy poziom.

Czytajac moje ksigzki i bioragc udziat w moich
szkoleniach, podniesiesz swoje kwalifikacje,
zdobedziesz wiedze i umiejetnosci manualne

potrzebne Ci do profesjonalnego wykonywania
zabiegéw. Kazdy z Was znajdzie doktadnie to, czego
szuka. Opracowatam specjalistyczne szkolenia
stacjonarne oparte na praktyce, jak réwniez kurs on-
line “Twéj sukces w kosmetologii estetycznej” oraz
unikatowe materiaty edukacyjne w formie ksigzki pt:

"3 Sposoby odmtadzania twarzy” i wielu e- bookow.
Zapraszam Cie do odwiedzania mojego bloga
www.estetykaodmladzania.pl/blog/



ILE MOZESZ ZARABIAG JAKO SPECJALISTA
WYKONUJAGY ZRBIEG] ESTETYGZNE ?

Zainwestowatas/es ogrom czasu i pieniedzy w specjalistyczne szkolenia, a wciaz
nie osiggasz zatozonych przez siebie zyskéw i Twoj gabinet zamiast sie rozwijac,
stoi w miejscu?

lub:
zamierzasz zainwestowac i chcesz sie szkoli¢ w zabiegach estetycznych, ale nie
masz pewnosci, ze Twoje zarobki wystrzelg?
A ja Ci powiem, ze zabiegi estetyczne sa w grupie najbardziej dochodowych w
branzy kosmetologicznej ! Jesli je wykonujesz od jakiego$ czasu lub dopiero
zaczynasz, Twoje zyski powinny wystrzeli¢, a jesli jeszcze tak nie jest, to znaczy, ze
jakis element Twojej strategii nie dziata. By¢ moze jest ich nawet wiece;.

Powszechnie wiadomo, ze na zabiegach estetycznych mozna osiggna¢ wysokie zyski.
Jestem magistrem kosmetologii i wykonuje ten zawdd od ponad 20 lat, oczywiscie z
poczuciem niebywatej pasji, spetnienia i wdziecznosci za kazdy dzien, w ktérym moge
przygotowywac¢ specjalistow do profesjonalnego wykonywania zabiegéw
estetycznych. Moi uczniowie bardzo szybko rozwijaja sie w tej branzy.

To, co méwie o zarabianiu w branzy kosmetologii estetycznej z perspektywy
szkoleniowca, potwierdzaja réwniez badania rynkowe, ktére wykazaty, ze specjalisci
gruntownie przeszkoleni z popularnych zabiegdw estetycznych, jak mezoterapia
igtowa, stymulatory tkankowe, nici liftingujace PDO, wypetniacze, czy peelingi
chemiczne, zarabiajg minimum 17 200 zt miesiecznie z tendencjg rosngca. W tym e-
booku pokaze Ci, ze jest to mozliwe.

Jednym z elementéw decydujacych o tym, czy Twoje zyski z zabiegow estetycznych
beda naprawde wysokie, jest ich wycena. Specjalisci, ktérzy wykonuja te zabiegi, lub
tez dopiero wprowadzaja je do oferty swojego gabinetu, czesto zgtaszajg sie do mnie,
gdyz majg problem z ich prawidtowg wycena. Co zatem oznacza prawidtowa wycena?
Jej istotq jest, aby unikna¢ sytuacji z popularnego powiedzenia, czyli ,,nie doktadac
do interesu”(to jest najczarniejszy scenariusz), a zarobi¢ wystarczajaco, aby poczu¢
sie docenionym, w sposob ptynny optaca¢ koszty prowadzenia gabinetu, a co
najwazniejsze - osiggac wysokie dochody z tych zabiegow.

Zrédta danych rynkowych:

Market Research Future.



OKRESLENIE KOSZTOW ZABIEGOW ESTETYCZNYCH: MEZOTERAPII IGEOWEJ
| STYMULATOROW TKANKOWYGH

NALEZY DOKEADNIE WYLICZYC, ILE KOSZTUJE WYKONANIE ZABIEGU, ABY USTALIC ODPOWIEDNIA
CENE, A PRZEDE WSZYSTKIM TWQJ ZYSK !

OBLICZMY KOSZTY MATERIALOW

Ustalamy, ile kosztujg wszystkie produkty potrzebne do wykonania jednego
konkretnego zabiegu mezoterapii igtowej i stymulatoréw tkankowych, a wiec:
gtéwny preparat, kosmetyki, amputki, igly, materiaty jednorazowe.

CZAS ZABIEGU

Ustalamy doktadny czas trwania zabiegu i staramy sie go przestrzegac.
W moich kalkulacjach podam Ci doktadny czas omawianych zabiegow.
Adekwatnie do tego czasu okresle Twoj dochéd na godzine.

OBLICZMY KOSZTY STALE

Ustalamy koszty state, jakie generuje Twédj gabinet, a wiec: wynajem
lokalu, media, optaty administracyjne, ubezpieczenia, marketing,
szkolenia i inne.

WYNAGRODZENIE TWOJE | PRACOWNIKOW

Zawsze doradzam, aby ustali¢ swojg stawke na godzine adekwatnie do
stopnia zaawansowania zabiegu i potrzebnych umiejetnosci,
wyksztatcenia, posiadanych specjalistycznych szkolen i doswiadczenia.

WWW.ESTETYKAODMLADZANIA.PL



WYLICZENIR WSZYSTKICH KOSZTOW DLA ZABIEGU MEZOTERAPII
IGEOWEJ

KOSZTY MATERIALOW

Koszty materiatéw ustalam proporcjonalnie do zuzycia na jeden zabieg:
igta pobraniowa 1zt, igta zabiegowa 1zt, preparat dezynfekujacy skore
1zt, ptatki kosmetyczne 3zt, rekawiczki jednorazowe 5zt, jednorazowe
przescieradto 5zt, papierowe reczniki 1zt, czepek dla klienta 1zt, krem
wokot oczu 5zt, krem do twarzy 5zt, mleczko do demakijazu 2zt, ptyn
micelarny 2zt, tonik 2zt, proszkowa maska algowa 12zt (w dalszej czesci
tego e-booka dowiesz sie dlaczego wliczytam te maske w koszty) oraz
gtéwny preparat odmtadzajacy i poprawiajacy kondycje skory wysokiej
jakosci, postuze sie tutaj nowoczesnym preparatem Amber Saffron,
ktérego cena rynkowa to 140,00 zt (preparat wystarcza na 2 petne
zabiegi, a wiec koszt dla jednego zabiegu to 70,00 zt), co daje tacznie
koszt materiatéw: 116,00 zi.

GZAS TRWANIA ZABIEGU

Oszacowatam, iz optymalny czas trwania tej procedury zabiegowej wraz
z wywiadem z klientem i maskg algowg to 60 minut.

WWW.ESTETYKAODMLADZANIA.PL



KOSZTY STALE

Ty wiesz, jakie masz koszty state kazdego miesigca, mozesz sugerowac sie
rowniez Srednig z kilku miesiecy. W naszej kalkulacji przyjmujemy kwoty na
miesigc: wynajem lokalu 3000,00 ztotych, media 2000,00 ztotych,
ubezpieczenie i podatki 2000,00 ztotych, marketing 500,00 ztotych, szkolenia
1000,00 ztotych.

Po zsumowaniu powyzszych otrzymujemy taczng kwote 8500,00 zi.
Zaktadajac, ze Twoj gabinet jest czynny rowniez w soboty, to prosperuje on
Srednio 25 dni w miesigcu. Dzielimy zatem kwote 8500,00 zt przez 25, co daje
kwote 340,00 zt kosztow na jeden dzien. Gabinet jest czynny 8 godzin
dziennie, a wiec dzielimy otrzymang kwote przez 8, co daje 42,50 zt. Zatem
twoj gabinet generuje koszty state w kwocie 42,50 zt na godzine.

WYNAGRODZENIE TWOJE | PRACOWNIKOW

Wykonujesz zabiegi mezoterapii igtowej, a wiec jeste$ specjalistg w zakresie
kosmetologii estetycznej, zainwestowatas/es czas i pienigdze w profesjonalne
szkolenia, zatem Twoje wynagrodzenie na godzine powinno wynosic¢
minimum 100,00 zt. OczywisScie mozesz ustali¢ wyzsze, wedtug wtasnego
uznania. Jesli chodzi o wynagrodzenie dla pracownikéw, to uwazam, ze
optymalna stawka na godzine w przypadku tego zabiegu to 50,00 ztotych.
Ostatecznie to Ty wraz z pracownikiem ustalacie te kwote. W naszych
kalkulacjach przyjmujemy Twoje wynagrodzenie na godzine w wysokosci
100 zt.

DODAJAC KOSZTY STALE DO KOSZTOW MATERIALOW ORAZ TWOJE
WYNAGRODZENIE NA GODZINE OTRZYMAMY CAtKOWITY KOSZT ZABIEGU
MEZOTERAPII IG£OWEJ: 116,00 Zt - 42,50 - 100,00 - 258,50 Zt.

WWW.ESTETYKAODMLADZANIA.PL



WYLICZENIR WSZYSTKICH KOSZTOW DLA ZABIEGU
STYMULATOROW TKANKOWYCH

KOSZTY MATERIALOW

Preparat dezynfekujacy skére 1zt, ptatki kosmetyczne 3zt, rekawiczki
jednorazowe 5zt, jednorazowe przescieradto 5zt, papierowe reczniki
1zt, czepek dla klienta 1zt, krem znieczulajacy 5zt, krem do twarzy
5zt, mleczko do demakijazu 2zt, ptyn micelarny 2zt, tonik 2z, oraz
gtéowny preparat Stymulator Tkankowy, dla naszych kalkulacji
podam jeden z grupy najwyzszych jakosciowo preparatow, ktory
polecam od serca: Sisthema Hevo T, a ktorego cena rynkowa
oscyluje w kwocie 280,00 zt, co daje koszty wykonania zabiegu
312,00 zt.

GZAS TRWANIR ZABIEGU

Oszacowatam, iz optymalny czas trwania tej procedury zabiegowej to
jedna godzina wliczajagc w to wywiad z klientem oraz element
gratisowy. W przypadku tego zabiegu jako element gratisowy
proponuje zastosowac delikatny masaz twarzy. Wykonujemy go
bezposrednio po wprowadzeniu stymulatoréw tkankowych. Dziatanie
masazu jest wielokierunkowe, a mianowicie: pozwala na pozadane
utozenie sie preparatu w tkance, poteguje efekt liftingu po zabiegu z
zastosowaniem stymulatoréw tkankowych, wygtadza skoére, zadziata
relaksujgco i odprezajgco na klienta oraz podnosi wartos¢ zabiegu.
Masaz trwa okoto 10 minut.

WWW.ESTETYKAODMLADZANIA.PL



KOSZTY STALE

Obliczylismy wczesniej, iz Twdj gabinet generuje koszty state w kwocie 42,50 zt na
godzine.

WYNAGRODZENIE TWOJE | PRACOWNIKOW

Procedury zabiegowe 1z zastosowaniem stymulatoréw tkankowych
wymagajg duzo bardziej zaawansowanych umiejetnosci i branzowej
wiedzy, dlatego tez szkolenia z tych zabiegéw s3 drozsze i zajmujg wiecej
czasu, a wiec Twoja inwestycja, aby zostac specjalista w wykonywaniu
tych zabiegow byta o wiele wieksza, niz w przypadku mezoterapii
igtowej. Zatem Twoje wynagrodzenie na godzine powinno wynosié
minimum 150,00 zt. Oczywiscie mozesz ustali¢ wyzsze wedtug wtasnego
uznania. Jesli chodzi o wynagrodzenie dla pracownikéw, to uwazam, ze
minimalna stawka na godzine w przypadku tego zabiegu to 75,00 zt.
Przyjetam te stawke, jednak ostatecznie to Ty jg ustalasz wraz z Twoim
pracownikiem. W naszych kalkulacjach przyjmujemy Twoje
wynagrodzenie na godzine w wysokosci 150 zi.

DODAJAC KOSZTY STALE DO KOSZTOW MATERIALOW ORAZ TWOJE
WYNRGRODZENIE NA GODZINE OTRZYMAMY GREKOWITY KOSZT ZABIEGU
STYMULATOROW TKANKOWYGH: 312,00 - 42,50 - 150,00 - 504,50 Zt

TYM SPOSOBEM USTALASZ KOSZTY CALKOWITE DLA KAZDEGO ZABIEGU, JAKI MASZ
W SWOJEJ OFERCIE

WWW.ESTETYKAODMLADZANIA.PL



USTALENIE OSTREGZNEJ GENY | ZYSKU

POZOSTALO JESZCZE OKRESLIC, JAKI CHCESZ MIEC ZYSK Z

LRBIEGU.
A TAKZE USTALIC TAKY OSTATECZNA CENE ZABIEGU, ABY ZAWIERALA
SATYSFAKCJONUJACY CIE ZYSK, ALE TEZ NIE ODSTRASZALA TWOICH KLIENTOW

Powszechnie praktykuje sie procentowy zysk z zabiegu, gdzie do catkowitych
kosztéw dodaje sie ich okreSlony procent, zazwyczaj jest to 30%. Nie sadze
jednak, iz taki zysk zagwarantuje Ci satysfakcjonujace dochody.

Moja kalkulacja zysku jest zupetnie inna - pozwala ona utrzymac srednia
rynkowa cene zabiegu estetycznego, wciaz atrakcyjng dla klientow, ktérzy
wracaja i korzystajg z zabiegéow regularnie. Jednoczes$nie gwarantuje ona
wysokie zarobki oscylujagce powyzej kwoty 17 tysiecy ztotych.

Zobaczmy zatem na czym polega réznica w powszechnie stosowanej kalkulacji
zysku a ustalonej przeze mnie.

Powszechnie ustalony zysk na przyktadzie zabiegu Mezoterapii Igtowej: Koszt
catkowity zabiegu 258,50 zt, zaktadany zysk 30% czyli 77,55 zt, co daje cene
ustugi 336,00 zt.

Powszechnie ustalony zysk na przyktadzie zabiegu z zastosowaniem
Stymulatoréw Tkankowych: koszt catkowity zabiegu 504,50 zt, zaktadany zysk
30% czyli 151 zt, co daje cene ustugi 655 zt.

Na podstawie powyzszych kalkulacji mozemy zobaczyé, ze osiggniety zysk na
zabiegach marki premium jest raczej niski i by¢ moze nieadekwatny do Twoich
umiejetnosci i kwalifikacji, a nie o to przeciez chodzi!

A wiec o co chodzi?

Czytaj dalej, a dowiesz sie wszystkiego!
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KALKULAGJA ZYSKU USTALONA PRZEZE MNIE

KALKULAGJR ZYSKU USTALONA PRZEZE MNIE
GWARANTUJE WYSOKIE ZYSKI

Cho¢ gtéwny preparat zostat juz ujety w
kosztach, to uwazam, iz kwota zysku powinna
by¢ taka sama, jak kwota inwestycji w ten z
reguty drogi preparat. Zasada jest zatem
nastepujaca: im wiecej inwestujesz, tym
osiggasz zysk. Czyz nie brzmi to
realne jest

wygenerowanie dochodu jakiego oczekujesz.

wiekszy
sensownie? Dopiero wtedy
Analogicznie przektada sie to na inny aspekt,
a mianowicie: im wyzszej jakosci preparat
efekty
zabiegu, co jest rownoznaczne z tym, ze Twoj

zastosujesz, tym lepsze uzyskasz
klient jest bardziej zadowolony i korzysta z
Twoich zabiegow regularnie. Méwie o tym w
dalszej czesci tego e-booka, ale juz w tym
miejscu zaznacze, iz aby uzyskiwa¢ wysokie
dochody,
klientobw, aby

zachecac
zabiegow

nalezy  skutecznie
korzystali z
regularnie. Podpowiem Ci réwniez, w jaki

sposdb mozna to robic.

POLEGA NA TYM, IZ JAKO ZYSK
NALEZY PRZYJAG CAEKOWITA
CENE GLOWNEGO PREPARATU,
TAK WIEC NA PODSTAWIE
OMAWIANYCH  PRZYKEADOW,
W PRZYPADKU MEZOTERAPII
IGEOWEJ JEST TO KWOTA
140,00 Zt, A W PRZYPADKU
STYMULATOROW TKANKOWYCH
280,00 Zt.

NIE DOSG, ZE GENERUJESZ
WYSOKIE ZYSKI, TO JESZCZE
BUDUJESZ  RELACJE I
KLIENTEM, KTORY DARZY CIf
ZAUFANIEM. CO WIEGEJ - T0
NAPRAWDE DZIALA.




KALKULAGJA ZYSKU USTALONA PRZEZE MNIE

NA PRZYKtADZIE MEZOTERAPII 16t OWEJ

Koszt catkowity zabiegu 258,50 zt, zysk to 140 zt
(wartos¢ catego preparatu, chociaz na jeden zabieg
zuzywasz potowe fiolki), co daje koncowa cene
zabiegu 398,50 zt. Przekonatam sie, iz zabieg ten
doskonale sprzedaje sie w cenie 450 zt, dzieki
zastosowanemu w  procedurze bonusowi -
elementowi, ktéry dodajesz do zabiegu gratis, a
ktory zostat juz wliczony w koncowy koszt zabiegu.
Omoéwie go w kolejnym rozdziale. Zysk dla tego
zabiegu jest zatem wiekszy, niz zaktadatam
poczatkowo, a wiec wynosi 140zt + 51,50= 191,50 zt.
Na zabiegu mezoterapii igtowej zarabiasz 191,50 zt
za godzine. Jest to Twoj zysk, pamietaj, ze do
kosztu catkowitego zostato juz wliczone Twoje
wynagrodzenie na godzine w wysokosci 100 zt.

NA PRZYKtADZIE ZABIEGU Z
ZASTOSOWANIEM
STYMULATOROW TKANKOWYCH

Koszt catkowity zabiegu 504,50 zt, zysk to
280,00 zt (wartos¢ gtownego preparatu),
co daje cene kohcowa zabiegu 784,50 zi,
ktora w przypadku tego zabiegu nie jest
wygorowana, a w dalszej czesci dowiesz
sie, ze zysk moze by¢ jeszcze wiekszy. Na
podstawie dotychczasowych obliczen
wiemy na pewno, ze minimalny zysk dla
tego zabiegu to 280zt za godzine,
natomiast Twoje wynagrodzenie w
wysokosci 150 zt za godzine zostato juz
wliczone do kosztu catkowitego.

Ustalony przeze mnie zysk w obu przypadkach jest znacznie wyzszy, niz ten z
powszechnie stosowanej kalkulacji, wzrosta réwniez cena koncowa zabiegu,
ale spokojnie - nadal miesci sie w Sredniej rynkowej, i w zadnym wypadku nie
odstrasza klienta. Naszym zadaniem jest zacheci¢ i przekonaé¢ klientéw o
wartosci zabiegu, aby zaptacili wykalkulowana nieco wyzsza cene, zapewniam

Cie, ze nie jest to takie trudne, jak sie wydaje.



JAK 0SIRGNAC MINIMUM 17 200 NA ZABIEGACH ESTETYCZNYCH

Pokazatam Ci, jakie mozliwosci zarobkowe dajg zabiegi mezoterapii igtowej i

stymulatoréw tkankowych. A teraz przedstawie, jak mozesz uzyska¢ dochéd minimum

17 200 zt. Przy obliczaniu kosztéw statych, jakie generuje Twoj gabinet, zatozyliSmy, ze jest
on czynny 8 godzin przez 5 dni w tygodniu, a wiec pracujesz 20 dni w miesigcu. PrzyjeliSmy
rowniez, ze zabieg trwa godzine.

Zatem, wykonujac dwa zabiegi z zastosowaniem stymulatoréw tkankowych dziennie,
mozesz osiggna¢ dochdd 17 200 zt. Spdjrzmy na obliczenia: zysk z jednego zabiegu to 280
zt, zysk z dwéch zabiegéw to 560 zt, co przez 20 dni daje kwote 11 200 zt. Dodatkowo w
kosztach zabiegéw uwzglednilismy Twoje wynagrodzenie na godzine dla tego zabiegu w
wysokosci 150 zt. Dla dwdch zabiegéw dziennie wykonywanych przez 20 dni daje to taczna
kwote 17 200 zt.

Nie uwzgledniliSmy jeszcze zabiegu mezoterapii igtlowej. Jesli dodatkowo wykonasz
chociazby jeden zabieg dziennie, oczywiscie mozesz wykonac ich wiecej, bo wystarczy Ci
na to czasu, to przez 20 dni mozesz osiggna¢ zysk w wysokosci 3820 zt plus Twoje
wynagrodzenie na godzine w wysokosci 2000 zt, ktére uwzglednilismy juz w kosztach
zabiegu, co daje dochod w wysokosci 5820 zt.

Podsumowujac, przy wykonaniu dwéch zabiegbw z zastosowaniem stymulatoréw
tkankowych i jednego zabiegu mezoterapii igtowej dziennie przez 20 dni, mozesz osiggnac
dochdd 23 020 zt. Wykorzystujesz przy tym tylko 3 godziny dziennie z dnia pracy. Jest to
oczywiscie przyktadowa konfiguracja zabiegdw na jeden dzien, w praktyce moze to
wyglada¢ nieco inaczej: mozesz na przyktad wykonaé 3 zabiegi mezoterapii igtowej
dziennie, lub 1 zabieg z zastosowaniem stymulatoréw tkankowych i 2 zabiegi mezoterapii
igtowej dziennie. Chciatam Ci pokazac, jak duzy potencjat zarobkowy maja te dwa zabiegi.
Stajac sie specjalistg i ekspertem w dwdch zabiegach, mozesz osiggna¢ naprawde wysokie
dochody. Oczywiscie istnieje wiecej sprawdzonych, skutecznych i bezpiecznych
preparatéw, ktore rowniez mogg Ci przynie$¢ podobne zarobki, jesli chcesz je pozna¢, to
pomoze Ci w tym moj kurs “Twoj sukces w kosmetologii estetycznej”



JAK 0SIBGNAGC MINIMUM 17 200 NR ZABIEGACH ESTETYCZNYCH

No dobrze, to teraz pewnie zastanawiasz sie, jak sprawié, aby wykonywac te 3 lub
nawet 2 zabiegi dziennie, w jaki sposob pozyskaé na nie klientéw.

Otoz, zdradze Ci, ze zabiegi mezoterapii igtowej i stymulatoréw tkankowych
rozwigzujg wiele probleméw klientéw, zwigzanych z ich wygladem oraz
pojawiajacymi sie oznakami procesu starzenia.

Od 25 lat jestem kosmetologiem i przekonatam sie, ze klienci zawsze zgtaszajg sie z
konkretnym problemem: pragng pozby¢ sie zmarszczek, zniwelowac fatdy,
obwisniecia, wygtadzi¢ skoére, czy wyréwnac jej koloryt.

Tak naprawde, osoby te nie posiadajg kompletnej wiedzy, ktéry zabieg rozwigze te
konkretne problemy zwigzane z ich wygladem i jednocze$nie poprawi ich
samopoczucie.

To Ty posiadasz potrzebng ku temu wiedze i umiejetnosci, zatem to Ty proponujesz
swojemu klientowi odpowiednie zabiegi, ktére skutecznie i w bezpieczny sposéb
rozwiaza jego problemy. Dzieki swojej wiedzy i umiejetnosciom, mozesz odmtodzié
i w znaczny sposob poprawic jego wyglad i samopoczucie.

Zatem to Ty decydujesz, jakie zabiegi zastosujesz, kierujac sie oczywiscie zawsze
najwyzszym dobrem Twojego klienta. Z doswiadczenia wiem, ze to wtasnie zabiegi,
o ktoérych tutaj moéwie, sg odpowiedzig na potrzeby Twoich klientow i najczesciej
trafnym wyborem. Jesli znasz sktad i dziatanie odpowiednich preparatéw oraz
posiadasz umiejetnosci potrzebne w celu ich prawidtowego zaaplikowania, to wraz
z profesjonalnym podejsciem do klienta, na pewno odniesiesz sukces. Zdobedziesz
coraz to wiecej nowych klientéw, ktorzy beda odwiedzali Twéj gabinet regularnie.
Dzieki kursowi, ktory dla Ciebie opracowatam, zdobedziesz potrzebna wiedze, aby
wybrac¢ odpowiednie dla potrzeb Twoich klientow zabiegi i preparaty. Serdecznie
polecam kurs “Twoj sukces w kosmetologii estetycznej”. To jest wtasnie Twoj
sukces.

Na kolejnych stronach tego e-booka doradze Ci, w jaki sposob pozyskiwac klientow
na zabiegi estetyczne.



POKAZ KLIENTOWI WRRTOSG ZABIEGU | DAJ COS ZA DARMO

NIEZMIERNIE ISTOTNE JEST, ABY POKAZYWAG KLIENTOM WARTOSC KAZDEGO ZABIEGU. O0SOBA
NIEZAINTERESOWA DANYM ZABIEGIEM, PO PROSTU NIE ZNA JEGO WARTOSCL. W MOMENCIE, KIEDY POZNA
ISTOTE ZABIEGU | JEGO DZIALANIE, A WIEC WPLYW ZASTOSOWANYCH PREPARATOW I TECHNIK NA POPRAWE
JEGO WYGLADU - ZABIEG ZACZNIE JA INTERESOWAC.

JEZELI TWOI KLIENCI S SWIRDOMI, CO KONKRETNIE OBEJMUJA CENY, JAKIE S§ KORZYSCI Z ZABIEGOW,
DECYDUJH SIE NA NIE CZESCIEJ. DLATEGO MUSISZ PRZEKAZYWAG SWOIM KLIENTOM JAK NAJWIECEJ
INFORMACJI N TEMAT ZABIEGOW, MUSISZ IM 0 ZABIEGACH OPOWIRDAG.

Wykalkulowana przez nas cena za zabieg stymulatorow tkankowych 784,00 zt nie
jest wygdrowana, tym bardziej, iz uzyliSmy preparatu gtéwnego marki premium.
Jesli zastosujesz odpowiednie techniki podania preparatu i wprowadzisz go w
odpowiednie, nieprzypadkowe miejsca na twarzy, poskutkuje to natychmiastowym
odmtodzeniem i liftingiem twarzy. Widzac uzyskane efekty, Twéj klient przekona
sie, ze zabieg naprawde dziata, produkt jest bardzo wysokiej jakosci, natomiast
Twoje umiejetnosci sg unikatowe. Zatem zabieg wart jest wiecej. Cene 784,00 zt
mozesz podnies¢ do kwoty 890,00 zt, osiggniesz wiec o 106,00 zt wiecej zysku niz
zaktadaliSmy na poczatku. Na odpowiednim podaniu stymulatoréw tkankowych
zarabiasz wiec 386,00 zt za godzine plus Twoje wynagrodzenie 150 zi, a
ostateczna cena za zabieg 890,00 jest wcigz bardzo atrakcyjna dla klienta i nadal
miesci sie w Sredniej rynkowej.

Jezeli chcesz dowiedzie¢ sie wiecej na temat stymulatoréw tkankowych (wraz z
opisem ich skfadnikéw i dziataniem na tkanki twarzy oraz kalkulacjg ceny i zysku),
jak réwniez technik i miejsc ich podania, serdecznie polecam Ci kurs, ktory
stworzytam w formie e-booka: “Twdj sukces w kosmetologii estetycznej”.
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ZAINTERESOWANIE KLIENTOW ZABIEGAMI ESTETYCZNYMI WZRASTA ROWNIEZ, KIEDY DAJEMY IM COS
WARTOSCIOWEGO ZA DARMO.

DLATEGO UWAZAM, IZ DLA KAZDEGO ZABIEGU WARTO DODAC ATRAKCYJNY ELEMENT ZA DARMO.

POKAZE CI, JAK MOZNA TO ZROBIG W PROCEDURZE ZABIEGU MEZOTERAPII IGEOWE..

W naszych kalkulacjach zabiegu mezoterapii iglowej zastosowalismy gtéwny
preparat o bardzo wysokiej jakosci i skutecznosci na poprawe kondycji i
odmtodzenie skory twarzy, o czym od razu informujemy klienta.

Dodatkowo do procedury zabiegu dodajemy darmowy element, o ktérym réwniez
opowiadamy klientowi jeszcze przed rozpoczeciem zabiegu. Wyjasniamy jego
dobroczynne dziatanie dla poprawy wygladu skéry i samopoczucia klienta, co
rowniez pokazuje jego wartos¢. Tym gratisem jest maska algowa, ktérg wliczyliSmy
wczesniej w koszty zabiegu, szacujac jej koszt na 12 zt. Jej wartos¢ rynkowa jako
odrebnej ustugi - zabiegu to 150 zt. Na podstawie moich prywatnych badan
rynkowych, moge stwierdzi¢, ze specjalisci raczej nie stosuja gumowej maski
algowej jako wykonczenie zabiegu mezoterapii igtowej. Natomiast przekonatam sie,
ze z takiego zastosowania maski uzyskujemy potegujemy odmtadzajace efekty
zabiegu mezoterapii igtowej oraz przyspieszamy gojenie skoéry po zabiegu.

Jesli chcesz dowiedzie¢ sie wiecej na temat zabiegdw mezoterapii igtowej i maski
algowej, serdecznie polecam Ci moéj kurs w formie e-booka: “Twdj sukces w
kosmetologii estetycznej”. Przedstawiam w nim réwniez zastosowanie zabiegu
mezoterapii iglowej w celu poprawy kondycji i zageszczenia wlosow oraz
niwelowania tysienia, jak rowniez redukowania cellulitu oraz nadmiaru tkanki
tluszczowe;.

Zastosowanie mezoterapii igtowej, stymulatorow tkankowych i lipolizy w celu
odmtodzenia twarzy, miedzy innymi, szczegétowo omawiam w mojej ksigzce, pt.
“3 Sposoby odmtadzania twarzy”, ktorg polecam od serca.



JAK UDOWODNIC, ZE ZABIEG JEST WART SWOJEJ CENY

PRZENONAJMY KLIENTA O WYSOKIEJ JAKOSC! PREPARATOW, SKUTECZNOSCI ZABIEGOW ORAZ O NASZYCH
UNIKATOWYCH UMIEJETNOSCIACH, KWALIFIKACJACH | PROFESJONALIZMIE.

TO WEASNIE PROFESJONALIZM | DBA£OSG 0 KOMFORT KLIENTA JEST TWOIM ATUTEM | WYROZNIA CIE NA
RYNKU

Wracajac do zabiegu mezoterapii igtowej i dodanego darmowego elementu w postaci maski
algowej, jezeli podkreslisz wszelkie zalety samego zabiegu, jak i maski oraz wyjasnisz klientowi,
dlaczego zostata zastosowana w konkretnym kroku procedury, z pewnoscia Twoj klient to
doceni i nie bedzie dla niego problemem zaptacenie o 51,50 zt wiecej za zabieg, skoro zyskuje
w nim gratis rewelacyjng maske o wartosci 150,00 zt.

Istotnym jest, Zze zabiegi estetyczne, to zabiegi z grupy premium, ktére wymagaja wysokich
kwalifikacji, ogromnej wiedzy na temat tkanek twarzy i unikatowych umiejetnosci manualnych.
Dlatego, jako specjalista w tej dziedzinie musisz podkresla¢ swoj prestiz rowniez cena. Klienci
muszg mieé¢ Swiadomos¢, iz Twoje dziatania sg dtugoterminowe i ich istotg jest poprawa
kondycji skory oraz niwelowanie skutkéw procesu starzenia.

Zabiegi, ktére Ty wykonujesz nie upiekszajg Twojego klienta na krotki okres czasu, jak
przyklejenie rzes, potozenie makijazu, pomalowanie paznokci, czy zrobienie fryzury. Twoje
zabiegi odmtadzaja i poprawiajg estetyke twarzy, wiec nie moga kosztowac poréwnywalnie
do tamtych.

Nieco wyzsze ceny dodajg specjaliscie prestizu, natomiast nizsze mogg by¢ kojarzone z niska
jakoscig preparatu, jak i samej ustugi. Pamietaj, ze nie mogg by¢ zbyt wygérowane i majg sie
miesci¢ w $redniej rynkowej, warto wiec zrobi¢ maty research w internecie, jak ceny
przedstawiajg sie lokalnie. Ceny rynkowe zabiegéw r6znig sie rowniez w zaleznosci od rejonu.
Jesli chcesz pozna¢ wiecej sposobéw na to, w jaki sposéb przekonaé klientéw do tego, aby
korzystali wtasnie z Twoich ustug i zaptacili cene, jaka sobie zazyczysz za zabieg oraz kalkulacje
cenowe pozostatych zabiegéw estetycznych, serdecznie polecam moj kompleksowy kurs:
“Twoj sukces w kosmetologii estetycznej”. Klienci beda zabiegac¢ o Ciebie jako specjaliste i
Twoje zabiegi jeszcze bardziej, a Twoje zyski wystrzelg !



DODATKOWE PORADY, JAK OSIAGAG WYSOKIE DOCHODY

Z DOSWIRDCZENIR WIEM, ZE...

Klienci przychodza do specjalisty z konkretnym problemem i tak
naprawde nie wiedzg , jakie preparaty i ktory zabieg ten problem
rozwigze. To Ty dokonujesz analizy widocznego mankamentu i w
sposéb etyczny dobierasz skuteczng metode jego zniwelowania.
Jestes ekspertem, a wiec to Ty doradzasz klientowi, ktéry z zabiegéw
poprawi jego wyglad, a tym samym i samopoczucie.

OFEROWRNIE ZABIEGOW PREMIUM...

Proponowanie zabiegow estetycznych klientom, ktérzy maja juz do
Ciebie zaufanie nie jest trudne i najczesciej spotyka sie z aprobata,
jednakze nowych klientéw musisz najpierw przekonaé o posiadanej
wiedzy i umiejetnosciach oraz o tym, ze zabiegi, ktore im oferujesz sg
skuteczne, a co najwazniejsze - bezpieczne. Niemniej jednak, i jednym i
drugim, w sposob wyczerpujacy i przystepny musisz wyjasnié¢ wszystkie
aspekty dotyczace oferowanego im zabiegu i doktadnie przedstawié jego
warto$¢. Wowczas mozesz zaproponowaé zabiegi bardziej
rozbudowane, np zawierajagce dodatkowa maske, czy odmtadzajacy
masaz liftingujacy, ktore sa drozsze i przynosza Ci wiekszy zysk.

WPROWRDZAJ PAKIETY ZABIEGOW

Kiedy klient juz do Ciebie trafi i cho¢ raz przekona sie o Twoich
unikatowych umiejetnosciach i skutecznosci zabiegéw, zaufa Ci, a Ty
musisz zadbac o to, aby Twoja relacja z nim nie skonczyta sie na jednym
zabiegu, totez w kolejnym kroku ustalasz catg terapie majaca na celu
zniwelowanie problemu, a nastepnie utrzymanie przez dtuiszy czas
uzyskanych efektéw. Kiedy klient je zauwazy, jest z nich zadowolony, a

Ty uswiadamiaj go, ze zabiegi nalezy powtarzaé, i ze jeszcze lepsze
efekty przynosza terapie taczone. Tak w istocie jest. Kazdemu klientowi
proponuj wiec strategie zabiegdw dostosowanych do jego potrzeb, aby
na pewno odwiedzat Twéj gabinet regularnie.

Dzieki terapiom uzyskasz jeszcze lepsze efekty, a wiec Twoi klienci bedg
mega zadowoleni, a Ty zarobisz jeszcze wiecej. Dobierajgc odpowiednie
zabiegi i terapie tgczone dla swoich klientow - jeste$ bezkonkurencyjny i
wyrdézniasz sie na rynku !

Zabiegi estetyczne, na ktorych na pewno osiagniesz wysokie zyski oraz
jak je taczy¢ w terapie, przedstawiam w moim kursie "Twoéj sukces w
kosmetologii estetycznej”.



PRZYCIRGNIJ KLIENTOW ODPOWIEDNIA CENA, “ODPOWIEDNIA™ NIE ZAWSZE OZNACZA NISKA !

USTAL CENE W TAKI SPOSOB, ABY BYEA ATRAKCYJNA DLA KLIENTOW, A TOBIE ZAPEWNIAEA
WYSOKIE ZYSKI.

Wiesz juz, ze ceny zabiegdow, ktore oferujesz nie moga by¢ przypadkowe i “wyciggane z
kapelusza”, nie stuzy to Twojemu klientowi, ani Twojemu biznesowi. Jak juz
powiedzieliSmy na poczatku - cena kazdego zabiegu musi by¢ matematycznie wyliczona z
uwzglednieniem wszystkich kosztéw oraz okre$leniem Twojego zysku. Dopiero wtedy
wiesz doktadnie, jak mozesz manewrowac ceng, aby dostosowaé ja do Twojego klienta.
Dopiero wtedy wiesz, ile tak naprawde mozesz udzieli¢ rabatu, aby wcigz osigga¢ zyski.
Przypadkowe i nieprzemyslane ceny moga nie tylko sprawié, iz dezorientujesz a tym
samym zniechecasz klienta, ale rowniez, ze “doptacasz do interesu”. Wiesz juz, jak
oblicza¢ koszty catkowite dla zabiegu mezoterapii igtowej i stymulatoréw tkankowych, jak
ustala¢ swoj zysk oraz ostateczng cene za zabieg, aby byta atrakcyjna dla Twoich klientéw.
Oto, co mozesz jeszcze robi¢ z cenami, aby pozyskac¢ jak najwiecej klientow na zabiegi
estetyczne, zdecydowanych, aby z nich skorzystac i zaptaci¢ wykalkulowang przez Ciebie
cene.

RELACJA ELASTYCZNOSC CENOWA

Zbuduj taka relacje ze swoim klientem, Najlepszym sposobem na zatrzymanie przy
aby odwiedzat Twoj gabinet regularnie. Z  sobie klientéw, ktorych juz masz i ktérzy Ci
doswiadczenia wiem, ze naprawde mozna  ufaja, jest utrzymanie jak najwyzszego
zbudowac¢ autentyczne relacje z klientami,  standardu  $wiadczonych przez ustug.
ktére trwaja catymi latami. Dodam tutaj,  Dopilnuj, aby za kazdym razem klient byt
iz wiele razy przekonatam sie, iz cechg, zadowolony i nie dostarczaj mu powodéw,
ktéra klienci cenig w nas najbardziej jest by choé przez chwile pomyslat o tym, ze
uczciwosé, co wiecej - sg na nig wyczuleni. moze zmieni¢ gabinet i specjaliste.
Jezeli jeste$ prawdziwy i uczciwy w tym, Dodatkowo, regularnie udzielaj mu
co robisz, Twoi klienci nie majg potrzeby rabatow na zabiegi i podkreslaj, ze s3 to
rezygnowania z Twoich ustug i polecajg  oferty specjalne. Motywuj klienta, ze
Cie innym. bedziesz to stosowa¢ za kazdym razem,
kiedy przyprowadzi do Twojego gabinetu
znajomego czy tez kogo$ z rodziny, a wiec
Twojego nowego klienta.

WWW.ESTETYKAODMLADZANIA.PL



TRANSPARENTNOSC CENOWA

Zadbaj, aby Twoje ceny byly jasne i
przejrzyste. Wiedz, ze klienci chetniej
decyduja sie na zabieg, gdy wiedza
doktadnie, za co ptaca. Spraw, aby
zabiegi byty jak najbardziej
rozbudowane i okre$l cene kazdego
elementu, podkresl réwniez, ktéry z
tych elementoéw jest za darmo i jaka
jest jego wartos¢ ! Przedstawiaj
rowniez wysoka jakos$¢ preparatéow,
ktore stosujesz w zabiegach
estetycznych, poinformuj, ze preparat
jest certyfikowany medycznie,

skuteczny i sprawdzony przez Ciebie.

POKAZ WARTOSE ZABIEGU

Upewnij sie, ze klienci wiedza,
dlaczego wtasnie taka jest cena
zabiegu. Podkresl  efekty,
unikalnos¢ i korzysci ptynace z
catej procedury. Omawiaj
zastosowane przez Ciebie
preparaty, ich sktad oraz jakie
dziatanie majg na  skore.
Udowodnij, ze procedura
zabiegowa jest w petni
profesjonalna, a zastosowany

preparat jest marki premium.

NIEUSTANNIE DOSKONAL SWOJE UMIEJETNOSCI | POSZERZAJ WIEDZE

Kazdy klient chce mie¢ pewnos$é, ze oddaje sie w najlepsze rece, zadbaj zatem, aby
do kazdego zabiegu, ktory wykonujesz by¢ profesjonalnie przeszkolonym, nastepnie
eksponuj swoje certyfikaty w gabinecie. Wedtug mnie, najwazniejsza jest etyka
zawodowa i dbato$¢ o komfort i bezpieczenstwo klienta. Jezeli Twéj klient sie o
tym przekona, jak réwniez o Twoim profesjonalizmie, nie bedzie szukat tanszych
ustug w okolicy.

WWW.ESTETYKAODMLADZANIA.PL



CIAGLE KONTROLOWANIE
CENNIKA

Co jakis czas sprawdzaj, czy Twoje
ceny wcigz pokrywajg wszystkie
koszty i pozwalajg na osigganie
zatozonych przez Ciebie zyskow.

PAMIETAJ, ABY W KAZDYM
MIESIACU MONITOROWAG CENY |
DOSTOSOWYWAG JE DO
IMIENIRJRCYCH SIE WARUNKOW
RYNKOWYCH ORAZ KOSZTOW.

Badz elastyczny i traktuj tak rowniez ceny
swoich zabiegéw estetycznych. Zmieniaj
je w razie potrzeby, w zaleznosci od
zainteresowania klientéw i Twoich
zyskow.

JAK KUPOWAG PREPARATY, ABY USIQGAG JAK
NRJWIEKSZE ZYSKI Z ZABIEGOW?

W dzisiejszym Swiecie jest tak, ze ceny wcigz rosnga, stad ceny
materiatow zabiegowych réwniez mogg wzrastaé. Na szczescie,
co zaobserwowatam na przestrzeni kilku lat, ceny preparatéow
stosowanych w zabiegach estetycznych podnoszone s3 rzadko i
raczej nieznacznie. Niezmiernie wazne jest, aby nie kupowac
preparatéw w zbyt wysokiej cenie, chodzi o to, aby za preparat
najwyzszej jakosci nie zaptaci¢ zbyt drogo. Swego czasu
pracowatam w duzym gabinecie za granica, ktérego witasciciele
dbali, aby zawsze byt full stock, czyli peten zapas produktow.
Uwazam, ze jest to bardzo dobra praktyka, poniewaz kupujac
hurtowo, mozesz uzyskac korzystne rabaty i masz pewnos¢, ze
dysponujesz odpowiednia iloscig produktéw oraz ich szerokim
asortymentem. W polskich realiach réwniez doskonale sie to
sprawdza. Jak wiec kupowac preparaty, aby osiagaé¢ jak
najwieksze zyski z zabiegow?

o nie kupuj od przypadkowych dostawcéw i za kazdym
razem od innego, gdyz wiaze sie to z tym, ze nie uzyskasz
lojalno$ciowych rabatéw i przeptacasz !

o zaopatruj sie w jednej, duzej firmie, ktéra w swojej
ofercie ma dostepne na rynku certyfikowane medycznie
preparaty stosowane w zabiegach estetycznych ! niesie to
za sobg wiele profitéow !

« taka firma oferuje pakiet lojalnosciowy, za kazde zakupy
zbierasz punkty, ktére mozesz wymienic na preparaty !

o czesto przydziela Ci opiekuna, ktéry podczas zakupow
udziela Ci indywidualnego rabatu !

o co jaki§ czas firma wysyta wiadomos$¢ z informacja o
korzystnych pakietach, np. 3 sztuki plus jedna gratis, w
ten sposob mozesz stworzy¢ zapas produktéw, ktore
kupujesz po znacznie nizszej cenie. Dzieki temu
zwiekszasz swoje zyski z zabiegéw, lub mozesz ogtosic
wsrod swoich klientéw promocje na zabiegi, co z
pewnoscia spotka sie z ich zainteresowaniem i sprawi, iz
Twoj gabinet zarobi o wiele wiecej w danym miesiacu.



PODSUMOWANIE

Jestes juz gotdw, aby ustali¢ ceny
zabiegdw w taki sposdb, by przyciggnac
coraz to wiecej klientow i zwiekszac
swoje dochody. Pamietaj, ze
odpowiednia wycena to klucz do
sukcesu, zaréwno pod wzgledem
Twoich zarobkow, jak i lojalnosci
klientow!

GRATULAGJE

Jezeli chcesz dowiedziec sie wiecej na
temat wyceny, ustalania Twojego zysku,
wartosci zabiegu i jego ostatecznej ceny
oraz skutecznego zachecania klientéw do
korzystania z zabiegdw estetycznych,
takich jak stymulatory tkankowe,
mezoterapia igtowa, lipoliza, polecam Ci
moj kompleksowy kurs ” Twéj sukces w
kosmetologii estetycznej”. Znajdziesz w
nim jeszcze wiecej innych istotnych
informacji na temat profesjonalnego
wykonywania zabiegéw i skutecznego
podnoszenia swoich zyskéw !

W moim kursie ”Twa@j sukces w
kosmetologii estetycznej”, nie tylko
pokaze Ci wzory kalkulacji dla
najlepszych preparatéw z aktualnymi
cenami rynkowymi, ale réowniez
zdradze Ci wszystkie tajniki zabiegow
mezoterapii igtowej, lipolizy i
stymulatoréw tkankowych. A teraz
uwaga ! w kursie tym opracowatam
rowniez dla Ciebie:

e atrakcyjng oferte zabiegow i terapii
taczonych, ktéra wyrézni Cie,
zachwyci Twoich klientow i
przyciagnie nowych!

o strategie ofert promocyjnych dla
klientéw, aby zwiekszy¢é
zainteresowanie drogimi zabiegami
estetycznymi premium

o check liste zasad zarzadzania
czasem i efektywnej organizacji
pracy w Twoim gabinecie

e mindset kosmetologa, aby z catego
serca wesprze¢ Cie na Twojej
drodze do sukcesu

o wszystkie detale, ktére czasem
mozesz przeoczy¢, a ktére maja
wptyw na wysokosé Twoich zyskéw.



Jezeli czujesz, ze potrzebujesz troche wiecej czasu, aby stosowal zabiegi
mezoterapii igtowej, lipolizy i stymulatorow tkankowych, a chcesz osiggac
wysokie dochody, to mam dla Ciebie gotowe rozwigzanie. Przygotowatam e-
book, w ktorym pokaze Ci, ze na zabiegach z zastosowaniem nowoczesnych
koktajli z zawartoscig kwasow gteboko ztuszczajagcych mozesz réwnie dobrze
zarabiac i to ponad 370 zt za godzine. W moim e-booku pt. 370 zt za godzine
dla poczatkujacych w zabiegach estetycznych” przedstawiam matematyczna
kalkulacje zyskow trzech procedur zabiegowych z zastosowaniem
najpopularniejszych na rynku koktajli zawierajacych kwasy gteboko
ztuszczajace oraz komponenty odmtadzajace i kondycjonujace skore.

Jezeli chcesz pozna¢ procedury tych zabiegow krok po kroku, omawiam je w
e-booku pt.:"ZdobadZ mistrzostwo w peelingach”.

Aby wykonywa¢ zabiegi estetyczne, trzeba pozna¢, jakie jest ich
przeznaczenie, co tak naprawde mozemy osiggna¢ poprzez zastosowanie
konkretnych technik i preparatéw. Konieczna jest réwniez wnikliwa wiedza na
temat skéry i pozostatych struktur twarzy oraz jakim przeobrazeniom
podlegajg one w procesie starzenia i jakie sg tego widoczne skutki na twarzy.
Zagadnienia te szeroko omawiam w mojej ksigice pt.”3 Sposoby
odmtadzania twarzy”. W ksigzce tej przedstawiam réwniez techniki zabiegéw
estetycznych oraz terapie dostosowane do wieku. Zrozumienie omawianych
zagadnien utatwiajg liczne ilustracje. Jesli jestes specjalista wykonujacym
zabiegi estetyczne lub chcesz zaczac¢ je wykonywac, to koniecznie musisz
miec te ksigzke. Skontaktuj sie ze mng w dogodny dla siebie sposéb, a ja z
przyjemnoscia poinformuje Cie o premierze ksiazki w promocyjnej cenie.

Jesli ten e-book Cie zainteresowat i rozwigzat Twéj problem, ogromnie mnie
to cieszy. Jesli zainspirowatam Cie do przemyslen na temat Twoich dziatan,
zachecitam do nowych, czy tez do wprowadzenia korzystnych zmian, to jest
mi bardzo mito. Chciatabym, aby moja wiedza i doswiadczenie, ktoére
zdobywatam przez wiele lat, przydaty sie w Twojej codziennej pracy i
rozwigzywaty Twoje problemy. Jesli tak jest, to serdecznie zapraszam Cie do
mojej ksiegarni: www.estetykaodmladzania.pl

WWW.ESTETYKAODMLADZANIA.PL



Skoro jestes w tym miejscu, to znaczy, ze mdj E-book
okazat sie dla Ciebie przydatny, pomogt Ci w rozwigzaniu
Twoich probleméw i utatwit Ci prace. Z niezwykta
przyjemnoscig przekazatam Tobie czeS¢ mojej wiedzy i
doSwiadczenia. JeSli chcesz dowiedzie¢ sie wiecej na
tematy dotyczace zarabiania i profesjonalnego
wykonywania zabiegdw w kosmetologii estetycznej,
zachecam Cie do przeczytania moich pozostatych e-
bookdéw:

- “ZdobadZ mistrzostwo w peelingach. Poznaj zabiegi,
ktore gwarantuja Ci wysokie zyski”

- "370 zt za godzine dla poczatkujacych w zabiegach
estetycznych”.

- kurs, w ktérym zdradzam tanki zabiegéw mezoterapii
iglowej, lipolizy i stymulatoréw tkankowych: “Twdj
sukces w kosmetologii estetycznej”.

- z catego serca polecam moja ksigzke pt.

"3 Sposoby odmtadzania twarzy”- informacje na temat
ksigzki i recenzje znajdziesz na mojej stronie
internetowej. Zapraszam Cie do zapoznania sie z ofertg
moich szkolen oraz odwiedzania mojego bloga, na
ktorym regularnie zamieszczam artykuty w tematyce
odmtadzania i zarabiania w kosmetologii.

Z serdecznymi pozdrowieni
Mgr Agata Pankowiak

ZNAJDZIESZ MNIE
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DZIEKUJE CI ZA ZRUFANIE | POBRANIE TEGO E-BOOKA
CIESZE SIE, ZE PODOBAJA Gl SIE MOJE TRESCI

JESLI MASZ PROBLEMY DOTYCZRGE ZABIEGOW
ESTETYGZNYCH SKONTAKTUJ SIE ZE MNA, NA PEWNO
WSPOLNIE JE ROZWIAZEMY
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