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Determinar el  margen de ganancia adecuado es esencial  para
el  éxito de cualquier negocio.  Es importante establecer un
precio de venta que cubra los costos y genere benefic ios,  pero
calcular este margen puede resultar complicado. En este
ebook,  exploraremos la fórmula correcta para est imar el
margen de ganancia de un producto o servicio sobre el  costo,
proporcionando un enfoque práctico que le ayudará a tomar
decisiones f inancieras sól idas.

Introducción



El primer paso para calcular el  margen de ganancia es
determinar el  costo del producto o servicio.  Esto incluye los
costos directos,  como los materiales y la mano de obra,  así
como los costos indirectos,  como los gastos generales y los
gastos de comercial ización. Es fundamental tener en cuenta
todos estos aspectos para obtener una estimación precisa del
costo total .

Costo del producto o servicio



Una vez  que se haya ca lculado e l  costo tota l ,  es  hora de
establecer  e l  prec io  de venta.  Aquí  es  donde muchos
negocios  cometen errores  a l  no considerar
adecuadamente los  márgenes de ganancia  deseados.  Es
importante tener  en cuenta los  s iguientes  factores  a l
establecer  e l  prec io  de venta:

·Análisis de la competencia: Investigar con la
competencia el  precio al  que están vendiendo productos o
servicios similares es una buena técnica para tener una
idea de cómo se posiciona la oferta en el  mercado y poder
tener precios mínimos o máximos de referencia.  

·Valor percibido: Considere el  valor percibido por sus
cl ientes.  Si  su producto o servicio ofrece característ icas o
beneficios únicos,  se puede justif icar un precio más alto.

·Estrategia de precios: Determine si  usted desea seguir
una estrategia de precios de penetración (precios bajos
para captar cl ientes) o una estrategia de precios premium
(precios altos para transmitir  exclusividad y cal idad).

Precio de venta



U n a  v e z  q u e  s e  h a y a  e s t a b l e c i d o  e l  p r e c i o  d e  v e n t a ,  s e
p u e d e  c a l c u l a r  e l  m a r g e n  d e  g a n a n c i a  u t i l i z a n d o  l a
s i g u i e n t e  f ó r m u l a :

Margen de  Gananc ia  =  (Prec io  de  Venta  -  Costo  Tota l )  /
Prec io  de  Venta

Por ejemplo,  s i  e l  costo total  de su producto es de $100 y
el  precio de venta es de $150,  la  fórmula ser ía:

Margen de Ganancia = ($150 -  $100) /  $150 = 0.33 (o 33%)

Esto signif ica que su margen de ganancia es del 33%.
Recuerde que este porcentaje representa la cantidad de
beneficio que se usted obtendrá con relación al  precio de
venta.

Ahora,  ¿qué pasa si  lo que usted t iene es el  porcentaje de
ganancia que desea obtener y quiere saber el  precio de
venta correcto para lograrlo? Entonces la fórmula que
debe uti l izar es la s iguiente:  

Precio de venta = Costo Total  /  (1-% margen de ganancia)

Cálculo del margen de ganancia



Por  e jemplo ,  s i  se  qu iere  tener  un  40% de  gananc ia  y  e l
costo  tota l  es  de  $120 :  

Precio de venta = $120 / (1-0.40) = $200

El  prec io  f ina l  debe ser  de  $200 para  obtener  e l  40% de
gananc ia .



La mayoría de las personas piensan que la fórmula
correcta para estimar el  precio de un producto o servicio
es la siguiente:

Prec io  de  venta  =  (Costo  Tota l  x  Margen de  gananc ia )  +
Costo  Tota l

El  gran error que se comete con la fórmula anterior es
que, al  calcular la ganancia sobre el  costo,  cuando por
alguna razón se aplica un descuento al  precio de venta,  se
termina perdiendo dinero. Para entenderlo mejor,  veamos
el siguiente ejemplo: 

E l  costo  tota l  de  un producto  es  $100 y  e l  porcenta je  de
gananc ia  que se  desea es  de l  65%.  Lo  más común es
rea l i zar  la  fórmula  as í :  

Precio de venta = ($100 x 65%) + $100 = $165

El  producto se vende en $165 pero como se ha estancado,
el  dueño decide apl icarle un 65% de descuento para
venderlo al  “costo”.  Entonces el  dueño del  negocio calcula
el  descuento así :   

El error más común que se comete al calcular el
margen de ganancia



Descuento = $165 -  ($165 x 65%) = $57.75

Como se puede observar,  el  precio de $57.75 está muy por
debajo del precio costo de $100. 

Lo que se demostró en el  ejemplo anterior es que, si
apl icamos el  porcentaje de ganancia deseado sobre el
costo y no sobre el  precio de venta,  siempre vamos a o
perder dinero cuando aplicamos promociones 
descuentos.  



Calcular el  margen de ganancia adecuado es esencial  para
garantizar la rentabil idad del negocio.  Siguiendo la
fórmula correcta,  que incluye el  cálculo del costo total ,  la
consideración de factores de precios y el  uso de la fórmula
del margen de ganancia,  usted podrá establecer precios
justos,  cubrir los costos y generar beneficios.  Uti l ice este
enfoque práctico como una herramienta para tomar
decisiones f inancieras sól idas y alcanzar el  éxito
empresarial .  

Conclusión


