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Le SONCASE

Le SONCASE rassemble 7 leviers permettant de comprendre le besoin d’un
prospect et sa motivation de passage à l’achat, en tenant compte de ses
spécificités comportementales et de sa communication, en particulier.

L’idée n’est bien sûr pas de mettre les gens dans des cases, mais identifier
un (ou plusieurs) profil(s) chez vos prospects, vous permettra d’ajuster
votre façon de communiquer.

Voici quelques exemples  et détails pour chaque profil.
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A vous de jouer !
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