PROGRAMME DE LA FORMATION
DIGITALISEZ VOTRE ACTIVITE.
 Pourquoi Participer ?
Dans un monde de plus en plus numérisé, l'adaptation au digital n'est plus une option mais une nécessité. Ce programme unique vous offre les clés pour transformer votre entreprise grâce au digital, vous permettant de :
· Augmenter votre visibilité et atteindre un public plus large.
· Optimiser vos opérations et réduire les coûts grâce à l'automatisation.
· Améliorer l'engagement client avec des outils interactifs et personnalisés.
· Accélérer votre croissance en exploitant de nouveaux canaux de vente et de marketing.
Format du Programme : Hybride et Flexible
Le programme combine le meilleur des deux mondes avec un format hybride qui permet une flexibilité totale :
· En Ligne : Pour maximiser la convenance et l'accessibilité, la majorité des sessions seront disponibles en ligne. Cela vous permet de participer sans contraintes géographiques et de réviser les contenus à votre rythme.
· En Présentiel : Des sessions spécifiques en présentiel sont prévues pour les ateliers pratiques et les séances de networking, offrant ainsi une expérience immersive et un contact direct avec les formateurs et autres participants.
Ce format assure que les contraintes techniques ne sont pas un obstacle et permet à chacun de progresser efficacement, quel que soit son niveau de compétence digitale.
Calendrier des Ateliers
Les sessions en ligne et en présentiel sont programmées comme suit :
· Sessions en Ligne de 20h à 22h
· Lundi 27 Mai, 
· 3 Juin, 
· 10 Juin, et 
· 24 Juin de 20h à 22h.
· Sessions en Présentiel :
· Lundi 17 Juin de 10h à 13h30 – Atelier pratique.
· Dimanche 23 Juin de 14h30 à 17h30 – Session de rattrapage ou de perfectionnement.
· Une troisième date en présentiel sera annoncée ultérieurement.
Contenu du Programme
Stratégie de Positionnement
· Objectif : Définir clairement votre niche et votre valeur ajoutée sur le marché.
Création d'une Offre Attrayante
· Objectif : Développer une proposition qui résonne avec les besoins de vos clients cibles.
Une offre détaillée prête à être testée sur le marché.
Intégration de l'Intelligence Artificielle
· Objectif : Utiliser l'IA pour optimiser les processus et personnaliser l'expérience client.
Formation pratique sur les outils d'IA applicables à votre secteur.

Conception d'un Aimant à Leads
· Objectif : Générer des leads qualifiés à travers des outils attractifs.
Création de quizz, livrets, et mini-formations.
Stratégies de Promotion Efficaces
· Objectif : Augmenter la visibilité et l'attractivité de votre offre.
Un plan de promotion multi-canal.
2. Maîtrise de System.io et CupCat
· Objectif : Exploiter pleinement les fonctionnalités de ces outils pour automatiser votre marketing.
Sessions de formation technique.
Une autonomie dans l'utilisation des outils.
3. Réalisation de Vidéos Promotionnelles Percutantes
· Objectif : Créer des vidéos qui captent l'intérêt et convertissent.
Ateliers pratiques de vidéographie et storytelling.
Production de votre première campagne vidéo.
4. Lancement Orchestré de votre Offre
· Objectif : Déployer votre offre sur le marché avec un impact maximal.
Planification détaillée et soutien lors du lancement.
Support et Suivi
· Plateforme dédiée avec ressources et supports continus.
· Groupe WhatsApp pour un échange fluide et un support rapide.
· Sessions de Rattrapage et Perfectionnement pour garantir la maîtrise des sujets abordés.
Évaluation et Feedback
· Chaque étape du programme comprend une session d'évaluation pour mesurer le progrès et ajuster les stratégies en fonction des retours des participants.

